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投资者关系活动记录表

编号：2026-001

投资者关系活动类别 ☐ 特定对象调研 ☐ 分析师会议

☐ 媒体采访 业绩说明会

☐ 新闻发布会 ☐ 路演活动

☐ 现场参观

☐ 其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人员姓名
线上参与公司2025年度网上业绩说明会的投资者

时间 2026年05月07日 15:00-17:00

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

上市公司接待人员姓名

董事长 孙震先生

财务总监 边雨辰先生

董事会秘书 王莎莎女士

独立董事 栾甫贵先生

投资者关系活动主要内容

介绍

1.请问公司在C端用户运营上有哪些重点？

答:公司通过C端渠道触达消费者并获得消费者反馈，捕捉消费

者需求变化和兴趣点，为产品开发和渠道运营提供数据和方向，并

不断迭代优化。2026年，公司将继续加快线下渠道开拓，推进元隆

元创品牌通过“自营+特许专营+经销”模式向全国发展，加大元隆

元创自营和特许专营开店力度，推进快闪、自动贩售机等多元渠道

模式，加快拓展KA连锁合作渠道，形成覆盖全国的线下渠道网络。

加强抖音、天猫、京东、小红书等线上平台IP文创旗舰店和微信小

店的运营，提升线上线下一体化运营效率。

2.看到公司的IP文创业务增长的非常快。相比于泡泡玛特等同



行，公司在IP文创业务上有哪些竞争优势？

答:您好！首先，公司凭借近30年服务世界500强客户和国内知

名企业的经验和资源，打造了整合创意设计、供应链、媒介传播、

渠道运营的全链路一体化能力，可一站式提供IP开发+营销+销售服

务，满足企业客户和C端用户需求。其次，公司C-B联动业务模式的

协同效应优势显著。公司依托B端礼赠品和新媒体营销全案服务优

势，带动IP文创C端零售，形成 C‑ B 联动，抗风险与变现能力更强。

第三，公司拥有丰富的IP资源。公司连续多年获得国际国内顶级赛

会特许资质，签约环球、NBA、TEAMCHINA 等国际知名IP，广泛布局

体育、动漫、游戏、文旅文博、国潮、原创艺术等多种类型的IP。

此外，公司的渠道场景丰富，线上覆盖主流电商平台，线下布局直

营、特许专营、快闪、机场高铁、自动贩售机及 KA 渠道。最后，

公司持续推进科技赋能，把AI等前沿科技嵌入创意设计、产品研发、

媒介投放及复盘等业务流程中，提升业务效率与服务质量。

3.贵公司的增长是否是复制泡泡玛特的路径，是否有差异化的

发展方向？

答:您好，公司注重向行业内优秀的企业学习，重视研究和借鉴

其成功经验，但也始终坚持基于自身的成长路径和资源禀赋，走适

合自己的发展之路。公司是国内礼赠品行业龙头企业和第一家上市

公司，拥有包括“广告创意+产品设计”全案营销、IP资源、创意设

计、供应链管理、媒介与渠道、数字化营销、AI技术应用、客户资

源在内的一体化综合服务优势，深度服务百余家世界500强企业及国

内多个行业的头部企业。公司以B端全案营销为根基，以“大IP+科

技”战略为驱动力，推进IP文创业务向C端拓展，形成C-B联动的全

产业链闭环。公司签约环球影业、NBA等国际知名IP，持续扩充各类

国潮和体育IP资源，形成多元IP矩阵，同时赋能B端客户与C端产品。

此外，公司将AI、WEB3等技术嵌入从创意设计到媒介投放的全流程，

赋能业务提质增效。

4.未来在什么条件下会进行分红？

答:您好，公司严格按照相关法规的要求以及《公司章程》的规

定进行分红。具体分红政策请参见《公司章程》第一百七十一条。

5.请问公司美加墨世界杯特许当前在手订单总额多少，5月是否

进入集中出货高峰、对应出货量和营收预计规模；同时世界杯相关

出口订单情况、海外备货及后续追加订单预期如何？

答:为迎接2026年世界杯，公司与聚星动力合作开发了多款阿根



廷、葡萄牙、法国、西班牙国家足球队IP衍生产品、球星周边产品

和足球主题文创产品，正在陆续开发和上架销售。目前相关业务正

在进行中，具体营收及利润情况难以预计，请广大投资者以后续相

关公告内容为准。

6.对毛利率水平的提升有哪些可落地的措施？

答:尊敬的投资者您好，公司为提升毛利率水平制定了多项可落

地的措施，具体包括：在全案营销模式方面，通过IP联名、品牌跨

界、场景创新、爆品打造、话题营销等手段积累更多优质全案服务

案例，以创意策划带动全案服务，提升服务溢价能力。在IP文创零

售业务拓展方面，提升优质IP资源签约和合作力度，加快产品开发

与SKU扩充，重点布局线上线下渠道，推进“自营+特许专营+经销”

模式向全国发展，发展城市展厅、快闪、自动贩售机、KA等多元渠

道，形成C-B联动效应。在AI技术赋能方面，深化AI在全案营销和IP

文创领域的垂直应用，提升设计和运营效率；在供应链与一体化管

理方面，优化资源协同，强化供应链和IP管理的一体化，通过降本

增效及跨业务线资源整合提升整体毛利率。

7.请问管理层是否有稳定投资者信心的具体措施或市值管理计

划？

答:您好！市值受宏观经济、行业周期、市场情绪等多重因素影

响，公司始终专注于提升经营质量与可持续发展能力，以"大IP+科

技"战略为依托，通过加大市场开拓力度、推进前沿技术应用、加快

C端零售业务发展等措施提升市场占有率和盈利能力。面对市场波

动，公司将持续优化业务结构，强化技术创新能力。公司将在合规

前提下，结合发展战略、经营状况及股东整体利益审慎研究、科学

决策，通过法定信息披露渠道及时向市场传递经营动态。感谢您对

公司的关注。

关于本次活动是否涉及应

披露重大信息的说明
本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单（如有）

日期 2026年05月07日


	证券代码：002878                                       

