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投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

■现场参观 □其他：电话会议

参与单位名称

及人员姓名
西藏腾云投资：许晓航

时 间 2026年 5月 9日 15:00-16:00

地 点 公司总部会议室

上市公司

接待人员姓名
证券资本部总经理：徐岩

投资者关系活动

主要内容介绍

Q：近些年来，生猪行业有哪些变化？

A：猪肉是我国居民最主要的动物蛋白质来源，在我国肉类消费中长期

占据主导地位，2025 年生猪市场供应充足，猪肉产量创历史新高，供

给增加导致生猪价格同比下降，2025年全年生猪价格呈现“前高后低、

震荡下行”的走势，整体波动幅度明显缩小，主要变化包括：1、行业

生产效率稳步提升，据农业农村部监测数据，按规模场和散户加权计算，

2025 年全国经产母猪年均提供断奶仔猪(PSY)达到 23.4 头，同比增加

2.4头；2、行业集中度提升，资本大量涌入推动规模化养殖，大型企业

迅速扩张，而抗风险能力弱的散户加速退出，行业资源进一步向优势企

业集中。据农业农村部监测数据，2018 年全国规模化生猪养殖比重为

49.1%，预计 2025年将达到 73.0%左右。

Q：面对周期底部，公司的经营优势有哪些？

A：公司始终坚持“生物饲料、健康养殖、品牌肉品”的生猪全产业链



一体化经营模式，按照生猪全产业链思路布局，即公司在某一区域内，

分步骤发展饲料、养猪、肉品三大产业，饲料产业可为养猪产业提供高

性价比的饲料，养猪产业可为下游肉品产业提供安全可溯源的生猪。三

大产业互补可平滑生猪价格波动风险，增加现金流，提升盈利能力，形

成生猪全产业链经营竞争优势。如公司饲料业务以对外销售为主，销售

收入稳定，占总营收比重约为 60%，具有周转速度快、现金流较好等

特点，目前而言，公司母公司以饲料业务为主，没有养殖业务，母公司

盈利能力稳定，银行可以继续提供贷款支持。

Q：公司肉制品业务的发展情况？

A：公司对肉制品业务加大战略转型的投入，从组织结构、产品、销售

渠道等方面进行改革，对公司肉品产品线进行了重塑，由过去传统中式

风味制品为主向三大产品方向转型，一是依托于茶陵香乡猪 180万头自

繁自养基地打造的“香乡猪”生态品牌鲜肉；二是联合科研院校研发的

食养产品；三是特色礼包拓展优质销售渠道，进入全国市场。

Q：公司饲料业务的发展举措有哪些？

A：面对行业存量竞争加剧的发展格局，饲料业务明确 2026 年核心战

略目标，以提升养户价值与渠道价值为中心，聚焦实证价值推广，为客

户创造价值，加快提升大客户直销占比，全力冲击饲料外销量同比大幅

增长的跨越式目标，主要措施包括：围绕实证推广标准化、禽料转型、

开发与服务分离、技术服务团队升级、赊销贷销比管控、基地合岗增效、

水产高毛利产品打造、比利美英伟品牌重塑八大关键事项，细化举措、

层层落实；强化产销协同与全员合力，推动基地与销售紧密联动，快速

响应市场需求，以“勤拜访、勤实证、勤执行、勤服务、勤复盘”的“五

勤”重塑饲料营销队伍。

Q：面对周期底部，公司养猪业务的发展举措有哪些？

A：公司坚持养猪以低成本为中心，重视销售质量，实现从“量的扩张”



到“质的提升”。针对繁殖场，公司逐步提升母猪场产能利用率，确保

母猪场繁殖效率最大化；强化疫病防控体系，降低疾病损失率，持续提

高每头母猪年产断奶仔猪数量，优化费用结构，提升人均管理效能。针

对育肥场，公司时刻管控猪苗品质，提升猪场产能利用率，从而降低固

定成本分摊；做好健康防疫，减少死淘损耗，推动精细化饲养，从饲料

营养、育种等多方面着手优化料肉比；做好温湿度与通风精准管理，降

低猪群应激反应。育肥业务要坚持确保现金流安全，不因盲目扩张加重

公司财务负担的核心原则，结合市场行情与公司养殖成本，合理控制养

殖规模。

日 期 2026年 5月 9日


