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贵阳新天药业股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 ☑业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他（线上会议、电话会议）

参与单位名称

及人员姓名

通过线上参与“2026年贵州辖区上市公司投资者集体接待日活动暨 2025年

度业绩说明会”的全体投资者

时间 2026年 5月 11日 15:30-17:30

地点 “全景路演”网络平台（http://rs.p5w.net）

上市公司接待

人员姓名

董事长、总经理：董大伦先生

董事、副总经理、董事会秘书：王光平先生

独立董事：张捷女士

财务总监：曾志辉女士

投资者关系活

动主要内容介

绍

问题一、从行业角度看，公司具有的核心竞争优势主要有哪些？

答：您好，公司基于企业的长期可持续发展逻辑和努力为广大患者提供

高临床疗效产品的过程中，形成了符合公司长期发展逻辑的核心竞争力优

势，具体如下：

1、独家产品与细分领域优势。公司中成药产品多为独家品种，产品覆盖

妇科、泌尿等多个领域,产品布局合理。

2、研发创新能力。公司始终将研发置于战略核心地位，着力构建完善的

研发组织架构与人才培养体系，并通过持续优化创新机制，为技术突破和科

学发展营造良好环境，目前已形成了覆盖中药全生命周期的研发平台。

3、营销体系与渠道优势。公司坚持“销售服务化、推广专业化、产品优

质化”的营销理念，持续推进营销组织平台化建设，对市场营销推广人员实

施专业化分工，以加强医学推广力度和服务营销的深度，并不断依托优质产

品，提升公司产品的市场覆盖率。

4、前瞻性布局决定公司拥有资源及成本领先优势。公司将研发与营销中

心布局于具有人才资源优势的上海，生产与质量中心布局于具有药材资源及



制造成本优势明显的贵州，凭借着两地独特的资源分布特点，这一战略布局

直接为公司提供领先技术及人才资源储备的同时，也对长期成本控制带来了

一定的领先优势。感谢您的关注！

问题二、您好，请问电商渠道(阿里健康、京东大药房)2025 年营收占

比？OTC与院端销售占比目标(当前约 3:7)，2026年如何通过渠道调整降低

集采依赖？

答：您好，公司产品除医院、药店等传统线下渠道外，近年来还在持续

推进电商渠道销售，目前已取得的一定的成效，后续还会继续进一步加大市

场开拓力度。公司 OTC市场自 2018年开始逐步拓展，到 2025年占总营收的

比例已经接近 40%，随着公司在 OTC渠道端的持续投入与营销策略的发力，

公司的产品品牌影响力及整体发展力等都有一个新的变化。公司产品目前尚

未纳入集采。感谢您的关注！

问题三、请问公司参股的汇伦医药，核心产品希为纳 2026年销售目标、

入院进度如何?在研创新药临床里程碑有无明确时间表?公司后续是否有重启

整合、收购汇伦医药资产的规划？

答：您好，汇伦医药是一家在药品开发及商业化方面拥有良好过往业绩

的制药公司，据其申报资料显示，汇伦医药经过多年持续努力，已建立涵盖

从研发生产至商业化的综合性药品全产业链运营体系。在此基础上正积极拓

展能力，并以针对重大疾病及危重症的创新药物作为战略重点。截至目前，

汇伦医药已拥有一个由十多种已上市产品和多种候选药物组成的产品组合，

涵盖免疫炎症、疼痛治疗、肿瘤学及其他慢性病等关键治疗领域。目前主要

业务收入来自主要已上市产品，即希为纳®（中国唯一获批的国产西维来司

他钠）及佐愈®（中国首款国产 II类左亚叶酸）及其他抗癌药、心血管药物

和男科、妇科品种等。长期来看，中国医药市场预计将持续增长，化药是医

药市场的基石，并且汇伦拥有多款 I类创新药和 II类改良新药处于临床开发

阶段，管线涵盖免疫炎症、疼痛治疗和肿瘤学等前沿领域。据从汇伦医药方

面了解，其已于 2026年 4月 2日向港交所提交了上市申请书，公司持有汇伦

医药 15.46%的股份。汇伦医药向港交所递交上市申请，尚需经过中国证券监

督管理委员会、香港证监会、联交所等相关监管机构备案、批准或核准，后

续的推进仍然存在不确定性，详情可查阅香港联合交易所披露易平台

（http://www.hkexnews.hk）的官方公告。感谢您的关注！

附件清单（如

有）
无。



日期 2026年 5月 11日


