
股票代码：002615 股票简称：哈尔斯

浙江哈尔斯真空器皿股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-004

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 路演活动

□现场参观 其他

参与单位名称 线上参与哈尔斯（002615）2025 年度业绩说明会的全体

投资者

时间 2026年 05月 11日 15:00-16:00

地点 价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

上市公司接待人

员姓名

董事长 吕强

董事兼总裁 吴子富

职工董事兼首席财务官 吴汝来

董事会秘书 邵巧蓉

独立董事 文宗瑜

投资者关系活动

主要内容介绍

1、问题：2026 年一季度，公司核心战略项目有没有新的落地进

展呢？

回复：尊敬的投资者，您好！2026年一季度，公司核心战略项目

取得实质性突破。1）泰国基地基本实现盈亏平衡，产能爬坡按计

划推进，预计年底达成设计产能且成本基本与国内持平，海外供

应链韧性显著增强。2）小黄鸭合资公司“哈哈鸭”启动运营，首

批联名产品已于 4月末亮相深圳礼品展。3）自有品牌成功入驻山

姆、胖东来等高端商超，即时零售布局超 200 家门店。3）OEM
业务订单回暖，中泰双基地协同分配订单，整体经营迈入良性发

展轨道。感谢您的关注！

2、问题：国内品牌业务高速增长，后续会成为公司业绩的核心增

长动力吗？

回复：尊敬的投资者，您好！当前国内杯壶市场集中度低，头部

品牌增量空间广阔；行业正从耐用品向快消品转型，“一人多杯”

趋势与 IP联名、钛杯等新品类持续扩容市场边界。公司作为行业

龙头，品牌层面已构建四大 IP矩阵，产品端钛杯等爆款验证创新

实力；渠道端成功入驻山姆、胖东来等高端商超，即时零售与抖



音等内容电商加速渗透，线上线下协同发力。凭借品牌力、产品

力与渠道优势，公司有望在行业结构性变革中持续扩大市场份额。

感谢您的关注！

3、问题：未来在智能杯壶、新材料领域还会有新突破吗？

回复：尊敬的投资者，您好！公司在新材料与智能杯壶领域已具

备明确突破基础。新材料方面，钛材质已成为重要增长极，增速

达普通保温杯的几倍且客单价更高，未来将持续深化钛材质工艺

创新与多品类拓展，同时也将不断探索其他可以用于杯壶生产的

健康材质；智能方面，公司已在杯盖集成温显、喝水提醒、指纹

开锁等功能，未来将基于用户需求持续推进智能化与场景化融合

创新。依托年轻化设计团队及 CMF 工艺能力，叠加潮流化新品

开发需求，公司在功能创新与材质升级上将持续突破。感谢您的

关注！

4、问题：消费升级背景下，中高端健康杯壶的市场需求会持续增

长吗？

回复：尊敬的投资者，您好！随着社会发展，消费群体的健康安

全意识攀升，即使在当前消费背景之下，大家基于对美好健康生

活的追求，中高端健康杯壶市场需求仍有增长空间。且当下健康

需求与材质升级精准契合，钛杯发展迅猛，客单价更高且为新的

增量市场，推动行业向高端化升级。综合来看，健康意识提升与

品类价值重构将共同驱动中高端市场扩容。感谢您的关注！

5、问题：线上内容电商崛起，对杯壶行业的渠道格局带来哪些变

化呢？

回复：尊敬的投资者，您好！线上内容电商崛起，正推动杯壶销

售从传统货架电商向"兴趣电商"转变。同时能更直接地洞察消费

者偏好，产品试品周期逐渐缩短，促成真正以消费者需求为基石

引导品牌发展。感谢您的关注！

6、问题：未来海外自主品牌的发展潜力怎么样？

回复：尊敬的投资者，您好！公司持续看好海外品牌市场的发展

潜力，公司收购了瑞士百年品牌 SIGG，其在欧洲德语区已具备成

熟的渠道与品牌认知，可成为海外品牌发展的重要抓手，同时依

托于 Tiktok 等社交媒体在海外的发展，海外品牌市场格局有望

进一步加强。然当前海外销售仍以 OEM 业务为主，自主品牌规

模化仍需渠道深耕与产能释放，短期依托现有资源渗透，中长期

逐步兑现。感谢您的关注！

7、问题：杯壶行业国产替代加速，哈尔斯的市场份额还有提升空

间吗？

回复：尊敬的投资者，您好！该问题前期已作回复，请您查阅前

述问题的回复，感谢您的关注！



8、问题：钛材、环保材质在杯壶行业的应用渗透率，未来会不断

提升吗？

回复：尊敬的投资者，您好！该问题前期已作回复，请您查阅前

述问题的回复，请您查阅，感谢您的关注！

9、问题：中泰双基地协同的战略布局，未来会给公司供应链带来

哪些新的提升？

回复：尊敬的投资者，您好！中泰双基地布局会从主要有以下几

项提升空间：1）产能弹性与风险对冲：国内承接复杂工艺、非美

及自有品牌订单，泰国目前主攻对美出口，分散单一产区贸易风

险，实现订单动态调配；2）成本竞争力：泰国基地良好预计 2026
年底成本与国内基本持平，依托当地低用工成本、本地化配套（一

小时供应链）及高自动化，中长期成本优势将进一步凸显；3）全

球交付与延展能力：双基地服务客户全球化布局需求，同时也为

公司全球化供应链布局提供夯实的基础。感谢您的关注！

10、问题：泰国基地产能逐步爬坡，未来规模化生产后的降本空

间还有多大呢？

回复：尊敬的投资者，您好！泰国基地降本空间明确。短期来看，

随着规模效应释放及本地化配套完善，良好预计年底可实现与国

内成本基本持平；中长期则具备双重优势：一是当地用工成本显

著低于国内，二是产线自动化程度高，待工序标准化体系全面建

立后，成本竞争力有望进一步凸显。感谢您的关注！

附件清单（如有） 无

日期 2026年 5月 11日


