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普昂（杭州）医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

一、 投资者关系活动类别 

□特定对象调研  

√业绩说明会  

□媒体采访  

□现场参观  

□新闻发布会  

□分析师会议  

□路演活动  

□其他  

 

二、 投资者关系活动情况 

活动时间：2026年 5 月 8日 

活动地点：普昂（杭州）医疗科技股份有限公司（以下简称“公司”）通过

全景网“投资者关系互动平台” （https://ir.p5w.net），采用网络远程的方

式召开 2025年年度报告业绩说明会。 

参会单位及人员：通过网络方式参加公司本次业绩说明会的投资者 

上市公司接待人员：公司董事长、总经理：胡超宇先生；公司财务负责人、

董事会秘书：杨琛如女士；国金证券股份有限公司保荐代表人：顾兆廷先生。 

 

三、 投资者关系活动主要内容 



本次业绩说明会公司就投资者普遍关注的问题进行了沟通与交流，主要问题

及回复如下： 

问题 1：您好，请问公司 2026 年的发展计划是什么？ 

回答：2026 年，公司将立足于在糖尿病、肿瘤、消化道疾病等慢性病诊疗

领域的研发、生产与销售全产业链布局的战略定位，坚持以研发为核心、以市场

需求为导向、以管理优化为基石、以产品质量为支撑、以客户服务为重点，依法

合规经营，持续完善公司治理体系。围绕境内外市场同步拓展、自有品牌与 ODM

业务两条腿走路的业务布局、新产品研发持续加速、通过自动化及智能化生产不

断推进降本增效的业务方针，持续筑牢规范运作、稳健经营的底线，为企业的可

持续发展构建坚实根基。 

 

问题 2：请问公司 2025 年净利润同比大幅增长的原因是什么？ 

回答：2025 年，公司实现营业利润 10,485.15 万元，较上年增加 2,899.64

万元，同比增长 38.23%；公司实现利润总额 10,343.81万元，较上年增加 2,771.70

万元，同比增长 36.60%；公司实现综合收益总额和净利润 8,977.58万元，均较

上年增加 2,489.68万元，同比均增长 38.37%，主要系随着下游行业需求的稳步

增长及公司竞争力的持续提升，本年度公司营业收入增加所致。 

 

问题 3：公司目前有哪些产品在注册中？ 

回答：公司专注于糖尿病护理、通用给药输注、微创介入类医疗器械的研发、

生产和销售，近年来，公司持续加大研发投入，随着公司研发工作的持续推进，

公司产品应用领域持续扩展，新产品陆续推出，例如 2025 年，公司成功推出计

量精准、操作便捷、与手机蓝牙连接后具有实时信息传递、提醒功能的电子胰岛

素注射笔；当年公司还推出了电子内窥镜图像处理器、一次性电子支气管镜、一

次性电子输尿管肾盂镜、一次性使用引流导管及附件等附加值较高的微创介入新

产品。2025年，公司新取得 11项境内医疗器械注册证、7项欧盟 CE认证、5项

美国 FDA注册证，未来，公司将持续推进新产品在境内外的注册工作。 

 

问题 4：微创介入类营收增长 59%，但基数仅 1132 万元。这个高增长是因



为从 0 到 1 的起步效应，还是真正的爆发？剔除起步效应，其真实渗透率如何？ 

回答：公司微创介入类产品管线为公司近几年新设管线，因此产品研发、注

册、销售确实需要从 0到 1的时间周期及铺垫。2025年，公司新取得 11项境内

医疗器械注册证、7项欧盟 CE认证、5项美国 FDA注册证，主要为微创介入类产

品，公司将持续推进相关产品的市场落地与业务拓展，提升公司竞争力。 

 

问题 5：公司产品已成功进入欧美高端市场，这证明了其产品质量。但在这

些市场，公司主要是作为成本优势的供应商，还是已经建立了品牌影响力？与

BD、诺和诺德等国际巨头相比，公司的核心竞争力究竟是什么？ 

回答：公司成立以来，高度重视产品研发工作，持续提升产品的创新性和竞

争力，公司凭借稳定的质量、良好的创新性、大规模工业化生产的稳定性，在包

括国内、欧洲、美国在内的全球市场开展市场开拓，同时在强化 ODM业务的基础

上，不断提升自有品牌业务的影响力和占比，公司品牌已在众多国家或地区取得

了良好的品牌影响力。公司核心竞争力主要体现在较高的产品创新性、日渐丰富

的产品管线、稳定的产品质量、智能化工业化生产的能力、不断开发的重要新客

户。 

 

问题 6：请问公司的长期战略是继续深耕代工业务，还是大力发展自主品

牌？如果转向自主品牌，公司将如何应对与现有大客户（如 Sol-Millennium）

的潜在竞争关系？ 

回答：基于公司发展战略，未来公司将在服务好贴牌客户的基础上，充分利

用产品竞争力优势，持续强化自有品牌的建设，在全球市场开展自有品牌产品的

市场开拓和产品推广。公司所处的穿刺介入行业市场需求非常广泛，产品种类也

非常多，不同公司也具有各自的优势业务领域，近年来，公司自有品牌的建设工

作进展情况良好，与重要客户的合作关系也较为稳定。 

 

问题 7：募投项目投产后，产能将大幅扩张。目前的产能利用率是多少？新

增产能是否会面临消化不良的风险？ 

回答：2025 年，公司经营业绩保持增长，公司实现营业收入 38,219.36 万



元，同比增长 20.07%，公司糖尿病护理类、通用给药输注类、微创介入类三大

产品类别的客户认可度持续提升，其销售额在 2025年均取得了良好的增长态势。

公司重要产品的产能利用率保持在较高水平。随着下游市场需求的稳步增长，公

司市场开拓进展良好，公司产品已覆盖全球七十多个国家或地区，重要客户也在

持续开发，因而预计未来新增产能的消化情况良好。 

 

问题 8：糖尿病护理类产品营收占比仍高达 80%（3.06 亿/3.82 亿）。这个

赛道的天花板在哪里？公司是否过度依赖单一品类？ 

回答：从行业的角度看，糖尿病护理产品的种类较多，公司目前在售的重要

糖尿病护理产品包括胰岛素笔针、胰岛素注射器、采血针等。近年来，随着全球

老龄化加剧以及糖尿病诊断率的提升，胰岛素笔针和注射器市场需求稳定增长，

根据 QYResearch 数据，2024 年全球胰岛素笔针市场规模大约为 13.5 亿美元，

预计 2031年将达到 19.9亿美元；根据 QYResearch的统计及预测，2024年全球

胰岛素注射器市场销售额达到了 17.51 亿美元，预计 2031 年将达到 23.15 亿美

元；根据 QYResearch的统计及预测，2024年全球采血针市场销售额达到了 16.74

亿美元，预计 2031 年将达到 22.88 亿美元。同时，公司还在持续开发电子胰岛

素注射笔、机械式胰岛素注射笔等新的糖尿病护理产品，在日渐丰富的糖尿病护

理管线下，公司糖尿病护理产品的市场空间广阔。此外，公司血管通路、安全静

脉采血针等创新性通用给药输注产品市场开发的情况良好；近年来公司还重点投

入开发了各类自动及半自动活检针、内镜介入设备及耗材等微创介入类新产品，

公司产品管线得到了极大的丰富，未来公司市场空间良好。 

 

问题 9：糖尿病治疗领域，无针注射技术是否会对笔针市场构成颠覆性威

胁？公司是否有无针注射的布局？ 

回答：无针注射技术 20 多年前就已经发布，到目前为止市场的主流还是胰

岛素笔针。公司暂未考虑布局无针注射技术，后续如有相关进展，请关注公司披

露的临时公告或定期报告。 

 

问题 10：公司综合毛利率从 49.44%提升至 52.03%，但主要增量产品“通用

给药输注类”毛利率（38.99%）远低于核心产品“糖尿病护理类”（54.58%）。



为什么在低毛利产品占比提升的情况下，整体毛利率反而上升？是否核心产品

涨价或成本大幅下降？ 

回答：2025 年公司经营业绩稳健提升，整体毛利率保持增长，一方面公司

下游市场需求稳步增长，同时基于公司产品良好的创新性、稳定的质量，以及公

司持续推出、迭代并不断丰富的新产品序列，公司糖尿病护理类、通用给药输注

类、微创介入类产品的销售额在 2025 年均取得了良好的增长态势。受公司产品

创新性日益受到越来越多客户认可、生产规模效应等因素的影响，2025 年公司

营收占比较大的糖尿病护理类产品的毛利率也较上年同期提升 3.18 个百分点，

从而带动 2025年公司整体毛利率的提升。 

 

问题 11：请问 4 月 30 日的增持是让战略投资者树立信心，还是认为公司股

价确实低估呢？你认为低估还是合理？ 

回答：本次增持是基于股东对公司未来发展前景、战略规划的信心及对公司

价值的认可。 

 

问题 12：募投项目最近调整了金额和投向，现在整体进度和达产预期是怎

样的？ 

回答：截至目前，公司未调整募集资金投向，公司调整募集资金投资项目拟

投入募集资金金额系基于实际募集资金情况，相关情况请关注公司已披露的临时

公告。公司募投项目的整体进度顺利，募投项目建设工作、投产安排等正有序开

展，后续有相关进展，公司会及时履行信息披露义务，可关注公司披露的临时公

告及定期报告。 

 

普昂（杭州）医疗科技股份有限公司  

董事会  

2026 年 5 月 12 日  
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