
证券代码： 301507 证券简称：民生健康

杭州民生健康药业股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-004

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 ☑ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

√ 其他 （浙江辖区上市公司 2026年投资者网上集体接待日暨

2025年度业绩说明会）

参与单位名称及

人员姓名
网上参与提问的投资者

时间 2026年 5月 13日 (周三) 下午 13:00~17:00

地点 公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）

采用网络远程的方式召开业绩说明会

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书陈稳竹

投资者关系活动

主要内容介绍

1、香港子公司已经落地了，还布局了澳洲品牌和东南亚出

海。跨境业务今年的小目标是什么？主要会从哪些品类切入？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。公司目前正在积极

布局海外供应链，将严格遵循各项规范要求，开展跨境业务。香

港民生健康国际公司承担着“走出去”与“引进来”的双重功

能。前期跨境业务以打通商业模式为目标，产品以维矿类产品为

主，预计今年跨境业务收入占比将相对较小。谢谢！

2、公司在特色菌株研发上布局挺前瞻的，像减肥、睡眠这

些热门方向都有对应菌株。这些菌株的商业化会优先考虑哪种合

作模式？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。公司特色菌株主要

聚焦四个核心方向：肠道健康、代谢调节及体重管理、睡眠与情



绪管理以及抗衰，目前特色菌株主要以菌粉原料业务为核心开展

销售。未来，公司将根据市场需求，考虑采用其他合作模式。谢

谢！

3、公司在剂型创新上提到了营养包、包芯片这些方向。这

些新剂型产品的研发进度和上市计划能透露一下吗？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。目前公司新剂型产

品营养包、包芯片已有产品处于试销阶段，市场反响较好。未来，

公司将加大这类新剂型、新包装产品的销售力度。谢谢！

4、乐速克上市以来线上预售和线下铺货进展很顺利，一季

度已经进了 3000 多家药店。您对这款产品今年的销售规模有什

么预期？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。从市场数据来看，

酒石酸伐尼克兰片整体市场增速较快。公司产品乐速克于去年底

启动线上预售，今年一月下旬开始在线下药店进行铺货。目前，

该新品的推广进展符合公司预期，公司已将其列为重点培育产

品，后续将稳步推进其线上、线下渠道的推广工作。谢谢！

5、小金维他和小黄人 IP 合作后反馈怎么样？未来在儿童营

养这个细分赛道上打算怎么发力？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。小金维他品牌定位

为“儿童全营养”，是 21 金维他品牌面向儿童人群的延伸系列。

该系列产品于今年 1月举办了产品发布会，并与环球影视“小黄

人”IP 达成合作，新包装系列已陆续上架，未来还将新增产品

SKU。谢谢！

6、国内戒烟药市场正处于高速增长期，乐速克的批文稀缺

性算是先发优势。这款产品在定价策略和渠道利润上，和传统

OTC 有什么不同？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。乐速克的定价与市



场已有产品总体差异不大，产品毛利相对较高，产品价值链设计

会充分考虑合作伙伴的利益，有利于共同推动品牌的可持续健康

发展。谢谢！

7、中科嘉亿并表后益生菌业务增速超过 100%，ToB 大客户

集中度也在提升。接下来 ToC 端自有品牌这块有什么推广计划？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。益生菌 To C 端的

产品公司正在积极规划布局中，目前已有少量的线下药店铺货，

线上销售也在积极探索中，未来也将持续推出适合国人体质的全

方位、功能型益生菌解决方案。谢谢！

8、保健品业务去年收入翻了一倍，成为重要的增长极。除

了现有的益生菌和维矿，公司还在看哪些细分品类？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。公司保健品业务在

去年实现稳健增长。公司深入落实以产品为核心的“新产品、新

业务、新模式、新项目”四新策略，持续强化产品创新研发，积

极拓展大健康领域产品矩阵并推出多款新品。抗衰、关节保护、

肠道健康、皮肤健康等方向均为公司重点关注的细分品类。谢谢！

9、近期保健品监管趋严，很多不合规的跨境产品被清理。

公司怎么看这个政策环境变化对行业格局的影响？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。关于跨境保健品及

直播电商政策的监管影响，公司认为监管趋严对行业发展是有利

的，尤其是针对伪跨境及违规宣传行为的整治。公司始终坚守合

规宣传原则，将产品质量视为经营底线，在经营与宣传的各个环

节均严格遵守相关法律法规。监管层面的强监管、严要求，对于

以品牌为核心的企业来说，无疑是一大利好，它能有效遏制部分

打擦边球、经营不规范企业的违规行为，为公司营造更公平的市

场竞争环境，创造更广阔的发展机会。谢谢！

10、你好，预防和或治疗乳腺癌改善乳腺健康发酵粘液乳杆



菌 MSJK0025 实现应用出产品有什么计划吗？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。目前该菌株已经完

成商业批生产，达到产业化水平，如客户有需求，可以实现量产，

谢谢！

11、2025 年营收和利润都创了新高，现金流增长超过 60%，

公司认为驱动这些成绩最关键的因素是什么？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。2025 年度，公司

深入贯彻以产品为核心的“新产品、新业务、新模式、新项目”

四新策略，持续加强产品创新研究，积极拓展大健康领域产品矩

阵；以与中科嘉亿（山东）进行战略合作为契机，有效整合与拓

展益生菌业务版图；结合酒石酸伐尼克兰片的上市进度，有序启

动戒烟药的科普与消费者教育工作，加速治疗型用药领域的拓展

布局；同时积极推进全域立体化渠道生态的构建，多维度全面提

升公司综合竞争力。2025 年，公司及子公司新增药品批文 3项，

授权发明专利 8 项，实用新型专利 3项，保健食品注册证书/备

案凭证 1项，为公司长远发展奠定了坚实基础。业务方面，公司

保健品业务收入稳健增长，业务占比正逐步提升；益生菌业务通

过与中科嘉亿的合作得到有效增强。渠道方面，公司持续优化拓

展销售渠道，构建更具市场竞争力的营销网络体系。谢谢！

12、一季度毛利率回升很明显，除了提价因素，成本端的管

理是不是也做了不少工作？展望全年，毛利率的趋势怎么看？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。公司一季度成本端

情况总体保持稳定，结合年度预算，预计全年毛利率水平将维持

稳定态势。谢谢！

13、公司上市以来持续高分红，去年分红加回购占了净利润

的 72%。未来在回报投资者这块会保持这样的力度吗？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。公司高度重视投资



者回报，并计划通过持续实施现金分红的方式，积极回报投资者。

上市以来公司一直保持持续、稳定的现金分红，平均每年度的现

金分红金额占当年净利润的比例超过 40%。公司未来也将继续严

格按照监管规定及公司章程等要求，保持现金分红的合理性和稳

定性。谢谢！

14、21 金维他年初完成了调价，对毛利率的改善效果已经

开始体现，接下来公司在维矿品类的增长规划上还有什么新打

法？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。维矿类产品作为公

司的基本盘，公司将持续做好产品拓展和渠道深耕工作：产品方

面，鉴于消费者对维矿类产品的需求在变化，未来公司产品布局

将围绕人群细分、精准营养进行定制化，并在剂型创新（如营养

包、包芯片、三层片）和运动营养类目等方面寻求突破，积极拓

展产品矩阵；渠道方面，公司拟进一步拓展线下药店网络覆盖，

同时结合代理等多种合作模式开展线上分销业务，增加公司产品

的消费者可及性。谢谢！

15、公司线上渠道增长很快，还启用了数字人主播。全渠道

运营下来，线上和线下的产品定位、价格体系是怎么平衡的？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。公司通过有效维护

价值链体系，确保了产品价格的稳定与维持在合理水平。公司保

健食品的销售以线上渠道为主。谢谢！

16、您好 贵公司 专利 启动量产了吗 谢谢

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。截至 2025 年 12 月

31 日，公司及子公司拥有授权专利 169 项，具体详见公司披露

的临时报告及定期报告相关内容。公司维矿相关专利均已应用于

公司及子公司产品中，益生菌相关专利部分已应用于公司及子公

司产品中。随着公司产品矩阵的日益丰富，未来专利应用将持续



增加，谢谢！

17、管理层您好。面对目前行业内较为激烈的市场竞争态势，

公司在今年的市场开拓（例如渠道下沉、新客户拓展或海外市场

布局）上，主要有哪些侧重点或新的规划思路？

尊敬的投资者您好，感谢对公司的关注。在产品层面，公司

将着力推广儿童营养品牌“小金维他”系列产品、益生菌产品、

戒烟新品“乐速克”等重点产品；在渠道层面，公司将进一步深

化线下药店网络覆盖，同时结合代理等多种合作模式开展线上分

销业务，提升线上渠道的覆盖面，并积极布局海外供应链，探索

跨境业务。谢谢！

附件清单（如有） 无

日期 2026-05-13


