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中信证券股份有限公司、中国国际金融股份有限公司

关于上海联影医疗科技股份有限公司

2025年度持续督导跟踪报告

中信证券股份有限公司（以下简称“中信证券”或“保荐人”）和中国国际金

融股份有限公司（以下简称“中金公司”或“保荐人”）作为上海联影医疗科技股

份有限公司（以下简称“联影医疗”或“公司”）首次公开发行股票并在科创板上市

项目的保荐人，根据《证券发行上市保荐业务管理办法》《上海证券交易所科创

板股票上市规则》等相关规定，中信证券和中金公司履行持续督导职责，并出具

本持续督导年度跟踪报告。

一、持续督导工作概述

1、保荐人制定了持续督导工作制度，制定了相应的工作计划，明确了现场

检查的工作要求。

2、保荐人已与公司签订保荐协议，该协议已明确了双方在持续督导期间的

权利义务，并报上海证券交易所备案。

3、本持续督导期间，保荐人通过与公司的日常沟通、现场回访等方式开展

持续督导工作，并于 2026年 4月 21日对公司进行了现场检查。

4、本持续督导期间，保荐人根据相关法规和规范性文件的要求履行持续督

导职责，具体内容包括：

（1）查阅公司章程、三会议事规则1等公司治理制度、三会会议材料；

（2）查阅公司财务管理、会计核算和内部审计等内部控制制度，查阅公司

2025年度内部控制评价报告、2025年度内部控制审计报告等文件；

1 公司于 2025年 4月 25日召开第二届董事会第二十次会议，并于 2025年 6月 30日召开 2024年年度股

东会，根据《中华人民共和国公司法》、《上市公司章程指引》等有关规定，公司决议不再设置监事会，

监事会的职权由董事会审计委员会行使。
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（3）查阅公司与控股股东、实际控制人及其关联方的资金往来明细及相关

内部审议文件、信息披露文件，查阅会计师出具的 2025年度审计报告、关于 2025

年度非经营性资金占用及其他关联资金往来情况的专项说明；

（4）查阅公司募集资金管理相关制度、募集资金使用信息披露文件和决策

程序文件、募集资金专户银行对账单、募集资金使用明细账、会计师出具的 2025

年度募集资金存放与实际使用情况专项报告及鉴证报告；

（5）对公司高级管理人员进行访谈；

（6）对公司及其控股股东、实际控制人、董事、监事、高级管理人员进行

公开信息查询；

（7）查询公司公告的各项承诺并核查承诺履行情况；

（8）通过公开网络检索、舆情监控等方式关注与发行人相关的媒体报道情

况。

二、保荐人和保荐代表人发现的问题及整改情况

基于保荐人前述开展的持续督导工作，本持续督导期间，保荐人和保荐代表

人未发现公司存在重大问题。

三、重大风险事项

（一） 核心竞争力风险

1、关键核心技术被侵权或技术秘密被泄露的风险

公司致力于为全球客户提供高性能医学影像设备、放射治疗产品、生命科学

仪器及医疗数字化、智能化解决方案，产品线覆盖磁共振成像系统（MR）、X 射

线计算机断层扫描系统（CT）、X射线成像系统（XR）、分子影像系统（MI）、

彩色多普勒超声诊断系统（US）、放射治疗系统（RT）、超声（US）以及生命

科学仪器等。通过十余年持续研发，公司掌握了不同产品系列研制和生产相关的

核心技术，并通过授权发明专利、技术秘密以及与研发人员签署保密协议等方式

对关键核心技术进行保护。
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如果公司关键核心技术被侵权或泄密，将使公司研发投入的产出效果降低，

无法持续保证公司产品的技术优势，对公司盈利产生不利影响。针对上述风险，

公司建立了全方位的知识产权布局体系，以从不同角度保护企业技术创新成果，

详见前文知识产权布局策略和系统的体系建设。

（二）经营风险

1、经销模式下的业务合作风险

公司主要采取经销和直销相结合的销售模式。报告期内，公司主营业务中经

销收入为 84.06亿元，占主营业务收入的比例为 63.91%。公司经销商网络的不断

扩大对公司的经销体系管理能力提出了更高要求。公司需增加配备销售管理人员，

增加对经销合同履约、回款的管理成本；与此同时，若公司不能同步提升对经销

商的管理能力，一旦经销商出现自身管理混乱、违法违规等行为，或者公司与经

销商发生利益纠纷，将会对公司的经销收入增长产生不利影响。

针对上述风险，公司不断强化自身营销团队的体系建设、能力建设，提高专

业销售人员能力，拓宽销售模式。此外，公司不断完善《经销商管理制度》，对

经销商的准入资格、分类管理、培育与发展、管理与考核等进行系统化管理和考

核。由于高端医疗设备行业的专业度较高，公司会定期开展销售培训、风险管理

培训及年度会议，其中销售培训包括公司品牌宣传、产品知识等；风险管理培训

包含合规指导和合规风险点培训；年度会议包括行业发展趋势解读、新产品发布

及公司政策推广，以实现与经销商的长期、稳定、持续性战略融合。

2、国际化经营及业务拓展风险

公司重视高端医学影像诊断和放射治疗产品在海外市场的拓展和销售工作，

已在美国、日本、欧洲、非洲和东南亚等国家和地区实现销售。报告期内，公司

境外实现主营业务收入 33.93 亿元（按终端客户装机所在地统计），同比增长

52.81%，占公司主营业务收入的比例为 25.79%，整体保持逐年上升的趋势。

然而，不同海外市场和地区对医疗器械的监管政策和法规通常不同，国际局

势存在不确定性，对知识产权保护、不正当竞争、消费者保护等方面的监管力度

也存在差异。随着海外业务规模的进一步扩大，公司涉及的海外法律环境将会更
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加复杂多变，若公司不能及时应对海外市场环境、政策环境的变化，则会对公司

海外业务拓展和经营带来不利影响。具体如下：

（1）政策和审批风险：近年来，国际局势跌宕起伏，各种不确定、不稳定因

素频现，国际贸易环境日趋复杂，贸易摩擦争端不断，地缘政治因素可能对某些

国家或地区的经济贸易产生不利影响。部分国家历来对高端医疗器械经营和销售

的许可有较强的审批壁垒，完成产品注册的时间周期较长，市场准入难度较大。

不同海外市场和地区对医疗器械的监管政策和法规通常不同，政治经济局势存在

不确定性，对知识产权保护、不正当竞争、消费者保护等方面的监管力度也存在

差异。

（2）市场竞争风险：GE医疗、西门子医疗、飞利浦医疗等公司在医疗设备

的诸多领域多年来占据主导地位，学术储备、临床实证、客户认知、全球供应链

整合、产品技术开发、海外售后服务和品牌影响力上拥有显著优势。面对国际市

场竞争，如果公司不能保持并持续强化自身的竞争优势和核心竞争力，公司产品

的市场份额及价格可能会因市场竞争加剧而下降。

（3）境外销售渠道拓展风险：在海外战略整体布局上，公司将针对目标市场

从境外产品注册、团队和网络建设、生产基地和供应链布局等方面着手推进境外

业务发展。截至报告期末，公司已通过 30 家境外子公司及办事处搭建了境外团

队，但境外销售渠道搭建时间较短，如果公司不能有效整合境外销售团队及当地

经销商渠道，致使公司产品不能迅速打开境外市场，则会对公司的境外市场占有

率和业务发展产生不利影响。

针对上述风险，公司将全面加强全球研发、生产、销售、服务、供应链等管

理和布局，科学决策、合理有序地推进公司各项战略规划和业务布局的落地实施，

并通过有效的市场活动、产学研医合作，进一步提升公司在国际市场的品牌影响

力和认知度。

（三）财务风险

1、税收政策变化风险
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公司及部分下属子公司系经依法认定的高新技术企业，在满足享受高新技术

企业税收优惠的所有条件时可享受高新技术企业所得税税收优惠政策。未来若上

述税收优惠政策发生变化或者公司不满足税收优惠条件无法继续享受相关的优

惠政策，将增加公司税负，从而对公司经营业务产生一定的影响。公司会持续关

注税收政策的动向，巩固和加强自身研发实力，不断增加研发投入，夯实高新技

术企业的资格认定。

2、汇率波动风险

公司境外业务快速增长，公司与部分境外客户及境外供应商以美元、欧元等

外币进行定价、结算，受国际局势与环境变化等因素影响，未来汇率风险管理难

度可能会增加，汇率波动直接影响公司汇兑损益金额，从而可能对公司经营业务

造成一定影响。公司重视汇率风险管理，短期与中长期措施并举，合理运用金融

性和运营性的方法来应对汇率波动风险。

3、应收账款回收风险

公司应收账款占流动资产的比重较大，虽然公司主要客户的历史信用状况良

好，应收账款发生坏账的可能性较小，但一旦客户的财务状况恶化或信用状况发

生重大变化，公司未来的生产经营及偿债能力仍可能受到不利影响。公司已严格

依据企业会计准则要求评估应收账款信用风险并计提减值损失准备，未来将进一

步加强对客户资信情况的调查和分析，严格按合同组织生产和销售，强化应收账

款监督考核，健全销售回款责任制、呆坏账损失核销制，以确保公司整体信用风

险处于可控范围内。

（四）行业风险

1、市场竞争风险

根据灼识咨询研究报告，2020 年我国医学影像设备市场规模已超过 500 亿

元，该市场自 2015 年至 2020 年的复合增长率为 12.4%。虽然建设“健康中国”

已上升为国家战略，我国大健康市场快速扩容、国家医学中心建设、国家区域医

学中心建设、“千县工程”县域医院综合能力提升工作、《大型医用设备配置许
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可管理目录（2023年）》发布等因素都促进了对医学影像设备的潜在需求，但是

公司仍然面临着较为激烈的市场竞争环境。

一方面，我国高端医学影像设备市场过去一直被 GE医疗、西门子医疗和飞

利浦医疗等外资企业垄断，在高端 PET/CT、MR和 CT等产品市场，进口品牌曾

占据 90%以上的市场份额，而经过十余年国产医学影像设备技术的发展，国产品

牌的进口替代趋势愈发明显，进口品牌的市场份额呈现下降趋势，但是进口厂家

凭借其过去多年塑造的品牌优势、渠道优势和技术优势，仍然处于市场领先地位；

另一方面，公司还面临国内医学影像设备厂商的竞争，包括迈瑞医疗、东软医疗、

万东医疗等在内的国内厂家在 XR、CT、MR和 PET/CT等产品领域积极布局，

不断加大在医学影像设备市场的开拓力度。面对上述国内外品牌的竞争，如果公

司不能保持并持续强化自身的竞争优势和核心竞争力，公司产品的市场份额及价

格可能会因市场竞争加剧而下降。

针对上述风险，公司将不断加强核心技术攻关与下一代产品投入，及时判断

市场趋势与需求；公司以成本管理、产品质量管理、服务质量管理为抓手，关注

产品的全生命周期质量要求；公司将在全球范围内进行人才储备、技术储备、产

品储备和客户拓展，深化国际化战略布局，提升全球市场竞争力。

2、行业监管风险

公司的医学影像诊断和放射治疗产品主要用于疾病的诊断和治疗，根据《医

疗器械监督管理条例》判断，属于第二、三类医疗器械即具有中度风险需严格控

制管理，以及具有较高风险需采取特别措施严格控制管理，以保证其安全、有效

的医疗器械。公司上述产品的研发、生产和销售过程需严格执行国家在医疗器械

领域的监督管理制度，包括分类管理制度、生产备案与许可制度、产品备案与注

册管理制度及经营备案与许可管理制度等。如果未来国家对医疗器械的注册和申

请要求提高，对医疗器械的生产和经营监管趋严，将对公司新产品的研制和注册、

对现有产品的生产和销售产生不利影响。

针对上述风险，公司会持续关注相关政策动向，积极参与医疗行业标准制定

工作，巩固和加强自身研发管理。
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（五）宏观环境风险

1、贸易摩擦及地缘政治风险

近年来，国际局势跌宕起伏，国际贸易环境日趋复杂，贸易摩擦争端不断，

地缘政治因素可能对某些国家或地区的经济贸易产生不利影响。2018 年 6 月，

美国贸易代表办公室发布正式的加征关税的商品清单，将对从中国进口的约 500

亿美元商品加征 25%的关税，其中对约 340亿美元商品自 2018年 7月起实施加

征关税措施，同时对约 160 亿美元商品加征关税开始征求公众意见；2019 年 5

月，美国宣布将对从中国进口的 2,000亿美元清单商品加征关税。根据美国贸易

代表办公室公布的加征关税清单，公司对美国出口的MR和 CT产品等被列入加

征关税商品范围内；与此同时，我国关税税则委员会开始对美国部分进口商品加

征关税作为反制措施，X射线管组件、超导线、闪烁晶体等医学影像设备生产用

部件或材料被列入中国对美进口商品加征关税范围并在后续不断动态调整。2025

年 4月，中美贸易摩擦进一步升级，双方围绕“对等关税”展开多轮博弈。

因此，公司出口美国的部分产品面临加征关税从而导致市场竞争力下降的风

险，而进口加征关税清单调整则可能导致公司采购成本提高，对公司净利润造成

一定不利影响。

针对上述风险，公司将持续关注并评估贸易政策变化对公司业务和供应链的

影响。同时，积极推进国际市场的多元化布局，分散地缘政治带来的风险，持续

加强国际卫生体系交流，拓宽全球行业内的产学研医深度融合，推进各区域内的

主要市场本土化建设，巩固生产、销售、服务体系建设。

四、重大违规事项

基于前述保荐人开展的持续督导工作，本持续督导期间，保荐人未发现公司

存在重大违规事项。

五、主要财务指标的变动原因及合理性

（一）主要会计数据

2025年，公司主要财务数据及指标如下所示：

单位：万元；幅度：%
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主要会计数据 2025年度 2024年度 增减变动幅度

营业收入 1,380,025.17 1,030,010.44 33.98

归属于上市公司股东的净利润 186,930.08 126,186.95 48.14

归属于上市公司股东的扣除非

经常性损益的净利润
176,984.32 101,032.34 75.18

经营活动产生的现金流量净额 267,901.88 -61,902.43 不适用

主要会计数据 2025年末 2024年末 增减变动幅度

归属于上市公司股东的净资产 2,157,186.70 1,990,316.54 8.38

总资产 3,278,457.94 2,803,568.89 16.94

（二）主要财务指标

主要财务指标 2025年度 2024年度 增减变动情况（%）

基本每股收益（元／股） 2.28 1.54 48.05

稀释每股收益（元／股） 2.28 1.54 48.05

扣除非经常性损益后的基本每

股收益（元／股）
2.16 1.23 75.61

加权平均净资产收益率（%） 9 6.53 增加2.47个百分点

扣除非经常性损益后的加权平

均净资产收益率（%）
8.52 5.23 增加3.29个百分点

研发投入占营业收入的比例（

%）
18.99 21.95 减少2.96个百分点

（三）主要会计数据和财务指标的说明

1、报告期的经营情况、财务状况及影响经营业绩的主要因素

（1）经营情况、财务状况

公司 2025 年度实现营业总收入 1,380,025.17 万元，同比增长 33.98%；实现

归属于母公司所有者的净利润 186,930.08 万元，同比增长 48.14%；实现归属于

母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润 176,984.32万元，同比增长 75.18%。

2025年末，公司总资产 3,278,457.94万元，同比增长 16.94%；归属于母公司

的所有者权益 2,157,186.70万元，同比增长 8.38%。

（2）影响经营业绩的主要因素

报告期内，公司围绕长期竞争力建设，系统推进创新产品导入、全球市场布

局深化、供应链体系优化及核心技术能力积累。中国市场在大规模医疗设备更新
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政策于 2025 年进入常态化、专业化实施阶段的背景下，高端医学影像、放疗及

基层诊疗能力建设相关设备需求持续释放，行业整体规模较上年同期明显回升。

公司在国内市场占有率持续提升并保持行业领先地位，中国市场收入规模实现显

著增长，经营质量与盈利能力同步增强。

海外方面，公司不断强化全球市场拓展与创新产品导入能力，欧洲、北美、

亚太以及新兴市场等重点区域均保持较快增长节奏，国际市场品牌影响力与高端

客户渗透率持续提升，全球化布局进一步提速。未来随着创新产品在全球市场加

快导入、重点项目陆续交付、客户基础进一步扩张，以及全球本土化组织与服务

体系日益成熟，公司将进入技术创新驱动增长、智能化管理提升效率、全球化协

同放大规模优势的新阶段，整体经营规模与运营质效有望进一步稳健提升。

2、上表中有关项目增减变动幅度达 30%以上的主要原因说明

公司报告期内营业总收入、利润总额、归属于母公司所有者的净利润以及归

属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润、经营活动产生的现金流量净额、

基本每股收益等项目变动幅度达 30%以上，主要受公司创新产品持续推出、高端

产品市场认可度不断提升、全球营销及服务体系进一步完善、海外业务快速增长、

管理运营质量持续优化、国内设备更新政策逐步常态化落地等多重因素推动，公

司整体业务实现稳步增长，盈利质量进一步增强。

六、核心竞争力的变化情况

（一）公司的核心竞争力

公司是国内领先、全球少数掌握高端医学影像诊断产品、放射治疗产品及生

命科学仪器核心技术的医疗科技企业，拥有从研发、生产、销售到售后维护的产

品全生命周期管理能力。

1、全面的产品布局与领先的产品性能

（1）全面的产品覆盖

公司围绕高端医学影像设备形成了丰富的产品线，产品涵盖MR、CT、XR、

PET/CT、PET/MR、US等诊断产品，常规 RT、CT 引导的 RT 等放射治疗产品
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和动物MR、动物 PET/CT等生命科学仪器，可满足从临床前科研到诊断再到治

疗的需求。公司设备搭载了自主研发的医学影像处理软件和高级应用，可实现研

究、诊断、治疗方案的有机结合，为精准诊疗提供了一站式解决方案。

（2）先进的产品性能

公司研发的多款产品创造了行业或国产“首款”，包括行业首款具有 4D 全身

动态扫描功能的 PET/CT产品 uEXPLORER（Total-body PET/CT），2018年获英

国物理世界杂志评选的“全球十大技术突破”称号；行业首款超高场全身成像磁共

振 uMR Jupiter 5T，该产品打破了以往超高场磁共振只能进行神经系统扫描的极

限，首次实现了超高场全身临床成像，并在心脏、神经、腹部等部位上展现出其

独特的优势，能够更好地实现对疾病的认识、鉴别、诊断；业界首台高清“摄像”

磁共振设备 uMR Ultra,搭载 uAIFI.LIVE 成像平台，结合人工智能影像链，依托

超高性能梯度系统与时空融合 AI引擎的协同优势，可持续捕捉解剖结构和功能

组织活动的高清动态影像，对于人体运动部位的观察、诊断和研究具有巨大潜力；

业界首款智慧仿生微创介入手术系统 uAngio 960，同时也是国内首台以多自由度

机器人为机架结构的 DSA系统，可满足从泛血管、骨科、胸外、消化道等多学

科高、精、尖复杂手术场景的需要；国产首款光子计数能谱 CT uCT Ultima，率

先实现国产光子计数能谱 CT的全身多部位超高分辨成像与精准能谱成像，适用

于高端临床诊疗与科研一体化场景；全球首创双宽体双源 CT 成像系统 uCT

SiriuX，首次将宽体探测器与双源两种超高端 CT系统形态强强结合，突破性实

现 8ms业界最高全心时间分辨率、双宽 16cm全脏器容积覆盖和 470mm超大能

谱成像视野，实现时间、覆盖与精准度的全维性能提升；行业首款诊断级 CT引

导的一体化放疗加速器 uRT-linac一体化 CT直线加速器等产品。

2、强大的综合研发能力

（1）垂直化研发体系

公司构建了贯穿技术、产品与软件的垂直创新体系，围绕各产品线核心部件

开展核心技术研发，为实现核心技术自主可控、筑造产品竞争力壁垒奠定了坚实

基础。公司自研比例位居行业前列，各产品线主要核心部件均实现自研自产。
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（2）平台化研发模式

公司搭建了通用软件及通用硬件研发平台，以跨产品线的平台化研发模式为

技术的借鉴与交流、产品的融合与迭代提供了基础。研发层面，通用的底层架构

为开发多模态产品提供了创新便利；项目层面，共享的软件和硬件设计可提升研

发效率、加速产品迭代；产品层面，统一的系统配合统一的工业设计和界面设计，

公司不同产品线在品牌形象和使用体验上保持了高度的一致性，有助于品牌影响

力的增强和产品的持续推广。

（3）前沿创新策略

公司以前瞻研究、市场动向引导创新方向。一方面，公司在上海、美国休斯

顿设立未来实验室，积极布局前瞻性研究，探索把握行业转型发展的新机遇，为

公司研发创新提供技术储备；另一方面，各产品事业部与市场形成紧密连接，通

过对市场需求的快速反馈持续推进全线产品的技术创新与迭代升级。

（4）全球研发人才储备

人才是公司持续研发创新的根基，公司通过自主培养与外部引进，搭建了一

支由多位顶尖科学家及深具行业管理与研发经验的人员领衔的、具有全球化视野

的研发梯队。截至报告期末，公司共有研发人员 3,497名，占员工总数的 40.18%。

3、完整的知识产权布局

知识产权体系是技术创新的核心支持，更是企业持续发展和走向全球化的重

要保障。公司建立了完善的数据库和知识产权管理平台，实现无形资产全生命周

期的平台化管理。公司知识产权体系涵盖专利、商标、著作权和技术秘密。截至

报告期末，公司以专利为主的各项知识产权申请数量超过 11,500 项，其中发明

专利申请占全部专利申请数超过 80%，公司累计获得超过 6,100项的知识产权授

权，其中发明专利授权超过 3,990项。同时，公司依照《信息安全管理办法》及

《商业秘密管理制度》等制度对公司技术秘密进行严格保护，力求打造全方位的

知识产权布局体系，以从不同角度保护企业技术创新成果。

（1）前瞻的布局策略
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公司自设立以来一直将专利布局策略作为强化自身竞争力的重要手段，结合

自身技术路径、行业前沿技术以及市场拓展方向，持续构建专利壁垒。公司专利

挖掘机制贯穿技术研发的全生命周期，专利申请广泛覆盖全线产品。同时，公司

在研发过程中针对未来有可能实施的技术提前规划并加以专利保护以抢占先机，

确保公司获得更多基础专利和更高的布局效率。

商标方面，在公司创立初期即配合产品上市计划开展商标布局，利用马德里

商标体系优势进行全球商标布局，为海外市场拓展奠定基础。

公司结合自身技术路径、行业前沿趋势以及市场拓展方向，形成了一套攻守

兼备的知识产权布局。

（2）系统的体系建立

公司结合自身发展战略，建立了全面、系统的知识产权管理体系，涵盖知识

产权的获取、维护和运用控制。在风险控制层面，可支持知识产权风险识别和法

律纠纷处理；在文件法规层面，公司设立了包含知识产权文件和法律法规的控制

程序；在信息安全层面，公司对知识产权信息资源实施了严格的保密管理。

4、立体的营销网络

公司结合直销与经销模式，打造了覆盖境内外市场，涵盖顶尖科研院所、高

校、三甲医院以及基层机构的多元化立体营销体系。公司积极践行国家分级诊疗

实施战略，通过丰富的产品实现基层医疗市场渗透，并通过创新设备与互联网等

技术相结合推动医疗资源下沉。在境外市场，截至 2025 年 12月 31日，公司已

在美国、英国、新加坡、日本、韩国、澳大利亚、新西兰、南非、摩洛哥、马来

西亚、哥伦比亚等全球多个国家及地区建立销售网络，公司产品已成功进驻美国、

日本、韩国、新西兰、意大利等 100多个国家和地区。

5、完善的售后服务

公司以客户体验为中心，围绕常规售后需求、应急反应需求和意见反馈需求，

打造了完善的客户服务体系。公司建立了一支注重细节、精益求精的售后团队，

为客户提供涵盖培训、安装、维修、升级、保养等方面的综合服务。此外，公司

高度重视与客户持续沟通并获得反馈意见，促进研发团队的产品优化升级。
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6、产学研医融合创新

公司逐步从以产品和技术赋能临床的单一维度，向构建全方位科技支撑的

产学研医深度融合创新体系转变。公司打通“基础研究-临床应用-转化医学-产业

转化”全链条，以临床需求和重大医学难题带动产品定义、性能优化、应用拓

展、临床示范，形成从创新到商业转化的闭环管理，持续扩大创新领导力与商

业竞争力。

（二）核心竞争力变化情况

2025年全年，公司的核心竞争力未发生重大变化。

七、研发支出变化及研发进展

（一）研发支出变化情况

单位：万元

项目 2025年度 2024年度 增减变动幅度

费用化研发投入 184,194.33 176,146.67 4.57

资本化研发投入 77,941.37 49,936.04 56.08

研发投入合计 262,135.70 226,082.71 15.95
研发投入总额占营业

收入比例（%）
18.99 21.95 减少2.96个百分点

研发投入资本化的比

重（%）
29.73 22.09 增加7.64个百分点

（二）研发进展

1、在研项目情况

单位：万元

序

号
项目名称

预计总投资

规模

本期投入金

额

累计投入金

额

进展或阶

段性成果

拟达到

目标

技术

水平

具体应用前

景

1 MR研发项目一 10,400.00 1,390.32 9,734.04
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

2 MR研发项目二 11,000.00 3,875.44 9,507.15
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

3 MR研发项目三 28,000.00 11,393.97 19,876.85
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景
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4 MR研发项目四 35,000.00 11,459.09 27,402.31
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

5 MR研发项目五 25,000.00 3,388.92 13,469.91
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

6 MR研发项目六 30,000.00 1,366.44 8,249.23
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

7 MR研发项目七 7,000.00 1,339.66 5,986.72 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

8 MR研发项目八 6,400.00 2,370.07 6,144.93
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

9 CT研发项目一 4,600.00 813.30 4,545.26 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

10 CT研发项目二 25,000.00 1,114.26 13,213.12
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

11 CT研发项目三 9,500.00 609.96 5,602.86
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

12 CT研发项目四 9,000.00 253.78 4,430.99
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

13 CT研发项目五 14,000.00 3,971.29 11,618.87
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

14 CT研发项目六 3,200.00 805.11 2,117.81
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

15 CT研发项目七 15,000.00 2,617.61 12,553.60
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

16 CT研发项目八 35,000.00 14,052.71 22,738.02
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

17 CT研发项目九 8,000.00 3,541.29 6,958.32
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

18 CT研发项目十 6,800.00 1,910.79 3,854.65 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

19
CT研发项目十

一
8,000.00 2,886.09 4,042.18 进行中

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

20 RT研发项目一 10,000.00 2,309.20 7,175.58 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

21 RT研发项目二 50,000.00 12,914.91 39,476.46
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

22 RT研发项目三 18,800.00 2,622.75 13,251.99
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

23 RT研发项目四 16,000.00 4,798.15 9,651.97
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

24 软件研发项目一 38,000.00 10,779.39 36,815.06
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

25 软件研发项目二 23,000.00 2,381.54 15,263.23 部分获得 获得注 行业 适用于临床
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注册证 册证 领先 场景

26 软件研发项目三 13,600.00 2,854.17 10,609.93
已获得注

册证

支持影

像产品

的量产

及新产

品开发

行业

领先

适用于临床

场景

27 XR研发项目一 20,000.00 4,990.63 15,388.65
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

28 XR研发项目二 43,000.00 10,262.36 32,174.96
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

29 XR研发项目三 6,100.00 2,497.52 5,975.19
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

30 MI研发项目一 5,000.00 572.59 2,865.85
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

31 MI研发项目二 11,000.00 1,968.29 8,408.80
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

32 MI研发项目三 13,500.00 1,066.21 7,946.56
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

33 MI研发项目四 16,800.00 4,234.68 15,025.72
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

34 MI研发项目五 3,000.00 207.83 1,660.38 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

35 MI研发项目六 3,000.00 2,510.70 2,801.58
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

及科研场景

36 MI研发项目七 13,000.00 4,752.17 7,817.60 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

37 MI研发项目八 1,600.00 684.00 684.00
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

38 部件研发项目一 15,000.00 4,258.02 10,188.10
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

应用于设备

部件

39 部件研发项目二 1,900.00 734.35 1,795.46
已获得注

册证

获得注

册证

行业

领先

应用于设备

部件

40 部件研发项目三 5,800.00 1,830.69 3,406.96 进行中
获得注

册证

行业

领先

应用于设备

部件

41 部件研发项目四 11,000.00 1,606.24 7,950.93 进行中
获得注

册证

行业

领先

应用于设备

部件

42 超声研发项目一 64,000.00 21,322.88 42,251.39
部分获得

注册证

获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

43 超声研发项目二 10,000.00 2,337.07 3,694.22 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

44 超声研发项目三 7,500.00 3,904.22 5,484.00 进行中
获得注

册证

行业

领先

适用于临床

场景

45 生命科学仪器项 3,600.00 895.14 3,308.85 已量产上 科研推 国际 适用于科研
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目一 市 广和量

产上市

领先 场景

46
生命科学仪器项

目二
5,000.00 710.84 2,737.53 进行中

科研推

广和量

产上市

行业

领先

适用于科研

场景

47
生命科学仪器项

目三
12,000.00 2,386.08 8,825.13 进行中

获得注

册证

行业

领先

适用于科研

场景

48
下一代产品预研

项目
23,000.00 7,881.95 14,259.46 进行中

获得下

一代产

品和技

术规划

行业

领先

适用于临床

场景

合

计
/ 755,100.00 189,434.67 528,942.36 / / / /

注：公司在研项目预计总投资规模根据该项目实际研发情况及公司在研项目整体规划等

因素进行调整；累计投入金额的统计年度为 2022年 1月 1日-2025年 12月 31 日。

2、报告期内获得的研发成果

截至报告期末，公司知识产权累计申请 11,517项，累计获得 6,123项；报告

期内，公司新增知识产权申请 1,057项，获得 843项，其中发明专利申请 623项，

发明专利授权 636项。除上述已经申请取得的发明专利授权外，公司还拥有多项

非专利技术，亦构成公司技术竞争力的重要组成部分，对公司业务经营发挥重要

作用。

本年新增 累计数量

申请数（个） 获得数（个） 申请数（个） 获得数（个）

发明专利 623 636 8,385 3,993

实用新型专利 115 82 1,386 936

外观设计专利 47 13 419 275

软件著作权 54 52 348 293

其他 218 60 979 626

合计 1,057 843 11,517 6,123

八、新增业务进展是否与前期信息披露一致（如有）

不适用。

九、募集资金的使用情况及是否合规

本持续督导期间，保荐人查阅了公司募集资金管理使用制度、募集资金专户
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银行对账单和募集资金使用明细账，并对大额募集资金支付进行凭证抽查，查阅

募集资金使用信息披露文件和决策程序文件，实地查看募集资金投资项目现场，

了解项目建设进度及资金使用进度，取得上市公司出具的募集资金使用情况报告

和年审会计师出具的募集资金存放及实际使用情况专项报告及鉴证报告，对公司

高级管理人员进行访谈。

基于前述核查程序，保荐人认为：本持续督导期间，公司已建立募集资金管

理制度并予以执行，募集资金使用已履行了必要的决策程序和信息披露程序，基

于前述检查未发现违规使用募集资金的情形。

十、控股股东、实际控制人、董事和高级管理人员的持股、质押、冻结及减

持情况

报告期内，公司控股股东联影医疗技术集团有限公司，以及公司实际控制人

薛敏控制的股东上海影升投资合伙企业（有限合伙）、上海影智投资合伙企业（有

限合伙）持有公司股份数量未发生变化，且不存在其他质押、冻结及减持情况。

截至报告期末，公司董事、高级管理人员和核心技术人员间接持股变动情况如下：

姓名 职务
期初间接持股情况

(股)
期末间接持股情况

(股)

张强
董事长、联席首席执行官、

核心技术人员
1,507,041.00 599,242.00

GUOSHENG
TAN

董事、总经理、联席首席执

行官
2,178,810.00 2,178,810.00

JUN BAO 董事、总裁 2,178,810.00 2,178,810.00

TAO CAI
职工董事、董事会秘书、首

席投资官
1,561,677.00 1,254,769.00

夏风华 高级副总裁 1,473,828.00 1,096,887.00

HONGDI LI
高级副总裁、首席技术官、

核心技术人员
2,355,305.00 2,316,942.00

俞晔珩 高级副总裁 775,699.00 775,699.00
缪宏 高级副总裁 1,665,104.00 1,295,104.00
吕云磊 副总裁 90,427.00 67,409.00
汪淑梅 副总裁 590,559.00 396,180.00
QUN CHEN 核心技术人员 2,918,531.00 2,918,531.00
黄翔宇 核心技术人员 1,584,964.00 1,063,234.00
YANFENG DU 核心技术人员 777,412.00 700,685.00
李国斌 核心技术人员 512,023.00 214,437.00
向军 核心技术人员 921,641.00 748,255.00
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王超 核心技术人员 307,214.00 307,214.00
安少辉 核心技术人员 117,135.00 78,090.00
胡玮 核心技术人员 100,841.00 100,841.00

公司高级管理人员、核心技术人员及其他核心员工等通过中信证券联影医疗

员工参与科创板战略配售 1号集合资产管理计划（以下简称“联影医疗 1号员工

资管计划”，获配 4,493,640股，报告期末持股 800,111股）、中信证券联影医疗

员工参与科创板战略配售 2号集合资产管理计划（以下简称“联影医疗 2号员工

资管计划”，获配 3,695,573股，报告期末持股 837,566股）、中信证券联影医疗

员工参与科创板战略配售 3号集合资产管理计划、中信证券联影医疗员工参与科

创板战略配售 4 号集合资产管理计划参与公司 IPO 时的战略配售。截至报告期

末，高级管理人员和核心技术人员间接持股变动情况如下：

姓名 职务 期初间接持股情况 期末间接持股情况

夏风华
高级副总

裁

直接持有联影医疗 1号员工资管

计划的 2,351,113.19份额
-

缪宏
高级副总

裁

直接持有联影医疗 2号员工资管

计划的 7,000,079.09份额

直接持有联影医疗 2号员工资管

计划的 6,000,000.09份额

吕云磊 副总裁
直接持有联影医疗 2号员工资管

计划的 8,490,171.56份额

直接持有联影医疗 2号员工资管

计划的 8,490,171.56份额

王超
核心技术

人员

直接持有联影医疗 2号员工资管

计划的 14,069,996.25份额

直接持有联影医疗 2号员工资管

计划的 14,069,996.25份额

截至 2025 年 12 月 31日，公司董事和高级管理人员持有的股份均不存在质

押、冻结的情形。

十一、保荐人认为应当发表意见的其他事项

基于前述保荐人开展的持续督导工作，本持续督导期间，保荐人未发现应当

发表意见的其他事项。

（以下无正文）
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（本页无正文，为中信证券股份有限公司《中信证券股份有限公司、中国国际金

融股份有限公司关于上海联影医疗科技股份有限公司 2025年度持续督导跟踪报

告》之签字盖章页）

保荐代表人：

焦延延 邵才捷

中信证券股份有限公司

年 月 日
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（本页无正文，为中国国际金融股份有限公司《中信证券股份有限公司、中国国

际金融股份有限公司关于上海联影医疗科技股份有限公司 2025年度持续督导跟

踪报告》之签字盖章页）

保荐代表人：

刘尚泉 张小勇

中国国际金融股份有限公司

年 月 日
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