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中山华利实业集团股份有限公司投资者关系活动记录表 
 

编号：2026-007 

投资者关系 

活动类别 

特定对象调研 □分析师会议  □媒体采访  □业绩说明会 

□新闻发布会  □路演活动  □现场参观 □其他 

参与单位名称 

及人员姓名 
长江证券-于旭辉，长城财富保险资管-王卫华 

时间 2026年5月25日 

地点 中山 

上市公司 

接待人员姓名 
董事会秘书郭毅航 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

参加公司组织的调研活动（线下）的来访人员按深交所规定签署了《承诺书》。 

问：公司对 2026 年全年订单情况如何展望？  

答：由于国际政治、经济形势复杂，部分品牌基于对未来经济形势的不确定性，预告订单

相对保守，但具体的订单及出货安排，要看每个月客户的正式订单的情况。公司持续推进

客户多元化战略，动态调整客户结构及产能资源配置。公司的适度多元化客户结构，也增

强了公司在宏观经济环境与消费市场不确定性增加时的业绩韧性。2026 年公司也会密切关

注全球经济形势以及各品牌的业绩情况，公司管理层对于今年的业绩保持谨慎乐观。 

 

问：未来公司对毛利率的发展趋势有着怎样的预期？ 

答：2026年第一季度毛利率为 17.87%，主要系本期订单有所下滑，导致产能利用率有所降

低，同时公司有较多新工厂仍处于产能爬坡阶段，共同拖累整体毛利率表现。现阶段，公

司降本增效措施正有序推进，同时新工厂的运营也在逐步成熟，公司管理层和各部门每个

月都会对工厂的运营效率进行检讨，针对性地解决问题，稳步推动毛利率水平修复改善。 

 

问：新工厂完成产能爬坡通常需要多长时间？ 

答：通常情况下，新工厂会逐步投产，新工厂投产后差不多需要一年半到两年的时间实现

产能爬坡。新工厂工人熟练度、各部门配合度要在工厂运营几年后才能达到比较好的状

态。 

 

问：公司吸引客户合作的核心竞争力是什么？  

答：公司实行多客户模式，并且在不断的优化客户结构、拓展新客户。公司的客户和产品



 

风格比较多元，使得公司能够掌握市场动态，满足客户多元化需求，同时，公司拥有业界

最为全面的制鞋工艺技术和流程，开发能力和量产能力有明显优势。在品质、交期、技术

能力、成本控制、劳工及社会责任等客户对供应商的例行评价上，公司综合表现都很好，

在行业口碑也很好，吸引新客户主动找公司合作。 

 

问：未来公司是否会考虑往上游延伸原材料业务？ 

答：运动鞋的原材料类别比较多，比如各类皮革、纺织布料、橡胶等化工料、包装材料 

等，大多数原材料已经有比较成熟的供应链体系，直接采购的成本控制和交付都比较便 

捷。随着公司实力的增强，对重要新材料，公司也会投入资源进行研发。未来如果行业趋

势发生变化，有利于制鞋厂家参与原材料制造，公司也会顺应行业趋势。 

 

问：公司未来的分红比例会维持稳定或者进一步提高吗？ 

答：公司重视股东投资回报，2021 年度进行了两次分红（2021 年中期及 2021 年年度），

现金分红合计占全年净利润比例约 89%；2022 年年度现金分红金额占净利润比例达 43%；

2023年年度现金分红金额占净利润比例约 44%；2024 年年度现金分红金额占净利润比例约

70%；2025年度进行了两次分红（2025年中期及 2025年年度），现金分红合计占全年净利

润比例达 76%。公司利润分配政策，会兼顾股东利益和公司发展的需要，目前公司已经积

累了较高的未分配利润（2025 年 12 月末合并报表未分配利润金额约人民币 98 亿元），公

司现金流也非常好。在满足资本开支、合理日常运营资金外，公司会尽可能多分红。 

 


