
国机精工集团股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026—020

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □电话会议

□其他

参与单位名称

及人员姓名

东方财富证券：郭素芬、安琪、李庸、吴亮

华福证券：罗通

上海证券：葛博威

上海惠璞投资：徐克

上海速富资产：张泽恩

上海金晨碧云投资：陈艳

九一私募：敖焱杰

每经投资研究院：黄宗彦

国泰海通证券：陈贝融、林森

杭州秘银投资：董欣鑫

和信证券：钱立峰、陈亚强

时间 2026 年 5 月 25 日

地点 国机精工下属企业郑州磨料磨具磨削研究所

上市公司接待

人员姓名

董事会秘书：赵祥功

投资者关系助理：汪智婷

投资者关系活

动主要内容介

绍

一、公司情况介绍

（一）公司概况

国机精工的历史，可追溯至 1958 年成立的洛阳轴承研究所和郑

州磨料磨具磨削研究所，2005 年在深交所上市。轴研所是中国轴承行

业唯一的国家级综合性研究机构、我国航空航天轴承领域的主要配套

单位。三磨所是中国超硬材料行业唯一的国家级综合性研究机构，主

导制定了中国超硬材料行业的绝大部分技术标准。在半导体领域，三

磨所成功打破国外巨头对陶瓷载盘、陶瓷吸盘、真空卡盘、划片刀、

封装刀、减薄砂轮等关键耗材的长期垄断。

（二）经营情况



2025 年，公司实现营业收入 30.19 亿元，同比增长 13.59%；实

现毛利总额 10.29 亿元，同比增长 9.82%。实现归属于上市公司股东

的净利润 2.60 亿元，同比下降 6.96%。归母净利润的下滑的原因是

2025 年 3-4 月，公司将超硬材料业务注入国机金刚石平台，公司对超

硬材料业务的权益比例从 100%降至 67%，超硬材料业务创造的部分收

益转为少数股东权益。2025 年，公司少数股东损益为 6,491.59 万元，

而 2024 年同期仅为 1,028.14 万元。若剔除这一因素，公司实际经营

利润保持稳健增长。

公司业务基本盘由轴承及超硬材料两大板块构成。轴承业务主要

分为特种轴承、风电轴承和精密机床轴承。2025 年，轴承实现收入

13.28 亿元，同比增长 25.56%。航天领域产品覆盖卫星用轴承组件及

火箭燃料涡轮泵轴承，主要客户为国内主流的卫星、火箭制造公司（含

民营）。

超硬材料业务分为六大业务板块，原料辅材、关键装备、金刚石

结构化应用、金刚石功能化应用、培育钻石新消费和检测服务，利润

主要来源于金刚石结构化应用，产品广泛应用于半导体、汽车、光伏

等领域。2025 年，金刚石结构化应用实现收入 6.68 亿元，同比增长

约 16%，毛利率 63.4%，同比提升 5.16 个百分点，主要因为半导体领

域贡献的收入占比提升，半导体领域主要竞争对手为国际企业，在半

导体国产化浪潮下，公司将持续巩固技术引领地位，助力实现关键耗

材的替代。

（三）未来展望

超硬材料业务板块正迎来半导体行业发展的历史性机遇，随着国

内晶圆厂持续扩产及先进制程迭代，划片刀、封装刀、陶瓷载盘等关

键耗材需求放量。公司依托超硬材料磨具国家重点实验室技术积淀，

已实现倒边轮减薄磨砂轮、划片刀、封装刀及陶瓷载盘/卡盘等高端

产品批量供货，打破日系厂商垄断。金刚石功能化应用加速突破，以

2025 年千万级收入为起点，重点推进金刚石散热商业化落地、光学级

金刚石大尺寸制备及应用，以及第四代半导体材料研发，持续打造国

家战略科技力量。

轴承领域着力提升航天轴承的产能和智能化转型，满足配套商业

航天重点主机需求。

二、交流环节

1.问：超硬材料磨具业务开展情况如何？



答：2025 年超硬磨具业务收入 6.7 亿元左右，下游应用分半导体

领域和非半导体（汽车、制冷、LED、工模具等）领域。其中用于半

导体领域的产品近几年增长较为显著。公司超硬材料磨具产品性能优

越，具有较高的技术门槛，竞争对手基本为国际跨国企业。

2.问：超硬材料磨具业务在半导体领域的开展情况？

答：半导体业务近几年保持较快增长势头，主要驱动因素为中国

半导体行业景气度较高和公司产品渗透率提升。产品端已覆盖倒边

轮、减薄砂轮、划片刀、封装刀等金刚石工具，以及陶瓷载盘、陶瓷

吸盘、真空卡盘、静电卡盘等精密陶瓷制品。

3.问：公司精密陶瓷制品业务的情况？

答：公司在半导体领域精密陶瓷产品上处于行业领先地位，技术

壁垒较高，产品包括陶瓷载盘、陶瓷吸盘、真空卡盘、静电卡盘等。

应用在半导体领域的精密陶瓷制品，技术开发难度大，市场前景好，

是公司未来几年重点推广的产品，公司将加快其市场导入，持续提升

市场占有率。

4. 问：金刚石散热主流产品类型及市场如何比较？

答：行业内主流产品分为单晶金刚石散热片、多晶金刚石散热片

和金刚石铜复合材料三大类。单晶金刚石散热片热导率约 2000W/m·K

以上；多晶金刚石散热片的热导率约 1500W/m·K ；金刚石铜复合材

料热导率约 800W/m·K。市场主要从生产成本、生产工艺、下游适配

场景等维度综合评估。

5.问：公司在金刚石散热领域的产品布局和进展？

答：目前，金刚石散热片和金刚石光学窗口片已有小批量订单，

主要供应国防工业领域，2025 年实现收入超 1000 万元。

公司金刚石散热产品矩阵覆盖金刚石单晶、金刚石多晶和金刚石

铜复合材料。目前，民用领域的产品已送样客户，若进展顺利有望在

年内有小批量订单落地。

6.问：公司在散热领域产能布局情况，若下游需求大幅放量能否

满足？

答：以目前产品价格衡量，公司目前 MPCVD 产能对应产值大约在

1.5 亿元左右，至明年，产能对应产值大约在 2亿元左右，可满足一

定时段内的市场需求。公司也会根据市场情况，适时扩大产能。

7.问：公司在金刚石行业的核心竞争优势是什么？

答：一是公司深耕金刚石领域多年，产业积淀深厚；二是依托国



家级重点实验室的技术支撑，研发实力突出；三是自主研发金刚石生

长及加工全流程设备，技术自主可控。

8.问：公司机器人轴承业务进展如何？

答：公司已将机器人轴承纳入“十五五”业务板块规划，未来重

点聚焦高附加值产品，如交叉滚子轴承等。

9.问：公司未来规划是怎么样的？

答：在轴承领域，推动空间执行部件更好服务我国商业航天发展，

满足配套商业航天重点主机需求；拓展人形机器人用轴承，重点开发

交叉滚子轴承等高附加值产品。在超硬材料领域，加速迈入金刚石功

能化应用时代，优化金刚石铜复合材料、突破大尺寸光学级金刚石产

品、加速第四代半导体材料研发。商业航天轴承、人形机器人轴承、

金刚石散热片和金刚石光学窗口片，这些产品，将成为公司塑造第二

增长曲线的主力军，有望在 3-5 年内形成公司新的利润增长点。

10.问：公司供应链管理与服务业务持续收缩的原因是什么？

答：公司秉持聚焦主责主业的发展原则，对供应链管理业务进行

主动战略性收缩，该业务后续不再作为公司的发展方向。

关于本次活动
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