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浙江伟星实业发展股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-012

投资者关系活动
类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 √其他：电话会议

参与单位名称及
人员姓名

国联基金：郑玲、项薇、邵思凝

浙商证券：周敏

时间 2026 年 5 月 25 日

地点 -

上市公司接待人
员姓名

黄志强、郑婷燕、邱逸远

投资者关系活动
主要内容介绍

1、近期接单情况如何？

答：近期公司接单情况良好，但原材料等各类生产要素年内明显涨价以及折

旧摊销等固定费用增加，预计会对公司盈利造成一定压力。

2、公司产品定价模式？

答：公司产品整体采用成本加成的定价模式，依照客户的实际要求，根据生

产过程中涉及到的材质、工艺、难度等进行合理定价。

3、原材料涨价对公司有多大影响？

答：受美以伊冲突等因素影响，全球能源供应面临前所未有的压力，并推动

石化等大宗商品价格不断上涨，而公司生产所需的铜、锌合金、化纤等原材料价

格也随之持续走高。同时，公司辅料产品主要为非标准化产品，品类丰富，因此

不同材质构成的产品受到的影响程度不同。尽管公司采用成本加成的定价模式，

并采取多种措施以降低影响，但价格的传导需要一定过程，可能导致公司盈利在

短期会受到一定影响。

4、原材料涨价是否加剧了行业价格竞争，对整体竞争格局的影响？

答：近几年受市场需求、原材料价格等多种因素影响，行业内价格竞争确实

更加激烈。但相较于价格，品牌客户更重视服饰辅料供应商的产品研发能力、交

期和服务等综合保障能力，因而具备综合竞争实力并享有一定品牌美誉度的品牌



企业相对更具竞争优势，“强者恒强”现象愈加明显。

5、为什么公司认为一个新客户开发需要较长时间？

答：尽管钮扣、拉链等服饰辅料产品占成衣成本的比重较小，但辅料产品对

成衣的交付、时尚搭配等方面有着至关重要的影响，因此品牌客户对辅料供应商

的选择历来十分慎重，会综合考量辅料企业的规模实力、时尚创新能力、交期保

障等。从实际业务看，一个全新的品牌客户往往需要持续多年的努力，才可能与

之建立合作关系并逐渐提升信任度，获得份额的增长。

6、公司计划如何控制汇兑损益影响？

答：公司的汇兑损益主要分两种：一是结汇带来的损益，二是外币存量及往

来挂账带来的损益。针对前者，公司通常会要求业务部门及时结汇；而针对后者，

公司通过提高海外园区的本土化采购等方式降低存量规模，以降低汇率波动的影

响。此外，公司也在积极探索其他有效措施，以降低汇兑损益波动对公司业绩的

影响。

7、公司在梯队建设方面有哪些重点工作和规划？

答：企业文化与管理团队优势是公司的核心竞争力之一。在伟星文化的长期

引领下，公司多措并举，不断强化梯队建设，持续健全“传帮带”“以师带徒”、

导师制等人才培养模式和机制，大力开展各类培训活动，加速提升员工专业技能

和职业素养。未来将有更多优秀的年轻骨干走向更高的平台，并在公司的生产、

销售体系和经营管理中发挥重要作用。

8、公司的分红政策？

答：公司一直坚持“可持续发展”和“共赢”的理念，每年综合考虑年度盈

利状况、未来发展需求和股东意愿等因素，合理制定年度利润分配方案，积极回

馈公司股东。

附件清单 无

日期 2026 年 5 月 25 日


