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证券代码：601077 证券简称：渝农商行

重庆农村商业银行股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2026-02

投资者关系
活动类别

特定对象调研 新闻发布会
分析师会议 路演活动
媒体采访 现场参观
业绩说明会 其他

参与单位
西南证券、广发证券、西部证券、中汇人寿、瑞士银行、长江证券、
汉和资本

时间 2026 年 5 月

地点 重庆农商行总行、杭州、武汉

本行接待人
员

信用卡及消费金融部、公司信贷部、金融市场部、风险管理部、资
产负债管理部、董事会办公室等相关部门负责人或业务骨干

投资者关系
活动主要内
容介绍

1.未来如何提升中间业务收入？

本行将以财富管理为核心做强代销与对公综合服务，依托生态
建设夯实客群，以“金融+非金融”拓展科技金融等新中收来源，推
动中收企稳回升。一是以客户财富管理为目标，锻造竞争能力。目
前本行正在推进财富管理体系重塑，通过建立以客户为中心的“财
富管家”思维模式，打造专业化财富管理营销队伍、构建全链条协
同体系的生态，重点抓好保险、贵金属、基金等核心代销业务。二
是以生态建设为牵引，夯实客户基础。依托“渝快荟”社区生态和
广袤的县域网络，未来准备将旅游动线上的文旅资源联动起来，打
造文旅广告专区。同时，今年将重点推动财富管理与养老金融体系
化发展，区分主城与农村区域客群，强化产品组合与客户生命周期
的深度协同，加快推动传统营销向“专业顾问+综合”营销转型。此
外，我们将加强品牌建设与投资者教育，提升本行中间业务的社会
认知度和综合贡献度。三是以“金融+非金融”为抓手，增加中收来
源。通过搭建科技金融生态圈，汇聚高校科研院所、头部创投机构、
专业中介服务商等，形成从需求洞察、智能匹配到资源撮合、落地
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护航的全流程服务体系。通过科技成果转化等非金融服务，丰富本
行中收种类，增加中收来源。

2.在提升 ROE 水平方面有哪些举措？

2026 年，本行将深入构建“三种新动能”，进一步推动全面深
化改革破局成势，全力推动经营业绩稳步提升，努力保持净资产收
益率总体稳定，不断增强股东回报能力。一是增规模，充分发挥属
地总部、多元产品优势，主动对接国家及地方重大战略资源，理清
单、建专班、抢先机，精准匹配产品服务，持续扩大业务覆盖面；
同时，持续深化普惠小微金融服务，深度挖潜特色产业链条，整合
高频服务场景，通过“渝快荟+生态圈”特色化、常态化获客活客，
共同推动业务规模稳健增长。二是优价格，依托生态构建，强化结
算性资金归集，提升活期存款占比，推动负债价格稳中向优；同时，
强化数字赋能，分层分类实施差异化定价，统筹产品、服务、效率
优势，持续提升综合定价能力。三是控风险，大力推进数字风控体
系建设，立足产业链重塑风控逻辑，完善前瞻性管理，将风控嵌入
业务全流程，同时加大清收处置力度，提升不良资产处置质效，健
全风险闭环管理。四是提效能，用好资源要素，激发业务动能。加
强费用精细化管控，助力财务资源向前端业务精准倾斜、高效配置，
以资源效能提升赋能业务发展。

3.贵行存款付息率保持在同业较好水平，未来将如何巩固优
势？

一是聚焦“渝快荟”生态场景打造，进一步夯实零售业务基础。
以“渝快荟”社区商业场景生态建设为抓手，通过金融服务与消费
权益有效结合，实现批量获客、活客、优客，促进个人客户的消费、
结算等低成本资金沉淀。二是加快财富管理业务转型，持续增强客
户粘性。面对当前客户财富增值需求，通过建立以客户为中心的“财
富管家”思维模式，打造专业化的财富管理营销队伍等，扩大财富
业务客户覆盖率，促进换仓资金沉淀的同时，节约高成本存款资源
投放。三是聚焦结构优化，强化精细管理。一方面在价格上，优化
产品资源配置，结合同业竞争、业务结构、存款贡献等因素，强化
产品精细化管理，降低预约型产品投放总量、比例。另一方面在期
限上，压降中长期存款，降低定期付息成本。强化产品组合配置，
对于长期限到期客户，有效运用理财产品、保险产品等做好承接和
转化。四是加强考核引导，加强成本管控。坚持 EVA 为核心的考核
导向，强化“控本增益”业务导向引领，持续压降付息成本，促进
存款业务高质量发展。
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