
证券代码：301267 证券简称：华厦眼科

华厦眼科医院集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-003

投资者关系活动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观

□其他：

参与单位名称及人员

姓名

深圳市北斗星资本：吴文贵

泽添投资：周宏良、武文韬、郑楚广

富安基金：王秀丽

威速医疗器械：付友焕

金时资本：姜兴权

融暄投资：李强

金石资本：杨薇

时间 2026年 6月 11日 10:00-12:00

地点 公司会议室

上市公司接待人员

姓名
沈石华女士 证券部副总监、证券事务代表

投资者关系活动主要

内容介绍

一、公司参观

参观公司下属医院厦门眼科中心五缘院区。

二、交流环节

1、华厦眼科逐步做强做大并拥有行业重要影响力，公司

认为最重要的因素是什么？

公司认为坚守初心最重要，华厦眼科扎根眼科医疗行业的

初心，是全心全意为病人做好眼科诊疗服务，打造眼科医疗百

年品牌。长期以来，公司在规范、质量和服务三个方面扎实筑

牢发展根基，坚持“一切以病人为中心”的宗旨，切实践行

“精湛医术、合理收费、高尚医德、贴心服务、快捷方便、优

雅环境”的经营理念，并以责任、关怀、创新、共赢作为核心



价值观，努力做到病人满意、员工满意、同行认同、社会认同

和政府放心，实现多方共赢的企业文化。通过在行业打造的良

好口碑和优质品牌形象，华厦眼科核心竞争力不断提升，做强

做大并在行业拥有重要影响力也就成了水到渠成的结果。

2、公司医疗人才梯队建设情况如何？

公司高度重视人才梯队建设及人才培养，致力于打造眼科

人才高地。目前公司已经逐步建立起以院士为引领，涵盖“院

士—骨干—青年”的高水平医生团队，推动公司临床诊疗、科

研及教学协同发展。公司汇聚了黎晓新教授、赵堪兴教授、葛

坚教授、刘祖国教授等一批具有国际影响力的眼科学界领军人

才（其中包含三位国际眼科科学院院士），并拥有多名具备行

业影响力的学科带头人。在此基础上，公司持续通过两院、两

所、三基地、三站、合作院校等一系列发展平台，以及“中国

眼科医师明日之星计划”、“中国眼科医师精英人才培养计划”

等人才培育项目，持续培养高水平的眼科医疗人才。

3、公司如何应对行业医疗人才的竞争？

人才是医疗服务行业的核心竞争力，也是推动公司发展的

引擎和基石。华厦眼科珍惜人才、重视人才，并以“责任、关

怀、创新、共赢”为核心价值观，通过企业文化建设、人才激

励、人才培养、员工保障、学术建设等方面全方位成就员工，

从而实现吸引人才、培养人才、留住人才的目标。在人才引进

方面，公司依托具有国际影响力的知名眼科专家团队、成熟的

“医教研”协同发展体系、完善的科研创新平台等优势，为人

才提供广阔的发展平台和职业规划支持；在人才培育方面，公

司依托两院、两所、三基地、三站、合作院校等一系列平台和

中国眼科医师明日之星计划、中国眼科医师精英人才计划等人

才培育项目，为不同层级医生创造更多元化的职业发展选择；

此外，公司持续优化现有人才激励机制，推行医院合伙人计划，

并将积极运用上市公司股权激励、员工持股计划等工具，构建



覆盖短、中、长期的人才激励体系，确保人才队伍持续保持活

力。

4、目前公司各项业务的收入结构及未来的发展规划？

2025年，公司屈光、眼视光综合业务收入占比合计约 60%，

白内障、眼后段业务收入占比合计接近 34%。未来，公司将继

续坚持“眼病诊疗+消费眼科”双轮驱动战略，围绕全科诊疗

服务体系，推动各项业务均衡发展。

5、公司在海外市场的业务发展及规划？

海外市场是华厦眼科战略布局的重要一环。多年来，公司

通过学术交流、教学活动以及“光明行”等公益项目，与世界

各国的眼科同行保持良好关系。公司将充分结合宏观环境、海

外市场需求、公司经营实际等，积极寻求与供应商、学术机构

及商业保险合作伙伴协同，探索合适的海外合作项目。

6、未来公司在 AI眼镜领域有哪些规划和发展？

公司始终关注 AI 眼镜相关技术、产品的发展，并已与部

分智能眼镜生产企业建立合作，进一步挖掘智能眼镜在眼科医

疗服务领域的应用潜力。目前相关应用尚在逐步探索和落地

中，对公司业绩不构成重大影响。

7、公司如何持续提升华东以外其他区域的营收占比？

公司将围绕战略发展规划，坚持“内生增长+外延发展”

双轮驱动战略。一方面，稳步推进全国医疗服务网络布局，有

序扩大业务覆盖范围，不断满足日益增长的眼科医疗服务需

求，持续提升市场占有率。

另一方面，公司作为大型眼科医疗连锁集团，拥有成熟的

经营管理体系，公司将在临床诊疗、科研学术、人才发展、运

营管理、供应链、品牌建设等方面积极发挥集团协同优势，持

续为各地医院的发展提供深度赋能，深化区域协同发展，推动

建设区域眼科中心，进一步提升公司在各区域市场的行业竞争

力和品牌影响力。



8、未来公司医院布局自建和并购的占比分别是多少？

未来自建和并购眼科医院将同步进行，公司将综合考虑所

在城市是否具备符合条件的优质标的及专家团队的组建情况

进行科学审慎、灵活决策。

9、公司在 AI辅助诊疗及降本增效方面有哪些应用？

近年来，公司持续推动 AI与眼科医疗服务的融合发展，

在集团本部厦门眼科中心率先启动智慧医疗体系建设，目前已

经在 AI辅助诊疗、患者服务、医院运营管理等方面实现了部

分 AI技术的落地应用。未来，公司将继续深化 AI技术在诊疗

辅助、患者服务、医院运营、科研创新等场景的应用和发展，

持续推动医院智慧化转型。AI 相关应用目前对公司业绩不构

成重大影响。

日期 2026年 6月 11日


