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投资者关系活动

类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

■现场参观

□其他

活动参与人员 国泰海通组织的投资者“走进上市公司”一行 36 人

时间 2026年6月17日

地点 华强电子世界、深圳华强会议室

形式 线下

上市公司接待人

员姓名

总裁：汪小红

董事会秘书：王瑛

交流内容及具体

问答记录

首先公司工作人员带领投资者参观了公司旗下的华强电子世界，随

后总裁简要介绍了公司发展情况，董事会秘书具体介绍了公司业务、经

营情况及核心竞争力等内容，并就投资者关注的问题进行了交流，主要

包括：

1、有很多电子元器件涨价，对公司会有什么影响？

目前电子元器件产业景气度高企，是处于通胀期的产业之一，产业

各环节（包括原材料、设计、晶圆代工和封测等）的价格都在上涨，大

部分元器件的价格也在上涨。公司作为本土电子元器件分销龙头企业，

位于产业不可或缺的中间环节，将从产业整体通胀中受益。一方面，行

业景气度上行期，客户对元器件需求增加，会带动公司出货量的提升，

元器件价格的上涨，则会进一步促进整体出货金额（即业务规模）增加；

另一方面，量价齐升态势下，公司分销业务毛利率水平也有望同步提升。

公司电子元器件长尾现货采购业务也会从产业整体通胀中受益，而



且弹性更大。2026年第一季度，公司电子元器件长尾现货采购业务收入

同比大幅增长，增幅超300%。

2、公司MLCC业务的情况是怎样的？

公司是村田全球主要授权分销商。近期公司观察到客户下单增加，

开始拉货、主动补库存。对部分缺货的型号，公司优先满足大客户的采

购需求。

3、存储持续涨价背景下，公司存储业务的情况是怎样的？有没有拓

展更多产品线的计划？

（1）公司是江波龙、晶存科技、兆易创新、慧荣科技、千奕国际等

存储厂商的重要代理商。2025年下半年以来，AI发展驱动存储需求增加、

价格持续上涨，公司积极把握机遇，推动公司存储类产品线出货额快速

起量和增长。2025年公司存储类产品线出货额同比增长约100%，2026年

第一季度公司存储类产品线出货额同比增长约250%。2025年下半年至今，

公司存储类产品线出货额占公司电子元器件授权分销业务出货总额的比

例约为20%～40%。

（2）公司将继续积极拓展更多优质的存储产品线。

4、公司经营性净现金流为负，是什么原因？

电子元器件授权分销商的业务规模快速增长时，经营活动产生的现

金流量净额会为负，这是由分销业务的业务模式决定的。电子元器件分

销商需要预判市场需求进行合理备货。在业务规模快速增长时，采购支

出会相应增加，而下游部分销售订单的回款因存在一定账期会稍显滞后，

收支时间差导致经营活动产生的现金流量净额阶段性为负。

5、公司第二季度的业绩是否会环比第一季度增长？

公司第二季度的业绩目前尚未披露，请关注公司后续披露的半年度

报告。

6、公司昇腾业务什么时候起量，有没有收入目标？

公司是华为计算部件（含昇腾、鲲鹏）总经销商，持续推进华为计

算部件的技术和产品推广，积极协助华为建设算力生态。业务的具体情

况请以公司披露信息为准。



7、公司的投资和并购计划

（1）公司从2019年开始开展CVC投资（Corporate Venture Capital，

基于产业的财务投资），投资的主要方向是电子产业链上游的半导体设

计企业，2024年起，公司开始尝试投资下游具备高精尖技术特征的制造

类企业和其他前沿应用领域。未来，公司仍将持续开展CVC投资，并探索

联动其他大型产业投资主体共同投资。

（2）并购是落地公司发展战略的重要方式，为公司业务发展及产业

升级服务。在横向并购方面，公司将持续挖掘电子元器件交易行业内优

质并购项目，如有合适机会，公司将通过实施并购快速获取海内外人才、

产品线或客户等资源，完善业务布局。在纵向并购方面，公司将根据中

长期发展战略，广泛挖掘、调研和考察项目，如有合适机会，公司也将

考虑直接收购上游半导体设计公司或下游以高精尖技术为核心驱动的企

业等，促进公司产业加速升级。
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