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投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系活动类

别

特定对象调研 ☐ 分析师会议

☐媒体采访 ☐ 业绩说明会

☐新闻发布会 ☐ 路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及人

员姓名

财通证券 邢瀚文 大成基金 唐 宁 国海证券 李明明

华泰资管 陈 欣 开源证券 李睿娴 中金公司 何欣怡

（排名不分先后）

时间 2026年6月18日

地点 公司会议室及线上会议

上市公司接待人员

姓名

董事、董事会秘书兼财务负责人 蔡立君

投资总监 魏国健

证券事务代表 杨伟婷

投资者关系活动

主要内容介绍

本次投资者关系活动在公司会议室及线上同步举行。会议中，公司向

投资者介绍了公司的相关情况并回答了有关问题，具体内容如下：

问题1：公司与原厂常规的议价机制和议价周期为多久？若上游原厂启动涨

价，公司一般如何进行应对？

A：公司实行季度议价定价机制。目前公司客户分为终端客户与贸易商两类，

其中终端客户占比约90%。每季度末，公司会与终端客户确定下一季度供货

价格，同时同步与原厂开展背靠背季度议价并签订对应采购合同，双向锁

定采购端与销售端价格，保障公司毛利率维持在合理区间。基于该定价模

式，上游元器件价格若出现大幅波动，不会造成公司盈利空间同步大幅扩

张或收缩的情况。

常规情况下以季度为单位统一开展上下游价格协商；若单季度内市场行情



出现大幅异动，公司可依据原厂核定的调价同步重新调整上游采购价格与

下游销售价格。

问题2：请介绍行业竞争壁垒及公司核心竞争优势？

A：行业及公司的竞争壁垒及优势主要为以下几个方面：

1、电子元器件分销商的核心产业价值：（1）资金与账期缓冲价值：电子

元器件上下游制造端均属于重资产运营模式，分销商承担产业链垫资、账

期匹配职能，有效缓解上下游企业资金占用压力，降低产业链现金流断裂

风险。（2）综合技术与供应链服务价值：公司区别于普通贸易商，作为原

厂授权分销商，可向下游提供技术方案支持、全链路供应链统筹、多品牌

物料整合一站式服务，协助上游原厂高效覆盖分散、多元的中小终端客户

群体。（3）长期稳固原厂合作资源：公司与三星、TDK等国际头部元器件

原厂合作时长超15年，秉持长期共赢理念开展深度协作，构建起相互信任、

高度稳定的合作绑定关系。

2、行业核心竞争壁垒：（1）稀缺授权资质壁垒：国际一线元器件原厂授

权代理资质准入门槛极高，原厂对分销商资金实力、服务能力、客户覆盖、

合规体系均有严苛考核标准，行业新进入者短期难以获取核心品牌授权，

壁垒突出。（2）资金规模效应壁垒：行业规模化采购、安全库存周转均需

雄厚资金储备支撑，充足资本实力是平滑行业周期波动、保障稳定供货的

核心基础，中小分销企业难以复制该优势。（3）精细化运营管理壁垒：海

量SKU精细化管控、高效存货周转、库存跌价风险对冲是控制经营损耗、

稳定盈利的关键，长期沉淀的供应链数字化管理能力形成软性护城河。

3、公司全品类平台战略转型优势：公司已由单一被动元器件分销商，升级

打造覆盖“主动+被动”元器件的多品牌全品类一站式元件服务平台。当前

AI产业浪潮带动电子整机系统各类物料需求实现高增长，依托完整产品线

布局，公司不仅充分受益电容等被动元器件需求扩容，同时能够全面承接

各类主动元器件的增量订单，充分享受产业链需求红利。

问题3：公司目前库存规模、备货结构及风险管控情况如何？

A：截至2026年一季度末，公司期末存货规模为27.24亿元。备货端主要采用

“以销定采”模式，绝大部分采购订单依据下游客户实际订单及市场需求

预测安排；少量库存为保障供应链稳定配套的安全备货。经营层面公司坚

持理性备货策略，不开展投机性大额囤货，整体库存水位维持在健康合理



区间，可有效对冲上游原厂供货周期波动带来的交付风险。

附件清单（如有） 无

日期 2026年6月18日
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