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投资者关系活动记录表

编号：2026-004

投资者关系活动

类别

□ 特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 ☑ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他（请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

华安证券：郑洋

中航证券：曾帅

汇添富基金：梁旭

西部证券：吴佩苇

天风证券：杨志芳

申万宏源研究：马天一

时间 2026年 6月 22日-6月 23日

地点 中企国际金融中心、上海市汇添富大厦

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书：李楠

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司基本情况介绍

公司董事会秘书就公司发展历程、产品和技术成果、公司荣

誉等做了基本介绍。

二、交流的主要问题及答复

1、贵公司通过控股子公司浙江迦辰新能源股份有限公司，

与林芝市城市投资有限责任公司共同投资设立合资公司。请问

此次合作主要是基于哪些战略考虑？

答：本次合作主要基于以下三方面考虑：

一是响应国家“双碳”战略，布局高潜力新能源场景。西藏

是国家清洁能源基地，林芝地区水电资源丰富，具备发展绿色交

通和储能应用的天然优势。公司希望借此切入高海拔、重载运输



等特色场景，探索可复制的零碳交通解决方案。

二是发挥产业与地方资源协同效应。迦辰新能源拥有充换

电、储能及智能微电网领域专业高效的研发制造与项目交付能

力，林芝城投作为林芝市属国资平台，具备属地资源统筹、政企

协同的核心协调优势，双方禀赋高度互补。

三是稳步推进第二曲线，夯实长期增长基础。本次合作将助

力公司正式切入西藏及周边高海拔、高寒地区充换电基础设施与

智能微电网赛道，以水电站、矿区、公共交通枢纽等刚需场景为

锚点打造区域标杆示范项目，打开属地市场基本盘的同时，也为

后续相关业务模式在西部其他同类区域的复制推广夯实基础。

目前合资公司尚处于发展阶段，后续将依法合规推进相关工

作，并根据进展履行信息披露义务。

2、公司海外业务目前的布局重点是什么？未来有何规划？

答：公司海外业务坚持“稳中求进、聚焦增量”策略。当前

在南亚、南美和非洲等传统市场已建立相对稳定的客户基础和渠

道网络，产品主要覆盖智能计量及用电信息采集系统。

未来 1–2年，公司将重点拓展欧洲市场，计划在欧洲设立本

地运营机构，推进技术适配、认证获取与客户服务能力建设，逐

步实现从“产品出口”向“本地化运营”的升级。

3、公司下半年的战略规划如何？

答：公司下半年将继续围绕发展战略目标，提升运营效率，

加大研发投入和市场开拓，确保公司持续高质量发展。

对内深化提质增效：全面推进精细化运营管理，持续优化生

产工艺流程，严控各项成本与费用支出。

对外聚焦增量突破：在主业深化方面，紧抓国内电网智能化

改造机遇，巩固在国家电网、南方电网等核心客户中的市场份额；

在海外市场方面，在巩固南亚、南美及非洲现有优势的基础上，

重点发力欧洲市场，同步探索海外合作建厂模式，强化本地化服

务能力；在新能源业务方面，稳步推进电动重卡、矿卡补能及城



市超快充等应用场景落地，加快项目转化与商业化进程，力争实

现实质性进展。

4、新能源业务与主营智能计量业务是否存在协同效应？在

新能源业务领域的具体规划是什么？

答：是的，公司新能源业务与公司主业之间存在显著的战略

协同与运营协同，主要体现在以下三个方面：

一是技术协同，公司在智能计量领域积累的高精度计量、宽

温域可靠性设计、远程通信及安全加密等技术，可直接复用于充

电桩、储能监控单元及智能微电网终端，大幅缩短新产品开发周

期，保障系统一致性与稳定性。

二是客户协同，国家电网、南方电网及大型工商业用户既是

公司传统电表的核心客户，也是新型电力系统下微电网、光储充

一体化、负荷调控等解决方案的天然需求方。通过已有客户关系

切入，有助于降低新业务获客成本，提升解决方案整体渗透率。

三是运维协同，公司已建立覆盖全国的服务网络和标准化运

维体系，可高效复用于新能源设备的安装调试、状态监测与定期

巡检，实现“一套队伍、多类产品”服务模式，有效摊薄边际成

本，提升客户响应效率。

公司新能源板块整体以“设备+系统+运营”构建第二成长

曲线，整合了“超充设备+储能系统+智能微电网集成”的全链

条能力，重点打造“制造+运营+投资”闭环。业务模式上通过

设备直销、合作建站、自建运营（光储充配一体化）等多种模式

切入市场，已与国家电网、中石化、国电投等形成稳定合作。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 6月 23日


