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投资者关系活动

类别

□ 特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 √ 路演活动

□ 现场参观 □ 其他

参与单位名称及

人员姓名

长安基金、富安达基金、工银瑞信、恒大人寿、华福证券、开源证

券、摩根士丹利华鑫基金、南方基金、鹏扬基金、融通基金、天治

基金、西部利得基金、翼虎投资、圆石投资、中信证券资管、中信

保诚基金、中金公司资管、招商基金等机构（以上排名不分先后）

时间 2026年 06月 23日

地点 线上会议

上市公司接待人

员姓名

副总经理兼董事会秘书 彭云、投资者关系总监 王海潮、证券事务

代表 周启程

投资者关系活动

主要内容介绍

本次活动主要采取线上交流的形式，公司参会人员就投资者关

注的问题给予解答，帮助投资者更全面地了解公司发展情况，公司

参会人员在会议过程中遵循了投资者关系管理、上市公司信息披露

等规定。交流主要内容如下：

1、针对 2026 年中报业绩预告，能否对于大体的业务情况、三

个板块发展情况做定性的讲解？

答：2026 年上半年公司预计实现归母净利润 1.65 亿元至 2.145

亿元，同比增长约 2487%至 3204%，实现扭亏为盈。业绩大幅增长

的核心驱动力主要来自新能源板块：公司紧抓市场机遇，将电解液

添加剂 VC产能提升至 10,000吨/年，FEC产能约 4,000吨/年，上半



年 VC及 FEC产品销售量价齐增，新能源业务已成为公司业绩增长

的核心引擎。

公司医药制造业务稳健发展，持续推进市场拓展及降本增效工

作，重点攻关三氮唑等关键中间体跨领域应用，多个主导产品全球

市占率连续多年位于第一梯队。生物制造微生物蛋白业务商业化进

程提速，核心产品未冉®蛋白已于 2025 年通过国家卫健委新食品原

料审批及美国 SELF-GRAS 认证，B端与 C端同步布局，有望成为

中长期新的业绩增长极。

整体而言，公司三大业务协同发展的格局已成型，新能源业务

提供当期利润弹性，医药制造业务提供稳健基本盘，生物制造微生

物蛋白业务打开中长期成长空间。

2、利润主要是依靠新能源板块贡献，上半年 VC 价格处于什么

水平？VC 需求增长的驱动因素有哪些？

答：根据百川盈孚数据显示，2026年上半年 VC产品价格在 14

万元/吨以上；截至 2026年 6月 23日，VC产品价格为 15.5万元/吨。

根据中信证券研究报告显示，受益于全球新能源汽车渗透率的

持续提升以及单车带电量增长，动力电池需求有望稳定增长，此外，

在全球能源转型及经济性驱动下，国内外储能装机需求共振向上，

进而拉动全球储能电池需求，其预计 2026年全球储能电池出货量有

望达到 906GWh，同比增长 54%。据其测算 2026年全球锂电池电解

液添加剂 VC需求量为 10.6万吨，同比增长 39%，2030年需求量为

25.2万吨。

3、医药板块今年的增长来源主要是在哪里？哪类产品？

答：主要有以下几个方面：（1）6-APA 等主要原材料价格相对

稳定，同时公司部分酶抑制剂产品价格回升，有利于提升产品毛利



率；（2）重点产品扩产放量：公司哌拉西林产品产能已从 100吨/年

增加至 500 吨/年，哌拉西林与他唑巴坦、舒巴坦产品销售具有联动

效应，有望形成协同放量；（3）关键中间体三氮唑现有 500吨/年产

能，其中 150 吨产能自用，配套他唑巴坦原料药生产，剩余 350 吨

产能可以对外销售，产品可用于医药、电子化学品等领域。公司生

产的电子级三氮唑纯度可达到 99.99%，可切入电子化学品半导体清

洗剂的供应链；（4）公司持续推进工艺优化使得原料成本下降；同

时在工费管控，尤其是能耗管控上落地降本措施，使得制造成本进

一步下降，进一步夯实盈利能力。

4、公司微生物蛋白业务具有哪些优势？其他企业进入是否存在

壁垒？

答：公司微生物蛋白业务的核心优势主要体现在资质准入、技

术专利、产业化进程和商业化布局等层面。（1）公司核心产品未冉®

蛋白已通过国家卫健委新食品原料审批，成为我国首个获批的丝状

真菌蛋白，同时获得美国 SELF-GRAS 认证，入选国家工信部首批

“生物制造标志性产品”名单，具备先发优势。（2）公司拥有完全

自主知识产权的新型镰刀菌生产菌株，相关核心技术经中国轻工业

联合会鉴定达到国际先进水平，菌种选育技术达到国际领先水平，

且已获得中国、美国、韩国发明专利授权，形成了严密的知识产权

保护体系。（3）公司已率先实现丝状真菌蛋白千吨级产业化，现有

年产 1,200吨产能，并正推进年产 2万吨项目建设，在产能规模和产

业化经验上占据先发优势。（4）未冉®蛋白具有高蛋白、高膳食纤维、

低脂肪、零胆固醇等营养特性，公司已开发 20多款终端产品，B端

与 C 端双线布局同步推进。（5）公司通过专有技术，在生产未冉®

蛋白的同时，同步生产出符合国家标准的氨基酸水溶肥，不仅可以

实现清洁生产，还有利于提高产品经济效益，实现绿色制造。



综合来看，公司通过“中美双认证+核心菌种知识产权体系+规

模化产能+终端产品落地+绿色制造”构建了较为系统的竞争壁垒，

其他企业若要进入该赛道，在前述领域面临较高的时间与资金成本。

5、公司微生物蛋白的下游客户布局、销售渠道规划是怎样的？

市场竞争格局及销售情况如何？

答：公司通过“未冉新质蛋白联创商盟”整合行业资源，加速

市场普及与标准制定，推出未冉魔方等自主品牌及其他联营品牌 C

端产品；并在新加坡、斯洛文尼亚设立子公司未冉国际和迈壹国际，

构建辐射亚太与南欧、链接全球的运营与销售网络，其中迈壹国际

开发的未冉蛋白汉堡肉已进入欧洲主流商超渠道（奥乐齐、SPAR

等）。

微生物蛋白（尤其是丝状真菌蛋白）在国内属于新兴赛道，公

司未冉®蛋白是国内首个获批的丝状真菌蛋白，具有先发优势和资质

壁垒。目前行业内规模化生产企业较少，公司正通过年产 2万吨项

目建设加速产能布局，构筑产能优势。

当前公司微生物蛋白业务正处于产品开发、市场开拓和消费者

认知普及阶段，目前对公司业绩增长影响较小，但该业务凭借中美

双认证资质、清晰的产品矩阵和逐步落地的海内外渠道，有望成为

公司中长期新的业绩增长极。

公司所有信息披露均以公司公告内容为准，敬请广大投资者理

性投资，注意投资风险。

附件清单（如有） 无

日期 2026年 06月 23日
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