
证券代码：002524 证券简称：光正眼科

光正眼科医院集团股份有限公司

投资者活动记录表

编号：2026-002

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □电话会议

√其他： 2026 年新疆辖区上市公司投资者网上集体接待日活动

参与单位名

称及人员姓

名

光正眼科参加2026年新疆辖区上市公司投资者网上集体接待日活动，面

向全体投资者

时间 2026 年 6 月 26 日 15:00-17:30

地点 “全景路演”网站（http://rs.p5w.net）

公司接待人

员姓名

董事长, 总裁：周永麟

董事、总经济师、董事会秘书：李俊英

财务总监：王琦

投资者关系

活动

主要内容介

绍

1、眼科医疗行业竞争加剧，请问公司对 2026 年行业需求、消费复

苏及行业景气度的整体判断？

回复：2026 年是国家“十五五”规划的开局之年，也将是光正眼科

“创新突破”的关键之年。公司将建立应对现代竞争环境与运营需求的

团队系统、产品系统和客户系统，以系统化思维构建面向未来的核心竞

争力；公司将围绕发展战略，紧盯经营目标，以高质量发展、精益化转

型为主旨，融入阿米巴经营模式，提升组织运行效率，谢谢！

2、屈光业务为核心创收板块，请问当前近视矫正、干眼诊疗等细

分项目增长态势？后续增量拓展方向？

https://rs.p5w.net/question/cad6311197204971b003e115b8c6c271.shtml
https://rs.p5w.net/question/cad6311197204971b003e115b8c6c271.shtml


回复：2026 年公司在近视矫正（屈光手术）的增量拓展方向主要集

中在持续增加全飞秒Pro、ICL V5 等新技术新术式、积极布局老花手术；

公司也在积极布局干眼症治疗等领域，已经取得一定进展；公司将继续

通过差异化服务，持续引进先进诊疗设备及技术，深挖存量市场、持续

提升运营效率。

3、医疗人力、场地运营成本偏高，请问公司常态化降本增效举措，

持续提升主业盈利能力？

回复：感谢您的关注。医疗人力与场地成本是眼科医疗行业的共性

成本项，公司对此高度重视，2025 年已取得阶段性成效，并形成了体系

化的常态降本增效机制。 （1）深化精益化运营，优化人力配置与场地

效能。 人力端：推进"一岗多能、动态调配"，结合门诊量波峰波谷弹性

排班，减少闲置人力；同步完善薪酬绩效与业务量挂钩机制，实现人效

与激励精准匹配。场地端：严格把控新建院区投资节奏，聚焦存量院区

的坪效提升，通过诊室共享、功能区域复用等方式提升空间利用率。

（2）降本增效的另一维度是"增效"。公司坚持以白内障为基础、以屈视

光为中心、以眼表（干眼）及眼整形为突破，持续提升全飞秒SMILE Pr

o、ICL V5 等高端术式占比。

2025 年屈光业务营收增长 4.41%，高端术式占比提升有效拉动了客

单价和毛利率——屈光毛利率达 45.79%，白内障毛利率达 47.26%。业务

结构持续向高附加值方向优化，是实现"增效"、对冲固定成本的核心路

径。公司在 2025 年营业利润已实现扭亏的基础上，有信心通过上述举措

持续改善主业盈利能力。后续业绩情况请关注公司定期报告。

4、屈光、白内障为核心盈利项目，两大业务营收占比趋于均衡，

后续如何优化项目结构、提升整体毛利？

回复：公司将在顺应医疗需求的前提下，持续重点提升屈光、视光

等消费医疗业务占比，同时提升白内障高端术式占比，以提升整体毛利。

屈光方面，2026 年，公司顺应顾客对清晰视觉要求不断提升的趋势，引

进了全飞秒PRO、ICLV5 等更新术式方式，丰富产品类型，深化推广精准

术式，提升产品侧差异化竞争力；市场层面，强化私域直播、多平台IP

https://rs.p5w.net/question/aad4738d395341f0a60967e757b3d478.shtml
https://rs.p5w.net/question/aad4738d395341f0a60967e757b3d478.shtml


矩阵等多元化入口建设，制定特色化活动方案，提升市场侧差异化竞争。

白内障方面，公司将重点推进飞秒白内障、屈光性白内障等高端晶体与

术式，业务类型从单纯的复明性白内障手术转型升级至高端的屈光性白

内障手术；市场层面，通过新片区开发及团队建设稳固市场份额，打造

多元化增长点。

5、公司营收集中于华东区域，区域集中度较高，请问后续如何均

衡区域布局、降低经营集中风险？

回复：您好，公司已经在上海、成都、重庆、青岛、济南、无锡、

郑州、南昌、呼和浩特、义乌等 10 个中心城市开设了 14 家专业眼科医

院和 3家眼视光诊所。公司不断提升重点布局区域内医疗网络的广度、

深度以及密度，正逐步形成以“长三角”、“京津冀”、“胶东半岛”、

“成渝”等核心城市群为中心平台的连锁诊疗体系，在眼科专科医院建

设、运营管理方面，逐步沉淀出了一套标准化、体系化的管控与管理模

式，在以上海为中心的长三角等重点区域，形成了显著的品牌优势与沉

淀，谢谢！

6、公司聚焦眼科医疗核心赛道，请问中长期品牌发展战略？是否

会进一步剥离非核心资产、聚焦主业？

回复：2026 年，公司将持续建立应对现代竞争环境与运营需求的团

队系统、产品系统和客户系统，以系统化思维构建面向未来的核心竞争

力；围绕发展战略，紧盯经营目标，以高质量发展、精益化转型为主旨，

融入阿米巴经营模式，提升组织运行效率，重点从深化精益化运营、持

续优化业务结构、强化医疗质量全流程管控、融入阿米巴经营模式，提

升运营效率、深化智慧医院建设，推动服务智能化、管理精细化与运营

数字化升级等方面促进公司稳定健康发展。

2025 年医疗行业营业收入占比为 85.7%，公司会加大力度剥离非主

营业务的资产，集中优势资源做好主营业务。公司会进一步提升医疗行

业的服务质量、加强医疗技术方面的交流与协作，切实履行“全心全意

为大众眼健康服务”的宗旨。感谢您的关注！

7、公司持续优化门店布局，请问后续新店开设、老店升级的规划？

https://rs.p5w.net/question/e97d5e64ffbd4abb844ae7ca8f8be698.shtml
https://rs.p5w.net/question/e97d5e64ffbd4abb844ae7ca8f8be698.shtml
https://rs.p5w.net/question/e48e7a2421fd4fd7914584a3a58ed48e.shtml
https://rs.p5w.net/question/e48e7a2421fd4fd7914584a3a58ed48e.shtml
https://rs.p5w.net/question/e8085a6305734bb9954637226cde14d9.shtml


是否会聚焦优质区域深耕布局？

回复：您好，公司已经在上海、成都、重庆、青岛、济南、无锡、

郑州、南昌、呼和浩特、义乌等 10 个中心城市开设了 14 家专业眼科医

院和 3家眼视光诊所。公司在不断提升重点布局区域内医疗网络的广度、

深度以及密度，正逐步形成以“长三角”、“京津冀”、“胶东半岛”、

“成渝”等核心城市群为中心平台的连锁诊疗体系，在以上海为中心的

长三角等重点区域，形成了显著的品牌优势与沉淀，谢谢！

附件清单 无

日期 2026 年 6 月 26 日

https://rs.p5w.net/question/e8085a6305734bb9954637226cde14d9.shtml

