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厦门唯科模塑科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-003

投资者关系

活动类别

 特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 □ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

 现场参观

□ 其他（ 电话会议 ）

参与单位名称 中欧基金、中信建投、长城基金、合远资产、景顺长城、华福证券

时间 2026 年 6 月 26 日

地点 公司会议室

上市公司

接待人员姓名

投资经理：王俊杰

证券事务代表：魏贞

投资者关系活动

主要内容介绍

一、介绍公司基本情况

唯科科技专业从事于精密注塑模具的研发、设计、制造和销售业务，

并拓展至注塑件以及健康产品的生产和销售业务，已发展成为“模塑一体

化”规模生产企业，致力为汽车、小家电、户外家居、电子、机器人等制

造企业提供优质的产品与服务。公司通过多年的生产实践，已经掌握了精

密注塑模具设计和制造以及注塑成型的核心关键技术，积累了丰富的生产

实践经验，同时公司直接或间接为全球 500 强企业客户提供产品解决方案

和最终产品。

自成立以来，公司始终以精密注塑模具为核心业务，在做大做强核心

业务的同时，积极拓展产业链条，将业务延伸至下游的注塑件、组件和健

康小家电等总成产品领域。为加强与国际先进水平接轨，实施制造和服务

本地化策略，2018 年公司在德国建设海外生产基地，开启全球化经营布

局；自 2019 年起公司开始在马来西亚、墨西哥、美国、新加坡、越南等

地建设生产基地及营销服务网点，全球化经营布局进一步扩张。通过多年

创新发展，公司已进入“多样化产品组合、多元化应用领域、全球化市场

布局”的全面发展阶段并成长为规模较大的模塑一体化高新技术企业。

唯科专注以技术创新驱动企业成长，唯科集团目前拥有专利接近 500



项（其中已授权发明专利 42 项），先后被评为“中国精密注塑模具重点

骨干企业”、“高新技术企业”、“国家企业技术中心”、“国家级专精

特新‘小巨人’企业”等荣誉，现已成为国内领先、国际知名的精密注塑

模具企业之一。

二、提问交流环节

问题 1：公司业务板块较多，请问一季度收入各板块占比如何？

回复：根据 2026 年一季度的数据统计，公司各板块收入占比分别为：

家电 30%、汽车/新能源 27%、户外/家居 16%、医疗 13%、电子/机器人 10%

等。公司采取的是“小批量、多品种”的产品策略，这一策略一方面能维

持公司较高的毛利率水平；另一方面也能保证公司业绩稳定增长，不易受

行业环境影响。

问题 2：公司近年大力拓展海外生产基地，主要出于什么考量？

回复：（1）作为公司对外宣传和生产服务窗口，能够进一步提升公

司影响力，开拓国际市场；（2）有利于公司直接对接引进国际先进技术，

提高公司高端化产品产能；（3）保障产品供应，可以全球化贴近市场配

套供应；（4）应对关税问题。

问题 3：是什么契机让公司想切入光通讯 MT 插芯领域？

回复：公司在收购久腾科技前就有生产光通讯领域产品，如 MPO 光纤

连接头零部件和适配器、通讯基站塑料壳体、入户光纤设备壳体、光缆通

讯壳体、光纤接入盒和接入终端等产品。真正让公司想要切入光通讯 MT

插芯领域不仅是老客户的新需求，更是公司通过其市场需求变化意识到其

广阔的市场空间，故通过收购久腾科技以达到快速切入 MT 插芯领域的目

的。

问题 4：公司 MT 插芯预计能给公司带来多少利润？

回复：公司 MT 插芯预计能给公司带来的利润可以参考公司与久腾签

订的对赌协议： 2027 年-2030 年的最低净利润目标分别为 1000 万、3000

万、4000 万、5000 万，若达到，公司将继续收购久腾剩余的 49%的股份；

若没达到，久腾原股东将补偿公司或回购公司 51%的久腾股份。若久腾净

利润分别超过 5000 万、5000 万、6000 万、7000 万，公司将会拿出超额

利润的 30%奖励整个团队。

问题 5：公司 MT 插芯先以国外验证为主是基于什么考虑？

回复：MT 插芯的国外 GR-1435 标准认证及客户验证相较于国内会更

为严苛（国外 GR-1435 标准认证周期大概在 3000 个小时以上，且测试成



本较高），有了国外官方认证及客户验证的背书，另有订单加持，国内认

证及客户验证将更为顺畅，预计验证周期将缩短至 500 个小时以内。

问题 6：为什么 MT 插芯认证周期要 3000 个小时以上？

回复：GR-1435 认证是产品进入北美市场及供应海外云厂商、光模块

大厂的硬性资质要求。该标准认证以严苛的长期性能测试著称，其测试项

目主要包括：（1）振动测试：需在三个相互垂直轴向进行，按规定速率

扫频，以模拟运输及长期振动影响。（2）长周期性能验证：认证过程通

常包含 3000 小时以上的连续性能测试（如热循环、湿热、带载传输等），

以确认产品全生命周期稳定性。（3）综合评估：涵盖插入损耗、回波损

耗变化及机械结构完整性，确保连接器在多次插拔及环境应力下不失效。

通过一系列严格测试来验证产品在机械耐久性、环境适应性及长期运行中

的高可靠性，确保在严苛环境下信号传输稳定。

问题 7：公司 MT 插芯预计什么时候能出货？

回复：公司 MT 插芯已向国外客户送样，目前正在进行 GR-1435 标准

认证，这个认证大概需要进行 3,000 个小时以上的性能测试，预计近期会

出验证报告，验证通过后会慢慢实现小批量出货，若实际运行没问题才会

真正放量。

问题 8：久腾科技扩产的瓶颈、难点在哪里？

回复：（1）批量生产 MT 插芯的关键及难度就在于模具精度与注塑成

型精度，需要μ级工艺。而模具开发是唯科科技的强项，唯科集团最优秀

的模具开发团队及最精密的机器设备就在厦门总部，为了保证模具精度，

公司已将久腾科技的整个项目团队及产能都搬迁到厦门；（2）生产 MT 插

芯的注塑、检测等设备因政策等原因基本都卡在日本手里，且采购周期较

长。目前公司已采购到位的注塑设备能满足每个月 600 万的产能，在途设

备也能应对明年的扩产计划。

问题 9：今年公司完成了几个并购项目？未来公司并购标的更侧重于哪些

方面？

回复：（1）公司的并购工作都在扎实推进，今年以来已收购康勃医

疗、西城科技、久腾科技等。（2）目前公司并购标的侧重于公司产业的

下游产业链，重点关注汽车零部件总成一级供应商、小家电品牌商、微特

电机、精密冲压等领域。并购六条出来后，公司也将考虑跨界并购，寻找

有一定壁垒且利润率较高的并购标的。公司对并购投资不仅考虑产业布

局，同时也要求标的为有一定利润规模且利润率较高的成熟企业。



问题 10：公司是否考虑推出新的一轮股权激励计划？

回复：公司始终重视人才梯队建设与核心团队凝聚力打造，会紧密结

合自身发展战略、经营实际情况统筹规划多维度激励机制，不断优化薪酬

激励体系，用更好的机制吸引人、留住人，推动公司业务稳步向前。

附件清单

（如有）
无

日期 2026 年 6 月 30 日
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