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投资者关系活动记录表

编号：2026-07

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 其他

参与单位名称及

人员姓名

贵山私募、江苏恒汇泰私募、上海牛福私募、广东天运资产、

广州中天智诚、深圳德泉资本、深圳富安基金机构投资者代

表及个人投资者共 9人

时间 2026 年 7 月 6 日上午 10:00-12:00

地点 公司会议室

上市公司接待人

员姓名

副总经理兼董事会秘书：曾蕾

证券事务代表：甘荣

投资者关系活动

主要内容介绍

首先董事会秘书简要介绍了公司的基本情况，接下来采

用解答投资者提问的方式进行，主要问题回复如下：

1、目前外用贴膏剂市场中，中药与化药的占比大概是怎样

的？

回复：摩熵医药的数据显示，2025 年外用贴膏剂市场销

售规模约 281 亿元，其中中成药贴膏占比为 63.5%，化药贴膏

占比为 36.5%。

2、化药贴膏中，洛索洛芬钠凝胶贴膏与氟比洛芬凝胶贴膏、

酮洛芬凝胶贴膏在疗效上有什么差异？

回复：三款产品均属于外用非甾体抗炎类贴膏，核心作

用机理相似，均通过抑制前列腺素合成，实现局部抗炎与镇



痛功效。三款贴膏的载药量、分子大小、渗透速率各不相同，

起效速度和作用持续时间也有差异。

3、如何看待未来三到五年外用贴膏市场的增长空间？

回复：我们长期看好外用镇痛赛道的发展前景。摩熵医

药的数据显示，2023 至 2025 年外用贴膏剂市场复合增速为

10.27%，其中化药贴膏复合增速为 17.08%，反映出两大趋势：

一方面是国内慢性疼痛患者基数大，用药需求大，市场空间

广阔；另一方面是凝胶贴膏凭借自身剂型优势，市场认知度

与普及度持续提高。

未来行业增速有望进一步提升，主要驱动因素包括：疼

痛管理理念普及，人口老龄化持续加深，每年新增退休人口

规模可观，中华医学会科学普及部发布数据显示，我国 60 岁

及以上人群中膝关节骨关节炎发病率高达 50%。同时疼痛问题

日趋年轻化，大众运动热潮兴起，运动损伤修护需求持续扩

容。叠加全民健康消费意识不断升级，行业整体市场规模将

持续稳步扩容，增长空间十分可观。

4、公司在化药贴膏和中药贴膏两块业务上的定位是什么？是

替代还是互补关系？

回复：公司化药贴膏与中药贴膏两大业务并非相互替代，

而是优势互补、协同发展的布局思路。

以洛索洛芬钠凝胶贴膏为代表的化药贴膏，贴敷体感清

凉、剥离便捷，针对慢性疼痛、运动损伤镇痛抗炎效果突出，

适配日常劳损、运动修护等主流需求。而中药贴膏如代温灸

膏、强腰壮骨膏等，具备温热体感，契合部分消费者偏好温

热敷贴的使用习惯，也更适配畏寒体虚、寒湿痹痛等适用场

景，能够填补差异化需求空白。

公司一方面持续深耕化药贴膏核心优势品类，夯实市场



主力产品竞争力；另一方面积极布局特色中药贴膏，丰富产

品矩阵，全方位覆盖不同消费偏好、不同适用病症与使用场

景，最大化挖掘市场需求。

5、公司如何布局院外市场？

回复：公司院外市场布局主要围绕品牌塑造、终端深耕、

大众消费心智培育三大维度展开。

品牌方面，打造“九典镇痛先生”超级符号，强化“镇

痛贴剂专家”的品牌定位，集中推广“贴膏药，选九典”品

牌口号，并依托机场、高铁等核心流量点位投放线下广告，

持续提升大众品牌知名度。

终端方面，深度联动连锁药店，常态化开展产品陈列、

地推活动等推广动作，同时打造“九九贴膏节”“早九点晚

九点、贴膏药选九典”等特色主题活动，充分激活终端动销

能力，有效拉动终端实际销量。

消费培育方面，顺应大众健康消费传播趋势，多渠道输

出疼痛养护、合理外用镇痛等专业科普内容，进一步挖掘大

众消费市场潜力。

6、代温灸膏是什么产品？与市场现有产品相比有什么差异？

回复：代温灸膏的主要成分为辣椒、肉桂、生姜及肉桂

油，均是药食同源药材，其核心亮点在于“以膏代灸”的创

新改良，无需明火即可实现标准化温灸效果，有效弥补了传

统灸法操作繁琐、温度难以精准控制、适用场景受限的短板，

让传统温灸疗法更具便捷性与规范性。

作为《中国药典》收录的国药准字号产品，该产品以中

医理论为指导，精选温性药材科学配伍，结合现代制药技术，

将灸疗与膏贴技术融合，有效成分透皮吸收，能产生灸热理

疗效应，适配多种寒症及相关痛症调理，是中国针灸学会认



可的中医疗法创新成果。

7、酮洛芬凝胶贴膏的竞争格局如何？

回复：酮洛芬凝胶贴膏目前仍为公司独家品种。该产品

自上市以来销量逐年增加，公司对其市场前景持乐观态度。

8、仿制药同质化竞争下公司如何保持竞争力？

回复：面对仿制药行业的同质化竞争，公司坚持差异化

的品种策略。一方面积极抢占先机，力争跻身前三批次通过

一致性评价，率先纳入集采目录，凭借先发优势稳固市场份

额，同时维持稳健合理的盈利水平；另一方面优选市场存量

规模大、需求稳定的优质品种，依托自身成熟完备的产业化

生产优势，快速推进产品落地，高效实现市场放量。

9、原辅料板块现在的情况如何？

回复：2023 至 2025 年，公司原辅料板块营收增速分别为

23.5%、6.6%，期间复合增速达到 15%，板块经营稳步向好。

目前产线基本属于满负荷运转，公司已于去年底新增 150 亩

用地推进产能扩建，以进一步扩大产能规模。

后续公司将持续优化产品结构，提升高毛利品种的营收

占比，同时加快推进外用制剂关键辅料的国产替代进程，保

障供应链安全。随着新产能的逐步释放和产品结构的优化，

原辅料板块有望保持稳健增长态势，持续为公司提供稳定的

营收与利润增量。

附件清单 无

日期 2026 年 7 月 6 日


