
证券代码：000825 证券简称：太钢不锈

山西太钢不锈钢股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：20260707

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名

东方证券 李芳仪 李晓渊

中欧基金 许文星 刘勇 郑思恩 罗佳明

时 间 2026 年 7 月 7 日

地 点 公司机关

上市公司接待人

员姓名

董事会秘书 张志君

证券事务代表 杨润权

资本运营部 冯媛

经营财务部 杨洋

规划投资部 邵云飞

采购中心 常志强

营销中心 张志勇

投资者关系活动

主要内容介绍

1、公司的基本情况介绍，例如基地产能分布、产品分布等。

答复：山西太钢不锈钢股份有限公司（以下简称“太钢不锈”

或“公司”）于 1997 年 10 月由太钢集团独家发起、公开募集设立，

1998 年在深圳证券交易所上市。2006 年 6 月，公司完成对太钢集团

钢铁主业资产的收购，2020 年 12 月山西省国运公司向中国宝武划转

太钢集团 51%股权后，中国宝武成为公司间接控股股东。

公司专注发展以不锈钢为主的特殊钢，拥有太原本部、太钢鑫



海公司、天津天管公司三大生产基地，受托管理宁波宝新不锈钢有

限公司，形成了一总部多基地的产业布局。公司建有先进不锈钢重

点实验室、国家级企业技术中心、国家不锈钢产业计量测试中心、

太钢高品质特殊钢材料中试平台等国家级创新平台，目前形成了以

不锈钢、冷轧硅钢、高强韧系列钢材为主的高效节能长寿型钢铁产

品集群，不锈钢产品涵盖板带型线管全系列、超宽超厚超薄极限规

格。

太原本部：拥有冶炼—精炼—连铸—热轧—冷轧全流程不锈钢

生产线，产能 1294 万吨（其中不锈钢 450 万吨），生产系统包括炼

铁、炼钢、热轧、热连轧、不锈冷轧、型材、线材、硅钢、精带、

钢管等工序。

临沂基地：山东太钢鑫海不锈钢有限公司是太钢不锈控股子公

司，采用镍铁水热送、RKEF-AOD 双联法冶炼工艺，搭配热轧和退火

酸洗产线，专注于生产 300 系奥氏体不锈钢，主营高品质不锈钢工

业板和冷轧基料，具备年产 162 万吨不锈钢生产能力。

天津基地：天津太钢天管不锈钢有限公司是太钢不锈控股子公

司，以 300 系不锈钢冷轧产品为主，年产冷轧板 44 万吨。

2、26H1 公司的经营情况，例如计划产量完成度，不锈钢/普钢

吨毛利变化情况等。

答复：一季度钢产量完成 328 万吨，计划完成率 97.1%，其中不

锈钢产量完成 138 万吨，计划完成率 97.6%。

一季度利润总额完成 0.53 亿元，比上年同期减少 1.52 亿元，

主要是受市场两端购销价差缩小影响。

一季度，钢铁行业处于减量调结构的深度调整中，呈现供强需

弱格局，分产品看：

（1）碳钢卷板、硅钢价格比上年同期下跌，原料铁矿石普氏指

数一季度与上年基本持平，处于高位，影响碳钢盈利水平下降。

（2）不锈钢价格受原料端镍、铬价格上涨推动，价格有所上涨，

其中：不锈钢 300 系代表产品 304 冷板产品售价涨幅大于铬镍原料

成本上升幅度，300 系盈利水平提高；不锈钢 400 系代表产品 430

冷板产品售价涨幅小于主要原料铬铁涨幅，购销两端价差缩小影响



400 系不锈钢盈利水平下降。

面对钢铁行业供强需弱、钢价震荡下行的严峻市场形势，公司

持续深化算账经营，着力追求精益生产，优化品种结构，提高产品

盈利能力；同时，通过全面对标找差、优化工艺流程、推进经济炉

料降本等，加大挖潜增效力度。

3、公司原料来源情况，公司原料镍、铬等金属以及焦煤的采购

模式。

答复：

（1）原料来源情况

镍资源：主要包括印尼镍生铁（NPI）、水淬镍铁、纯镍（电解

镍）等，其中：印尼镍生铁是最主要镍资源，2025 年全年占比达 80%

以上。

铬资源：利用区位优势与战略合作，铬铁以国内长协为主，搭

配进口哈铁以及部分南非铬铁。

焦煤资源：主要来自山西焦煤集团等省内大型煤炭集团的年度

长协，以及市场煤。

（2）采购模式

镍资源：鉴于镍资源此前的稀缺性和特殊性，进口依赖程度较

高，原料采购主要采取直接采购方式。目前随着资源的逐步标准化，

为提升议价能力，正逐步推行询比价模式，通过多方比价来优化成

本。

铬资源：目前铬铁全面采用询比价采购模式，依托长协锁定基

础保供量，全部资源统一执行询比价定价。

焦煤：大矿煤（如山西焦煤集团）通过年度长协采购，除大矿

煤以外的市场煤均执行询比价模式。

4、公司钢材的定价模式，在金属涨价周期能否实现顺价，从而

保证毛利水平。

答复：在金属涨价周期，公司通过销售订单全流程管控，以销

定产、以产定采，通过购销协同，实现成本到售价的顺畅传导，努

力避免发生“成本涨、售价滞”的不利影响。

5、公司硅钢的建设情况，项目产能、进度等。



答复：公司具备年产全系列无取向硅钢 100 万吨和高端取向硅

钢 16 万吨的生产能力。太钢高端冷轧取向硅钢项目于 2019 年 11 月

开工建设，分二期建设，已于 2025 年年底全部实现热负荷试车。

6、公司不锈钢产品的下游行业分布及盈利情况。

答复：公司不锈钢产品下游行业主要有汽车、储运、船舶、光

热光电、轨道交通、建筑、煤炭、水电、油气化工等，其中盈利较

好的行业包括储运、船舶、光热光电、轨道交通、建筑、煤炭、水

电行业。

7、公司钢材接单模式及周期等。

答复：公司钢材接单模式主要有闭口订单、开口订单两类，其

中：闭口订单（期货订单）结合成本、竞争对手、品种上年度利润

水平、当期市场价以及涨跌幅预测作为参考，制定期货价格；开口

订单（现货订单）根据客户需求进行预生产，产出后与客户约定提

货规则，结合当期市场以周价格或者月均价形式与客户结算。

8、公司托管宁波宝新公司，是否有注入上市公司预期；公司是

否有其他并购产能的计划。

答复：2025 年 9 月 19 日公司第九届董事会第三十五次会议审议

通过《关于受托管理太钢集团持有的宁波宝新股权的议案》，公司

受托管理太钢集团持有的宁波宝新 73.97%股权，行使与托管股权相

关的经营管理权。如果未来有宁波宝新注入上市公司的实施安排，

公司将严格按照监管规定及时披露。

目前公司暂未有具体并购产能的计划，未来不排除产能并购事

项的发生。随着最新《钢铁行业产能置换实施办法》出台，两年过

渡期后跨企业产能交易将受到严控，跨企业间的单纯产能指标买卖

未来将被全面禁止，产能转移仅限于实质性兼并重组，预计国内不

锈钢行业将逐步形成以头部企业主导、绿色低碳为门槛、高端产品

为核心竞争力的新格局。

9、公司未来的中期经营指引。

答复：“十五五”期间，公司立志成为全球不锈钢业引领者，

以建成世界一流不锈钢企业为总目标，公司将全面实施“155”发展

战略（1个总目标--做强做优，全力以赴建设“产品卓越、品牌卓著、



创新领先、治理现代”的世界一流不锈钢企业；实施“科技固本，

改革提效，绿色升级，数智赋能，协同做优”5大战略路径；建强“党

建引领，机制保障，人才支撑，文化浸润、风控护航”5大支点为主

要内容的战略支撑体系），全面提升创新驱动能力、产品经营能力、

价值创造能力、公司治理能力，扎实推进内涵式发展。

10、公司的分红情况以及未来分红比例展望。

答复：公司高度重视股东的投资回报，积极通过现金分红提升

股东的获得感，保障股东合法权益，并在《公司章程》中明确了利

润分配政策的原则：根据公司盈利情况，从实际出发，重视对投资

者的合理回报，保持利润分配政策连续性和稳定性，尤其保持现金

分红的连续性和稳定性，同时兼顾公司的长远利益、全体股东的整

体利益以及公司的可持续发展。

2026 年 6 月 2 日，公司发布《2025 年度权益分派实施公告》：

以 2025 年末总股本 5,696,247,796 股为基数，向全体股东每 10 股

派送现金红利 0.09 元（含税），送红股 0股（含税），不以公积金

转增股本，合计分配现金红利 51,266,230.16 元，占归属于上市公

司股东净利润的比例为 99.49%。

未来，公司将继续牢固树立回报股东意识，统筹做好业务发展

与股东回报的动态平衡，根据企业所处发展阶段，在保证可持续发

展的前提下，积极为股东提供连续、稳定的现金分红，给予股东合

理稳定的投资回报，让股东切实享受到公司发展成果。具体分红方

案将结合当年盈利情况、现金流状况及监管要求，按照法定程序审

议后披露。

附件清单（如有） 无

日 期 2026 年 7 月 7 日


