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证券代码：603020 证券简称：爱普股份 公告编号：2026-044

爱普香料集团股份有限公司

关于 2025 年年度报告的信息披露监管问询函的

回复公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

爱普香料集团股份有限公司（以下简称：公司、本公司、爱普股份）于近日

收到上海证券交易所《关于爱普香料集团股份有限公司 2025 年年度报告的信息

披露监管问询函》（上证公函【2026】1058 号）（以下简称：《问询函》），公司对

《问询函》高度重视，会同年审会计师事务所——上会会计师事务所（特殊普通

合伙）（以下简称：会计师）等相关各方对《问询函》中涉及的问题进行逐项核

实，现就《问询函》中相关问题回复如下：

“依据《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第 2号——年度报告

的内容与格式》（以下简称《格式准则第 2 号》）《上海证券交易所上市公司自律

监管指引第 3 号——行业信息披露》（以下简称 3号指引）等规则的要求，经对

你公司 2025 年年度报告事后审核，为便于投资者理解，根据本所《股票上市规

则》第 13.1.1 条的规定，请你公司进一步补充披露下述信息。”

1.关于食品配料贸易业务。年报显示，2025 年公司贸易业务收入 15.78 亿

元，占公司营业收入比例达 63%，主要为食品配料贸易。2025 年，公司食品配料

业务销售收入 15.99 亿元，销售毛利仅 0.63 亿元，同比减少 61.40%，毛利率由

8.70%降至 3.95%。

请公司：（1）分别列示贸易业务前十大客户及供应商具体情况，包括但不限
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于名称、成立时间、注册资本、合作开始时间、业务内容、交易规模、结算模式、

期末往来款余额及期后结算情况，并说明是否为新增客户或供应商，是否存在客

户指定供应商的情形，客户与供应商之间及其与公司之间是否存在潜在关联关系，

并结合实物流转、资金流转等情况，说明相关交易是否具有商业实质；（2）补充

披露最近三年贸易业务的收入、成本、毛利率情况、贸易业务的具体业务模式以

及在不同年度是否发生变化，结合与相关方的关键合同条款、业务流程、仓储物

流安排、定价政策及结算方式等，说明公司在贸易业务中承担的主要责任及风险，

相关收入确认采用总额法还是净额法，是否符合企业会计准则的规定；（3）结合

前述问题以及公司食品配料相关业务结构变化、同行业可比公司情况等，说明公

司食品配料业务毛利率大幅下降的原因及合理性。请年审会计师发表意见，详细

说明对贸易业务收入真实性、准确性实施的审计程序、审计证据及审计结论。

【回复】

一、分别列示贸易业务前十大客户及供应商具体情况，包括但不限于名称、

成立时间、注册资本、合作开始时间、业务内容、交易规模、结算模式、期末往

来款余额及期后结算情况，并说明是否为新增客户或供应商，是否存在客户指定

供应商的情形，客户与供应商之间及其与公司之间是否存在潜在关联关系，并结

合实物流转、资金流转等情况，说明相关交易是否具有商业实质。

（一）贸易业务前十大客户、供应商交易金额、期末往来款余额及期后结算

情况

2025年，公司贸易业务前十大客户交易情况如下：

单位：万元

序号 客户名称 交易内容 销售金额
期末应收

余额

期后结算

情况

1 A公司 黄油、奶油 5,804.04 91.84 已结清

2 B公司 蛋白类产品 5,283.95 280.61 已结清

3 C公司 奶油 5,263.38 792.96 已结清

4 D公司
营养补充剂、

黄油
4,498.42 1,094.98 已结清

5 E公司 奶油、黄油 3,426.41 0.66 已结清

6 F公司 黄油、奶油 3,123.85 - /
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序号 客户名称 交易内容 销售金额
期末应收

余额

期后结算

情况

7 G公司 奶酪、奶油 2,981.76 385.36 已结清

8 H公司 蛋白类产品 2,282.37 937.70 已结清

9 I公司 蛋白类产品 2,273.50 247.50 已结清

10 J公司 奶油 2,261.23 12.60 已结清

注： 交易额、往来款余额按同一控制下合并统计

2025年，公司贸易业务前十大供应商交易情况如下：

单位：万元

序号 供应商名称 交易内容 采购金额
期末应付

余额

期后结算

情况

1 K公司

黄油、乳粉、

奶油、蛋白类

产品

83,168.45 -4,329.69 已结清

2 L公司 奶油 20,949.80 70.05 已结清

3 M公司 蛋白类产品 8,228.61 189.92 已结清

4 N公司 蛋白类产品 5,175.90 - /

5 O公司 蛋白类产品 4,684.61 - /

6 D公司 奶油 3,248.12 -14.73 已结清

7 C公司 奶油 3,004.42 -117.80 已结清

8 P公司 奶油、黄油 2,915.16 - /

9 Q公司 营养补充剂 2,784.08 280.00 已结清

10 R公司 乳粉 2,099.10 - /

注：1、期末应付余额负数表示预付款余额；

2、交易额、往来款余额按同一控制下合并统计

由上表可见，公司与贸易业务前十大客户、供应商的 2025 年末往来款余额

均已按协议约定正常结算清账。

（二）贸易业务前十大客户、供应商的基本信息

2025年，公司贸易业务前十大客户的基本信息如下：

序号 客户名称 成立时间 注册资本

与公司以及公司其他主

要贸易商客户、供应商

是否存在潜在关联关系

1 A公司 1993年 2.8亿人民币 无关联关系

2 B公司 2012年
1,000万人民

币
无关联关系
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序号 客户名称 成立时间 注册资本

与公司以及公司其他主

要贸易商客户、供应商

是否存在潜在关联关系

3 C公司 2018年 830万美元

同时是公司贸易业务前

十大客户与供应商，无

关联关系

4 D公司 2004年 60亿港元

同时是公司贸易业务前

十大客户与供应商，无

关联关系

5 E公司 2010年 2.8亿人民币 无关联关系

6 F公司 2019年
3,000万人民

币
无关联关系

7 G公司 2020年
3,000万人民

币
无关联关系

8 H公司 2015年 200万人民币 无关联关系

9 I公司 2002年 4,500万美元 无关联关系

10 J公司 2017年 500万人民币 无关联关系

数据来源：公开信息

2025年，公司贸易业务前十大供应商的基本信息如下：

序号 供应商名称 成立时间 注册资本

与公司以及公司其他主

要贸易商客户、供应商

是否存在潜在关联关系

1 K公司 1988年 未公开 无关联关系

2 L公司 2011年 292万欧元 无关联关系

3 M公司 2004年 1,100万欧元 无关联关系

4 N公司 2004年 3.63万欧元 无关联关系

5 O公司 2005年 未公开 无关联关系

6 D公司 2004年 60 亿港元

同时是公司贸易业务前

十大客户与供应商，无

关联关系

7 C公司 2018年 830万美元

同时是公司贸易业务前

十大客户与供应商，无

关联关系

8 P公司 1990年 4万欧元 无关联关系

9 Q公司 2002年 4亿人民币 无关联关系

10 R公司 2013年 未公开 无关联关系

数据来源：公开信息
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公司贸易业务前十大客户、供应商与公司均不存在关联关系，其中 C公司、

D公司同时是公司贸易业务前十大客户与供应商。

1、公司与 C公司的贸易业务情况说明

公司对 C公司销售的产品主要为进口的奶油；向其采购的主要是其自行生

产的奶油等，下游客户主要为国内烘焙连锁品牌以及食品加工工厂。公司向其销

售、采购的产品不同，销售、采购合作相互独立。

2、公司与 D公司的贸易业务情况说明

公司对 D公司销售的产品主要为营养补充剂以及黄油等乳制品，向其采购

的产品主要为奶油，下游客户主要为国内烘焙连锁品牌以及食品加工工厂。公司

向其销售、采购的产品不同，销售、采购合作相互独立。

（三）公司与贸易业务前十大客户、供应商的合作信息

2025年，公司与贸易业务前十大客户的合作信息如下

序号 客户名称
合作开

始时间
结算模式

是否为新

增客户

是否为供应

商指定客户

1 A公司 2009年 先货后款 否 否

2 B公司 2022年 先货后款 否 否

3 C公司 2023年 先货后款 否 否

4 D公司 2020年 先货后款 否 否

5 E公司 2019年 先货后款 否 否

6 F公司 2023年 先款后货 否 否

7 G公司 2021年 先货后款 否 否

8 H公司 2023年 先货后款 否 否

9 I公司 2020年 先货后款 否 否

10 J公司 2020年 先货后款 否 否

公司根据客户的业务规模、历史合作情况等因素与客户协商沟通结算模式，

因此，不同客户的结算模式有所不同。

公司贸易业务与 D公司及其不同下属子公司分别开展业务合作并协商结算

模式。公司与其不同主体业务规模、合作历史、产品类别有所不同，协商确定的

结算模式亦有所不同，销售端主要为先货后款结算模式。

2025年，公司与贸易业务前十大供应商的合作信息如下：
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序号 供应商名称
合作开始

时间
结算模式

是否为新

增供应商

是否为客户

指定供应商

1 K公司 2006年 先款后货 否 否

2 L公司 2023年 先货后款 否 否

3 M公司 2021年 先货后款 否 否

4 N公司 2018年 先货后款 否 否

5 O公司 2020年 先款后货 否 否

6 D公司 2008年 先款后货 否 否

7 C公司 2009年 先款后货 否 否

8 P公司 2016年 先货后款 否 否

9 Q公司 2020年 先货后款 否 否

10 R公司 2024年 先货后款 否 否

2025年，公司贸易业务前十大客户、供应商中不存在新增的情形。公司与上

游品牌方协商合作方式，确定合作关系后，将品牌方的产品加入公司产品目录，

下游客户根据公司产品目录选择其需要的产品，不存在指定客户或指定供应商情

况。

（四）公司贸易业务的实物流转与资金流转

公司贸易业务的实物流转情况为：上游供应商根据公司订单发货，货物经公

司验收后储存于公司仓库，由公司自行管理。收到客户订单后，公司根据客户需

求，由公司承运将产品运输至客户指定地点，或由客户承运上门提货。

公司贸易业务的资金流转情况为：上游供应商采用款到发货或先货后款的方

式，先货后款的模式下信用期一般为 10-60天，根据协议约定向供应商支付货款。

下游中大型客户一般采用先货后款方式，于客户验收产品且公司开票后一定日期

内向公司支付货款，信用期一般为 10-60天。部分小型客户一般采用款到发货的

方式，需于公司发货前向公司支付全部或部分货款。

综上所述，公司贸易业务具备商业实质。

二、补充披露最近三年贸易业务的收入、成本、毛利率情况、贸易业务的具

体业务模式以及在不同年度是否发生变化，结合与相关方的关键合同条款、业务

流程、仓储物流安排、定价政策及结算方式等，说明公司在贸易业务中承担的主

要责任及风险，相关收入确认采用总额法还是净额法，是否符合企业会计准则的
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规定。

（一）公司贸易业务最近三年经营情况及具体业务模式

1、经营情况

公司是国内领先的香精生产企业，同时经营乳制品、工业巧克力等食品配料，

致力于向下游乳品、饮料、休闲零食、烘焙等消费企业提供“香精+食品配料”的

一体化服务，能够快速、敏捷地响应下游客户新品开发、降本增效的定制化需求，

为其设计产品风味整体解决方案，优化客户体验，强化客户粘性。公司贸易业务

的下游客户与香精业务重叠度较高。

2023、2024及 2025年（以下简称“最近三年”），公司贸易业务的收入、成

本、毛利率变动情况如下：

单位：万元

项目 2025年 2024年 2023年

销售收入 157,759.05 141,554.83 145,948.45

销售成本 149,383.35 131,945.03 140,520.97

毛利率 5.31% 6.79% 3.72%

2、业务模式

公司贸易业务主要为经营国内外知名品牌的乳制品，主要包括奶粉、黄油、

奶酪、稀奶油、乳铁蛋白、乳清蛋白等。考虑到国内客户高度分散、服务成本较

高、进口报关等合规流程复杂、回款账期等因素，品牌方在国内的业务需要保留

贸易商体系。

该体系下，公司独立对接上游供应商和下游客户。根据对上下游厂商的调查

及对市场的研判，提前 3-6个月制定采购计划，与供应商协商确定价格后向供应

商下达采购订单并锁定采购价格。上游供应商根据公司订单发货，货物经公司验

收后储存于公司仓库，由公司自行管理。

公司贸易业务下游客户主要为国内连锁烘焙品牌、食品加工企业等。公司在

全国重要省市设立销售子公司，直接与下游客户对接，结合市场行情、采购成本、

客户采购规模、信用期、合作历史、物流费用等因素，定期或不定期向客户报价，

客户根据其实际需求向公司下单，公司仓库根据客户订单发货。

最近三年，公司贸易业务模式未发生变化。
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（二）公司贸易业务收入确认采用总额法的说明

1、业务流程

根据对上下游厂商的调查及对市场的研判，提前 3-6个月制定采购计划，与

供应商协商确定价格后向供应商下达采购订单并锁定采购价格, 国内采购的少

量配料则根据客户需求向供应商即时采购。上游供应商根据公司订单发货，货物

经公司验收后储存于公司仓库，由公司自行管理。

公司贸易业务下游客户主要为国内连锁烘焙品牌、食品加工企业等。公司在

全国重要省市设立销售子公司，直接与下游客户对接，结合市场行情、采购成本、

客户采购规模、信用期、合作历史、物流费用等因素，定期或不定期向客户报价，

客户根据其实际需求向公司下单，公司仓库根据客户订单发货。

2、采用总额法判断说明

贸易业务中，公司承担的主要责任及风险如下：

项目 实际情况/主要条款 主要责任及风险

仓储物流

采购端：上游供应商根据公司订单发货，

货物经公司验收后储存于公司仓库，由公

司自行管理。

销售端：公司根据客户要求将产品发送至

客户指定地点，一般情况由公司承运，部

分客户选择上门提货或由客户承运。

公司需对采购产品进行验收，验

收合格后即取得贸易产品的控

制权。

贸易产品经公司验收入库直至

下游客户验收，公司对产品始终

负有管理责任，需承担产品毁损

灭失的风险。

指定客户、

供应商情况

公司与上游品牌方协商合作方式，确定合

作关系后，将品牌方的产品加入公司产品

目录，下游客户根据公司产品目录选择其

需要的产品。

不存在供应商指定客户或客户

指定供应商的情况。

定价政策

采购端：一般根据上游供应商的指导价

格，结合采购量、交货期等因素与供应商

协商确定。

销售端：结合市场行情、采购成本、客户

采购规模、信用期、合作历史、物流费用

等因素与下游客户协商确定。

公司分别与供应商、客户独立协

商价格，需承担价格变化可能导

致损失的风险。

结算方式

采购端：采用先款后货或先货后款的方

式。

销售端：一般而言，中大型客户采用先货

后款的方式，小型客户采用先款后货的方

式。

公司需承担销售货款无法收回

导致损失的风险。
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退换货
公司与客户、供应商均为买断模式，除质

量问题外，均不得退换货。

公司需承担产品临近保质期、超

过保质期后无法正常销售导致

损失的风险。

根据《企业会计准则第 14号——收入》（2017年修订）第三十四条相关内

容，公司贸易业务中，公司承担向客户转让商品的主要责任，在转让商品之前承

担了该商品的存货风险，公司有权自主决定所交易商品的价格，属于“企业自第

三方取得商品或其他资产控制权后，再转让给客户”的情形。

因此，公司贸易业务收入确认采用总额法，符合企业会计准则的规定。

三、结合前述问题以及公司食品配料相关业务结构变化、同行业可比公司情

况等，说明公司食品配料业务毛利率大幅下降的原因及合理性。

（一）食品配料业务毛利率变动原因分析

2024、2025年，公司食品配料业务毛利率变化情况如下：

单位：万元

项目 2025年 2024年

销售收入 159,892.80 187,929.33

销售成本 153,580.36 171,574.51

毛利率 3.95% 8.70%

2024、2025年，公司食品配料不同业务收入结构及毛利率变化情况如下：

项目
2025年 2024年

收入占比 毛利率 收入占比 毛利率

食品配料贸易 98.67% 5.31% 75.32% 6.79%

工业巧克力 1.33% -96.79% 24.68% 14.54%

由上表可见，2025 年，公司食品配料业务毛利率与上年度相比快速下降主

要系工业巧克力业务收入占比和毛利率双降以及食品配料贸易毛利率有所下降

所致。

1、工业巧克力

公司工业巧克力业务以可可脂、可可液块、可可粉等可可豆深加工产品以及

其他油脂、糖、乳粉等为原材料，生产加工的产品主要作为下游食品加工企业的

原料进一步生产加工成巧克力糖果、烘焙产品、冰淇淋产品等，不涉及可可豆及

可可脂、可可液块、可可粉的贸易。
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2024年之前，公司工业巧克力业务主要由原控股子公司天舜（杭州）食品股

份有限公司（以下简称“杭州天舜”）负责经营。基于战略发展考虑，为进一步

整合公司资源、优化资产结构，2024年 10月公司处置了杭州天舜，使得 2025年

工业巧克力业务仅包含上海申舜食品有限公司（以下简称“上海申舜”）经营情

况，而上海申舜的第一条产线于 2023年下半年建成投产，经营团队于 2024年下

半年完成组建，发展初期业务规模较小，导致 2025年公司工业巧克力业务收入

快速减少。2024、2025年，上海申舜销售收入分别为 877.71万元和 2,267.80万

元。

同时，由于公司工业巧克力原料主要来源于进口，海运周期较长，当 2025

年下半年全球可可豆价格进入快速下行周期，公司工业巧克力销售价格出现成本

倒挂，进而导致销售毛利率快速降低。

2、食品配料贸易

2025年，国内市场竞争端，随着国内乳制品企业深加工产品（如黄油、奶油

等）产能不断提升，公司进口乳制品在国内市场的竞争压力持续增加；上游国际

供给端，公司经营的黄油、全脂乳粉等进口乳制品 2024年价格整体呈上升趋势，

而 2025年价格出现下降趋势。公司乳制品进口采购需提前锁价，市场竞争加剧

叠加全球价格回落，使得 2025年贸易业务毛利率有所下降。

2024年 1月至 2026年 3月，全球黄油价格变化情况如下图所示：

单位：美元/吨

2024年 1月至 2026年 3月，全球全脂乳粉价格变化情况如下图所示：
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单位：美元/吨

在国内外市场因素综合影响下，公司食品配料贸易业务毛利率由上年的 6.7

9%下降至本期 5.31%。

（二）乳制品贸易业务毛利率与同行业可比公司对比分析

1、同行业可比公司选择标准

本回复中同行业可比公司选择标准：1）数据可获取性；2）业务模式、产品

类型可比性。根据上述两条标准，本回复选取熊猫乳品、妙可蓝多的乳制品贸易

业务作为比较对象，选取理由为：熊猫乳品、妙可蓝多的主营业务均包括乳制品

贸易，且均单独披露了乳制品贸易业务的毛利率。

2、公司乳制品贸易业务毛利率与同行业可比公司对比分析

2024、2025年，公司食品配料贸易业务毛利率与同行业可比公司对比情况

如下：

公司名称 2025年 2024年

熊猫乳品（300898） 1.04% 9.81%

妙可蓝多（600882） 4.06% 2.76%

公司 5.31% 6.79%

乳制品贸易业务毛利率受品类结构、各品类周期、备货策略、行业研判、购

销时点等因素综合影响。不同乳制品的价格周期有所不同，经营品类相对单一时，

毛利率波动幅度相对较大，而经营品类多样化可减少周期变化带来的毛利率波动

影响。
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与熊猫乳品相比，2025 年，公司贸易业务毛利率与上年度相比均呈下降趋

势，但公司下降幅度相对较小。熊猫乳品经营的乳制品贸易产品主要为奶粉，品

类相对单一，使得其毛利率波动幅度较大。

妙可蓝多经营的乳制品贸易产品包括黄油、奶粉、乳清粉、车达等品类，与

公司均属于多品类经营，其与公司贸易业务的毛利率波动幅度均较小。由于双方

品类结构、备货策略、行业研判、购销时点可能存在差异，2025年变化趋势有所

不同属于正常商业结果。

四、年审会计师发表意见

针对公司报告期内食品配料贸易业务收入的真实性、准确性，年审会计师设

计并执行了如下审计程序：

① 通过与业务部访谈了解食品配料贸易业务销售与收款流程，实施穿行测

试，确定关键控制节点，抽取一定样本量实施控制测试程序；

② 检查主要客户工商信息情况，确认和公司是否存在关联关系，了解其经

营范围和销售货物的匹配情况；

③ 抽取主要客户销售合同或订单，检查关键条款（包括交货方式、付款条

件、验收条款、定价政策等）；

④ 对主要客户实施函证程序，确认往来款余额及交易额；

⑤ 实施销售细节测试和截止测试，抽查与收入确认相关的出入库单、客户

签收单/验收单、销售发票等支持性文件；

⑥ 结合产品价格波动、销量变化以及原材料等成本要素的波动，对主要产

品及客户的销售情况实施分析程序。

审计证据：

主要包括销售与收款循环内控访谈记录、穿行测试及控制测试工作底稿、主

要客户工商信息、销售合同及订单、货物出库相关单据、客户签收资料、销售发

票、银行回款凭证、收入记账凭证、外部客户函证回函、收入分析性复核底稿等。

审计结论：

经核查，公司报告期内贸易业务具备真实商业实质，贸易业务收入真实发生、

金额计量准确，收入确认符合《企业会计准则》及公司会计政策规定。
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2.关于其他非流动金融资产。年报披露，2025 年末，公司其他非流动金融资

产 3.17 亿元，同比增加 28.3%，主要为 Aice HoldingsLimited 股权（以下简

称标的资产），本期新增购买 0.66 亿元，公允价值变动损益为 352.21 万元。结

合前期公告，该项股权投资自 2022 年至 2024 年期间未发生过公允价值变动损

益。

请公司：（1）补充披露标的资产的具体情况，包括股权结构及主要股东背景、

主营业务，结合近三年的主要经营数据、公允价值的估值方法及主要参数，说明

标的资产 2022 年至 2024 年未确认公允价值变动损益的原因及合理性，本期公允

价值变动的原因及依据；（2）补充披露公司对标的资产的投资目的及投资收益情

况，历次投资的时间、金额、对应估值、持股比例，投资款的用途及资金流向；

（3）说明标的资产是否与公司、控股股东及其关联方存在业务、资金往来，如

是，请说明具体情况。请年审会计师发表意见，说明对其他非流动金融资产的真

实性、计价准确性实施的审计程序、审计证据及审计结论。

【回复】

一、补充披露标的资产的具体情况，包括股权结构及主要股东背景、主营业

务，结合近三年的主要经营数据、公允价值的估值方法及主要参数，说明标的资

产 2022 年至 2024 年未确认公允价值变动损益的原因及合理性，本期公允价值

变动的原因及依据。

（一）标的资产股权结构及主要股东背景

2025年末，标的资产的股权结构及主要股东背景情况如下：

股东 持股比例

蒙牛乳业持股平台 53.51%

公司 9.22%

其他股东 37.27%

合计 100.00%

（二）标的资产主营业务及近三年的主要经营数据

标的资产成立于 2015 年 3 月 13 日，主营业务系冰淇淋的研发、生产及销

售，经营地初始为印度尼西亚，随着业务发展逐步开拓了菲律宾、越南、柬埔寨、
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泰国等东南亚国家。根据取得的经营数据，标的资产处于正常经营中，公司认为

标的资产不存在经营不善的情况，亦不存在减值风险。

（三）公允价值的估值方法及主要参数

标的资产是公司的境外参股企业。由于公司持有少数股权且不参与企业日常

经营，导致在估值过程中，标的资产不能提供资产清查或盈利预测的配合，估值

机构未进入标的资产进行实地勘察、现场访谈。结合标的资产实际情况采用市场

法进行估值。

由于被估值单位是境外公司，当地资本市场缺乏与其业务匹配的上市公司，

难以采用上市公司比较法进行估值。同时由于标的资产具有近期股权交易案例，

故采用交易案例比较法，选择标的资产自身交易案例作为标的资产的“可比对象”，

通过将标的资产与交易案例进行对比分析，确定评估价值。

（四）2022年以来，标的资产相关的公允价值变动原因及依据

2022年以来，标的资产相关的投资成本、公允价值变动情况如下：

单位：万元、万股

时间 投资成本 持有股数 参考估值 公允价值

累计公允

价值变动

金额

计入当期

的公允价

值变动损

益

估值参考

2022
期初

11,062.94 1,543.50 16元/股 24,696.00 13,633.06 /

2022 11,062.94 1,543.50 16元/股 24,696.00 13,633.06 -

2022年 4月 7日，其他财务

投资人认购标的资产 398.74
万股，每股价格 16 元人民

币。

2023 11,062.94 1,543.50 16元/股 24,696.00 13,633.06 -
无融资事项，亦无可参考的

公开估值，参照上一年估值

依据
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时间 投资成本 持有股数 参考估值 公允价值

累计公允

价值变动

金额

计入当期

的公允价

值变动损

益

估值参考

2024 11,062.94 1,543.50 16元/股 24,696.00 13,633.06 -

2024年，标的资产向现有股

东发起新一轮融资邀约，参

加者可按老股东优惠价格

15元/股认购。最终公司与蒙

牛在 2025年完成出资。老股

东增资的同时，标的资产亦

在与潜在投资者沟通增资

事宜。截至公司 2025年年报

出具日，标的资产尚未完成

新的融资。

鉴于上述情形，2024 年、

2025 年标的资产每股价值

仍参照 2022年的估值依据。

2025 17,699.85 1,980.32 16元/股 31,685.12 13,985.27 352.21

由上表可见，2022-2024年，标的资产的可参考估值未发生变化，公司持有

标的资产股份的公允价值保持不变，使得该期间均无计入当期的公允价值变动损

益。2025年末，标的资产评估的可参考估值未发生变化，仍为 16元/股，公司持

有标的资产的股份数量增加，新增持有股份的成本为 15.20元/股，带来少量公允

价值变动收益。新增持有股份成本与协议约定价格 15元/股的差异主要系汇率差。

二、补充披露公司对标的资产的投资目的及投资收益情况，历次投资的时间、

金额、对应估值、持股比例，投资款的用途及资金流向。

公司对标的资产的投资目的是获取财务回报。截至 2025年末，公司对标的

资产的投资成本为 17,699.85万元，累计公允价值变动损益为 13,985.27万元，其

中 2025年度确认公允价值变动收益 352.21万元。公司历次投资情况如下：

单位：万元、万股

出资时间 金额
取得股

份时间

取得股份

数量

每股取得

成本

累计持股

数量

累计持股

比例
对应估值

2015年 12 月 3,106.94 2015年 756.00 4.11 元/股 756.00 7.64% 4元/股
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出资时间 金额
取得股

份时间

取得股份

数量

每股取得

成本

累计持股

数量

累计持股

比例
对应估值

2017年 11 月 7,956.00
2018年 525.00 7.58 元/股 1,281.00 8.68% 8元/股

2021年 262.50 15.15 元/股 1,543.50 9.22% 16元/股

2025年 5月 6,636.91 2025年 436.82 15.20 元/股 1,980.32 9.22% 16元/股

注：1、2015 年、2018年、2021 年和 2025年取得股份每股约定价格分别为 4元、8元、16
元和 15 元，取得成本与约定价格之间的差异主要系协议约定汇率与实时汇率之间的差异所

致；

2、2017年 11月，公司向标的资产出资 7,956.00万元，其中 3,978.00 万元出资额于 2018年
按协商确定的 8元/股转成 525.00 万股，剩余 3,978.00万元出资额于 2021年按协商确定的 1
6元/股转成 262.50万股；

3、2015-2021期间，标的资产业务快速发展，转股对应估值系经蒙牛乳业、公司、标的资产

创始人/管理团队、其他投资人协商确定，2018年转股价格为 8元/股，2021年转股价格为 1
6元/股；2025年标的资产无外部融资，因此对应估值参照 2022年最近一次融资价格

2015年 12月投资额的用途为冰淇淋研发制造，包括但不限于建造生产厂房、

购置设备、配备研发人员以及产品的生产、销售、市场推广等。

2017年 11月投资额的用途为厂房建设，新产品及服务的发展和推广、营销，

以及日常业务过程所需的现金支出等用途。

2025年 5月投资额的用途为厂房建设、营销网络的建立和开发、偿还借款

等。

上述投资款的资金流向均为公司转账至标的资产。

三、说明标的资产是否与公司、控股股东及其关联方存在业务、资金往来，

如是，请说明具体情况。

标的资产成立后，公司一直为其产品开发提供风味解决方案服务，为其调制

各种风味的香精。自 2015 年开始，公司一直向其销售香精，用于冰淇淋等产品

的生产。近年来，随着标的资产自身业务发展，公司向其销售香精规模有所扩大，

但占公司营业收入的比例均较低。2025年，公司与标的资产的业务交易情况如

下：

单位：万元

项目 金额 占比

香精销售 977.79 0.40%

合计 977.79 0.40%
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2025年，公司向标的资产销售香精 977.79万元，占公司营业收入的比例均

较低。

除香精销售业务外，公司、公司控股股东及其关联方与标的资产之间不存在

其他业务合作或资金往来。

四、年审会计师发表意见

针对公司报告期内其他非流动金融资产的真实性、计价准确性，年审会计师

设计并执行了如下审计程序：

①获取并查阅公司 2025年 5月 19 日与 Aice Holdings Limited 签署的增资

协议，核对投资总额、认购股份类别、每股认购价格等核心条款，核实投资交易

的基础约定；

②获取标的公司财务报表并执行分析性程序，对关键财务指标变动情况进行

核查，识别是否存在异常波动，评估标的主体经营稳定性；

③取得第三方估值机构出具的估值报告，与公司管理层、评估师沟通访谈，

复核本次采用市场法下交易案例比较法进行公允价值计量的合理性与恰当性；

④对该项对外投资实施外部函证程序，向被投方函证期末持有股份数量、对

应投资账面余额，核对函证信息与公司账面记录是否相符；

⑤抽查本次投资款项支付对应的银行付款流水，核对实际支付金额与增资协

议约定投资款、账面入账金额是否一致。

审计证据：

主要包括增资协议、标的公司财务报表、第三方估值报告、与评估师沟通记

录、被投单位函证回函、投资款支付银行流水、相关记账凭证及明细账等。

审计结论：

经核查，该项对外投资交易真实发生，其他非流动金融资产账面余额真实存

在，公允价值计量依据充分、计价准确。标的资产处于正常经营中，标的资产不

存在经营不善的情况，亦不存在减值风险。

3.关于存货。年报披露，公司 2025 年期末存货账面价值 5.10 亿元，同比增

长 19.54%，占总资产的 14.03%，计提跌价准备 3,162.05 万元，计提比例由上年
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同期的 7.06%降至 5.84%，其中库存商品账面价值 3.60 亿元，同比增长 23.36%，

计提跌价准备 951.31 万元，计提比例由上年同期的 5.67%降至 2.57%。2026 年

第一季度公司存货继续增长，期末账面价值为 5.56 亿元。

请公司：（1）按产品类型列示近三年一期存货的主要构成和跌价准备计提情

况，包括存货类型、账面余额、库龄结构、跌价准备余额等，说明存货持续增长

的具体原因及合理性；（2）结合行业情况、在手订单情况及执行进展、存货成本

与销售价格变化、存货跌价准备的计提方法和测算过程、可变现净值的具体确定

依据等，说明 2025 年存货跌价准备计提比例下降的具体原因、合理性、计提充

分性，存货跌价计提方法及实际计提比例是否与同行业可比公司一致，并重点说

明库存商品跌价准备计提比例下降的合理性。请年审会计师对问题（2）发表意

见。

【回复】

一、按产品类型列示近三年一期存货的主要构成和跌价准备计提情况，包括

存货类型、账面余额、库龄结构、跌价准备余额等，说明存货持续增长的具体原

因及合理性；

（一）存货结构及跌价准备计提情况

2023、2024、2025年末及 2026 年 3月末（以下简称“最近三年一期末”），

公司存货的主要构成和跌价准备计提情况如下：

单位：万元

项目 期末余额 比例 存货跌价准备 计提比例

2026/3/31

原材料 14,340.97 24.58% 1,687.40 11.77%

在产品 1,214.81 2.08% - -

库存商品 42,736.19 73.23% 1,029.36 2.41%

周转材料 38.37 0.07% -

消耗性生物资产 25.53 0.04% - -

合计 58,355.87 100.00% 2,716.76 4.66%

2025/12/31

原材料 15,723.38 29.05% 2,210.74 14.06%

在产品 1,353.13 2.50% - -



第 19页共 29页

项目 期末余额 比例 存货跌价准备 计提比例

库存商品 36,990.19 68.34% 951.31 2.57%

周转材料 31.25 0.06% - -

消耗性生物资产 25.97 0.05% - -

合计 54,123.92 100.00% 3,162.05 5.84%

2024/12/31

原材料 13,342.11 29.09% 1,482.51 11.11%

在产品 1,498.99 3.27% - -

库存商品 30,968.08 67.52% 1,754.57 5.67%

周转材料 33.13 0.07% - -

消耗性生物资产 24.64 0.05% - -

合计 45,866.95 100.00% 3,237.08 7.06%

2023/12/31

原材料 19,612.80 29.82% 1,652.57 8.43%

在产品 1,295.62 1.97% - -

库存商品 44,792.94 68.10% 1,189.73 2.66%

周转材料 43.65 0.07% - -

消耗性生物资产 24.64 0.04% - -

合计 65,769.65 100.00% 2,842.30 4.32%

注：数据尾差为四舍五入所致，下同

其中，原材料的库龄结构及存货跌价准备计提情况如下：

单位：万元

项目 期末余额 比例 存货跌价准备 计提比例

2026/3/31

1年以内 11,919.13 83.11% 404.21 3.39%

1-2年 946.75 6.60% 189.35 20.00%

2-3年 215.56 1.50% 86.22 40.00%

3年以上 1,259.52 8.78% 1,007.62 80.00%

合计 14,340.97 100.00% 1,687.40 11.77%

2025/12/31

1年以内 13,310.88 84.66% 912.45 6.85%

1-2年 923.05 5.87% 184.61 20.00%
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项目 期末余额 比例 存货跌价准备 计提比例

2-3年 200.78 1.28% 80.31 40.00%

3年以上 1,288.67 8.20% 1,033.37 80.19%

合计 15,723.38 100.00% 2,210.74 14.06%

2024/12/31

1年以内 10,628.60 79.66% 0.02 0.00%

1-2年 919.93 6.89% 185.1 20.12%

2-3年 342.56 2.57% 140.44 41.00%

3年以上 1,451.02 10.88% 1,156.95 79.73%

合计 13,342.11 100.00% 1,482.51 11.11%

2023/12/31

1年以内 16,375.47 83.49% 0.55 0.00%

1-2年 1,250.76 6.38% 250.15 20.00%

2-3年 427.71 2.18% 171.08 40.00%

3年以上 1,558.87 7.95% 1,230.79 78.95%

合计 19,612.80 100.00% 1,652.57 8.43%

库存商品临期情况及存货跌价准备计提情况如下：

单位：万元

项目 期末余额 比例 存货跌价准备 计提比例

2026/3/31

非临期库存商品 42,128.37 98.58% 421.54 1.00%

临期库存商品 607.82 1.42% 607.82 100.00%

合计 42,736.19 100.00% 1,029.36 2.41%

2025/12/31

非临期库存商品 36,382.17 98.36% 343.29 0.94%

临期库存商品 608.02 1.64% 608.02 100.00%

合计 36,990.19 100.00% 951.31 2.57%

2024/12/31

非临期库存商品 30,094.30 97.18% 880.78 2.93%

临期库存商品 873.78 2.82% 873.78 100.00%

合计 30,968.08 100.00% 1,754.57 5.67%

2023/12/31
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项目 期末余额 比例 存货跌价准备 计提比例

非临期库存商品 44,031.34 98.30% 428.13 0.97%

临期库存商品 761.60 1.70% 761.6 100.00%

合计 44,792.94 100.00% 1,189.73 2.66%

（二）存货余额持续增长分析

2023、2024、2025年末和 2026年 3月末存货期末余额如下：

单位：万元

项目 2026/3/31 2025/12/31 2024/12/31 2023/12/31

原材料 14,340.97 15,723.38 13,342.11 19,612.80

在产品 1,214.81 1,353.13 1,498.99 1,295.62

库存商品 42,736.19 36,990.19 30,968.08 44,792.94

周转材料 38.37 31.25 33.13 43.65

消耗性生物资产 25.53 25.97 24.64 24.64

合计 58,355.87 54,123.92 45,866.95 65,769.65

2024年度，公司处置子公司杭州天舜，2025年度，公司处置子公司上海盟

泽商贸有限公司（以下简称“上海盟泽”）。模拟剔除上海盟泽和杭州天舜存货余

额后，公司存货余额情况如下：

单位：万元

项目 2026/3/31 2025/12/31
2024/12/31
（模拟）

2023/12/31
（模拟）

原材料 14,340.97 15,723.38 13,342.11 14,007.50

在产品 1,214.81 1,353.13 1,498.99 1,069.82

库存商品 42,736.19 36,990.19 30,257.40 36,433.16

周转材料 38.37 31.25 33.13 21.85

消耗性生物资产 25.53 25.97 24.64 24.64

合计 58,355.87 54,123.92 45,156.27 51,556.97

最近三年一期末，公司存货规模变动主要系库存商品变化所致。公司贸易业

务结合黄油、乳清/乳铁蛋白、乳粉、奶油等产品市场价格、下游市场需求等因素

变化而不断调整采购备货计划。

2024年末，黄油、乳粉、奶油市场价格相对较高，公司减少了备货，主要乳

制品的存货余额较上年末减少了 4,892.73万元。
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2025年末、2026年 3月末，黄油、乳粉市场价格相对较低，公司预判其价

格仍将上升，且下游需求旺盛，扩大了备货规模，乳清/乳铁蛋白由于下游应用领

域不断拓宽，市场需求量快速扩大，相应备货规模持续扩大，主要乳制品的存货

余额较上年末分别增加了 8,034.78万元和 7,446.44万元。

二、结合行业情况、在手订单情况及执行进展、存货成本与销售价格变化、

存货跌价准备的计提方法和测算过程、可变现净值的具体确定依据等，说明 2025

年存货跌价准备计提比例下降的具体原因、合理性、计提充分性，存货跌价计提

方法及实际计提比例是否与同行业可比公司一致，并重点说明库存商品跌价准

备计提比例下降的合理性。请年审会计师对问题（2）发表意见。

（一）2025 年末存货跌价准备计提比例下降分析

2024、2025年末，公司存货跌价准备计提情况如下：

单位：万元

项目
2025/12/31 2024/12/31

账面余额 跌价准备 计提比例 账面余额 跌价准备 计提比例

原材料 15,723.38 2,210.74 14.06% 13,342.11 1,482.51 11.11%

在产品 1,353.13 - - 1,498.99

库存商品 36,990.19 951.31 2.57% 30,968.08 1,754.57 5.67%

周转材料 31.25 - - 33.13

消耗性生物资产 25.97 - - 24.64

合计 54,123.92 3,162.05 5.84% 45,866.95 3,237.08 7.06%

2024年末，原子公司上海盟泽期末存货仅有库存商品，余额为 710.68万元，

由于其经营业务已基本停滞，期末库存商品出现滞销情况，除临期库存商品外，

公司评估非临期库存商品的可变现净值后对非临期商品亦计提了高比例的跌价

准备。2024年末，其库存商品跌价准备计提情况如下：

单位：万元

项目 余额 占比 跌价准备 计提比例

非临期库存商品 373.67 52.58% 269.34 72.08%

其中：可变现净值高于账

面价值情形的库存商品
25.76 3.62% - -

可变现净值低于账面价

值情形的库存商品
347.91 48.95% 269.34 77.41%
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项目 余额 占比 跌价准备 计提比例

临期库存商品 337.00 47.42% 337.00 100.00%

合计 710.68 100.00% 606.34 85.32%

公司库存商品临期判断依据如下：

库存商品类别 剩余保质期时长 计提比例

保质期 1年以上的长保质期的食品配料类库存商

品及香精香料产品
剩余保质期在三个月以内 100%

保质期短于 1年的短保质期的食品配料类库存商

品
剩余保质期在一个月以内 100%

剔除上海盟泽的存货影响，2024年末及 2025年末，公司存货跌价准备模拟

计提情况如下：

单位：万元

项目
2025/12/31 2024/12/31（模拟）

账面余额 跌价准备 计提比例 账面余额 跌价准备 计提比例

原材料 15,723.38 2,210.74 14.06% 13,342.11 1,482.51 11.11%

在产品 1,353.13 - - 1,498.99 - -

库存商品 36,990.19 951.31 2.57% 30,257.40 1,148.23 3.79%

周转材料 31.25 - - 33.13 - -

消耗性生物资产 25.97 - - 24.64 - -

合计 54,123.92 3,162.05 5.84% 45,156.27 2,630.74 5.83%

如上表所示，剔除上海盟泽的影响后，2024、2025年末，公司整体存货跌价

准备计提水平相当，原材料跌价准备计提比例有所提高而库存商品跌价准备计提

比例有所下降。

1、原材料存货跌价准备计提情况

公司原材料存货跌价准备计提方法：执行成本与可变现净值孰低基础判断；

同时考虑到公司经营特点以及产品保质期等食品安全要求，对可变现净值高于成

本的原材料增设库龄分档计提政策，1年以内不计提，1-2年按 20%计提，2-3年

按 40%计提，3年以上按 80%计提。

2024、2025年末，公司原材料存货跌价准备计提过程如下：

单位：万元



第 24页共 29页

项目 期末余额①

可变现净值

低于成本的

原材料余额

按成本与可变现

净值孰低方法计

提存货跌价②

可变现净值

高于成本的

原材料余额

按库龄计提

存货跌价

③

存货跌价准备

④=②+③

计提比例

⑤=④/①

2025/12/31

1年

以内
13,310.88 2,958.00 912.45 10,352.88 - 912.45 6.85%

1-2年 923.05 - - 923.05 184.61 184.61 20.00%

2-3年 200.78 - - 200.78 80.31 80.31 40.00%

3年

以上
1,288.67 12.14 12.14 1,276.53 1,021.22 1,033.37 80.19%

合计 15,723.38 2,970.14 924.59 12,753.24 1,286.14 2,210.74 14.06%

2024/12/31

1年

以内
10,628.60 0.02 0.02 10,628.58 - 0.02 0.00%

1-2年 919.93 1.39 1.39 918.54 183.71 185.10 20.12%

2-3年 342.56 5.69 5.69 336.87 134.75 140.44 41.00%

3年

以上
1,451.02 14.66 14.66 1,436.36 1,142.29 1,156.95 79.73%

合计 13,342.11 21.76 21.76 13,320.35 1,460.75 1,482.51 11.11%

2025年末，公司原材料存货跌价准备计提比例高于 2024年末，主要系上

海申舜工业巧克力原材料备货规模扩大且跌价准备计提比例提高带动 1年以内

原材料跌价准备规模扩大所致。2024、2025年末，上海申舜原材料跌价准备计

提情况如下：

单位：万元

项目 期末余额①

可变现净值

低于成本的

原材料余额

按成本与可变现

净值孰低方法计

提存货跌价②

可变现净值

高于成本的

原材料余额

按库龄计提

存货跌价

③

存货跌价准备

④=②+③

计提比例

⑤=④/①

2025/12/31

1年

以内
3,105.71 2,958.00 912.45 147.71 - 912.45 29.38%

1-2年 71.75 - - 71.75 14.35 14.35 20.00%

合计 3,177.46 2,958.00 912.45 219.46 14.35 926.80 29.17%

2024/12/31

1年

以内
631.71 - - 631.71 - - 0.00%
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项目 期末余额①

可变现净值

低于成本的

原材料余额

按成本与可变现

净值孰低方法计

提存货跌价②

可变现净值

高于成本的

原材料余额

按库龄计提

存货跌价

③

存货跌价准备

④=②+③

计提比例

⑤=④/①

1-2年 - - - -

合计 631.71 - - 631.71 - - 0.00%

公司始终看好工业巧克力行业的发展前景，处置杭州天舜后，上海申舜成

为公司工业巧克力业务的主要经营主体。2024、2025年度，上海申舜陆续完成

下游中高端核心客户送样、验厂等工作，并取得订单，销售收入分别为 877.71

万元和 2,267.80万元。2025年末，基于销售预期及原材料价格研判，上海申舜

扩大了原材料备货规模。

2026年 1月-2026年 3月，全球可可豆价格持续快速下降，使得上海申舜

期末工业巧克力原材料的可变现净值低于成本。原料库存规模扩大叠加市场价

格下行使得 1年以内原材料跌价准备计提比例上升。

单位：美元/吨

数据来源：Wind

2、库存商品存货跌价准备计提情况

公司库存商品存货跌价准备计提方法：鉴于食品安全的重要性，基于谨慎考

虑，公司对临期库存商品全额计提跌价准备，非临期库存商品按存货成本高于其

可变现净值的差额计提跌价准备。剔除上海盟泽的影响后，2024、2025年末，公
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司库存商品存货跌价准备计提情况如下：

单位：万元

项目

2025/12/31 2024/12/31（模拟）

余额 占比
存货跌价

准备
计提比例 余额 占比

存货跌价

准备
计提比例

非临期库存商品 36,382.17 98.36% 343.29 0.94% 29,720.63 98.23% 611.45 2.06%

其中：可变现净值高于账

面价值情形的库存商品
35,189.00 95.13% - - 27,370.59 90.46% - -

可变现净值低于账面价

值情形的库存商品
1,193.17 3.23% 343.29 28.77% 2,350.04 7.77% 611.45 26.02%

临期库存商品 608.02 1.64% 608.02 100.00% 536.77 1.77% 536.77 100.00%

合计 36,990.19 100.00% 951.31 2.57% 30,257.40 100.00% 1,148.23 3.79%

由上表可见，2025年末，公司库存商品存货跌价准备计提比例低于 2024年

末，主要系非临期库存商品占比提升及可变现净值低于账面价值的库存商品规模

缩小所致。临期库存商品主要为公司贸易业务的乳制品，该类产品保质期较短，

在动销过程中易出现少量临期情况，2024、2025年末，公司临期库存商品规模保

持相对稳定。

2025年末，公司非临期库存商品规模较上年末有所扩大，主要原因是：公司

研判进口乳制品的价格将呈上涨趋势，为锁定成本主动加大进口乳制品等备货规

模，黄油、乳清/乳铁蛋白、乳粉、奶油等主要乳制品的存货余额较上年末增加了

8,034.78万元。

公司非临期库存商品中，存在可变现净值低于账面价值情形的库存商品主要

为上海申舜的库存工业巧克力。2025 年，随着工业巧克力业务规模逐步扩大，

2024年期末备货逐步消化，使得 2025年末工业巧克力库存规模有所下降。2024、

2025年末，上海申舜工业巧克力库存商品存货跌价计提情况如下：

单位：万元

项目
2025/12/31 2024/12/31

余额 占比 跌价准备 计提比例 余额 占比 跌价准备 计提比例

非临期库存商品 1,054.93 100.00% 311.51 29.53% 1,907.77 100.00% 564.73 29.60%

其中：可变现净值高于账

面价值情形的库存商品
- - - - - - - -
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项目
2025/12/31 2024/12/31

余额 占比 跌价准备 计提比例 余额 占比 跌价准备 计提比例

可变现净值低于账面价

值情形的库存商品
1,054.93 100.00% 311.51 29.53% 1,907.77 100.00% 564.73 29.60%

临期库存商品 - - - - - - - -

合计 1,054.93 100.00% 311.51 29.53% 1,907.77 100.00% 564.73 29.60%

（二）公司存货跌价计提方案及实际计提比例与同行业可比公司对比情况

1、同行业可比公司选择标准

本回复中同行业可比公司选择标准：1）数据可获取性；2）业务模式、产品

类型可比性。根据上述两条标准，本回复选取华宝股份、百润股份、熊猫乳品、

妙可蓝多作为存货跌价计提方法和计提比例的比较对象，选取理由为：华宝股份、

百润股份主营业务涵盖香精，熊猫乳品、妙可蓝多主营业务涵盖乳制品贸易，与

公司主营产品具有可比性。

2、公司存货跌价计提方案与同行业可比公司对比情况

经与同行业可比公司的公开信息对比，公司存货跌价准备计提政策与同行业

可比公司一致，均采用成本与可变现净值孰低的方法计量，产成品、原材料等存

货的可变现净值确认方法相近。考虑到食品安全要求，基于谨慎考虑，公司对原

材料、库存商品分别按照库龄情况和剩余保质期计量存货跌价准备。同行业可比

公司未披露按库龄标准计提存货跌价准备的相关信息。

3、公司存货跌价实际计提比例与同行业可比公司对比情况

2024、2025年末，公司存货跌价实际计提比例与同行业可比公司对比情况

如下：

公司简称

2025/12/31 2024/12/31

整体存货

跌价计提

比例

原材料跌

价计提比

例

库存商品

跌价计提

比例

整体存货

跌价计提

比例

原材料跌

价计提比

例

库存商品

跌价计提

比例

华宝股份 13.76% 5.73% 20.91% 14.28% 7.64% 30.07%

百润股份 - - - - - -

熊猫乳品 2.37% 0.17% 2.82% 2.50% - 5.94%

妙可蓝多 0.09% 0.22% - 0.27% 0.10% 0.55%
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公司简称

2025/12/31 2024/12/31

整体存货

跌价计提

比例

原材料跌

价计提比

例

库存商品

跌价计提

比例

整体存货

跌价计提

比例

原材料跌

价计提比

例

库存商品

跌价计提

比例

本公司 5.84% 14.06% 2.57% 7.06% 11.11% 5.67%

由上表可见，整体而言，公司存货跌价准备计提比例高于同行业可比公司，

2024、2025年末，华宝股份存货跌价计提比例较高主要系其主要客户需求变化、

采购政策调整及自主调香等因素影响，计提大额存货跌价准备所致。2019-2023

年期间，华宝股份存货跌价计提比例均低于 0.5%。

从原材料来看，公司的跌价计提比例高于同行业可比公司，主要原因是：1）

公司在成本与可变现净值孰低计提的基础上，叠加库龄维度补充计提跌价，部分

库龄较长的香精原料对应跌价准备计提比例较高；2）2025 年全球可可豆价格大

幅下行，使得工业巧克力原料账面成本高于可变现净值，跌价准备计提规模扩大，

拉高公司原材料整体跌价计提比例。

从库存商品来看，公司的跌价计提比例与熊猫乳品相近，高于其他同行业可

比公司。

综上所述，由于存货品类结构、库龄结构不同，公司实际计提比例高于同行

业上市公司。

（三）年审会计师发表意见

针对公司报告期内存货跌价准备计提比例下降的原因、合理性、计提充分性，

存货减值计提方法、计提比例与同行业对比情况，以及库存商品跌价计提比例下

降的合理性，年审会计师结合行业环境、产销价格、减值测算规则等维度，设计

并执行了如下审计程序：

①查阅上下游原材料价格走势数据、市场产品报价单，向销售、采购相关人

员了解 2024-2025年度行业供需、产品售价、原材料成本变动情况及原因；

②复核公司存货相关会计政策是否符合企业会计准则相关规定，检查存货跌

价计提、可变现净值测算的会计估计是否一贯执行公司相关会计政策；

③复核存货可变现净值测算过程，核对预计售价、预计加工成本、销售费用

测算依据及计算过程是否正确；
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④执行存货监盘程序，实地核查库存实物数量、临期库存状态；

⑤执行分析性程序，针对不同业务板块的存货账面价值、跌价准备金额、跌

价准备计提比例进行分析。

审计证据：

主要包括原材料及产品市场价格资料、公司存货会计政策文件、存货可变现

净值测算明细表、期末存货监盘记录、存货明细账、减值计提凭证、同行业可比

公司年报公开数据等。

审计结论：

经核查，公司存货跌价准备计提方法、可变现净值确定依据符合企业会计准

则规定，存货跌价准备计提充分、不存在计提不足情形。与同行业可比公司存在

一定差异，主要系品类结构、库龄结构不同导致，不存在与行业显著背离的异常

情形。

特此公告。

爱普香料集团股份有限公司董事会

2026 年 7 月 10 日
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