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投资者关

系活动类

别

√ 特定对象调研  分析师会议

 媒体采访  业绩说明会

 新闻发布会  路演活动

 现场参观  其他（ ）

参与单位

名称

中信建投证券、犇牛私募、承风金萍私募、丹寅投资、国邦资产、华海千福投资、

九方智投、若山投资、石溪投资、途景投资、信迹投资、泽镁娴私募、臻财基金、

臻远基金、证识资产、中财期货、和君调研等及个人投资者。

时间 2026年 7月 9日

地点 公司会议室

上市公司

接待人员

姓名

副总经理、董事会秘书 王冠鹏

投资者关

系活动主

要内容介

绍

一、公司概况

公司专注于数据智能（DI）领域，形成了“D-M-P”三层业务架构，即数据积

累层、数据治理层以及数据应用层，2025 年数据要素价值化收入占比已超过营收的

85%。同时，公司进一步将数据智能（DI）业务拓展至人工智能（AI）领域，推出

了以个知·智能工作站为核心载体的人工智能产品体系，落地人工智能业务。

1、数据智能（DI）业务的发展

公司数据智能业务以“D-M-P”三层架构为核心逻辑。

在数据积累层，核心根基是公司海量自有数据资产。我们布局多类商业化 SDK

工具，包括推送 SDK、用户运营 SDK、一键认证 SDK、OneID SDK 等核心产品，年覆

盖十亿级设备终端，SDK 日活跃独立设备数（去重）超 4亿；截至 2025 年底，公

司 SDK 累计安装量突破 1,300 亿，其中智能 IoT设备 SDK 累计安装量超 4亿，智

能设备涵盖车载终端、智能电视等。

在数据治理层，公司自主研发了数据智能操作系统（DiOS），用于对海量数据

的高效治理与价值挖掘，以便上层应用调用。



在数据应用层，公司形成了多种商业化产品与模式，分为商业服务和公共服务。

其中，商业服务的核心客户群体为国内头部互联网平台和国内外大型消费品牌。公

共服务主要是面向政府部门的 SaaS服务，客户按年开通账号使用，到期续约续订。

2、人工智能（AI）业务的拓展

2025年，公司在现有 DI业务的基础上，将业务拓展至人工智能领域，我们倡

导 AI 将私有数据用起来，我们也将这一理念落实到我们的智能工作站产品的设计

和用户体验上。

公司人工智能业务落地的核心载体为个知·智能工作站，整体技术架构采用“云

-边-端-库”混合架构，目前重点落地政企客户。当前该产品分为单位版、团队版、

个人版及 SaaS版四个版本，核心强调安全、实用、普惠，主打让 AI把私有数据用

起来。

对于政企、金融、制造业等各行业客户而言，数据隐私、自主可控是硬性需求，

客户普遍拒绝核心数据上第三方公有云，更倾向于硬件国产化、模型本地私有化部

署。因此，个知·智能工作站初期的核心目标人群是对自身数据有较高保密要求的

政府与企事业单位，“安全”是个知·智能工作站的第一核心卖点。工作站支持私

有数据在本地存储和处理，并提供多类部署方案，客户可以根据需求通过工作站灵

活调用在私有云、专有云或可信公有云上的大模型能力，完成复杂任务的推理分析。

以会议纪要产品举例：现场录音原始语音全程留存本地硬件终端，语音转文字后，

大模型调用环节完全自主可控。

第二个卖点是普惠，工作站支持百人共享算力，大幅削减云端 Token消耗，将

复杂任务的执行成本降至传统方案的十分之一以下，大幅降低中小企业及政府部门

高昂的私有化部署门槛。

第三个卖点是实用，个知·智能工作站在功能上涵盖智能问答、知识管理、写

作助手、会议纪要、表格分析、深度研究等应用。产品涵盖办公三件套，科研三件

套等系列产品。例如，工作站所搭载的“仝人参谋”，其输出的研究报告质量已超

过初级研究员，欢迎大家登录 gai.cn，免费体验我们的工作站 SaaS版本。

公司人工智能业务的落地路径可总结为“标品、标类、标杆”三个层次：

第一个“标品”，面向全体职场人群打造办公套件，覆盖会议纪要、写作助手、

智能问答、数据表格分析等高频办公场景，标准化对外售卖，适配全行业通用需求。



其中写作助手工具主打高可用、高严谨性，深度对接学习强国等权威语料库。相较

于通用大模型存在天然“幻觉”缺陷，无法满足公文严谨性要求，一旦出现年份、

政策表述错误会造成严重工作事故，公司的 AI 产品依托权威官方语料库搭建内容

校验，自动核对政策原文、时间节点、会议名称，生成内容可一键溯源原文出处，

人工复核门槛极低，输出内容可直接用于正式公文。公司的“个知写作助手文本生

成算法”“个知会议纪要会议转录与纪要生成算法”均已通过国家深度合成服务算

法备案。

第二个“标类”是与行业伙伴联合共创，属于垂类产品。以公共服务场景为典

型代表，公司深耕行业十年以上，深度贴合相关场景的全流程业务痛点。此外，公

司还与医疗、制造业、法律和财务等垂直行业客户共同探索垂直行业专属 AI应用。

第三个“标杆”，主要是对接行业龙头企业联合开发定制化 AI 解决方案。项

目客单价较高，但研发投入巨大，落地项目的核心目的是深入一线产业场景挖掘通

用业务需求，将场景沉淀的技术、解决方案抽象复用至标品、标类产品，完善全产

品线能力，目前已落地三花智控等项目。

二、投资者互动交流

问 1：公司业务与美国企业 Palantir相比，有哪些异同？

答：二者底层数据研判能力相近，但商业环境、收费模式、业务形态差异巨大。

相同点在于公司与 Palantir 服务的客群均面向政企等具备强数据研判需求的机构，

为客户提供数据服务。公司的数据智能技术实力在国内处于领先地位，实战能力经

过大量场景验证。核心差异在于，海外订单体量巨大、客户付费意愿强，这些和国

内市场差异较大。

问 2：个知・智能工作站今年业务进展如何？和去年同期相比有哪些变化？

答：个知・智能工作站的市场化去年 Q4启动，同比、环比增速很快，但目前

营收占公司收入的比例还不大。当前客户口碑、代理商拿货需求持续向好，to B、

to G产品增长逻辑和 to C的产品完全不同，不存在爆发式增长，政企客户决策周期

长，需要体验、落地磨合。在具体的推广上，公司会在某些标杆城市打深打透，在

商业模式和产品力上充分迭代，之后再向外推广，目前正在从省内向山东、湖北等



地推广，总体态势良好。

问 3：公司底层数据资源有哪些独特优势，行业竞争格局如何？

答：经过十年以上市场验证，公司的竞争壁垒难以被短期突破。公司 SDK 矩

阵覆盖十亿级设备终端，处于行业领先。SDK行业竞争格局相对清晰，互联网大厂

有海量的数据能力，但 SDK 业务不是其核心赛道，而新的创业公司因投入产出比

过低，难以入局。公司建立的壁垒不仅仅是通过 SDK积累数据，而是在数据积累、

数据挖掘和数据应用的全流程上形成的综合竞争壁垒。

问 4：公司个知·智能工作站完整的算力配套与收费逻辑是怎样的？

答：AI产品天然都需要绑定 Token消耗，无 Token计费模式的 AI产品本质就

不是真的 AI产品。公司的个知·智能工作站是“硬件+Token+行业技能包（Skills）

/多 agent工作流”的组合形态，工作站报价会内含三年 Token额度，设有年度使用

上限，额度用完需额外充值购买，次年额度不可提前预支。现阶段市场处于客户导

入期，前期配套 Token额度充足，充值流程简单。

问 5：公司两大核心业务 DI数据业务、AI业务分别前景如何，业绩有怎样的

预判？

答：公司业务分为两大板块：数据智能（DI）业务是基本盘，过去几年均是稳

定增长，2026年 Q1公司收入同比增长 22%。AI业务是新增长变量，去年四季度开

始小批量出货，目前增长态势不错，但占营收绝对比例不高。

关于本次

活动是否

涉及应

披露重大

信息的说

明

本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

附件清单

（如有）
无

日期 2026年 7月 9日


