
证券代码：000631 证券简称：顺发恒能

顺发恒能股份公司投资者关系活动记录表

编号：20260709

投资者关系
活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会
□新闻发布会 □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称
及人员姓名

中粮资本综合金融中心董事总经理 赵若冰
中粮资本综合金融中心副总经理 屈亮亮
中粮资本综合金融中心高级经理 徐乾程

时间 2026 年 7 月 9 日 下午 3 点

地点 顺发恒能股份公司 3 楼会议室

上市公司
接待人员姓名

董事长、总经理盛树浩，财务负责人兼董事会秘书王红民，证
券事务代表龚航，投资主管朱云超，法务主管卢枝斌

投资者关系活动
主要内容介绍

双方就公司发展历程、业务转型、战略规划、核心优势等
事项进行了深入沟通，充分交流了公司当前经营情况与未来发
展规划，主要问题如下：

1、创新聚能城是公司控股股东万向集团核心产业项目，
请问公司围绕万向集团创新聚能城能够提供哪些服务？

公司将在万向创新聚能城的供能体系布局“源网荷储”一
体化项目，以新型储能为核心提供调节能力，以天然气冷热电
气多联供、光伏、地源热泵等提供清洁用能、以 220KV 用户变
为基础形成智能微电支撑，运用能源互联网技术打造基于区块
链技术的能源双碳数字底座，实现多能互补。作为能源服务方，
公司将充分发挥“能源管家”优势，积极推进聚能城天然气自
备电厂和 220KV 用户变项目的实施落地。

其次，公司的房地产、物业服务团队，也为项目的建设和
后续运营提供服务支持。

2、当前电力行业相关政策持续落地，相关政策红利主要
体现在公司哪些方面？对公司清洁能源发电、综合能源服务等
核心业务的发展与盈利空间带来了哪些具体的积极影响？

“十五五”规划为清洁能源行业带来了广阔的市场空间。
公司将紧抓政策机遇，秉持谨慎稳健的拓展原则，有序推进在
建项目，也正在积极推进拟投建 2台 800MW 级燃机项目的审批
进度，该项目装机规模处于全球靠前水平，若成功落地将显著
提升公司装机规模与市场竞争力；同时公司将在现有天然气、
风电、光伏、储能等多业务模式基础上，逐步开展扩容技改，



持续扩大装机规模、提升运营效率，同时积极探索更多能源形
态与业务模式，拓宽营收来源，保障公司长久稳健经营。

面对各地区政策差异、资源禀赋不同的行业现状，公司将
采取多元化、差异化的发展战略，充分依托区域政策红利，深
耕浙江本地市场，同时稳步拓展其他优势区域，在市场空间逐
步扩大的行业背景下，坚持精细化的管理理念与完善的安全管
控体系，形成自己的竞争优势，在日益充分的市场竞争中实现
高质量发展。

3、公司当前的核心竞争优势主要体现在哪些方面？结合
清洁能源行业的竞争格局，公司作为民营企业，在行业中的竞
争定位是怎样的？

作为民营企业，公司在清洁能源赛道中定位为清洁能源综
合投资运营商，依托浙江本地的区域优势与政策支持，深耕本
地市场，同时凭借灵活的决策机制、低成本的管理优势，在民
营新能源企业中形成差异化竞争能力，同时依托控股股东的产
业背景与资源支持，实现产融结合的发展模式，在行业中具备
独有的竞争定位与发展潜力。公司始终坚持小步快跑的经营风
格，经营稳健，抗风险能力较强。

4、在风光气储布局中，请问公司当前的核心发展重点聚
焦在哪些细分领域？各细分领域的发展规划与资源投入安排
是怎样的？

公司当前以清洁能源发电为核心主业，综合能源服务为第
二增长曲线，当前业务主要集中在浙江省内，同时逐步探索省
外业务布局，首要目标是扩大装机规模。在风光气储布局中，
公司基于政策确定性、盈利稳定性、资源禀赋与自身核心优势，
明确了差异化的发展优先级与核心方向：

（1）天然气发电是公司当前的发展重点，该赛道政策确
定性更强、盈利稳定性更高，发展空间适中。公司将持续深耕
天然气发电业务，夯实该板块的核心盈利底座，同时积极探索
天然气与新能源协同的多能互补业务模式，进一步拓展业务价
值空间。

（2）公司风电项目运营时间较长，当前风电业务的工作
重点是存量提质，推进已运营风电项目的扩容升级改造，持续
提升发电效率与盈利水平；同时开发优质的风电增量项目资
源，实现存量优化与增量补充的双向稳健发力。

（3）各地储能政策环境不同，公司在更大范围内拓展储
能业务，结合项目地具体情况推进储能系统建设、用户侧储能
等模式，打造新的盈利增长点。

（4）近期公司收购了关联方的一批优质光伏项目，用户
为工业企业，消纳率高，盈利水平较好，解决了同业竞争。但
光伏项目受限于消纳情况、面积、光照资源等条件，其盈利确
定性相对偏低，因此光伏业务暂不作为近期的开发重点。

（5）同步开展其他综合能源服务类业务。



附件清单 无

本次活动是否涉
及应披露的重大

信息
否


