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苏州纳微科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2026-006 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研  □分析师会议  □媒体采访  □业绩说明会 

□新闻发布会  □路演活动  □现场参观 

 其他（请文字说明其他活动内容）：投资者开放日 

调研机构 

中信证券、东方证券、东吴证券、中信建投证券、国信证券、方正证券、

招商证券、天风证券、兴业证券、银河证券、华福证券、国联民生证券、

华创证券、长盛基金、大成基金、永赢基金、鹏华基金等机构及个人投资

者，共计一百余位投资者现场参与。 

时间 2026年 7月 16日 

地点 苏州工业园区百川街 2号纳微科技研发中心大楼 

上市公司接待

人员姓名 

董事长：江必旺博士 

总经理：牟一萍女士 

副总经理：王冬博士 

副总经理：米健秋博士 

董事会秘书、财务总监：赵顺先生 

膜材料技术总监：杨凌露博士 

纳谱分析董事长、总经理：刘晓东博士 

纳微生命科技总经理：赵光耀博士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

本次活动以“纳势而上，创领不凡”为主题。活动期间，公司管理层

围绕企业发展战略、技术研发布局、市场营销规划、管理体系优化、应用

技术服务及核心业务板块布局等内容展开详细解读，并通过展厅与实验室

实地参观、现场互动问答等多元环节，向投资者全方位展示公司发展全

貌。目前，公司已搭建起涵盖色谱填料、色谱分析柱、分离/分析设备、

耐有机溶剂膜系统等产品的“色谱全生态平台”，正持续加速转型升级，

稳步实现从单一色谱填料供应商，向“分离纯化整体解决方案提供商”的

转型升级。 

 

1、生物医药行业上行拉动公司业绩增长，产业是否存在周期？周期

过后公司能否维持增长？ 

答：产业皆有周期，而国内的行业周期更迭尤为迅猛。公司突破微球

精准制备的底层核心技术，从而实现了从平板显示领域向医药赛道的成功

跨越，并先后抓住抗生素、抗体、多肽 GLP-1、小核酸等药物方向的市场

机遇，以持续创新作为穿越周期的根本动力。对于一家拥有核心技术的创

新型公司而言，产品发展的空间从未存在上限。 

 

2、当前生物制品行业，因药品上市后与供应商是强绑定关系导致竞

争格局存在强者恒强的特点，请问公司如何进行差异化竞争？ 

答：对标国际领先企业的发展路径，公司当前阶段的战略重心在于深

耕分离纯化与分析检测主业，前瞻性构建涵盖色谱填料、色谱分析柱、分



离/分析设备、耐有机溶剂膜系统等产品在内的“色谱全生态平台”，加

速从单一填料供应商向“分离纯化整体解决方案提供商”的全面转型。与

此同时，公司高度重视高性能微球材料的横向延展，持续加大优秀人才引

进与优质合作资源的整合力度，力争在更多相关应用领域实现创新突破与

国产替代，培育新的业务增长极；对于微球材料以外且具备明显协同效应

的周边业务，公司也将积极审慎地把控成熟时机，适时拓展业务边界，丰

富整体布局。 

2026 年，公司将继续以色谱填料与层析介质为核心，实施“双轮驱

动、均衡发展”的市场策略。依托完备的产品矩阵及大小分子应用均衡发

展的核心竞争力，公司在持续深耕多肽/GLP-1 与抗体两大主应用领域的

基础上，积极把握小核酸药物爆发式增长及胰岛素硅胶国产替代两大战略

机遇，同时深入拓展血液制品、疫苗、重组白蛋白等潜力市场，进一步巩

固并扩大在生物医药分离纯化领域的综合领先优势。 

 

3、耐有机溶剂膜产品有什么先进性以及公司目前客户导入情况如

何？公司除耐有机溶剂膜外还有什么膜产品正在研发吗？ 

答：医药企业在生产过程中大量使用乙醇、丙酮、乙腈等有机溶剂。

针对溶剂回收与药物浓缩等应用场景，公司积极布局耐有机溶剂膜处理系

统，可实现有机溶剂的高效分离与回收，为客户提供涵盖溶剂处理在内的

更全面的分离纯化整体解决方案，切实解决大规模生产中的实际痛点。该

系统的推出，填补了国内耐有机溶剂膜及系统领域的空白，有助于降低医

药企业生产成本、减少环境污染，契合国家可持续发展战略，并进一步提

升公司在生物医药产业中的竞争力和品牌影响力。目前，该系统已有落地

应用案例，多家客户的产品验证工作也在稳步推进中。 

同时，公司战略投资的睿纯（苏州）科技有限公司，正依托公司在生

物医药分离纯化领域的产业化优势，致力于实现超滤膜、层析膜等关键进

口产品的国产替代，助力产业链自主可控。 

 

4、最近看到很多关于公司有半导体相关业务的传闻，请公司领导分

享一下。 

答：如公司定期报告所述，公司目前的主要业务是为生物医药、分析

检测、体外诊断和平板显示领域客户提供核心微球材料及相关技术解决方

案，在您所提及的领域尚无业务收入。 

 

5、公司公众号发布的关于顺利通过美国药企现场审计，斩获上千万

元 Protein A 亲和产品订单，公司产品出海渠道有哪些？今年出海预期

是什么？ 

答：出海战略主要依托两大渠道并行推进：其一，通过海外子公司深

耕本地市场，逐步建立客户信任，实现产品稳步导入；其二，跟随客户境

外许可药物项目，积极嵌入跨国药企的全球供应链体系。根据公司“提质

增效重回报”行动计划，2026 年国际主营业务收入增长目标设定为 50%以

上。 

 

6、了解到公司部分产品的产能比较紧张，在南通新工厂投产前，目

前的产能如何满足客户需求？ 

答：一方面，公司持续推动生产工艺的优化升级，不断提升生产效

率，充分挖掘现有产线的产能潜力；另一方面，多肽固相合成载体与碳微

球两大放大项目已顺利入驻南通洋口港化工中试生产基地，有效缓解了现

有场地的产能压力。 

 

7、从公司 2024 年和 2025 年披露的股东减持计划的相关公告中，都



强调公司实际控制人、董事长江博士不参与减持，但近期有自媒体存在

不同解读内容，请董事长予以澄清。 

    答：如公司公告披露，上市五年来，江博士从未减持任何直接或间接

持有的公司股份。2023 年市场深度调整期间，基于对公司长远发展及长

期投资价值的坚定信心，江博士与公司董监高团队亦曾主动增持，以实际

行动彰显对未来的笃定。 

作为科学家出身的创业者，江博士创业之初的信念从未改变——不为

“赚快钱”，而是致力于攻克生物制药领域被“卡脖子”的核心材料，真

正降低药物生产成本。纳微科技始终以成为“微球材料智造与应用引领

者”为愿景，以技术的深度扎根，以时间的长度坚守，稳步前行。 

 

 


