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投资者关系活动记录表 

股票简称：恒誉环保         股票代码：688309        编号：2026-004 

 

投资者关系活动

类别 

☑特定对象调研                   分析师会议 

媒体采访                       业绩说明会 

□新闻发布会                     路演活动 

□现场参观                       其他 

参与单位名称 

国信证券、东北证券、中信证券、中国银河证券、长江证券、广发证

券、华西证券、华安证券、华福证券、信达证券、财通证券、开源证

券、太平洋证券、东方财富证券、浙商证券、英大证券、泉果基金、平

安基金、国泰基金、上海昶元投资、上海清淙投资、浙江永禧投资、驭

秉投资、泽铭投资、苏州霁峰私募、千日红私募基金、探郦私募基金、

浙江蓝林科技、国悦君安资本、上海环懿、金友私募等 

时间 2026年7月15日 

地点 线上会议（通过腾讯会议网络平台召开） 

公司接待人员 

董事长、总经理：牛斌先生 

董事会秘书：牛晓璐女士 

财务总监：侯顺亭先生 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司介绍 

公司为全球化运营的中国科创板上市公司，核心技术为热裂解技

术，是拥有完全自主知识产权、技术装备水平全球领先的热裂解一体化

解决方案供应商，主要从事废弃物热裂解技术装备研发、高端装备销售

和产业项目建设与运营。公司聚焦于热裂解再生资源高值化利用领域，

坚持“高端装备销售+产业项目(自有/控股)建设与运营”双驱动协同发

展模式，实现业务双向赋能与稳步扩容。 

公司拥有国内外行业核心专利超110项，完全自主知识产权，多项技

术处于全球领先地位，累计获得各项荣誉及认证120余项，包括国家科技

进步奖、国家级专精特新"小巨人"企业、行业国家标准制定单位、国家



高新技术企业等。 

公司作为热裂解领域领军企业，依托深厚技术研发实力、成熟技术

经验、高端装备综合性能优势、完备的项目运营体系，以及数十年的市

场拓展与项目实施经验，持续深耕有机固废及危废资源化利用赛道，不

断推动应用场景多元化发展。热裂解技术可处置废弃物超80%以上的种

类，目前，已实现对30余种废弃物的综合处置，覆盖有机固废、有机危

废、资源化综合利用三大领域，如废轮胎、废塑料、油泥、焦油渣、矿

还原、医疗废弃物、生物质等多个领域实现落地应用，不断满足市场及

客户对废弃物资源化、减量化、无害化的多元化处置需求。并在热裂解

产品提质及裂解炭黑深加工等方面形成了全面性的技术应用、设备销售

与项目建设，构建起多领域、全链条的业务发展格局。 

自公司成立以来，废轮胎废塑料热裂解高端装备销售稳居全球前

列。公司自主研发的整套热裂解高端装备已成功销往亚洲、欧洲、南美

洲、北美洲，覆盖土耳其、巴西、韩国、英国、欧盟、越南、美国、泰

国、丹麦、爱沙尼亚、匈牙利、伊拉克、印度、德国、马来西亚等国家

地区。国内覆盖中国台湾、山东、湖北、湖南、新疆、江西、陕西、安

徽、辽宁、河北、广东、江苏、上海、浙江、河南等省市地区，高端装

备销售方面，公司紧扣废弃物热裂解技术研发与应用，不断拓展覆盖领

域与应用场景，致力于为客户提供更加高效的整套系统化解决方案。依

托公司自主研发制造的热裂解成套高端装备的技术优势、产品市场高认

可度、成熟合作模式及优良市场口碑，公司持续夯实高端装备业务核心

竞争力，稳步拓宽国内外市场布局。项目运营方面，公司充分发挥自身

技术能力与优势，通过整合产业链上下游资源，精细化管控项目运营全

流程，最大化项目运营水平与综合效益。在此基础上，公司持续推进新

行业的废源开发、技术研发与应用、产业项目建设运营及产能规模化拓

展，加强行业深耕，构建装备制造驱动项目运营、运营实践推动技术升

级的良性产业生态，抢占有机废弃物资源化利用市场先机，助力企业实

现长期稳健可持续发展，为股东持续创造价值。 

 



二、问答环节 

问题1：公司一季度及中报业绩预增亮眼，主要来自高毛利的海外设

备销售，能否说明为什么海外项目利润明显高于国内？ 

答：海外项目毛利水平高于国内，主要有以下几方面原因：一是欧

美等发达国家及高端市场对设备制造标准、安全环保标准及团队资质要

求极高，公司相应的制造成本更高、价格体系亦不同于国内；二是海外

高端装备销售适用出口退税等政策；三是进入欧美高端市场存在较高的

准入壁垒——客户对质量安全等认证资质（如TÜV、CE、ATEX、ISCC等）

及海外实际运行项目案例的验证核查严格，目前国内同行业尚不具备如

此完备的认证与业绩，公司具有排他性优势；四是海外客户所在市场环

保要求政策更为严格，废轮胎等原材料获取成本低（部分甚至收取处置

费），客户盈利空间更大，对高端设备投资回报的测算更为宽容。随着国

内环保政策逐步健全并向欧美看齐，公司预计国内盈利水平亦将逐步提

升。 

问题2：考虑到海外利润增速高、客户支付能力强，公司如何平衡海

内外市场在人、财、物方面的投入？ 

答：公司资源优先投向海外发达市场，全球循环经济政策与能源替

代共同提振带来市场新机遇，根据公司规划逐步在海外建设专业机构平

台，持续加码市场投入。公司在保证研发团队的前提下，持续扩充工程

技术及项目执行团队，以匹配后续项目需求。整体看，公司已进入提速

发展阶段，海外市场将持续深化发展。 

问题3：废轮胎（合晟）项目现有6万吨产能盈利水平一般，新增10

万吨产能如何提升盈利？投产进度和关键时间节点如何？ 

答：现有6万吨为运行超过13年的老产能，并购后经过公司管理与团

队磨合，盈利与技术水平持续向好。新增10万吨采用新技术、新装备：

单台处理能力由原约5000吨/年提升至30000吨/年以上，用工大幅减少，

自动化程度更高，单位综合成本大幅度下降。同时公司借助新增产能产

量进一步延伸产业链，将裂解油向如能源替代等高附加值产品方向提



质，炭黑向研磨、造粒等高价值方向持续发展，不凝可燃气自用以降低

能耗。综合效能以数倍级增长，综合成本下降与裂解产品附加值提升，

新增产能盈利水平预计较老产能提升显著。项目投资静态回收期（含约1

年建设期）约5-6年。进度方面，目前土地、厂房已完成，设备正在制

造，项目进度正常推进，尽快全面贡献营收。 

问题4：欧盟自今年起推进碳关税（CBAM），对公司是否构成利好？

主要体现在哪些方面？ 

答：欧盟碳关税对公司构成利好。公司热裂解处置废轮胎、废塑

料、油泥等所得产品属于减碳、循环再生产品，下游高耗能、出口型客

户需要采购并按一定比例掺入减碳产品，以抵消碳关税、满足欧盟等地

的再生含量与减碳要求，从而带动公司产品需求提升。 

问题5：高端装备出口是否属于国家鼓励方向？公司在绿色燃料方向

的延伸规划如何？ 

答：公司所处高端环保装备出口目前属于国家鼓励类，并享受出口

退税。产品延伸方面，公司裂解油目前通过ISCC认证销售，下一步计划

向可持续碳认证下的能源替代等方向延伸。据悉，替代能源价格起码每

吨超万元以上，目前处于市场蓝海期，绿色溢价高。随着国际市场化学

循环与能源替代的政策推动、硬性要求及可预见性的市场大规模需要，

国内"无废城市"建设推进及替代能源添加相关政策预期落地，该方向具

备较大发展空间。相关工作仍在推进过程中，具体以公司后续披露为

准。 

问题6：绿色燃料等业务的原材料如何保障？ 

答：原材料保障是公司的核心优势之一。公司在山东等地布局，具

备规模领先的废轮胎、废塑料原料集散与供应能力，可为大规模裂解及

后续炼化提供稳定的原料供应。公司认为，在先进技术与高端装备的支

撑下，在裂解环节形成大产能、大产量、质量稳定的基础上，向下游能

源替代方向延伸具备原料与规模优势。 



问题7：能否介绍钛铁矿（提质）项目？采用什么工艺？投资规模、

产品形态及规划如何？ 

答：钛铁矿提质项目采用公司自主研发的全新氧化还原工艺（不同

于传统湿法、火法及酸碱法），通过中低温封闭还原，将低品位钛矿富集

为48%以上的高品位精矿。过程成本较低。该工艺已完成单台日处理约

100吨的长周期生产验证，30万吨/年项目正在建设中。项目以控股为前

提推进，该工艺同样适用于铜渣、镍、钴等有色金属的富集，公司将结

合盈利空间优先推进低品位矿资源的处置。 

问题8：公司在焦油渣（煤化工）等方向是否有布局？未来发展与竞

争格局如何？ 

答：公司具备工业连续化处置能力，且有实际运行项目验证。可对

煤化工过程产生的煤焦油渣等危废进行再处置，资源化生成煤焦油、兰

炭等产品，目前正在对接相关项目，后续进展请以公司公告为准。公司

当前聚焦废轮胎、含油污泥、钛铁矿三个自建控股项目，计划于今年第

四季度至明年第一季度陆续落地，旨在跑通全产业链并培养可复制的运

营团队，未来通过复制实现快速扩张，并将结合发展需要推进内生增长

与外延发展。竞争格局方面，公司在主营业务上国内没有完全相同的上

市公司竞争对手，凭借110余项核心专利、完备的国际认证及项目验证经

验，在高端装备与高端市场方面具有排他性的技术与资质壁垒。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2026年7月15日 

 


