
证券代码：301580 证券简称：爱迪特

爱迪特（秦皇岛）科技股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-017

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 ☑ 分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他 （投资者开放日）

参与单位名称

及人员姓名

国联民生证券 杨芳 华商基金 张晓、胡世超

中信证券 徐嘉琪 永赢基金 张蕊

汇添富基金 毕宇倩 富国基金 袁宜

嘉实基金 程佳 工银瑞信基金 丁洋

华宝基金 魏扬帆 天弘基金 吕俏

宏利基金 张帅 中信保诚资产 王昊

招银理财 熊超逸

时间 2026 年 7 月 22 日

地点 腾讯会议

上市公司接待

人员姓名
董事会秘书 郜雨

投资者关系活

动主要内容介

绍

Q1：请公司介绍一下与万微联合开发的粉体的核心优势，以及进行国产

替代进展？

A1：万微粉体的核心优势：一是技术优势，万微具备先进的制备工艺，

产品性能对标全球头部厂商，各项指标均达到领先水平，高端粉体生产的瓷

块强度更高、变形率更低、支持快烧、长期稳定性更优；二是区位与协同优

势，和公司形成上游粉体-下游瓷块的产业链协同，研发联动效率高，交付

响应快。公司通过战略参股万微新材料，锁定了上游粉体的产能与技术协同，

目前多家核心大客户已完成产品验证并进行切换，公司并非应急的替代方

案，而是经过多年验证的长期战略。

Q2：万微新材料公司的产能规划？



A2：关于产能规模，万微已经启动相应的扩产计划，预计年底完成，本

次扩产新增了 50 亩土地，预计年产能可超 4000 吨，除提升了其供应爱迪特

的能力以外，也给万微生产新型粉体提供了产能保障。

Q3：公司有考虑在海外建厂吗？

A3：公司目前通过控股子公司韩国沃兰运营海外生产工厂，主要开展种

植体产品的研发、生产与销售。国内牙科产业园建成投产后，将有效扩充核

心修复材料产能，可灵活调配产能满足全球客户订单需求。

对于新增海外建厂事宜，公司将结合全球市场需求、国际贸易政策、供

应链布局、投入产出效益等多重因素评估。伴随海外业务持续增长，供应链

全球化发展，海外建厂是公司优化全球供应链、对冲国际贸易政策影响、就

近服务海外客户可考量的路径之一。

Q4:公司海外收入占比持续提升，请公司介绍一下海外布局和组织能力

规划？

A4：公司以欧洲、北美为核心高端标杆市场，依靠技术创新与产品品质

参与竞争，借助欧美市场积累的品牌认可度，辐射带动亚非拉市场拓展。推

行大客户战略，持续提升现有大客户的氧化锆、数字化设备的渗透率；依托

头部加工厂覆盖的口腔门诊，向下游推广临床端产品；通过搭建本地化服务

体系，持续扩大客户覆盖。

Q5:公司设备产品占比是否还会提升？是否可以拉动耗材的销售？

A5：2025 年公司数字化设备营收占比 21.42%，公司规划长期目标为设

备业务收入规模与材料业务相当。设备销售对耗材拉动效应明显，比如，3D

打印设备可联动自有 3D 打印材料。随着设备装机量的提升，后续相关耗材

收入将随设备保有量增长持续释放。

Q6：请公司介绍下与海外品牌相比公司的优势，以及如何开拓新兴市

场？

A6：公司具备领先竞争力的产品；根据下游客户需求开发解决方案，大

大增加与客户的黏性；依托海外本地化的仓储中心、经销商网络，提升交付

效率，满足临时订单需求；并建立了完善的售后保障体系。公司具备全产业

链的成本优势与产品性能优势；并且形成材料+设备+服务的数字化闭环的一



站式交付能力；建立了全球本地化技术服务团队，提供客户极致的服务响应

最后是公司保持高比例的研发投入，新品迭代周期更快。

针对高速增长的区域市场，公司会加大学术品牌建设、优化渠道网络 、

重点区域设立本地化运营团队提高客户服务效率

Q7：请公司介绍下国内种植牙市场的渗透率，以及后续种植手术机器人

的发展规划？

A7：据《第四次全国口腔健康流行病学调查报告》及行业白皮书推算，

中国全人群缺牙总数（含无牙颌及单颗/多颗缺失）高达约 20 亿~25 亿颗（含

智齿）。在巨大的存量缺牙中，仅有不到 40%的缺牙患者选择了任何形式的

修复（活动假牙、固定桥、种植牙），其中种植牙渗透率不及韩国的 1/15，

不及美国的 1/4，，目前渗透率依然处于极早期成长阶段。

种植机器人作为解决优秀医生稀缺和操作标准化的终极方案，短期公司

联合央山完成海外市场注册证和标杆医院覆盖率，中长期重点规划形成数字

化方案闭环。
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