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深圳市亿道信息股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-018

投资者关系

活动类别

特定对象调研 分析师会议

□媒体采访 业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

现场参观

其他（线上交流）

参与单位名称 国金证券、华夏基金、固禾资产、新华资产

时间 2026 年 7 月 23 日

地点 公司会议室

上市公司接待

人员姓名

副总经理、董事会秘书 乔敏洋女士

IR 谢蝶女士

交流内容及具体

问答记录

1、AI PC 的亮点是什么？

答：AI PC 相比传统 PC 的核心升级在于架构重构与交互范式转变，

从“被动执行指令”进化为“主动智能辅助”。AI PC 在硬件上新增了

专为 AI 设计的 NPU（神经处理单元），与 CPU、GPU 协同工作，能智能

分配任务以实现性能与能效的最佳平衡，并通过芯片融合与共享大容

量内存，让 AI 模型常驻其中随时调用，同时它还能像“数字分身”一

样持久记忆用户习惯，实现“越用越懂你”；此外，AI PC 能在本地处

理 AI 任务，无需将个人数据上传云端，在提升效率的同时也更好地保

障了数据安全与隐私。

2、介绍一下公司未来的规划？

答：自 2024 年初成立亿道研究院，公司正式确立成为“全球最优

秀的 AI 产品解决方案提供商”的核心战略目标，持续深化“AI+终端、

AI+应用”双轮驱动产业布局。依托多年在智能终端、算力设备领域的

深厚技术与产业积淀，公司已搭建起覆盖云、端、边、穿戴的全场景

算力硬件矩阵，产品涵盖个人服务器、PC/平板、工业智能终端、VR/AR

穿戴、AIoT 设备等，全面覆盖个人、家庭、办公、工业等各类场景，
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为 AI 技术规模化落地提供完整的终端物理入口支撑。公司将围绕主业

夯实、品类拓展、场景下沉、业务转型等维度，稳步落地中长期战略

规划。

一、持续夯实主业优势

端侧 AI 算力设备是公司技术积淀最深、竞争力最强的业务之一。

公司将持续迭代产品、拓展头部客户、深挖场景价值。从经营成果来

看，目前公司已与多家品牌客户持续落地多项 AI 硬件联合开发项目，

2025 年 AI PC 出货量同比增长 47.83%，AI NAS 同比增长 903.19%。

二、挖掘轻量化 AI 终端价值

穿戴设备是公司重点布局的业务之一，公司具备长期扎实的技术

储备与落地经验。公司自 2015 年起长期深耕 XR 及 AI 穿戴领域，产品

与服务已覆盖联通、小度、中国电信等品牌客户。同时，顺应轻量化

AI 终端发展趋势，公司已推出 AI 显示眼镜、AI 拍照眼镜、AI 音频眼

镜、AI 录音豆等新品类，并已联合品牌客户落地多个标杆合作项目。

依托穿戴产品布局，公司进一步完善终端硬件矩阵，丰富 AI 场景落地

入口。

三、拓展应用场景

在客户与场景布局上，公司在稳固消费、商用主流市场的基础上，

依托加固智能终端等特色产品线，持续向垂直行业深度渗透，目前已

全面切入仓储物流、零售、智能制造、新能源、教育等多个核心赛道，

积累了大量优质标杆客户。公司将持续深化行业渠道建设，依托全域

硬件产品能力，推动 AI 软硬件解决方案规模化落地千行百业，夯实场

景化服务基础。

四、从硬件交付到软硬一体化解决方案服务商转型

单纯硬件交付难以最大化释放 AI 产业价值，系统化、一体化的软

硬解决方案才是行业核心需求。自 2024 年起，亿道研究院重点攻坚 AI

底层核心技术，全面布局大模型研发、算法迭代、行业应用落地，沉

淀出覆盖模型训练、场景算法开发、行业部署的全栈软件 AI 能力。

依托自研 AI 原子能力、全系列算力硬件矩阵，公司可结合客户需
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求输出定制化软硬协同解决方案。核心软件载体为自研 AI 终端中枢系

统亿灵，可适配全品类硬件终端，具备四大核心优势：一是高隐私安

全，敏感数据本地闭环运算，无需云端上传，适配全行业合规要求；

二是智能算力调度，盘活多终端闲置算力，实现算力池化、任务智能

分配，支持端云协同联动；三是全场景多端交互，跨设备数据互通、

任务无缝流转，统一用户数字身份与智能记忆；四是低落地门槛，开

箱即用、内置成熟智能工作流，同时支持客户自主定制拓展，实现越

用越智能的自适应升级。

伴随软硬件能力完善，公司完成战略升级，从传统硬件厂商，转

型为软硬一体化系统解决方案服务商。业务模式升级为“硬件+软件+

服务”的一体化交付模式，目前已在教育、医疗、智能家居、智算中

心等场景规模化落地。

关于本次活动是
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大信息的说明

无
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