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投资者关系活动记录表

编号：2026-08

投资者关系活动

类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 其他

参与单位名称及

人员姓名

湖南医药发展私募基金、光证资管、鑫巢资本、前海人寿、

天风证券、东方基金机构投资者代表共 6人

时间 2026 年 7 月 23 日上午 10:00-12:00

地点 公司会议室

上市公司接待人

员姓名

副总经理兼董事会秘书：曾蕾

证券事务代表：甘荣

投资者关系活动

主要内容介绍

首先董事会秘书简要介绍了公司的基本情况：

根据 2026 年第 43届全国医药工业信息年会发布的“2025

年度中国医药工业主营业务收入前 100 位企业”，公司首次

跻身中国医药工业百强，公司 2025 全年实现营业收入 31.11

亿元，同比增长 6.15%，净利润 4.73 亿元，同比下降 7.72%。

本期营业收入增长，主要得益于部分外用、口服制剂及原料

药产品的销量提升，以及新上市品种实现销售贡献增量，同

时院外销售渠道持续拓展，共同推动营收增长。净利润同比

有所下滑，主要受两方面因素影响：一是受部分产品结构转

型叠加原料药部分品种销售价格下降影响，公司整体毛利率

有所回落；二是本期公司加大品牌建设投入使得宣传费用增

加，同时因引进高端人才使得职工薪酬支出增加，共同导致

管理费用相应增加。



2026 年第一季度，公司营收同比下滑 14.48%，净利润下

滑超 50%。本期营业收入同比下降，主要系公司主导品种洛索

洛芬钠凝胶贴膏执行国家集中带量采购，产品价格有所下调

所致。净利润下滑主要受三方面因素综合影响：一是受带量

采购等行业政策影响，主导产品价格承压，毛利率水平下降；

二是公司为建设长期品牌价值、提升核心市场竞争力，战略

性加大品牌推广投入；三是公司持续优化产品矩阵，收购代

温灸膏等产品相关技术，相应增加无形资产摊销费用。上述

多重因素叠加，对公司短期经营业绩构成一定压力。

产品及市场方面，洛索洛芬钠凝胶贴膏集采落地后院内

销量明显提升，预期通过以量补价对冲价格影响，部分弥补

营收下降的影响。独家品种酮洛芬凝胶贴膏上半年销售符合

预期，全年增长信心坚定。外用制剂矩阵日益丰富，代温灸

膏今年已形成增量贡献，新获批的氟比洛芬凝胶贴膏预计下

半年起开始贡献业绩收入。

品牌建设方面，公司持续打造“九典镇痛先生”超级符

号，强化“镇痛贴剂专家”品牌定位，集中推广“贴膏药，

选九典”品牌口号，并通过机场、高铁等核心点位投放线下

广告，提升大众品牌知名度。同时，公司已完成全系列外用

制剂产品包装标准化设计，以包装底色区分院内、OTC、诊所

三大渠道，从源头管控渠道串货问题。

接下来采用解答投资者提问的方式进行，主要问题回复

如下：

1、洛索洛芬钠凝胶贴膏集采落地后的量价情况如何？全年

预期怎样？

回复：洛索洛芬钠凝胶贴膏集采落地后，产品价格出现

较大幅度下调。但从销量上看，上半年院内市场增长明显，

不仅稳固了原有基础，还带来了增量贡献。全年来看，销量

预期保持增长态势。收入端受价格较大幅度下降影响，单品



收入预计将有所回落，短时间内暂时无法完全实现以量补价。

2、代温灸膏的定位和目标是什么？

回复：代温灸膏为公司中药独家品种，纳入医保目录且

属于 OTC 甲类，也是国内唯一“以膏代灸”特色外用产品。

其主要成分为辣椒、肉桂、生姜及肉桂油，均为药食同源药

材，核心亮点在于无需明火即可实现标准化温灸效果，弥补

了传统灸法操作繁琐、温度难控、场景受限等短板，使温灸

疗法更具便捷性与规范性。

公司已将代温灸膏列为重点推广品种，前期已投入大量

品牌推广资源，全力提升产品市场知名度与渗透率。摩熵医

药的数据显示，该产品 2025 年的终端销售额达 1.66 亿元。

该产品是今年重点培育的增长品类，后续公司将持续加大市

场推广力度和资源倾斜，通过多渠道深耕，全力推动该产品

销售规模持续增长，致力于将其打造成为公司的又一款明星

单品。

3、口服制剂表现如何？主要品种有哪些？

回复：公司口服制剂销售收入近年来保持稳定增长，2025

年实现收入 8.88 亿元，同比增长 19.01%。公司在解热镇痛、

消化代谢、呼吸过敏、心脑血管、抗感染等疾病领域布局了

多款口服制剂品种，主要产品包括泮托拉唑钠肠溶片、达格

列净片、瑞舒伐他汀钙片、洛索洛芬钠片等。在国家组织集

采 1-8 批协议期满品种中，公司及子公司共计 18 个口服药品

中选。集采续标落地后执行速度较快，存量品种稳步放量，

同时公司每年有多款新品种获批上市，持续贡献销售增量。

4、当前制剂产线生产负荷、新增产线建设计划是什么？

回复：2025 年公司贴膏剂、片剂等生产端保持高效运转



状态，产能利用率高，接近满负荷生产状态。

产能布局层面，公司立足长远市场发展需求，稳步推进

产能扩容规划，计划引入先进自动化外用制剂生产线，进一

步完善产能配套体系，扩充贴膏制剂产能储备，持续提升整

体生产制造实力，为后续产品市场放量筑牢坚实的产能基础。

5、外用贴膏整体市场空间、长期增长逻辑是什么？

回复：摩熵医药的数据显示，2023 至 2025 年国内外用贴

膏剂市场复合增速为 10.27%，整体市场增长态势稳健。

从长期发展逻辑来看，一方面国内人口老龄化趋势持续

加深，中老年群体基数不断扩大，骨关节不适、肌肉酸痛、

颈肩腰腿痛等慢性疼痛人群持续增多，疼痛养护与居家理疗

需求持续释放；另一方面，国民健康养生意识全面提升，大

众愈发青睐使用便捷、安全性高、副作用小的外用理疗产品，

相较于口服镇痛类药物，外用贴膏使用场景灵活、依从性更

强。同时居家理疗、轻养生消费风潮兴起，进一步带动外用

贴膏消费需求持续上行，多重因素共同构筑行业长期稳定增

长根基，行业未来发展空间充足。

附件清单 无

日期 2026 年 7 月 24 日


