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投资者关系

活动类别

☑特定对象调研

□媒体采访

□新闻发布会

□现场参观

□分析师会议

□业绩说明

☑路演活动

□其他

时间 2026 年 7 月 20 日—7月 23 日

参会单位
交银施罗德基金、泰康资产、东方红资管、招商基金、建信投资、

信达澳亚、长江证券、广发证券、国信证券

参会人员
董事会办公室执行总经理：赵凯

证券事务代表：张彦拓

投资者关系

活动主要内

容介绍

问答交流纪要

1.问：请问公司目前同业竞争解决和资产注入进展如何？

答：您好，公司将积极配合股东方在重组上市方案中作出的承诺，以设

计板块的专业化、国际化和产业链协同为目标，经综合评估后，从维护全体

股东利益的角度出发，稳妥推进符合条件的相关资产及业务整合。公司将严

格按照监管要求及时履行信息披露义务，谢谢。

2. 问：请问公司领导，近年基建行业投资端下行对公司的影响？

答：感谢您的提问，基建投资端近年存在阶段性下行压力，但中长期

维度看，基础设施依然是国民经济的支柱产业、稳定内需的核心压舱石，行

业整体规模具备坚实支撑。

第一，从宏观经济底层逻辑来看，基础设施承担畅通国内大循环、保障

区域协调发展、支撑新型城镇化、维护产业链供应链稳定的职能。我国国土

幅员辽阔，战略骨干通道、省际瓶颈路段、都市圈互联互通、沿边沿海通道

等领域建设需求长期存在。



第二，行业发展模式从过去大规模新建，转向增量优化+存量提质并重。

未来除持续推进重大战略项目落地外，存量路网改扩建、老旧设施智能化升

级、安全韧性改造、检测养护、城市更新、流域治理等需求持续释放。存量

更新市场空间持续打开，有效对冲传统新建项目波动，行业整体需求保持较

大体量。

第三，资金端政策工具持续托底，保障有效投资持续落地。超长期特别

国债、新增专项债、政策性金融工具持续向重大交通工程、基础设施更新改

造、防灾减灾工程倾斜，重点支持跨区域战略通道、综合交通枢纽、韧性基

础设施建设。资金投向更加注重项目质量、收益水平、可持续性，行业呈现

总量保持规模、结构持续优化、项目门槛提升、市场向头部集中的趋势。

第四，需求边界持续拓宽，基建内涵不断延伸。传统交通基建之外，智

慧交通、绿色低碳、地下空间、低空经济等新领域持续扩容，基础设施不再

局限于传统路桥工程，持续催生新的勘察设计需求，打开行业中长期空间。

总结来看：短期行业面临新增投资增速放缓、市场竞争加剧的挑战，但

基建作为国民经济基础性、先导性、支柱性产业，中长期依然能够维持可观

市场规模，机会更多集中在重大战略项目、存量改造、绿色与数字化升级等

赛道。立足当前行业发展环境，公司将依托自身综合优势，持续巩固市场份

额。

3.问：请问公司领导，截至半年度公司主业整体开展情况。

答：您好，截至上半年，公司新签订单保持稳定，能够对后续经营形成

支撑。当前国内交通勘察设计行业处于调整周期，公司持续优化订单结构，

勘察设计与全过程咨询等高附加值业务占比持续提升，同步加大海外市场拓

展力度。受行业规律影响，设计项目审批、交付、结算链条较长，叠加地方

资金拨付节奏影响，订单收入结转存在阶段性波动。详细财务与经营数据敬

请关注公司半年报。

4.问：公司在市值管理方面有哪些举措？

答：在夯实经营基本盘方面，一是持续夯实传统交通勘察设计主业根基，

精准顺应基建投资结构调整趋势，稳住传统订单基本盘；积极攻坚交能融合、

低空经济、海外业务等增量业务，强化一线市场团队攻坚能力；二是推动公



司由传统工程设计院向综合科技咨询服务商转型，夯实可持续经营能力，持

续提升上市平台长期内在价值。在募集资金与并购转型方面，一是加强潜在

优质项目储备，择机借助资本市场推动公司转型发展。二是深入设计板块产

业链并购方向研究，优先推动智慧交通、低空经济、绿色低碳、海洋经济、

海外设计咨询等领域标的研究与收并购推动设计能力补强与业务转型升级。

在治理优化与投资者关系方面，一是积极探索优化股东结构可行性，探讨引

入政府平台投资人、产业基金投资人、长期机构投资人的空间，促进主业发

展与长远资本布局；二是积极开展投资人路演，保持与资本市场良好沟通，

展示公司设计业务及科技创新业务亮点。

5.问：国内交通勘察设计行业呈下行趋势，公司是否考虑加快战略

与业务转型？布局哪些新赛道？有无相关具体措施？

答：当前国内传统交通勘察设计行业面临增量放缓、市场竞争加剧、地

方财政承压等挑战，行业由规模扩张转向高质量发展，在相关背景下，公司

多措并举推进战略转型。

第一，对传统主业 “提质量、控风险、优结构”，筑牢主业基本面。

一方面持续聚焦高附加值勘察设计核心主业，公司主动剥离低毛利、资金占

用大的EPC业务，不盲目追求收入规模；另一方面抢抓存量市场机遇，由新

建工程向路网改扩建、检测养护、城市更新等领域延伸，挖掘存量基建持续

服务需求，平滑新建投资周期波动。同时持续加强应收账款专项治理，推进

回款催收，探索资产盘活工具，持续改善经营性现金流，提升盈利质量。

第二，推进业务跨界融合，培育多条新兴赛道增长极。数字化与智慧交

通方面持续迭代自主 OSIS 桥隧软件、推动数字孪生、智能检测技术商业化

落地，以数字化手段提升人均效能、拓展智慧交通咨询业务；绿色低碳赛道

发力压缩空气储能、生态环境治理等业务；布局低空经济及地下空间基础设

施开发利用；

第三，依靠创新与资本双轮驱动：加大数字化、绿色低碳技术研发，搭

建专业化创新平台；通过专业化、市场化收并购补齐能力短板、延伸产业链

条、集聚优质资源，以资本赋能驱动主业升级、业态创新，充分发挥资本市

场对企业战略转型的支撑助推作用，全面提升公司资本化运营核心竞争力。




