
证券代码：001266 证券简称：宏英智能

上海宏英智能科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-002

投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

（排名不分先后）

晟维基金、华创证券、中金公司、财通证券、国元证券、远希

基金、国华兴益资管、秋阳予梁投资、长江证券、金融街证券、

天风证券、贵山基金、红方红资产、弥远投资、瑞氪资产、中

邮证券、居正资产、江海证券、鼎森投资、东方财富证券、绅

徽投资、东兴证券、银河证券、通乾投资

时间 2026 年 7 月 24 日（星期五）14:00-16:00

地点 上海市松江区涞坊路 2088 弄

上市公司接待

人员姓名

董事长：张化宏先生

董事会秘书：曾红英女士

战略投资部：王干义先生

宏英新能源副总经理：朱小勇先生



投资者关系活动

主要内容

一、参观公司展厅，了解公司情况。

二、本次调研活动问答环节主要内容如下：

1.为何公司净资产收益率这几年有波动，前几年较低，今

年却较快增长？

回复：这与公司业务布局有关，从原来智能控制领域向新

能源、三电、汽车电子拓展，前期投入较大，导致短期回报率

低。近两年，前期投入的新能源等新业务逐步进入成果期，叠

加工程机械行业电动化、智能化趋势，产品结构优化，带动营

收和利润双增。

2.浸没式储能方案的成本高于传统液冷方案，优势在哪

里？宏英家储产品是如何布局的？

回复：不能只看初期采购成本，需看全生命周期投资回报。

浸没式方案能提升能量转化率，延长电池寿命，并极大降低安

全风险。此外，公司在热失效算法模型、浸没液选型及系统集

成技术上拥有核心壁垒。公司储能系列产品中含有家储产品，

但公司在战略上没有把家储作为重点产品推广。

3.在汽车电子行业中，对比知名大厂，贵司差异化优势在

哪里？

回复：公司已在汽车电子领域前瞻性布局，自主研发智能

配电区域控制器，推动车载电器件电子化与智能化升级，助力

车辆安全由传统被动防护向主动预警防护转型，可深度适配新

能源车辆整车能源管理架构。

4.中报各板块具体情况及下半年业绩是否有下滑风险？

公司的战略方向是什么？

回复：下半年随着在手项目和订单的持续交付，公司对下

半年的业务有信心，具体业绩请以定期报告为准。公司战略围

绕运力、电力、算力三力协同来发展，打造“车、路、云、能”

场景。

5.钠离子电池在数据中心的应用前景及成本如何？



回复：目前钠离子电芯成本比磷酸铁锂电芯贵 40%—50%，

但其安全性更高、支持深度过放，适合数据中心 15 分钟短时

备电场景。公司正联合头部企业制定行业标准，推动钠电池替

代铅酸电池。长期看，因无需使用铜箔且原料便宜，钠电池理

论成本可比磷酸铁锂电池低 30%。

6.大储项目属于重资产，公司如何应对？

回复：在大储项目上，公司不主张单纯持有重资产，而是

定位为综合服务商，帮助资产持有方通过优化运营提高储能资

产的全生命周期收益。

7.智慧矿山的市场空间有多大？

回复：从整个行业来看，预估露天矿山智能化改造市场空

间达万亿级。某些大型矿山年油耗成本可达数亿元，电动化改

造后能源成本可节约 50%以上。此外，矿区环境封闭，适合无

人驾驶落地，市场潜力巨大。

8.下游客户对浸没式储能方案的接受度如何？

回复：方案是与智算中心持有者和使用者共同推进的，并

非公司单方面主导。目前正通过与客户及行业伙伴共同建立行

业标准来推动客户选择浸没式储能方案。

9.公司在零碳园区建设中的角色是什么？

回复：零碳园区有大园区，小园区。目前公司重点聚焦在

“园中园”这类决策快、见效快的零碳园区场景中的光储充一

体化服务商。

10.贵司重点布局的新能源和算力方向，都是资金投入较

大的领域，想请问一下，2026 年贵司在这两个方向上的投入

会不会很大？

回复：我们目前的定位主要为技术赋能方——依托自身在

新能源和算力领域持续积累的技术能力与项目经验，帮助持有

资产的客户提升运营效率和收益水平。目前我们的投入主要集

中在技术研发、系统集成和交付能力上。因此，2026 年的实



际支出规模将取决于项目落地节奏。

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明

否

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件）

无

日期 2026 年 7 月 24 日


