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投资者关系活动记录表
编号：2026012

投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访

□业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

☑现场参观 □其他

活动参与人员

8月 5日 现场调研

国泰海通 杨林、吴俊柯、谭雨瑄、黎晟男、彭祖盛 优赛创投 张晗

阿波罗基金（香港） 王鸿图 智联投资 周建武 澜岸贸易 李欣然

博古通金 郭丽英、李春国 华强集团 费腾 浙江中财招商投资 王纯忠

锐峰资本 罗永基、曾颢、宋昂、许子龙 珠海高新区投促局驻深办 赵卫明

星空科技 何巨飞、徐锦江 广州星悦文化传播 林浚雅

个人投资者 余少平、王峻、梁立荣、王乐、刘雯菲、曾昭兵

以上合计 27 人（排名不分先后）

上市公司接待人员：

副总经理、董事会秘书 谢华 财务负责人 姚建华 证券事务代表 王英

财务部门经理 黄俊 高级投资者关系经理 胡瑞娟、王格

时间 2026 年 8 月 5 日

地点 广州市高新技术产业开发区科学城科林路 9、11 号

形式 现场调研

交流内容及具

体问答记录

1、公司目前承接了哪些算力基础设施项目，相关项目进展情况如何？

答：在智算方面，公司持续推进多个标杆项目建设。一是公司承建了广州人工智能公

共算力中心两期项目（合计金额 8.4 亿元），为广州市政企单位、高校及科研机构提供普

惠性算力。二是公司承接了广州智算运行服务平台项目（一期项目中标金额 2750 万元），

该平台通过调度全市各区空闲的算力资源，服务及赋能广州人工智能产业的发展。三是公

司协同广州数康公司，建设人工智能应用中试基地项目（中标金额合计 3.08 亿元），聚

焦 AI 应用场景，确保在“人工智能+生命健康”这一前沿交叉融合领域，AI 大模型的训

练与推理任务能够获得稳定、高效的算力供给。在云服务方面，公司子公司运通信息中标

广州市数字政府“一朵云”第二阶段项目，中标金额约 3.09 亿元。这是继第一阶段 5.75



亿元后再获大额订单，标志着公司政务云实现关键进阶。

2、广电五舟聚焦国产算力方向，请问后续的发展规划是什么？

答：子公司广电五舟依托“国产化、差异化、软硬一体化”发展战略，不断强化核心

技术攻关与产品迭代创新，面向人工智能、云计算、信创、金融、工业等多行业场景提供

精准适配的算力产品与整体解决方案。在技术攻关方面，将持续加大研发投入，聚焦国产

异构智算中心、边缘可信大模型一体机、液冷工作站等新产品，锻造智算中心软硬件协同

优化能力，筑牢核心技术自主可控壁垒。在业务拓展上，聚焦资源深度拓展京津冀、长三

角、粤港澳大湾区，做精做专政府、金融、能源、医疗、教育等重点行业，强化与广电运

通集团及子公司的业务协同，提升重大项目承接与交付能力。在生态合作方面，与华为昇

腾、沐曦曦云、百度昆仑芯、阿里平头哥等主流生态伙伴加强合作，持续扩容“朋友圈”，

推动技术创新、生态扩容与场景应用形成闭环。

3、请公司介绍一下金融 AI 机器人领域的战略布局？相比市场其他厂商，公司的核

心竞争优势体现在哪些方面？

答：1、2025 年底，公司成立广州超智机器有限公司，正式切入具身智能赛道，以打

造“超级专业智能机器人”为战略方向。目前在机器人本体设计、具身智能大小脑、运动

控制等核心技术上取得多项突破，已完成 G100 网点 AI 机器人与 G200 人形机器人两款产

品的研发。G100 网点 AI 机器人作为业内首批网点业务机器人试点，已落地河北、甘肃、

山东等地银行网点（尚未形成收入）。2、公司核心优势在于：一是深耕金融场景超 20 年，

智能金融设备市占率连续多年位居行业首位，深刻理解业务痛点；二是拥有自主可控的算

力底座，依托广电五舟构建全链路算力能力；三是具备金融级安全管控体系；四是建有覆

盖全国的运维服务网络，可提供全生命周期服务保障。

4、公司数字人民币储备了哪些软硬件产品，业务进展如何？

答：在硬件方面，公司可提供智慧自助终端、多类型实体硬钱包等，数字人民币外币

兑换机已落地多家银行，并发行国内首款十五运会主题“文化 AR 数字人民币硬钱包”。

在软件方面，可为各大银行提供智能合约、支付通道、核心系统等生态产品，落地广州、

北部湾等地市的数字人民币服务平台。在场景方面，涵盖批发零售、公共服务与跨境结算

等领域，打造北部湾数字人民币综合服务平台等标杆项目。5月，公司成功中标深圳建行

数字人民币硬件钱包自助终端项目，本次中标设备将进驻 APEC 峰会，为境外参会人员提

供便捷高效的数字人民币支付服务。

5、公司金融科技和智慧交通业务出海的核心优势是什么？

答：一是公司在行业数字化转型具备先发优势，凭借技术优势以及在国内积累的丰富



经验，推动国际市场与国内市场产生良好协作效应。二是公司坚持全球本地化的战略布局,

持续完善销售网络和服务体系建设。目前公司已构建覆盖亚太、中东、欧洲、非洲及美洲

五大区域的全球业务网络，产品与服务进入超过 130 个国家和地区。三是通过多年深耕海

外市场，公司以优质的服务质量和效率形成品牌口碑，在国际市场上的知名度和美誉度不

断得到提升，获得广大客户信任和认可。

6、公司是否有投资并购的规划，主要聚焦哪些方向？

答：目前公司围绕人工智能产业链布局投资并购，同时为现有主营业务强链补链，瞄

准硬科技、新质生产力、国产替代等领域，积极挖掘优质并购标的。后续相关工作若达到

信息披露标准，公司将严格按照法律法规的要求，及时履行信息披露义务。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

无

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件（如

有，可作为附

件）

无


