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证券代码：002415                                                     证券简称：海康威视 

杭州海康威视数字技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                                  编号：2026-8-21 

投资者关系 

活动类别 

√ 特定对象调研           □ 分析师会议           □ 现场参观 

□ 媒体采访               □ 业绩说明会           □ 新闻发布会 

□ 路演活动               □ 其他 

参与单位 
东方证券、光大证券、广发证券、国金证券、国泰海通、华福证券、华泰证券、建银

国际、申万宏源、西部证券、中金公司、中信建投、中信证券等及其客户 

时间 2026年 7月 26日至 8月 21日 

地点 电话会议及现场会议 

上市公司 

接待人员姓名 

高级副总经理、董事会秘书   奉  玮 

投资者关系总监             蔡清源 

投资者关系经理             贾雨亭、刘雯丹 

投资者关系活动

主要内容介绍 

Q：请问公司毛利率的提升主要来源于硬盘涨价吗？是否还有其他影响因素？对

未来毛利率的变化趋势有何看法？ 

A：上半年毛利率的提升主要来源于公司产品竞争力提升、产品线梳理、行业竞争

情况改善；此外，也有部分低价存货随着产品销售转为收入带来的影响，这部分占比

相对较小。下半年，预计毛利率仍将维持在相对高位水平。 

在存储和电子元器件方面，除了价格上涨因素之外，更主要的是对供给稳定性的

影响。在供应紧缺的背景下，能够保障供应稳定，体现了公司的实力和市场竞争力，

也会带来毛利率水平的提升。 

 

Q：请问存储和电子元器件价格大幅上涨对下游市场需求会有影响吗？ 

A：存储和电子元器件稀缺导致价格大幅上涨，不可避免地会对下游需求有一定

影响；但也要看到，下游实际需求依然存在，既来源于现有设备老化带来的更新需求，

也来源于技术进步及产品迭代带来的升级需求，这些需求不会因为价格上涨就消失。 

一方面，公司积极推广新技术应用，如观澜编码技术在标准 H.265框架内通过大
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模型精准识别画面目标、自适应调配码率，可实现节省 50%以上存储空间；另一方面，

公司通过对部分产品实施调价向下游传递部分涨价压力；此外，公司与上游合作伙伴

保持长期互惠合作，能够在供应紧缺的背景下保障供应稳定也是公司市场竞争力非常

重要的体现。 

 

Q：请问关于 AI大模型的应用推广趋势，公司有什么看法？ 

A：新技术在各行各业的应用推广最终还是取决于能否解决用户的具体问题。从

应用推广趋势看，往往是先锋用户首先使用，进而随着技术、产品和解决方案的成熟

以及成本下降推广到全行业。在此过程中，如果有政策倡导指引，往往能加速新技术

的应用推广。 

我们注意到国务院出台了“人工智能+”专项行动意见，各部委和地方政府也密集

出台了“人工智能+”在各行业、各地区的具体实施意见和行动方案，公司会积极关注

各项政策，持续评估并努力争取可能的商业机会；我们也期待在有财政支持、应用前

景明确、长期收效显著的领域，AI大模型应用能够给全社会带来示范效应，更好地推

广 AI大模型在全社会各行业的应用。 

 

Q：请问在 AI应用探索推广阶段，公司如何平衡长期机会和短期投入的关系？ 

A：长期来看，公司深信 AI 感知认知技术的发展和 AI 大模型在物理世界的应用

能够带来显著改变和巨大的市场机会。经过探索推广阶段后，AI大模型一定会迎来大

规模应用。公司会持续专注打磨技术和产品，把握好研发投入的力度和节奏，也会持

续加强营销体系的能力和效率建设，来适配这个周期。 

公司会不断深化研发、供应链、营销、服务等关键业务流程的数智化建设，推动

质量管理、研发创新与运营管理协同提升，积极推进 AI 大模型技术在经营管理活动

中的应用，不断提升运营效率，提升公司整体市场竞争力。 

 

Q：通过公司展示的各类案例能看到，AI大模型的应用确实正在赋能千行百业。

请问作为技术、产品、解决方案的提供方，公司的能力优势在哪里？这种能力优势在

长期能否持续？ 

A：AI 大模型的应用，最终还是取决于能否深入应用场景、能否实际解决用户的
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各种具体问题。 

长期来看，技术的持续投入、场景的深入理解、客户关系的多年积累、供应链和

营销服务的能力效率，共同构成了公司在模型能力、产品化、落地部署等各个方面支

撑 AI大模型高性价比、规模化应用落地的综合能力。 

公司观澜大模型技术体系，实现从底层技术到行业应用的全链路贯通，凭借“多、

快、准、省”的系统性优势，正在加速大模型规模化落地应用。目前，公司能够面向

90多个垂直行业、2,000多个场景提供 600多种智能化解决方案，推动大模型的高效

落地与价值释放。 

是否涉及 

应披露重大信息 
否 

附件清单 无 

 


