上海璞泰来新能源科技集团股份有限公司
接待调研活动记录表
	接待调研形式
	√公司现场接待     √电话接待 
其他场所接待     公开说明会 
定期报告说明会   重要公告说明会 
其他

	参访机构
	Bank of America、Electron Capital Partners,LLC、BlueCrest Capital Management (UK)LLP、Hel Ved Capital Management Limited、Drummond Knight Asset Management Pty Ltd、Temasek Holdings (Private)Limited、Goldman Sachs Asset Management,L.P.、TD Asset Management Inc、Pinpoint Asset Management、Yong Rong (HK) Asset Management Limited、VennLight Capital Management LP、Elevation Investment Management Limited、Redwheel、上海盘京、康和证券、国泰证券、野村投信、群益投信、国泰海通证券、申万宏源证券、华能信托、天风证券、东北证券、山西证券、上海新生基金、汇丰前海证券、国海证券

	日期、时间
	2026年8月24日下午15:00-16:30
2026年8月25日下午15:00-16:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员
	董事会秘书：张小全

	接待调研活动主要内容

	一、2026年半年度经营情况介绍
2026 年以来，全球能源结构转型持续驱动电动汽车和储能市场需求爆发，电动汽车、储能及电池相关产品出口保持高速增长。在需求方面，在国内市场方面，新能源汽车消费促进政策持续实施，新能源汽车渗透率保持较高水平，容量电价机制落地使储能市场从强制配储到市场化收益驱动转变，促使储能装机容量实现爆发式增长；在海外市场方面，欧洲风光发电占比首超化石能源倒逼储能项目建设，美国市场受益于大储抢装及AI配储等因素需求持续高增，新兴市场向多元能源供应转型驱动电动汽车和储能市场需求爆发，产业链建设加速推进。在供给方面，全球各主要电池厂商产能利用率达到历史峰值，国内电池供应链有效产能建设有所滞后，储能电芯、上游材料及装备供应持续趋紧，新能源锂离子电池各细分行业进入“量升价涨”的景气发展阶段。
2026年上半年，公司实现营业收入101.15亿元，同比增长42.70%；实现归属于上市公司股东的净利润14.52亿元，同比增长37.58%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润13.12亿元，同比增长32.25%；实现经营性净现金流17.99亿元，同比增长47.05%。
二、问答交流
1、 涂覆加工业务是否能维持长期盈利水平？
答：对于涂覆加工业务而言，公司是行业内唯一实现隔膜基膜、涂覆设备和功能材料一体化闭环的企业，综合竞争优势显著，未来随着各类新型涂覆工艺的更新迭代及规模化优势的进一步显现，预期长期盈利水平将保持相对稳定。
2、 请问公司基膜业务产能扩建的考量因素？
[bookmark: _GoBack]答：基膜行业产能建设周期长达两年且设备仍在快速迭代，行业整体扩产态度审慎，公司预计2027年仍将维持供给偏紧格局。公司作为全球生产效率最高的基膜企业，自研设备单线产能已达3亿㎡/年，新一代规划超5亿㎡/年，新建产线对应单位资本性支出具有显著的成本竞争优势。同时，公司基膜业务的产能扩建能够进一步强化“隔膜基膜+涂覆材料+基膜设备”的一体化布局，具备长期综合竞争力。
3、 基膜新产品的研发进展？
答：公司5μm高强度基膜产品正全面推进下游电池客户的产品认证进度，目前已通过部分客户的认证，并实现小批量出货；同时，5μm以下超薄基膜产品的研发工作亦在加速推进中。公司有能力继续巩固提升在基膜产品方面的核心竞争力。
4、 如何看待负极材料业务未来发展，是否能实现涨价？
答：鉴于当前负极材料行业整体项目投资回收期较长，因此行业增量产能有限，从有利于行业健康发展的角度来看，随着下游市场需求的持续增长及电芯厂商对负极材料产品性能需求的迭代和演进，负极材料价格有望迎来定价的持续修复。同时，公司已通过工序优化、石墨化技改、送电曲线优化和原料配方改进等方式，实现较好的产品成本改善，未来负极材料业务的盈利能力有望逐步改善。
5、 公司PVDF业务所处的行业竞争格局及未来展望？
答：公司是国内首家实现锂电级PVDF国产化的企业。以新能源电池PVDF出货量计，公司是全球2025年出货量最大的新能源电池PVDF供应商。根据灼识咨询数据，公司新能源电池PVDF全球市场份额达到27.6%，国内市场份额达34.0%，并已连续3年位居行业头部供应商之列。当前PVDF的市场供应相对紧缺，公司将充分利用自身优势，加快产能建设以满足客户需求。未来，公司新能源电池PVDF的市场份额有望进一步提升。
6、 设备类业务下半年展望？
答：截至2026年6月30日，公司设备类业务在手订单金额约88亿元（不含内部订单），未来随着公司自动化装备团队的持续履约和下游客户的逐步验收，前述设备订单将逐步转化为营业收入，能够确保公司自动化装备业务在未来的稳健增长。
7、 下游客户选择公司提供极片代工服务的主要考虑因素是？
答：公司在主材、功能材料和自动化设备能力的深度协同效应优势是下游客户选择公司提供极片代工服务的主要考虑因素。公司专业技术团队拥有涵盖负极材料、负极箔材、涂布设备和电池工艺的专业知识，因此能够根据客户的电池设计目标协同优化配方、设备参数和工艺路线。通过利用公司专有的涂布设备和工艺平台，公司在集成的生产和验证系统中进行严谨的工艺开发和改进，从而加快从试样、小试到量产的进程，大幅减少试错工作量，在全程保障极片质量一致性与可靠性的同时为客户降低整体生产成本并提升生产效率。
8、 公司目前H股上市进度？
答：公司H股IPO工作正按计划有序推进，详细进展请关注公司后续发布的进展公告文件。



