
 

证券代码: 688653                                 证券简称：  康希通信 

格兰康希通信科技（上海）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号: 2026-006 

投资者关系活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          √路演活动 

□现场参观            √电话会议 

□其他 

参与单位名称 

平安基金    诺安基金    霁峰私募    金圆资本 

高信百诺    中网投      中略投资    敦成私募 

研几私募    犇牛私募    尚颀投资    尚诚资产 

和聚投资    玄卜投资    涛璞私募    德睿恒丰 

德若私募    中科先进    融金投资    白溪私募 

高恩私募    联创资本    必涨资本    爵信投资 

蜗牛投资    子翼投资    加盛投资    重庆数投 

创兴服装    金投集团    九方智投    宙澎资产 

恒泽资产    金溢科技    三鼎世纪    华泰证券 

华安证券    东北证券    华福证券    国金证券 

开源证券    天风证券    山西证券    中金公司 

招商证券    华西证券    广发证券    甬兴证券 

华源证券    国泰海通资管     国泰海通开元 

马来西亚国库控股  申万宏源研究   昆仑磐升私募 

上海农商银行  招商银行  浙商银行   上海证券报 

尚颀资本   坤阳资产   东方财富证券  华安基金 

通过线上方式参与公司收购成都知融科技有限公司



 

部分股权事项的交流会的其他投资者 

会议时间 2026 年 8 月 25 日、26 日 

会议地点 “进门财经”小程序及 APP、线下 

上市公司接待人员姓名 
董事 副总经理 董秘 财务总监：彭雅丽 

知融科技董事长、总经理：杨鹏 

投资者关系活动主要内容

介绍 

Q：知融科技在整个微波毫米波相控阵领域的市场规

模有多大？ 

A：知融科技自主研发的微波毫米波相控阵 T/R 芯片

是相控阵天线的核心器件，也是相控阵天线中成本占

比最高的器件，成本占比通常会达到 40%-50%。受益

于新一代移动通信市场增长，全球相控阵天线模块市

场处在爆发前夜，Dataintelo 的报告则显示，2025 年

该市场规模为 146 亿美元，预计到 2034 年将达到 342

亿美元。对相控阵 T/R 芯片而言，WiseGuy Reports 预

测全球相控阵 T/R 芯片市场规模将从 2025 年的 47.9

亿美元，以 8.1%的年复合增长率增长至 2035年的 105

亿美元。 

 

Q：与竞争对手相比，知融科技在市场、技术领域分

别有哪些优势？目前竞争格局如何？ 

A：知融科技的相控阵 T/R 芯片产品采用全国产化工

艺设计制造，融合了国内市场领先相控阵天线厂家的

真实需求，兼顾高性能的同时，采用低成本、高可靠

性设计，目前是国内微波毫米波相控阵领域市场覆盖

面较广、量产产品较多、发货量较大的芯片设计公司

之一。 

在市场端，知融科技和多家特定领域、特定类型

供应商形成合作关系，使用知融科技相控阵芯片的产

品已经过多轮测试，完成设计定型。 



 

在技术端，知融科技依托全国产化高性能硅基产

线进行设计，是国内较早在高性能硅基产线完成 Ku、

Ka 频段量产的芯片设计公司之一。知融科技的相控

阵芯片产品广泛吸纳国内相控阵天线厂家的需求，产

品具有高性能、高可靠性、低成本的综合特性，是纯

国产化相控阵芯片的代表性产品之一。 

相控阵天线是一种高技术门槛的产品，其中，相

控阵芯片作为产品的核心部件，其研发、功能迭代、

量产以及设计导入需要漫长的过程，有非常高的行业

壁垒。知融科技作为相控阵芯片行业的头部公司，与

战略客户已经建立了稳固的合作关系，相控阵芯片产

品配合客户的产品进行多轮迭代，已经形成了强绑定

关系。 

 

Q：知融科技与康希未来有哪些协同效应？ 

A：康希通信作为一家资深射频芯片设计公司，在 Wi-

Fi 射频前端领域具有领导地位，知融作为一家专注于

微波毫米波相控阵 T/R 芯片领域的 IC 设计公司，在

相关领域已经推出了多款量产芯片并积累了良好的

客户资源。知融科技被康希通信收购后，双方在技术、

供应链、资本市场、研发及管理等各个方面都有协同。

1）技术及应用领域协同方面：频段互补，可共同构建

跨频段、跨领域射频解决方案能力；2）供应链协同方

面：采购资源整合可提升双方议价能力与产能保障；

3) 资本市场、研发及管理资源协同：一方面，标的公

司可依托资本市场平台获得更有力的融资支持和品

牌背书，增强对高端研发人才的吸引力。另一方面，

公司与标的公司同属集成电路设计行业，均拥有经验

丰富的研发团队和完善的技术研发体系，在行业理



 

解、产品定义、研发理念和流程等方面具有较高一致

性。双方可以通过共享研发数据、工艺平台等方式优

化研发资源配置，降低研发成本，缩短新产品研发周

期，增强核心技术竞争力。与此同时，公司已建立成

熟的内部控制体系和规范的公司治理机制，本次交易

完成后可对标的公司实施规范化整合，提升标的公司

经营管理水平和规范运作能力，降低整体经营成本。 

依托上市公司在管理内控、量产质控等方面的成

熟经验，知融科技将能更好地借力这一平台，把握市

场整体增长的机遇。 

 

Q：预计知融科技什么时候能有足够量级的收入利润

体量爆发？ 

A：根据市场公开信息，相控阵 T/R 芯片市场规模正

逐年增长，知融科技的业绩规模预计也将随市场一起

增长，知融与公司的业绩承诺为 2026 年营收 3,000 万

元、2027 年营收 6,000 万元，具体情况可以参见公告。 

康希通信收购知融科技一方面是期待知融科技展示

出营收的能力，更重要的是我们是希望短融科技能够

在这个领域完全爆发之前具备先发优势，进入 Ka/Ku

频段主要玩家的核心供应商体系，并能够在一年左右

的时间完成载荷端波束赋形芯片的定型，成为该领域

细分市场的主力军。我们相信行业爆发会与知融科技

的收入利润的爆发一同发生，也为康希通信打造出第

二增长曲线。 

 

Q：请问知融科技的客户是仅为境内的，还是可以覆

盖到境外？ 

A：知融科技有出海计划。中国是全球公共网络覆盖



 

最发达的国家，电信运营商提供了覆盖广泛、网络较

快且价格便宜的网络资源。反观海外的多数国家，对

于微波毫米波相控阵芯片的需求是极其迫切的，知融

科技的产品出海会有下面几种方式： 

跟随设备厂商出海：国内的相控阵天线技术日益

成熟，与之配套的产业链资源也从研发期进入量产降

本期。上游配套的 T/R 芯片、高频 PCB、SMT 等产

业能力愈发强大，下游的测试、调试配套日益成熟，

相控阵终端产品的综合竞争力显著提升。随着新一代

通信各新兴应用场景逐渐铺开，海外市场对相控阵

T/R 芯片的需求也会迅速放大； 

海外本地用户需求：出于各种考虑，相当一部分

国家会组建服务于本国战略的相控阵T/R芯片应用终

端，知融科技成熟的技术和量产经验可以为海外用户

带来高性价比的货架产品和高效率的产品定制服务，

目前已经在和某国客户洽谈产品定制服务。相信随着

特定领域的行业发展速度越来越快，此类需求也有望

放量。 

 

Q：康希通信是否会派驻相关人员至知融科技现场深

度参与管理？ 

A：感谢这位投资者提问。上市公司高度重视与知融

科技的并购后整合。在管理层面，公司将按照“规范治

理、赋能发展、平稳过渡”的原则，向知融科技派驻管

理人员，主要聚焦于财务合规、信息披露及战略协同

对接，帮助其尽快融入上市公司治理体系。同时，我

们充分尊重知融科技原有的管理团队与经营自主权，

日常运营仍由其核心团队负责，以保持业务连续性和

团队稳定性。在业务层面，双方将建立常态化沟通机



 

制，在技术研发、供应链、资本市场、研发及管理等

方面深度协同，实现资源共享与优势互补，共同推动

知融科技高质量发展，为全体股东创造更大价值。 

 

Q：知融科技过去和未来经营数据实现快速增长的动

力有哪些？能否从应用场景、产品类型、量价角度定

性分享？ 

A：从频段维度看，知融科技服务的客户主要采用 Ka、

Ku 频段，对应行业内熟知的两张长距离通信网络；知

融科技已为该类客户开展长期服务，完成深厚的技术

积累并实现多轮产品迭代。知融科技的产品主要应用

于地面终端，相控阵 T/R 芯片产品需要经过多轮迭代

以及大量调测验证，才能够接入网络开展业务，客户

粘性较强。当前知融科技业绩预期及产品落地节奏，

与新一代长距离通信系统的建设进度高度相关，相关

预测也是基于该建设节奏做出。随着国内关键短板实

现补齐，通信网络的建设节奏有望大幅提速。 

 

Q：康希通信过往投资实践中的经验与教训，有哪些

可以复用到和知融科技的合作当中？作为上市公司，

最为看重、期待知融科技团队哪些特质？ 

A：公司上市以来投资了若干标的公司，知融科技是

第一个控股的子公司，因此前期尽调过程非常详尽，

包括财务、法务尽调，以及对客户上下游的完整走访。

尽调过程中我们看到，知融科技所处赛道属于国家重

点鼓励发展的新兴领域，在新质生产力导向下，无论

是技术研发方向，还是海内外业务拓展环境，都具备

良好发展基础。同时，知融科技在收入规模、盈利水

平层面展现出较强的增长动能与业务落地能力，成长



 

爆发潜力突出，这是上市公司决定将其纳入体系的重

要依据。 

 

Q：康希通信与知融科技后续并表规划具体时间点是

什么？并表后对费用端、利润端有哪些潜在影响？ 

A：按照股权转让协议约定，交易将在协议签署后 10

个工作日内完成交割，交割完成后，预计自 2026 年 9

月起将知融科技纳入合并报表范围。并表后，知融科

技作为控股子公司，其全部收入将并入上市公司合并

报表。康希通信将全力以赴支持知融科技快速占领赛

道，进入头部客户供应链体系。 

知融科技在新兴赛道具备先发优势，能够带来较

好的毛利贡献；当前其费用投入主要集中于研发环

节，费用规模正处于收敛阶段，预计本年度不会对上

市公司整体报表造成较大的负面利润影响。 

 

Q：并购知融之后，在研发人员扩展上是否会比之前

投入更大？ 

A：会的。知融科技已实现与国内核心客户的深度绑

定。本次交易的对赌协议主要围绕两大核心目标设

置：一是考核知融科技导入核心客户供应商体系的进

展；二是考核其于 2027 年年中完成特定芯片定型及

部分量产的落地情况。上述两项关键节点，将成为康

希通信与知融科技拓展客户、实现营收兑现的重要里

程碑。 

 

Q：从全年维度来看，公司增长目标主要受哪些需

求端或供给端因素影响？后续展望如何？ 

A：2026 年上半年，公司实现营业收入 39,502.55 万



 

元，同比增长 20.58%。随着 337 调查和专利诉讼的事

项全部终止，公司经营回归正常，上半年实现净利润

2,751.67 万元，成功扭亏为盈。 

结合当前在手订单情况，公司 2026 年全年营业收入

有望延续向好发展态势。 

公司增长动力主要来源于以下几个方面： 

第一，Wi-Fi 7 产品替换需求持续释放，结合去年经

营表现及上半年增长态势来看，该业务对公司整体毛

利及业务发展形成正向拉动。 

第二，IoT FEM 收入在 2025 年增长基础上，2026 全

年有望保持增长趋势；部分在研蜂窝类射频前端芯片

有望从“小批量出货”升级为规模出货。 

第三，337 调查与专利诉讼全面终止后，海外市场加

速开拓，海外收入有望迈入新台阶。 

 

关于本次活动是否涉及应

当披露重大信息的说明 
本次活动不涉及应当披露重大信息。 

附件清单（如有） 无 

日期 2026 年 8 月 25 日、26 日 

 


