证券代码：688778                                证券简称：厦钨新能
厦门厦钨新能源材料股份有限公司
[bookmark: _Hlk90545547]投资者关系活动记录表
编号：2026-004
	投资者关系
活动类别
	√特定对象调研      √分析师会议       □媒体采访
√业绩说明会        □新闻发布会       □路演活动
[bookmark: OLE_LINK2]√现场参观          □其他：                

	参与单位名称
	详见附件

	时间
	2026年5月11日至2026年8月31日

	地点
	公司会议室、上证路演中心、电话会议、券商策略会现场

	上市公司
接待人员姓名
	董事会秘书王亚娟、证券事务代表周娜萍、证券事务专员程旭之

	投资者关系活动主要内容摘要

	1、介绍公司2026年半年度业绩情况。
报告期内，公司凭借深度绑定的核心客户资源与高技术壁垒的高端产品矩阵，推动主营业务实现营收规模、盈利能力同步增长。2026年上半年，公司实现营业收入144.88亿元，同比增长91.09%；实现利润总额5.72亿元，同比增长55.71%；实现归属于母公司所有者的净利润4.91亿元，同比增长46.62%。
报告期内，公司锂电正极材料产品销量为6.66万吨，同比增长9.66%。
在3C消费电子领域：据鑫椤资讯数据，2026年上半年国内钴酸锂产量为4.58万吨，同比减少13.9%。随着终端AI手机、折叠屏手机、轻薄笔电、无人机等终端产品的快速发展，市场对电池高能量密度、轻量化、快充性能的要求持续提高，推动钴酸锂产品结构进一步向高电压、高容量等高端方向升级，高端钴酸锂市场需求展现出较强韧性，4.5V及以上高电压产品占比持续提升，2026年上半年国内4.5V及以上高电压钴酸锂产量占比达到42%。作为全球钴酸锂龙头企业，公司凭借在高电压钴酸锂领域的技术领先优势，以及深耕多年积累的优质客户资源，积极把握高端需求增长和产品结构升级带来的市场机遇，实现了钴酸锂产品销量的逆势增长。报告期内公司实现钴酸锂销量2.92万吨（其中4.5V及以上高电压产品占比达66.42%），同比增长1.46%，市场占有率进一步提升，行业龙头地位持续巩固。
在动力领域：根据中国汽车工业协会与乘联分会的数据，2026年上半年我国新能源汽车产销量分别为743.8万辆和744.6万辆，同比分别增长6.7%和7.3%。依托长期积累的技术研发、品质管控和客户协同优势，公司持续夯实高功率三元材料龙头地位和高电压三元材料技术领先地位，加快推进高安全性高镍材料的开发，并协同客户开展产品迭代及应用开发。同时，公司致力于发挥水热法磷酸铁锂在产品性能的差异化竞争优势，持续深化与客户的合作。报告期内，公司动力电池正极材料（含三元材料、磷酸铁锂及其他）实现销量3.73万吨，同比增长17.08%。
在氢能材料方面，公司的贮氢合金材料广泛应用于国际知名车企混动车型和民用领域，报告期内，公司实现氢能材料销量1,838.70吨，行业龙头地位稳固。其中，固态储氢销量同比增长32.38%，产品主要应用于氢能两轮车及氢储能示范项目。
2、公司NL新材料产业化进度？
公司重点推进相关材料在3C消费领域中的应用。其中，高性能方向材料在高电压体系完成客户定型，进入稳定性验证阶段；高性价比方向材料在压密、克容量、成本等多维度实现性能突破，完成设计定型。
3、公司固态电池的布局情况？能否介绍一下具体的思路和方案？
公司专注于固态电池正极材料和固态电解质关键材料的研发和储备，助力全固态电池的产业化。正极材料方面，公司和头部企业紧密合作中，其中高容量固态正极材料实现稳定批量供货，多款新型号正极材料也逐步通过大客户小试认证；固态电解质关键材料方面，高纯度硫化锂材料进入试生产阶段，已实现连续化制备且品质稳定，通过多家行业头部客户评测验证，并参与《EV级硫化锂》产品标准编制。
4、公司磷酸铁锂业务现状？什么时候能实现盈利？ 
公司是行业内首家大规模应用水热法工艺生产磷酸铁锂的企业，公司水热法产品围绕差异化市场，持续推进技术创新和品质提升，致力于打造中高端产品，抢占动力市场并逐步切入储能市场。但由于技术和工艺难度较高等因素，在产业化初期难免面临些许困难。经过不断努力，产品竞争力持续向好，良品率逐步改善，订单需求旺盛，半年度磷酸铁锂业务已经盈利。
2026年，为紧抓磷酸铁（锰）锂市场机遇，公司控股子公司雅安厦钨新能拟在原有年产40,000吨磷酸铁锂基础上，投资新建年产40,000吨磷酸铁（锰）锂产线项目，该项目建成后，雅安厦钨新能磷酸铁（锰）锂产能将达到80,000吨/年。
5、公司的补锂剂产品目前进展如何？
公司经过多年的技术研发，补锂剂产品性能良好，并且对下游加工较友好，客户无需大幅改造产线厂房便可使产品适用补锂剂。公司补锂材料体系已实现多款产品涵盖各类电芯产品需求，产品定型并逐步起量，可满足3C消费、动力、储能及前沿领域等场景的商业化应用。
6、公司上半年营收增长91%，但净利润增速相对较慢，毛利率同比也有所下滑，请问主要原因是什么？
尊敬的投资者您好。报告期内，公司凭借深度绑定的核心客户资源与高技术壁垒的高端产品矩阵，推动主营业务实现营收规模、盈利能力同步增长。2026年上半年，公司实现营业收入144.88亿元，同比增长91.09%；实现利润总额5.72亿元，同比增长55.71%；实现归属于母公司所有者的净利润4.91亿元，同比增长46.62%。报告期内，伴随着原材料价格上涨及公司产品销量增加，公司营业收入同比增长。公司产品销售采用行业通行的“原材料成本+加工价格”的定价模式，受该定价模式影响，当原材料价格总体处于较高区间时公司产品售价也会相应提升，因加工价格相对稳定，则毛利率会被动降低。感谢您对公司的关注！
7、在上半年国内钴酸锂行业产量同比减少的情况下，公司钴酸锂销量实现逆势增长，请问核心竞争优势是什么？
尊敬的投资者您好，据鑫椤资讯数据，2026年上半年国内钴酸锂产量为4.58万吨，同比减少13.9%。随着终端AI手机、折叠屏手机、轻薄笔电、无人机等终端产品的快速发展，市场对电池高能量密度、轻量化、快充性能的要求持续提高，推动钴酸锂产品结构进一步向高电压、高容量等高端方向升级，高端钴酸锂市场需求展现出较强韧性，4.5V及以上高电压产品占比持续提升，2026年上半年国内4.5V及以上高电压钴酸锂产量占比达到42%。作为全球钴酸锂龙头企业，公司凭借在高电压钴酸锂领域的技术领先优势，以及深耕多年积累的优质客户资源，积极把握高端需求增长和产品结构升级带来的市场机遇，实现了钴酸锂产品销量的逆势增长。报告期内公司实现钴酸锂销量2.92万吨（其中4.5V及以上高电压产品占比达66.42%），同比增长1.46%，市场占有率进一步提升，行业龙头地位持续巩固。感谢您对公司的关注！

	附件清单（如有）
	参会名单

	风险提示
	以上如涉及对行业的预测、公司发展战略规划等相关内容，不能视作公司或公司管理层对行业、公司发展的承诺和保证；敬请广大投资者注意投资风险。



附件：参会名单
	序号
	公司

	1
	长江证券

	2
	上银基金

	3
	盘京投资

	4
	国泰海通资管

	5
	MLP

	6
	华泰资管

	7
	华宝基金

	8
	长江资管

	9
	建信基金

	10
	大成基金

	11
	长城基金

	12
	宝盈基金

	13
	弘毅远方

	14
	中航基金

	15
	中银基金

	16
	招商信诺资管

	17
	华安基金

	18
	融通基金

	19
	广发基金

	20
	君成投资

	21
	人保资产

	22
	姚泾河投资

	23
	太平养老

	24
	西部利得

	25
	银河基金

	26
	英大信托

	27
	嘉实基金

	28
	平安基金

	29
	华安财保资管

	30
	国金基金

	31
	东财基金

	32
	胤胜资产

	33
	松熙投资

	34
	磐泽资产

	35
	永赢基金

	36
	东方证券

	37
	工银安盛

	38
	友邦

	39
	聚鸣

	40
	国联安

	41
	富国基金

	42
	华泰资产

	43
	汇安基金

	44
	国联民生证券
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