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基蛋生物科技股份有限公司

关于 2026 年半年度业绩网上说明会

召开情况的公告

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈

述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担法律责任。

基蛋生物科技股份有限公司（以下简称“公司”）于2026年9月15日13:00-

14:00在上证所信息网络有限公司上证路演中心平台（以下简称“上证路演中心”）

采用网络互动方式召开“基蛋生物2026年半年度业绩说明会”。关于本次业绩说

明会的召开事项，公司已于2026年8月27日在《上海证券报》及上海证券交易所

网站上披露了《基蛋生物科技股份有限公司关于召开2026年半年度业绩网上说明

会的公告》（公告编号：2026-033）。现将有关事项公告如下：

一、本次说明会召开情况

2026年9月15日，公司董事长苏恩本先生、公司财务总监倪文先生、公司董

事会秘书汤旭女士、公司独立董事万遂人先生、公司独立董事鞠熀先先生、公司

独立董事凌华女士出席了本次业绩说明会。公司就2026年半年度经营状况、财务

状况、产品等问题与投资者进行互动交流和沟通，在信息披露允许的范围内就投

资者普遍关注的问题进行了回答。

二、本次会议投资者提出的主要问题及公司的回复情况

公司在说明会上就投资者关心的问题给予了回答，选取主要问题及答复整理

如下：

问题 1：在医保控费、集中采购和行业竞争加剧的背景下，公司如何保持产

品竞争力？

回复：尊敬的投资者您好！随着医保控费、集中采购等政策持续推进，医疗

机构更加关注检测效率、结果质量和综合成本。在此背景下，公司将坚持以临床



价值和综合性价比为导向，围绕产品、成本、供应链和运营效率等方面，持续提

升产品竞争力和经营适应能力。一方面，公司持续推进核心原材料自研自产和智

能制造，提升成本控制能力与供应稳定性；另一方面，依托 POCT、化学发光、生

化、血球、分子等多技术平台和多产品组合，满足不同层级医疗机构的差异化需

求。感谢您的关注。

问题 2：公司 2026 年上半年营业收入同比增长 8.32%，请问主要由哪些业

务和产品带动？

回复：尊敬的投资者您好！2026 年上半年，公司实现营业收入 5.55 亿元，

同比增长 8.32%；自产产品收入 5.01 亿元，同比增长 11.37%。从主要产线看，

POCT 系列产品收入 2.69 亿元，同比增长 2.05%，业务基本盘保持稳定；化学发

光系列产品收入 1.97 亿元，同比增长 30.74%，占自产产品收入 39.30%，成为重

要增长引擎。同时，海外自产常规产品收入 1.09 亿元，同比增长 50.07%。公司

将继续推进多产品、多渠道、多市场协同发展，提升产品组合和终端服务能力。

感谢您的关注。

问题 3：化学发光业务增速较快，公司下一步将如何推动该业务持续发展？

回复：尊敬的投资者您好！公司将结合不同层级医疗机构在通量、场地和应

用场景等方面的差异，持续推进小型化学发光产品布局，协同发展桌面式与落地

式产品，进一步丰富试剂菜单和配套服务。2026 年上半年，公司化学发光产品国

内外合计装机约 530 台；截至报告期末，化学发光检测项目 109 项，国内化学发

光试剂注册证累计 109 个。后续，公司将根据市场需求稳步推进终端覆盖、产品

迭代及流水线组合应用。感谢您的关注。

问题 4：请问公司在各细分领域的竞争定位与差异化优势是什么？面对同行

业的竞争，公司将如何巩固和提升市场地位？

回复：尊敬的投资者您好！公司在各细分领域的差异化定位主要体现在产品

形态与目标场景的多维协同。以化学发光为例，小发光 MAGICL 6000/6000i 面

向基层与中型医疗机构“小型化、灵活化、流水线化”的装机需求，与大发光互

补而非同质化竞争。2026 年上半年化学发光收入同比增长 30.74%，MAGICL

6000/6000i 国内外累计装机约 530 台，装机与试剂端放量节奏同步。公司的差



异化优势主要体现在八大技术平台、六大自研自产中心的协同，以及仪器、试剂、

原材料和服务的一体化能力。未来，公司将继续围绕临床需求丰富产品菜单、推

进仪器迭代和综合解决方案建设，提升质量、成本、供应链及客户服务能力，稳

步巩固和提升市场竞争力。感谢您的关注。

问题 5：公司 Metis 6000 装机情况如何？

回复：尊敬的投资者您好！截至 2026 年上半年，Metis 6000 国内累计装机

约 250 条。感谢您的关注。

问题 6：公司海外自产常规产品收入同比增长 50.07%，海外业务增长的主要

驱动因素是什么？

回复：尊敬的投资者您好！海外业务增长主要来自公司持续实施“一国一策

+属地化发展”战略，以及 POCT、化学发光、流水线和生化血球等多元产品的协

同拓展。报告期末，公司产品和业务已覆盖约 130 个国家和地区，与超过 500 家

经销商建立合作关系，累计取得近 4,600 个产品入境许可。公司将继续根据不同

地区的市场容量、准入要求和临床场景制定差异化策略，稳步提升本地化服务和

渠道协同能力。感谢您的关注。

问题 7：公司如何看待投资并购与主业发展的关系？

回复：尊敬的投资者您好！公司将投资并购作为完善主业布局和技术能力的

重要举措之一，重点关注与体外诊断、生物医药产业整合及新兴技术赋能相关的

方向和领域。公司坚持战略协同性、商业可行性和风险收益相匹配的原则，审慎

推进境内外项目。感谢您的关注。

问题 8：公司 2026 年半年度分红方案为每 10 股派 1.5 元（含税），后续如

何平衡股东回报与研发、市场投入？

回复：尊敬的投资者您好！公司在保持稳健经营和必要发展投入的基础上，

持续重视股东回报。本次拟派发现金股利约 7,596.57 万元，占 2026 年半年度归

属于上市公司股东净利润的 41.22%。公司 2023 年至 2025 年每年均实施两次现

金分红，全年分红占当年归母净利润比例分别为 36.25%、40.82%和 55.16%。后

续公司将结合经营情况、现金流状况、发展阶段和股东回报规划，依法合规做好

利润分配安排。感谢您的关注。



问题 9：公司在市值管理与股东回报方面有哪些考虑与安排？全年分红比例

是否有进一步提升空间？

回复：尊敬的投资者您好！公司高度重视市值管理，从提升信息披露质量、

加强投资者沟通交流、实施股份回购（回购资金总额不低于 5,000 万元、不超过

1亿元，目前正按计划推进）及保持稳定分红等方面统筹推进相关工作。关于本

年度利润分配方案，将由董事会结合公司盈利情况、现金流状况、未来发展资金

需求及相关监管规则综合拟定，并提交股东会审议通过后实施，公司将在兼顾股

东合理回报与可持续发展的前提下，严格按照法律法规及《公司章程》规定及时

履行信息披露义务。感谢您的关注！

问题 10：公司 2026 年上半年归母净利润和扣非净利润增速差异较大。剔除

转让景川诊断股权等一次性收益后，公司经营性利润的增长是否具有可持续

性？

回复：尊敬的投资者您好！2026 年上半年归母净利润与扣非归母净利润增

速差异较大，主要受转让景川诊断股权等一次性因素与主营业务改善共同影响。

其中，转让景川诊断股权对归母净利润影响约 4,904.13 万元，相关影响已按照

会计准则计入非经常性损益。扣除相关因素后，公司扣非归母净利润为 1.18 亿

元，同比增长 26.63%；经营活动产生的现金流量净额为 1.89 亿元，同比增长

28.15%；营业收入同比增长 8.32%，自产产品收入同比增长 11.37%。上述指标表

明，公司主营业务保持增长，经营质量具有一定支撑。公司将继续优化产品结构、

费用管理和销售回款，提升经营效率。感谢您的关注。

问题 11：公司经营活动现金流净额同比增长 28.15%，后续资金将如何安排？

回复：尊敬的投资者您好！报告期内，公司经营活动产生的现金流量净额为

1.89 亿元，同比增长 28.15%，主要受营业收入增长和销售回款增加带动。公司

将优先保障日常生产经营、研发投入和市场拓展，并在资金安全和业务协同的前

提下，依法推进现金分红、股份回购及审慎的投资并购安排。感谢您的关注。

问题 12：从海外产品结构看，哪些产品在海外市场的拓展较为积极？

回复：尊敬的投资者您好！公司海外业务以多产品协同为基础，POCT、化学

发光、流水线和生化血球等产品均在推进市场覆盖。报告期内，海外自产常规产



品收入 1.09 亿元，同比增长 50.07%；MAGICL 6000 和 MAGICL 6000i 上半年海外

装机约 163 台。公司将结合不同国家的准入、临床场景和渠道特点，稳步推进产

品组合和终端服务。感谢您的关注。

本次说明会具体情况详见上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com）。

在此，公司对长期以来关心和支持公司发展并积极提出建议的投资者表示衷心感

谢！

特此公告。

基蛋生物科技股份有限公司董事会

2026年9月16日


