灵康药业集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
证券简称：灵康药业          证券代码：603669          编号：2026-001
	投资者关系活动类型
	特定对象调研      □分析师会议      □媒体采访
业绩说明会        □新闻发布会      □路演活动
□现场参观          □其他投资者交流会

	时间
	2026年11月12日（15:00-16:00）

	地点
	杭州市上城区民心路100号万银国际27楼

	参与单位名称
	[bookmark: OLE_LINK1]广发证券、淡竹资产‌、盈迈资产、安瑜资产、远藤投资、盛悦基金、蓝林科技

	公司接待人员姓名
	灵康药业副总经理：吕军
灵康药业销售负责人：方现军
灵康药业证券事务代表：廖保宇

	投资者关系活动主要内容介绍

	Q1：公司注射用石杉碱甲中选河南牵头的联盟集采订单落地大概要什么时候？
A：由河南省牵头的32省省际联盟集采，预计于2026年12月正式执标落地，相关订单将逐步放量兑现。 
Q2：注射用石杉碱甲销售增量是来自老客户还是新增的客户？
A：公司注射用石杉碱甲于2026年8月成功中选河南32省省际联盟集采，大幅提振全国市场信心。目前产品增量新老客户同步增长：原有合作客户持续补货、增量上量，同时大量新增医疗机构积极对接合作。
当前产品销量处于快速爬坡阶段，随着集采全面落地、终端合作深化，后续销售额将持续稳步提升，成为公司核心利润增量品种。
Q3：公司有提到将医药流通及代理作为战略转型方向，医药流通及代理业务对公司营业收入和利润的影响？
A：公司深耕医药工业二十余年，拥有全国性成熟销售网络、二级以上医院终端资源、完整医药销售团队，行业积淀深厚，为医药流通及代理业务转型奠定扎实基础。
基于近年集采政策常态化背景，公司主动优化业务结构，推进工业自产品种+外部优质代理品种协同模式，为下游客户提供一站式采购解决方案。
现阶段业务策略转向高质量、高毛利、精准化布局：
1.主动淘汰低毛利流通品种；
2.聚焦专项科室、核心区域布局高附加值品种；
3.通过医药流通及代理业务增厚营收、优化整体利润率，使其成为公司稳定辅助增长曲线。
Q4：公司原有的制剂业务，由于受集采影响比较明显，公司现在对于存量的制剂业务未来是怎么看的？
A：针对传统制剂业务，公司执行巩固基本盘、转型高价值双轨策略：
1.稳住存量：通过一致性评价续评、集采续标持续维持全国市场覆盖，品种利润空间有所修复回升。
2.做大增量：重点发力核心爆款品种注射用石杉碱甲，持续贡献稳定营收与利润。
3.长期转型：明确由普通仿制药，向高壁垒仿制药+创新药升级，走高质量研发迭代路线，持续提质降本、深挖存量、拓展新增量。
同时依托成熟销售渠道优势，持续深化医药流通代理业务，形成“医药为主+医药流通及代理为辅”的业务格局。
Q5：公司半年报里披露了创新药项目LK2577，目前的进展情况怎么样？
A：公司于2026年3月与中国医学科学院药物研究所正式签署LK2577创新药合作协议，项目已全面启动落地，标志公司正式迈入创新药研发新阶段。
目前项目处于前期研发阶段，创新药研发周期长、阶段性推进严谨规范，后续若项目进展达到信息披露标准，公司将第一时间依法依规进行公告。
Q6：公司注射用石杉碱甲中选省际联盟集采，这轮的采购周期多长，是否有国家集采的风险？
A：1.采购周期：本次河南32省省际联盟集采覆盖全国绝大部分省份，采购周期2年。
2.国家集采风险：风险较低。注射用石杉碱甲为国内自主研发的特色原研品种，其原料来源于传统天然药物，暂无法定参比制剂，无法开展一致性评价，不符合国家集采纳入条件，长期政策确定性较强。
Q7：公司后续的业绩情况？
A：2026年前三季度，公司实现营业收入3.6亿元、净利润3182.66万元，成功扭亏为盈，经营拐点明确。后续随着32省联盟集采落地、石杉碱甲持续放量、高毛利品种迭代、业务结构优化，公司整体经营业绩将持续稳健向好。
Q8：公司是否有把AI应用于生产及研发等？
A：公司全资子公司海南灵康制药，已于2025年5月携手中国移动通信集团海南有限公司、华为云计算技术有限公司围绕“AI赋能制药业务”开展合作，通过整合5G通信、云计算与制药产业资源，推动海南灵康制药有限公司的数字化转型，目前已建成全自动“黑灯工厂”示范线，实现生产智能化、精细化、高效化管理，大幅提升生产效率与品控标准。

	风险提示
	以上如涉及公司所处行业发展趋势、公司发展规划等相关内容，不代表公司或公司管理层对行业发展、公司发展或业绩的预测和承诺，不构成公司或公司管理层对投资者的实质性承诺，敬请广大投资者注意投资风险。

	日期
	2026年11月12日



