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[Table_Summary] 事件：公司发布 2022 年财务业绩公告及 2023年一季度业绩公告：1）2022

年，公司全年实现营业收入 3.32亿元（同比-22%），对应归母净利润-1370

万元（同比-122.63%），扣非归母净利润-2368万元（同比-149.82%）。净

利润亏损，主要系宏观环境及新冠疫情影响下，景区、酒店、客运等业务经

营状态不佳所致。2）从成本及费用端来看，22年公司销售费用率和管理费

用率较去年上升 1.45/3.76 个百分点，本期财务费用金额较期初下降

77.11%，主要系本期存款利息收入增加及手续费支出减少所致。3）2023年

Q1营业收入 1.92亿元（同比+136.96%），归母净利润 6185万元，业绩较去

年同期扭亏转盈。 

点评： 

22年业绩承压，23Q1 游客接待量复苏强劲。2022年公司不同业务板块均呈

现不同程度的下滑，酒店 /索道缆车 /客运 /旅行社收入分别为

1.26/1.25/0.53/0.23 亿元，分别同比-17.27%/-26.86%/-27.39%/-5.25%。

随着出行政策的调整，景区市场强势回暖。2023年 1季度，共接待游客 249.29

万人次，同比增长 148.32%，实现旅游收入 28.95亿元，同比增长 159.89%，

日均接待量超过 2万人次，周末双休日接待量近 5万人次，复苏趋势明显。 

面对市场环境变化，疫情期间勤修内功，积极转型探索新业态。公司主要围

绕四个方面展开业态升级转型：一是加速酒店转型，丰富酒店产品业态，升

级产品、营销与服务；二是根据郊游、会务和疗休养市场需求，加大主题特

色产品创新，入围 2023-2024年安徽省党政机关会议场所保证服务框架协议

采购供应商名单和长三角一体化院士康养基地；三是以轻资产为核心，探索

九华健康素食主题特色餐饮品牌建设，助推农副土特产品向文旅产品转化；

四是全面发力企业数字化升级，全面铺开短视频宣传、常态化直播和社群营

销等活动，引入智慧酒店管理系统和票务系统。2023 年前四个月份开店速度

超预期，复苏潜力可期。 

公司全力推动项目建设提质升级，培育业务增长新动能。公司建设一批融合

生态观光、休闲度假、健康养生、体育运动、乡村农业等多业态的核心资源

资产项目，加快推进文宗古村项目验收开业，大九华宾馆商务楼改造项目和

九华山交通转换中心功能提升项目建设施工。目前交通转换中心项目已顺利

取得项目规划方案批复、用地审查批文等各项前期工作，有序推进项目进场

施工。待交付使用后，中心将提供 5-6千个停车位，满足高峰期 5000人/小

时的游客通行要求，进一步提升景区接待能力。 

盈利预测：九华山风景区是具备深厚佛教文化特色的山岳型风景名胜区，在

九华山核心景区内拥有最多的中高档客房数，占据当地高端酒店市场的主导

地位。看好出行复苏后的公司表现，以及后续新项目建设落地后预计将为公

司带来可观盈利。根据 Wind 一致预期，公司 2023-24 年归母净利润分别为

1.16/1.24亿元，4月 25日收盘价对应 PE分别为 25.49/23.85倍。 

风险提示：国内疫情反复，景区容量受限风险，公司在建项目进程不及预期。 
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风险提示 

证券市场是一个风险无时不在的市场。投资者在进行证券交易时存在赢利的可能，也存在亏损的风险。建议投资者应当充分深入

地了解证券市场蕴含的各项风险并谨慎行事。 

本报告中所述证券不一定能在所有的国家和地区向所有类型的投资者销售，投资者应当对本报告中的信息和意见进行独立评估，

并应同时考量各自的投资目的、财务状况和特定需求，必要时就法律、商业、财务、税收等方面咨询专业顾问的意见。在任何情

况下，信达证券不对任何人因使用本报告中的任何内容所引致的任何损失负任何责任，投资者需自行承担风险。 

投资建议的比较标准 股票投资评级 行业投资评级 

本报告采用的基准指数 ：沪深 300

指数（以下简称基准）； 

时间段：报告发布之日起 6 个月

内。 

买入：股价相对强于基准 20％以上； 看好：行业指数超越基准； 

增持：股价相对强于基准 5％～20％； 中性：行业指数与基准基本持平； 

持有：股价相对基准波动在±5% 之间； 看淡：行业指数弱于基准。 

卖出：股价相对弱于基准 5％以下。  


