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事件: 

近期我们对北京银行进行了一次调研，与公司投资者关系团队，以及计划财务部、信用审批部相关

人员进行了交流。以下是主要的交流内容，供投资者参考。 

要点: 

 2012年贷款增长预计在20% 

公司根据央行差别准备金公式测算，在定增完成后2012年的贷款增速可达到20%。2012年全部金

融机构人民币新增贷款按8万亿计算的话，增速在14.6%。20%的增速将明显高于行业平均水平，

公司信贷规模增长的优势较为明显。 

 存贷利差变化情况，及未来促进存贷利差上升的措施 

就1月份的情况看，公司的存贷利差仍在继续扩大，主要是受益于个人住房按揭贷款的重定价。公

司个人住房按提贷款的重定价日是在每年的1月1日，其他贷款原先合同约定的利率调整方式多为即

时调整，今年起新投放贷款利率开始改为按季、按年调整，为未来的降息周期做准备。 

目前全行业存款成本上升的压力都较大，公司将采取以下措施以促进存贷利差的上升：一、调整贷

款结构，加大对小微贷款、个人经营性贷款的投放力度。二、努力提升贷款定价能力。目前公司贷

款上浮比例、幅度在上市银行中仍然偏低，未来仍有提升的空间。去年3季度公司存量贷款利率平

均较基准上浮10%左右，新投放贷款平均较基准上浮20%以上。 

 资产质量变化情况 

公司的经营一直保持稳健风格，风险管理方面较为审慎。08年金融危机时，不少银行都出现了不良

贷款的反弹，但北京银行的资产质量则保持平稳。 

去年4季度全行业出现了不良贷款双升的情况，公司的资产质量也面临着一些压力，但公司的清收

工作做得较好，担保措施也比较到位，不良贷款在发生后的很短时间内即被收回，目前的资产质量

基本稳定。 

从各贷款行业的情况来看，目前贸易类企业不良贷款上升的压力较大。 

 平台贷款情况 

经过一轮清理整顿，公司平台贷款余额降至500亿左右，占比降至13%左右。现金流全覆盖的达到

97%，90%以上分布在省市级平台，85%以上分布在北京、上海、天津等沿海发达地区，剩余部分

基本分布在西安、长沙等中西部省会城市。目前平台贷款中没有出现过一笔不良。 
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 房地产贷款情况 

公司去年对房地产贷款采取了审慎的态度，占总贷款比重从14%降至11%。公司开发贷的许多项目

都是09年以前介入的，根据土地成本测算，即使房价下跌30%，也仅有2.5%的项目会出现房价低

于成本的情况。根据压力测试的结果，即使房价下降30%，全部贷款的不良率仅上升0.3%个百分点，

处于可控的范围。 

 债市投资情况 

去年3季度公司抓住了债券市场的投资机会，加大了对债券资产的配置，去年债券利息收入同比快

速增长。今年即使不增加配置，债券利息收入的同比收入预计也可达到20%以上。 

公司去年3季度末债券资产占生息资产的比重为21%，高于上市银行平均水平。公司债券资产多确

认为可供出售金融资产与持有至到期投资，交易性金融资产占比较低。 

 公司的存款优势 

公司的存款优势主要来源首都的区位优势。首先，中央国资委以及北京市国资委的下属企业给公司

贡献了非常多的存款；其次，中关村地区有很多拟在中小板、创业板上市的企业，其中很多都是公

司一直合作的客户，上市后的募集资金会存放在公司；最后，公司拥有大量的系统客户，如财政、

教育、卫生等，这些客户存款较为稳定，并且营销成本较低。 

 业务转型情况 

公司在转型方面做了一系列的工作，成效较为显著。现在各银行都在谈论转型问题，关键是看能否

坚定不移的执行下去。公司转型的三大方向分别是：零售业务、中小企业转型、中间业务转型。 

零售业务转型方面，去年个人存款占比由18%提升至19%，个人贷款占比由13%提升至16%。今年

公司仍将从产品和渠道两方面提升零售业务占比，个人存款占比目标是20%，个人贷款占比目标是

19%。公司拉动零售业务发展的三驾马车是短贷宝、信用卡以及财富管理。 

中小企业转型方面，去年新增公司贷款中有一半投向了中小企业，中小企业贷款占公司贷款比重由

43%提升至46%，今年的目标是提升至48%。公司进入中小企业贷款领域的时间较早，业务发展也

较有特色，尤其是在文化金融与科技金融两大细分市场上。今年计划大力推广信贷工厂模式，提高

中小企业贷款营销、审批等方面的效率。 

中间业务转型方面，去年公司中间业务收入占营业收入比重8%左右，同比提升了约2个百分点。目

前一直在推行大投行、大同业战略，通过加快发展贸易金融、投行业务、同业业务与资金业务，来

实现中间业务收入的多元化。今年中间业务收入占比的目标为10%。 

 区域扩张进程 

城商行面临的政策环境正在趋好，城商行跨区域经营的政策预计今年会放开。政策放开后，公司的

成长空间将进一步打开。今年公司计划在乌鲁木齐及南宁设立两家分行，乌鲁木齐分行的装修已基

本完成，等拿到批文即可开业。今年公司亦有计划将香港代表处升级为香港分行，进一步拓展国际

业务及国际市场。 
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 定向增发进展情况 

公司提前锁定了定向增发的发行对象、发行数量以及发行价格，发行对象均为战略投资者，非常看

好公司长期发展潜力，且都已缴纳了5%的保证金，方案完成的确定性非常强。 

本次增发对公司资本增厚的效应十分明显，按当前股价计算，定增完成后公司的市净率仅约1.1倍
左右。定增后公司资本充足率将提升2个百分点以上，短期有利于公司信贷额度的提升，长期可支

持公司的战略转型，保证公司未来三年持续快速的增长。 

 上调对公司的评级至“买入”  

预计公司2011年、2012年摊薄后EPS分别为1.43元、1.51元，对应PE7.31倍、6.89倍。公司定增

后资本充足率提升较多，同时存贷比较低，2012年的信贷规模增长有保证，而存款成本上升的压力

又小于同业，2012年的利润增长预计将超过行业平均水平，同时公司的估值也较有优势，我们上调

对公司的评级至“买入”。 

 风险提示：1、经济增长超预期回落；2、房地产价格大幅下挫。 

 

 

市场数据（2012年2月28日） 基础数据（2011年09月30日） 
收盘价（元） 10.71  
一年内最高（元） 12.73  
一年内最低（元） 8.74  
市净率（倍） 0.00  
总市值（亿元） 666.97  
A 股流通市值（亿元） 666.97  

每股净资产（元） 7.74  
总资产（亿元） 8,625.21  
所有者权益（亿元） 481.77  
净资产收益率（%） 0.00  
总股本（亿股） 62.28  
H 股股本（亿股） 0.00   

 

个股相对沪深 300 指数走势   
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行业投资评级 
强于大市：未来6个月内行业指数相对大盘涨幅10％以上； 
同步大市：未来6个月内行业指数相对大盘涨幅10％至-10％之间； 
弱于大市：未来6个月内行业指数相对大盘跌幅10％以上。 
 
公司投资评级 
买入：    未来6个月内公司相对大盘涨幅15％以上； 
增持：    未来6个月内公司相对大盘涨幅5％至15％； 
观望：    未来6个月内公司相对大盘涨幅－5％至5％； 
卖出：    未来6个月内公司相对大盘跌幅5％以上。 
 
重要声明 
本公司具有证券投资咨询业务资格。 
负责撰写此报告的分析师承诺：本人具有中国证券业协会授予的证券分析师资格。保证报告信息来源合

法合规，报告撰写力求客观、公正，结论不受任何第三方的授意、影响。 
 
免责条款 
本报告为研究员个人依据公开资料和调研信息撰写，本公司不对本报告所涉及的任何法律问题做任何保

证。本报告中的信息均来源于已公开的资料，本公司对这些信息的准确性及完整性不作任何保证。报告

中的信息或所表达的意见并不构成所述证券买卖的出价或征价。本公司及其所属关联机构可能会持有报

告中提到的公司所发行的证券头寸并进行交易，还可能为这些公司提供或争取提供投资银行业务服务。 
 
转载条款 
本报告版权归中原证券股份有限公司（以下简称公司）所有，未经公司书面授权，任何机构、个人不得

刊载转发本报告或者以其他任何形式使用本报告及其内容、数据。 

 
 

 


