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立讯精密近期市场表现 

 

事件概述： 

 公司公布 2013 年半年报。公司 2013 年上半年营业收入为 17.86 亿

元，较上年同期增长 41.44%；归属于母公司所有者的净利润为 1.19 亿

元，较上年同期增长 15.27%；基本每股收益为 0.22 元，较上年同期增

长 15.79%。归属于上市公司净资产为 21.34 亿元，较上年同期增长

4.04%。本期不计划派发现金红利，不送红股，不以公积金转增股本。

公司预计 1-9 月归属母公司所有者的净利润同比增长 15%-30%。 

事件分析： 

 公司整体经营良好，各项业务稳步推进。去年，公司新增合并单位

9 家，大力的资源整合使公司产品线和市场不断拓展，积累了很多关键

的产品技术和核心能力。目前公司产品已完成布局，涉及 PC、消费电

子、汽车、医疗等多个领域经营，产品线不断完善和丰富，先后增加了

FFC、FPC、天线、汽车线束、高频高速连接器及线缆等产品线，并具

备汽车特殊功能塑胶件的开发和生产能力，为公司未来的快速发展提供

了有力保证。未来协同效应的逐步显现将使公司逐渐步入收获期。 

 电脑连接器业务受大环境影响，毛利有所下滑。2013 年上半年，

占据公司业务主要地位的台式电脑、笔记本电脑市场整体呈现下滑走

势，且未来受智能终端冲击，台式电脑、笔记本电脑市场份额仍将持续

下滑，公司在此基础上加大研发投入，在通讯、服务器、汽车电子等其

他领域延伸，依然取得增长 40%以上的较好业绩。上半年电脑连接器业

务毛利率为 18.34%，较上年同期下滑 2.17 个百分点。 

盈利预测与投资建议： 

 盈利预测及投资建议。连接器行业是一个需要长期技术积淀的行

业，公司近两年通过大力整合资源，极大的丰富和完善了自身的产品线，

并且通过兼并整合切入多个优质大客户产业链。跨行业布局和不断丰富

的产品线为公司的长远发展奠定了良好的基础，并在动荡的市场环境中

能保持较强的适应能力。目前公司产品布局基本完成，随着公司新项目

进入量产，公司经营有望逐步得到改善。我们看好公司的发展前景，维

持对公司的“增持”投资评级。 

风险提示： 

 汇率波动风险；下游行业需求波动的风险。 

 

 

 

 

 

市场数据：2013 年 8 月 1日 

收盘价(元)：              21.61 

年内最高/最低（元）： 25.70/17.99 

流通 A股/总股本（亿）：1.38/5.47 

流通 A股市值（亿元）：     30.84 

总市值（亿元）：             122 

 

基础数据：2013 年 06 月 30 日 

每股净资产(元)：          3.899 

每股公积金（元）：         1.587 

每股未分配利润（元）：     1.251 
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表格 1 盈利预测                                          （单位：亿元） 

  2009A 2010A 2011A 2012A 2013E 2014E 

一、营业总收入 5.85  10.11  25.56  31.47  42.49  55.23  

        营业收入 5.85  10.11  25.56  31.47  42.49  55.23  

二、营业总成本 4.95  8.66  21.42  27.66  37.43  48.66  

        营业成本 4.58  8.21  19.91  24.80  33.56  43.63  

        营业税金及附加 0.00  0.01  0.11  0.23  0.28  0.36  

        销售费用 0.07  0.08  0.30  0.55  0.72  0.94  

        管理费用 0.29  0.38  0.97  1.97  2.68  3.48  

        财务费用 0.00  (0.00) 0.13  0.10  0.17  0.22  

        资产减值损失 0.01  (0.01) 0.01  0.01  0.02  0.03  

三、其他经营收益 
      

        投资净收益 0.00  0.00  0.00  0.05  0.00  0.00  

四、营业利润 0.89  1.44  4.13  3.90  5.06  6.57  

        加：营业外收入 0.07  0.03  0.12  0.14  0.09  0.09  

        减：营业外支出 0.01  0.01  0.01  0.01  0.01  0.01  

    其中：非流动资产处置净损失 0.00  0.00  0.00  0.00  0.00  0.00  

五、利润总额 0.95  1.46  4.25  4.02  5.14  6.65  

        减：所得税 0.11  0.16  0.55  0.64  0.80  1.03  

六、净利润 0.85  1.29  3.69  3.38  4.34  5.62  

        减：少数股东损益 0.10  0.14  1.12  0.75  0.00  0.00  

归属于母公司所有者的净利润 0.74  1.16  2.57  2.63  4.34  5.62  

七、每股收益： 
      

        (一) 基本每股收益(元) 0.58  0.82  0.99  0.72  1.19  1.54  

        (二) 稀释每股收益(元) 0.58  0.82  0.99  0.72  1.19  1.54  

资料来源：公司公告，山西证券研究所 
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投资评级的说明： 

 

——报告发布后的 6 个月内上市公司股票涨跌幅相对同期上证指数/深证成指的涨跌幅为基准 

 

——股票投资评级标准：  

 

买入：  相对强于市场表现 20%以上 

增持：  相对强于市场表现 5～20%      

中性：  相对市场表现在-5%～+5%之间波动 

减持：  相对弱于市场表现 5%以下 

 

 

 

——行业投资评级标准： 

 

看好：  行业超越市场整体表现 

中性：  行业与整体市场表现基本持平 

看淡：  行业弱于整体市场表现 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

特别申明： 

山西证券股份有限公司(以下简称“本公司”)具备证券投资咨询业务资格。本报告是基于本公司认为可靠的

已公开信息，但本公司不保证该等信息的准确性或完整性。入市有风险，投资需谨慎。在任何情况下，本报告中

的信息或所表述的意见并不构成对任何人的投资建议。在任何情况下，本公司不对任何人因使用本报告中的任何

内容所引致的任何损失负任何责任。本报告所载的资料、意见及推测仅反映本所于发布本报告当日的判断。在不

同时期，本所可发出与本报告所载资料、意见及推测不一致的报告。本公司或其关联机构在法律许可的情况下可

能持有或交易本报告中提到的上市公司所发行的证券或投资标的，还可能为或争取为这些公司提供投资银行或财

务顾问服务。客户应当考虑到本公司可能存在可能影响本报告客观性的利益冲突。本公司在知晓范围内履行披露

义务。本报告的版权归本公司所有。本公司对本报告保留一切权利。未经本公司事先书面授权，本报告的任何部

分均不得以任何方式制作任何形式的拷贝、复印件或复制品，或再次分发给任何其他人，或以任何侵犯本公司版

权的其他方式使用。否则，本公司将保留随时追究其法律责任的权利。 


