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基础数据（2013年 11 月 26日） 

  

价     格 14.14 

一年股价波动范围 7.11-16.29 

最近 52周涨幅 67.33% 

同期深证指数涨幅 4.35% 

流通 A股（万股） 104957 

总股本（万股） 106793 

流通市值（亿元） 148.41 

总市值（亿元） 151 
 

 

 

 

 

 

报告摘要 

1、公司联合华数传媒和阿里将在 12 月会推出预存服务

费送智能云电视。预存服务费送智能云电视，类似于预存话费

送手机的模式。预估会比现有电视的毛利率会高一些，公司从制

造转变到了参与运营，也有一部分的定价权。 

 

2、电视智能化趋势明显，从而有望提高公司业绩。公司

产业链整合完善、市场反应快的 ODM 企业带来更多的订单和机

会。 

 

3、公司计划明年根据完工情况，陆续进行搬迁。现有的

四个工厂比较分散，搬迁过去后管理会好一些，工厂会根据订单

情况分批次搬迁过去。目前考虑先将沙井、福永工厂搬过去。 

 

4、公司 LED 业务发展迅速。目前公司拥有 80 条 LED 封装

生产线。董事会年初制定的目标：2013 年兆驰节能照明公司计划

销售额将提升到兆驰股份销售收入的 10%，在未来 3-5 年成为国

内前五大 LED 企业之一。 

相对指数表现 

 

资料来源：五矿证券研究所 
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兆驰股份 深成指 

相关报告： 

长期跟踪公司的报告，或者跟

踪行业等类型报告 
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调研情况 

1、怎么看与华数、阿里的合作？ 

预存服务费送智能云电视，类似于预存话费送手机的模式。但是电视和手机还是不太一

样，手机更新换代快，相对来说品质要求没那么高，相比较而言做电视门槛更高。 

华数服务费套餐包含宽带、付费频道、回放、高清点播等内容，且内置机顶盒，每一个

东西都是对消费者很有吸引力的。华数是运营商里视频内容最丰富的运营商之一，我们和华

数的合作效应也会推动其它地方运营商宽带争夺战。 

“预存服务费送智能云电视”现在商定的是杭州地区和浙江省内杭州以外地区的套餐设

计，最终双方商定的套餐价格计划在 12 月中产品批量上市时可以见到。 

华数将扩大高端用户的规模，提高其付费用户的渗透率。对双方而言，是一个双赢之举。 

阿里也是看好这个预存服务费送电视机的模式，用电视机购物消费者会有完全不同的体

验。阿里 OS 系统内置了聚划算、天猫等，也可以缴纳水电费等，实现了电视购物和支付的

功能。 

和华数合作的电视不采用自有品牌，正在和相关品牌谈，以取得他们的品牌授权。 

和华数合作的电视与公司现有销售的电视的毛利率相比，预估会比现有电视的毛利率会

高一些，因为该运营模式和以往的销售模式有很大的不同，公司从制造转变到了参与运营，

也有一部分的定价权。 

华数传媒将授予兆驰代理销售华数服务产品，在 “线上销售”（指阿里的电子商务平台）

和“线下销售”（指华数传媒的营销渠道）销售。 

 

2、公司怎么看互联网企业进入传统行业？ 

电视机智能化，这是一个必经的发展趋势。互联网企业进入电视机领域，由于其不具有

制造能力，因此将会给像我们这样产业链整合完善、市场反应快的 ODM 企业带来更多的订

单和机会。公司也将从这种外包趋势中潜在受益。互联网企业和传统企业的盈利模式不一样，

目前来看传统企业不可能像互联网企业的模式那样去做。 

 

3、股权激励情况 

目前，去年实施的股权激励即将满一年的锁定期，公司近期将召开董事会办理第一期解

锁。 
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4、大尺寸电视利润率水平如何？ 

大尺寸电视利润率水平相比小尺寸较高，公司后期主推 40、48、55 寸。 

 

5、面板流行趋势 

流行窄边框：如三星 7 毫米、京东方和华星光电 6.5 毫米。 

 

6、和中青宝合作的事项内置什么游戏？ 

目前正在软件调试，会内置一些适合在电视上玩的游戏，如：棋牌类游戏等。这些游戏

会预装在我们的电视机里面，后续和中青宝五五分成。 

 

7、工业园进度情况 

计划明年根据完工情况，陆续进行搬迁。 

 

8、公司 LED 产能情况？LED 业务今年的目标是什么？ 

目前 LED 封装生产线有 80 条。 

董事会年初制定的目标：2013 年兆驰节能照明公司计划销售额将提升到兆驰股份销售

收入的 10%，在未来 3-5 年成为国内前五大 LED 企业之一。一方面是公司自己有信心，另

一方面也是看好 LED 行业的发展。 

 

9、募投项目什么时候完工？ 

计划明年，产业园位置在布吉。 

 

10、现在的工厂都会搬过去吗？ 

现有的四个工厂比较分散，搬迁过去后管理会好一些，工厂会根据订单情况分批次搬迁

过去。目前考虑先将沙井、福永工厂搬过去。 

 

11、公司有没有建立品牌的打算 

公司成立已来的经营模式就是 ODM，目前没有做品牌的计划，培育品牌的成本很高。 
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12、照明主要是做哪一个领域？ 

主要是室内照明，球泡灯、射灯、T 管灯之类的 

 

13、LED 的毛利率和同行有一定的差距是什么原因呢？ 

公司进入这一行业较短，前期规模也不是很大，所以毛利稍微低一点。 

 

14、和华数合作的进展情况？ 

还没有最后确定套餐价格，产品预计 12 月中旬上市。 

 

15、和同洲的合作模式是什么？ 

通过合作，能够帮助双方在技术、产品、供应链、市场、服务领域提高共同优势，降低

产品及运营成本，实现双方的市场扩张策略，最终促进国内广电领域 1 亿余传统单向 DVB

机顶盒用户升级为 DVB+OTT 用户。 

双方共同展开在技术、产品、供应链、市场、服务领域的战略合作，其中公司负责提供

产品，同洲负责市场推广和获取订单。 

 

16、公司的今年的业绩预计呢？ 

公司订单上半年淡一些，下半年旺一些。公司预计2013年归属于母公司的净利润增长是

0-20%。因为今年没有结束，无法准确预测。 

 

17、对公司明年市场的展望？ 

稳定国外市场；重视国内市场，加强与品牌商和运营商的合作，抵御外部风险。 
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