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大输液包材持续创新，抗生素产业链渐成 

   

    
 事件：我们近期调研公司高管，就其当前业务状况以及未来发展战略进行沟通、

交流。 

 15 年可立袋将快速放量，双室袋、三室袋很可能获批放量。1）大输液包材由

“开放式”向“封闭式”发展是大趋势，安全性、用药习惯变化等要求包材不

断创新。由于行业竞争激烈，2014年塑瓶价格下滑明显。当前塑瓶价格与公司

成本接近，估计 2015年将企稳回升。新型软塑大输液瓶逐渐成为公司利润增长

点；2）可立袋为公司独家（首家）研发的新型大输液包装，已经获得国家科学

进步二等奖。在仍有十多个省份未招标的情况下已经取得销售收入超过 10亿，

看好其在 2015年各省密集招标背景下的放量。2015年 15个子公司中有 11家

将拿到可立袋生产资质能够生产可立袋，能够解决运输半径问题提升可立袋毛

利率。如各省招标陆续开始，估计 2015年可立袋销售收入增速很可能超过 20%；

3）头孢类粉液双室袋、肠外营养双室袋和三室袋等待获批。粉液双室袋在拿到

生产批件以前，军队医院内部能够获准销售，其很可能先放量。百特的双室袋、

三室袋终端价分别为 200 元/袋和 400 元/袋，公司定价至少在百特五折以上，

相对于普通包材价格优势明显。总之，在大输液产业升级背景下可立袋优势明

显（质量层次单列+招标放量），为其利润增长点；哈萨克斯坦招标启动，产能

将逐步释放，也将为公司贡献利润（其产能约 5000 万袋）。如后续的双室袋和

三室袋陆续上市也将增厚公司业绩。 

 抗生素产业链建成，2015 年可贡献利润。1）第一期硫氰酸红霉素工程已经开

始逐步贡献业绩。我们估计 2014年的销售额为 5亿元，净利润亏损约 6000万

元，随着产能释放，预计 2015年有望贡献销售额 7亿万元，有望实现扭亏；2）

第二期的头孢中间体工程的关键在于 2015年上半年能否拿到环保的批复，预计

将在下半年投产，且单位产品所承担的固定资产折旧成本比较高；3）硫红的价

格基本稳定。二期的头孢类中间体价格稳中有升，首先公司的邛崃、新迪以及

广西的相关下游子公司都已做好了相应的准备，大部分消化新疆基地产能；其

次是在于有部分企业因为环保方面的原因限产或停产。总之，新疆抗生素项目

第一阶段硫氰酸红霉素工程已经开始逐步贡献业绩，配套的下游企业已经建成，

抗生素全产业链协同作用将逐渐显现。 

 盈利预测及投资建议。预计 2014-2016 年的每股收益为 1.47元、1.77元、2.21

元，对应市盈率为 21倍、18倍、14倍，我们认为：公司目前正处于从“大输

液”向“大输液+抗生素+创新药”转型的关键时期，同时估值低且催化剂多。

首次给予“买入”评级。催化剂：可立袋的招标放量、双室袋及三室袋的获批、

哈萨克斯坦的招标启动、新疆硫红项目的扭亏等。 
 

指标 /年度 2013A 2014E 2015E 2016E 

营业收入（百万元） 6831.28  8053.77  10105.34  12053.15  

    增长率 16.07% 17.90% 25.47% 19.28% 

归属母公司净利润（百万元） 1079.52  1059.96  1275.89  1594.51  

    增长率 -0.74% -1.81% 20.37% 24.97% 

每股收益 EPS（元） 1.50  1.47  1.77  2.21  

净资产收益率 ROE 11.06% 9.91% 10.79% 12.05% 

PE 21  21  18  14  

PB 2.31  2.11  1.91  1.71  

数据来源：公司公告，西南证券 
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相对指数表现 

 
数据来源：西南证券 

 

基础数据 

总股本(亿股) 7.2 

流通 A股(亿股) 3.55 

52周内股价区间(元) 24.37-34.06 

总市值(亿元) 225.86 

总资产(亿元) 204.40 

每股净资产(元) 14.67 
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一、大输液包装创新为公司利润增长点 

“大输液”是“大容量注射剂”的俗称，通常是指容量≥50ml 并直接由静脉滴注输入

人体的液体灭菌制剂。大输液可以分为开放式和密闭式两大类，开放式指传统的玻瓶和近几

年广泛使用的塑瓶等，而软袋、可立袋和其他新型包装输液产品为密闭式。目前对输液产品

安全性、降低能耗以及环境保护方面都提出了更高的要求，如同之前塑瓶包装输液产品大规

模替代玻瓶包装输液产品，未来新型包装输液产品将迅速替代塑瓶和普通软袋输液产品。 

表 1：大输液包材性能及特点比较 

  玻瓶 塑瓶 非 PVC软袋 可立袋 

包装容器重量 重 较轻 轻 轻 

坠落实验 差 较好 好 好 

灭菌后透明度 好 较差 好 好 

药物相容性 好 交叉 惰性极好 好 

毒性 无 无 无 无 

环保性 回收不方便 较好 好 好 

可回复性 差 可少量回复 好 好 

药物稳定性 不稳定 稳定 稳定 稳定 

透水性指标 瓶盖、胶塞易松动，不稳定 一般 好，透过性极低 好 

透氧性指标 瓶盖、胶塞易松动，不稳定 差 好，透过性极低 好 

温度适应性 低温差 PP低温差 好 好 

灭菌温度范围 好 PE差  好 好 

使用情况 需空气针、存在空气污染 瓶底加空气针、减少污染 不需空气针、避免空气污染 不需空气针、避免空气污染 

运输情况 不方便 较方便 方便、节约空间 方便、节约空间 

数据来源：《中国药房》杂志，西南证券 

图 1：非 PVC 软袋示意图  图 2：可立袋大输液示意图 

 

 

 
数据来源：西安万隆，西南证券  数据来源：科伦药业，西南证券 

目前行业内虽然有产能过剩的说法，但是主要是在于开放式输液领域和传统软袋输液领

域。其主要原因是玻瓶正在迅速萎缩，目前很多企业都已经不做了，新版 GMP 改造之后，

塑瓶的产能扩大并集中释放，导致产能过剩，今年以来塑瓶价格一路走低。而新型包装输液
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产吕的技术壁垒较高，生产企业只有十几家，只有塑瓶包装的生产企业将难以维系，行业集

中度将进一步提高。 

对于科伦来说，一方面塑瓶通过价格比拼继续抢占非标市场，目前塑瓶价格 0.7 元，与

成本基本相似；另一方面也在进行高技术产品的储备，如可立袋、PP 软袋、高端软袋等新

产品替代塑瓶市场。 

在新开展的招标中，公司会加大新型软塑包装输液产品的推广力度，实现对塑瓶的逐步

替代。当前的大输液产品结构已经由“玻瓶包装占 40%，塑瓶包装占 40%，新型软塑包装

占 20%”，变化为“新型软塑包装输液产品 40%，塑瓶 40%，玻瓶 20%”。未来大输液产品

的结构将体现出由新型软塑密闭式产品逐步替代开放式输液产品的过程。 

公司在国内外首家研发出具有自主知识产权的新型直立式聚丙烯输液袋及其包装的输

液产品（简称“可立袋”），作为“新型直立式聚丙烯医用输液袋制造技术与产业化”项目主

要完成单位，于 2015 年 1 月份荣获 2014 年度国家科学技术进步二等奖。从使用上来看，

可立袋兼具了直立摆放和全密闭输液功能的袋型设计，可同时满足使用安全性、操作便捷性

及特殊条件下可空投性的临床需求。 

表 2：可立袋的特点及功能 

特点 功能 

全密闭式输液 袋靠自身收缩打排液，无需从外界导入空气，是临床公认的最安全的输液方式 

排液彻底、平稳 液体排空后呈规则的袋状，便于存放 

直立摆放 临床操作更方便，优于软袋 

独立吊环 操作便捷，优于软袋 

材质更安全 日本进口的医用聚丙烯粒料经特殊工艺改性而成，并经上海市食品药品包装测试所权威验证 

不含增塑剂 可生物降解，无毒性，对环境无污染 

材质稳定 不与药物发生反应，基础输液有效期可达三年 

无吸附性 不影响药物疗效 

独立三孔设计 配伍加药更安全，输液系统及加药系统分开，避免同一部位反复穿刺，减少胶塞脱屑 

采用易拉环设计 即开即用，无需消毒 

数据来源：公开资料，西南证券 

表 3：可立袋加药空间充足，更能满足临床需要 

规格 临床常用加药量 可立袋加药空间 

100ml 30ml 125ml±5ml 

250ml 60ml 105ml±5ml 

500ml 90ml 200ml±5ml 

数据来源：公开资料，西南证券 

可立袋为公司独家产品，在 2014 年的销售额约 14 亿。在四川是单独定价，部分省份与

软袋一块招标，部分省份已进入了基药增补。目前在云、贵、川、湖南、浙江等省已中标，

其它省份等待招标。 
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表 4：公司可立袋产品中标情况 

  剂型 规格 中标价（元） 生产企业 地区 

奥硝唑氯化钠注射液(可立袋) 注射液 500mg100ml 37.5 四川科伦 湖南 

复方甘露醇注射液(可立袋) 注射液 37.5g:12.5g:1. 19.5 四川科伦 湖南 

复方氯化钠注射液(可立袋) 注射液 500ml 5.15 四川科伦 湖南 

甘油果糖注射液(可立袋) 注射液 25g:12.5g250m 30.3 四川科伦 湖南 

加替沙星葡萄糖注射液(可立袋 注射液 200mg100ml 36.76 四川科伦 湖南 

甲硝唑注射液(可立袋) 注射液 500mg100ml 4.1 四川科伦 湖南 

甲硝唑注射液(可立袋) 注射液 500mg250ml 4.7 四川科伦 湖南 

氯化钠注射液(可立袋) 注射液 2.25g250ml 4.15 四川科伦 湖南 

氯化钠注射液(可立袋) 注射液 4.5g500ml 5.15 四川科伦 湖南 

氯化钠注射液(可立袋) 注射液 450mg50ml 3.88 四川科伦 湖南 

氯化钠注射液(可立袋) 注射液 900mg100ml 3.98 四川科伦 湖南 

葡萄糖氯化钠注射液(可立袋) 注射液 12.5g:2.25g25 4.35 四川科伦 湖南 

葡萄糖氯化钠注射液(可立袋) 注射液 2.5g:450mg50m 3.8 四川科伦 湖南 

葡萄糖氯化钠注射液(可立袋) 注射液 25g:4.5g500ml 5.15 四川科伦 湖南 

葡萄糖氯化钠注射液(可立袋) 注射液 5g:900mg100ml 3.98 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 10g100ml 4.1 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 12.5g250ml 4.35 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 2.5g50ml 3.95 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 25g250ml 4.35 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 25g500ml 5.15 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 50g500ml 5.15 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 5g100ml 4.1 四川科伦 湖南 

葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 5g50ml 3.95 四川科伦 湖南 

乳酸钠林格注射液(可立袋) 注射液 500ml 5.8 四川科伦 湖南 

替硝唑葡萄糖注射液(可立袋) 注射液 400mg100ml 7.58 四川科伦 湖南 

盐酸左氧氟沙星注射液(可立袋) 注射液 100mg100ml 6.57 四川科伦 湖南 

盐酸左氧氟沙星注射液(可立袋) 注射液 200mg100ml 9.4 四川科伦 湖南 

数据来源：米内网，西南证券 
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目前 15 个子公司中有 11 个都能生产可立袋，也都已拿到生产资质，能够解决运输半径

问题。估计 2014 年可立袋销售额增速不到 10%，2015 年将在此基础上加速增长。 

图 3：输液包材构成情况  图 4：可立袋大输液销售情况 

 

 

 
数据来源：公开信息，西南证券  数据来源：科伦药业，西南证券 

公司大输液数量的增速大概保持在 5-10%，主要增长的原因是新型输液包装产品的升级

换代和产品结构的优化，高毛利的产品替代低毛利的产品。2015 年大输液增长点主要有三

个方面： 

 各省的招投标加快放量，因为输液产品多和药品一起招标， 2015 年招标密集对新

型的输液产品形成利好； 

 15 子公司中有 11 个可立袋都能够生产，当前相应子公司都拿到生产资质，能够解

决运输半径问题，提高毛利率。14 年只有山东、贵州能生产 pp 软袋，但在 2015

年将有多子公司能生产 PP软袋。 

公司还布局了多个高端输液技术和产品项目。在输液技术领域，双室袋（包材）已于 2013

年 6 月获批，目前国内企业仅科伦药业、北京锐业、广东大冢三家获批；三层共挤输液用三

室袋（包材）已于 2012 年 2 月获批，为国内企业独家。 

而在相关的产品领域，预计双室袋和三室袋（肠外药物）在 2015 年可能获批。且在军

队医院系统将先于国家生产批件获批，所以军队医院很可能先放量。目前百特的双室袋、三

室袋（肠外药物）终端价分别为 200 元/袋和 400 元/袋，公司定价至少低于百特定价的五折

以上，价格优势明显。此外，公司的塑料安瓿也已经产业化；由此，大输液板块已全面实现

了产业升级，未来将开辟发展新局面，也将进一步巩固公司在输液领域的绝对领先地位。 
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图 5：双室袋示意图  图 6：三室袋示意图 

 

 

 

数据来源：公开信息，西南证券  数据来源：华瑞制药，西南证券 

表 5：三腔袋及脂肪乳单袋包装中标价格对比 

通用名 规格 中标价 质量等级 生产企业 省份 日期 

脂肪乳氨基酸(17)葡萄糖(11%)注射液 1440ml 305.22 GMP进口 FreseniusKabiAB(华瑞分装) 四川 2013-3-11 

脂肪乳氨基酸(17)葡萄糖(19%)注射液 2053ml 384.35 普通 GMP 华瑞制药有限公司 湖北 2013-1-16 

脂肪乳氨基酸(17)葡萄糖(11%)注射液 1440ml 305.22 普通 GMP 华瑞制药有限公司 湖北 2013-1-16 

脂肪乳氨基酸(17)葡萄糖(11%)注射液 1920ml 345.22 普通 GMP 华瑞制药有限公司 湖北 2013-1-16 

脂肪乳注射液(C14-24) 75g:250ml(30%) 92.17 单独定价 华瑞制药有限公司 四川 2013-3-11 

中 /长链脂肪乳注射液(C6-24) 50g:500ml(10%) 83.14 GMP国产 华瑞制药有限公司 四川 2013-3-11 

数据来源：搜搜医药招标网，西南证券 

三腔袋大规模推广最大限制因素还是价格过高。以华瑞三腔袋在四川省的招标价格来看，

1440ml 为 300 元，如按照三种营养液分开招标，则脂肪乳约 80 元、氨基酸约 40 元，而葡

萄糖则是低于 10 元，加总价格远低于三腔袋的中标价格。且目前临床对肠外营养的使用还

是习惯采用单瓶或双腔袋输入方式，对三腔袋的接受度不高需要学术推广强化用药习惯。 

我们认为：“营养全合一”概念是肠外营养药的未来方向，三腔袋无疑具有里程碑的意

义。华瑞能在短时间内做到 10 亿级别的市场规模，可见需求较为旺盛。我们认为：该包材

价格高。三腔袋目前多用于重症疾病，如肿瘤、手术等，而未扩展到像普通门诊，如能覆盖

到住院科室，增长空间十分巨大。 
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二、抗生素全产业链逐渐形成 

公司于 2011年 3月发公告称拟建设伊犁川宁生物技术有限公司抗生素中间体建设项目，

2014 年 4 月公司增加对该项目的投资，该项目实施主体为控股子公司伊犁川宁生物技术有

限公司（以下简称“伊犁川宁”）。项目分两阶段建设，全部建设周期计划四年，全部达产后

可实现年销售收入 24.75亿元，净利润 6.3 亿。项目总投资将利润率 10.71%，投资回收

期 10.32 年(含建设期)。 

表 6：伊犁川宁生物技术有限公司抗生素中间体建设项目 

 第一阶段 第二阶段 

项目内容 
建设 20000m3发酵体积硫氰酸红霉素和与整个项目配套的

热电联产动力系统及环保站 
建设 21000m3发酵体积头孢中间体及配套的环保站 

达产后产能 达产后可年产硫氰酸红霉素 3000 吨 达产后可年产头孢系列中间体 10,000 吨 

建设周期 
拟于 2011年 4月 1日动工建设，2012年 12月 31日前完工，

2014年 4月获批投产 

拟于 2012年 10月动工建设，2014年 12月 31日前完工，

2015年进入调试试车 

数据来源：公司公告，西南证券 

目前，第一阶段硫氰酸红霉素工程已经开始逐步贡献业绩。估计 2014 年的销售额约

为 5 亿元，净利润亏损 6000 万元，随着产能释放，预计 2015 年有望贡献销售额 7 亿万元，

有望实现扭亏。第二阶段的头孢中间体工程的关键在于上半年能否拿到环保的批复，预计将

在下半年进入投产，短期内暂不贡献收入，主要原因是项目前期没有达到满产状态，产能未

能完全释放，所以单位产品所承担的固定资产折旧成本比较高。两阶段项目合计共折旧 2.8

亿。 

硫氰酸红霉素全球的需求大概 9000 吨，产能 9000-10000 吨。在中国的使用量占大部

分，出口约 3200 吨（约占 1/3 左右），硫氰酸红霉素价格仍然在每公斤 280-300 元。头孢类

中间体其价格比较稳定，原因是在邛崃、新迪以及广西的下游企业都已做好了相应的准备，

能消化部分产能；其次是在于有部分企业因为环保方面的原因限产或停产。 

图 7：红霉素及其衍生物出口情况  图 8：硫氰酸红霉素价格变化情况 

 

 

 
数据来源：wind，西南证券  数据来源：wind，西南证券 

新疆基地两期合计投入 60 亿，其中环保投入占 1/4。如果新环保法的施行力度比较大，

整个竞争格局会发生变化，一些企业会增加环保的投建，但对内地固有环保设施的改造会存

在一定局限性。 
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三、盈利预测及投资建议 

预计 2014-2016 年的每股收益为 1.47 元、1.77 元、2.21 元，对应市盈率为 21 倍、18

倍、14 倍。我们认为：公司目前正处于从“大输液”向“大输液+抗生素+创新药”转型的

关键时期，同时估值低且催化剂多。首次给予买入评级。 

股价催化剂：可立袋的招标放量、双室袋及三室袋的获批、哈萨克斯坦的招标启动、新

疆硫红项目的扭亏。 

风险提示：尽管新疆项目的环保达到国家当前标准，新环保法的出台或将对环保要求可

能更严厉；招标进度或低于市场预期。 

图 7：公司 PE-Band  图 8：公司 PB-Band 

 

 

 
数据来源：wind，西南证券  数据来源：wind，西南证券 
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附表：财务预测与估值 

利润表（百万元） 2013A 2014E 2015E 2016E 

 

现金流量表（百万元） 2013A 2014E 2015E 2016E 

营业收入 6831.28  8053.77  10105.34  12053.15  净利润 1091.50  1071.72  1290.05  1612.20  

营业成本 3712.06  4684.79  6205.67  7433.11  折旧与摊销 331.91  507.09  507.09  495.16  

营业税金及附加 66.64  78.56  98.58  117.58  财务费用 163.66  172.43  135.98  90.09  

销售费用 887.04  1046.99  1212.64  1386.11  资产减值损失 160.11  58.20  58.20  58.20  

管理费用 695.19  885.92  1010.53  1205.31  经营营运资本变动 -783.69  -1173.12  -1015.52  -519.48  

财务费用 163.66  172.43  135.98  90.09  其他 -0.54  1.41  35.96  59.85  

资产减值损失 160.11  58.20  58.20  58.20  经营活动现金流净额 962.95  637.74  1011.76  1796.02  

投资收益 1.95  0.00  0.00  0.00  资本支出 -2217.74  0.00  0.00  0.00  

公允价值变动损益 0.00  0.00  0.00  0.00  其他 113.48  113.88  113.88  113.88  

其他经营损益 0.00  0.00  0.00  0.00  投资活动现金流净额 -2104.26  113.88  113.88  113.88  

营业利润 1148.54  1126.88  1383.73  1762.74  短期借款 647.00  0.00  0.00  0.00  

其他非经营损益 133.97  133.97  133.97  133.97  长期借款 48.30  0.00  0.00  0.00  

利润总额 1282.51  1260.85  1517.70  1896.71  股权融资 0.00  0.00  0.00  0.00  

所得税 191.01  189.13  227.66  284.51  支付股利 -120.00  -122.15  -147.03  -183.75  

净利润 1091.50  1071.72  1290.05  1612.20  其他 371.70  -275.49  -265.30  -244.33  

少数股东损益 11.98  11.76  14.16  17.69  筹资活动现金流净额 947.00  -397.64  -412.33  -428.08  

归属母公司股东净利润 1079.52  1059.96  1275.89  1594.51  现金流量净额 -194.31  353.98  713.31  1481.82  

          

资产负债表（百万元） 2013A 2014E 2015E 2016E 财务分析指标 2013A 2014E 2015E 2016E 

货币资金 1913.22  2267.20  2980.52  4462.34  成长能力     

应收和预付款项 3666.45  4250.00  5250.00  5750.00  销售收入增长率 16.07% 17.90% 25.47% 19.28% 

存货 1767.96  2500.00  3000.00  3500.00  营业利润增长率 1.21% -1.89% 22.79% 27.39% 

其他流动资产 431.89  431.89  431.89  431.89  净利润增长率 -0.20% -1.81% 20.37% 24.97% 

长期股权投资 30.47  30.47  30.47  30.47  EBITDA 增长率 17.24% 9.54% 12.07% 15.11% 

投资性房地产 0.00  0.00  0.00  0.00  获利能力         

固定资产和在建工程 8002.62  7495.10  6987.58  6480.07  毛利率 45.66% 41.83% 38.59% 38.33% 

无形资产和开发支出 1345.58  1299.74  1253.90  1208.06  三费率 25.56% 26.14% 23.35% 22.25% 

其他非流动资产 324.28  312.34  300.41  300.41  净利率 15.98% 13.31% 12.77% 13.38% 

资产总计 17482.48  18586.75  20234.77  22163.22  ROE 11.06% 9.91% 10.79% 12.05% 

短期借款 1150.00  1150.00  1150.00  1150.00  ROA 8.77% 8.27% 8.81% 9.66% 

应付和预收款项 1480.12  1634.82  2139.82  2639.82  ROIC 10.94% 8.67% 9.77% 11.52% 

长期借款 4415.75  4415.75  4415.75  4415.75  EBITDA/销售收入 27.31% 25.37% 22.66% 21.87% 

其他负债 412.69  412.69  412.69  412.69  营运能力         

负债合计 7458.57  7613.26  8118.26  8618.26  总资产周转率 0.39  0.43  0.50  0.54  

股本 480.00  480.00  480.00  480.00  固定资产周转率 1.34  1.07  1.45  1.86  

资本公积 4644.85  4644.85  4644.85  4644.85  应收账款周转率 2.13  2.30  2.25  2.41  

留存收益 4635.07  5572.89  6701.75  8112.52  存货周转率 2.10  1.87  2.07  2.12  

归属母公司股东权益 9759.93  10697.74  11826.60  13237.37  销售商品提供劳务收到现金/营业收入 1.09  —— —— —— 

少数股东权益 263.99  275.75  289.90  307.59  资本结构         

股东权益合计 10023.91  10973.49  12116.51  13544.96  资产负债率 42.66% 40.96% 40.12% 38.89% 

负债和股东权益合计 17482.48  18586.75  20234.77  22163.22  带息债务/总负债 74.62% 73.11% 68.56% 64.58% 

     流动比率 2.65  3.06  3.25  3.46  

业绩和估值指标 2013A 2014E 2015E 2016E 速动比率 1.90  2.11  2.29  2.50  

EBITDA  1865.51  2043.44  2290.09  2636.20  股利支付率 11.12% 11.52% 11.52% 11.52% 

PE 20.92  21.31  17.70  14.17  每股指标         

PB 2.31  2.11  1.91  1.71  每股收益 1.50  1.47  1.77  2.21  

PS 3.31  2.80  2.24  1.87  每股净资产 13.56  14.86  16.43  18.39  

EV/EBITDA 10.21  9.16  7.87  6.29  每股经营现金 1.34  0.89  1.41  2.49  

股息率 0.53% 0.54% 0.65% 0.81% 每股股利 0.17  0.17  0.20  0.26  

数据来源：公司公告，西南证券 
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