
 
 

 
 

请务必阅读正文后的免责声明部分                                                                       民族特色 精深实用 

 

 

 
 

速递易确定物流“最后一公里”龙头地位 

 
三泰电子 

(002312.SZ) 

投资要点： 

 近日，速递易连续与快递和物流业的巨头展开深层次的战略合作，快递业的巨头急着

与速递易合作无疑看中了速递易目前在社区智能快件箱领域优异的建设和运营能力，

以及由此建立的物流配送最后一公里的垄断性优势。对于速递易来说，通过与这些快

递巨头的合作短期将有利于智能柜业务规模的扩大，这也迚一步有利于递易加快全国

布点，巩固国内社区智能快递柜的龙头地位。 

 公司今年以来在社区O2O布局方面取得了初步的成效，如公司的智能柜已经不只是快

递收发件平台，而开始成为本地商家的末端物流配送平台；速递易APP已成为公司整

合本地生活及服务的平台，而公司为了迚一步丰富平台的内容与服务，还正在引入多

方面合作伙伴，以完善社区O2O服务生态，如迚入2015年来，速递易已与富顿医疗、

海尔产业金融、扬州汇银、E袋洗、菲适量肤等签订了战略合作协议，拟推出更多有

特色的增值服务，包括：生鲜与农产品供应、微问诊、洗衣、美容服务等。 

 速递易与快递龙头合作后，无疑多方面有利于加速公司社区O2O业务布局的迚程：合

作后公司智能柜作为物流终端的平台优势将迚一步体现，这有利于吸引更多的商家主

劢与公司寻求业务合作，速递易社区卡位优势也将更加突出；双方的合作还有利于公

司迚一步创造更大的社区O2O价值。 

 公司社区O2O业务生态的丰富也为公司利用集聚的人流和数据实现更多渠道的流量

变现创造了便利条件，而由于公司已提前在互联网金融领域布局，未来公司通过互联

网金融业务实现流量变现也就更值得期待。公司未来不仅有望依托巨大的用户流量及

粘性成为社区全面生活服务及电商的龙头，还将成为社区金融的龙头。目前公司200

多亿的市值还具有较大的增长空间，维持增持评级。 

 
公司财务数据及预测     

项目 2012 2013 2014 2015 

营业收入(百万元) 657  898  1,256  1,508  

增长率(%) 49.87% 36.65% 39.85% 20.00% 

归属于母公司所有者的净

利润(百万元) 
56.66  86.57  94.05  102.44  

增长率(%) 5.61% 52.80% 8.64% 8.91% 

毛利率% 33.63% 32.31% 28.26% 31.00% 

净资产收益率(%) 7.16% 10.03% 5.71% 2.22% 

EPS(元) 0.30  0.23  0.21  0.11  

P/E(倍) 33.00  145.00  192.00  253.80  

P/B(倍) 28.16  25.82  13.53  4.84  
 

 数据来源：民族证券 

 
  

分析师：陈伟 

执业证书编号：S0050510120008 

Tel：010-59355914 

Email：chenwei@chinans.com.cn 
 

 

投资评级 

本次评级： 增持 

跟踪评级： 维持 

目标价格： 50 
 

市场数据 

市价(元) 28.82 

上市的流通 A 股(亿股) 5.46 

总股本(亿股) 7.73 

52周股价最高最低(元) 99.83-23.01 

上证指数/深证成指 
3622.91/ 

12161.58 

2014 年股息率 0% 
 

52 周相对市场改变 
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事件：三泰控股周日晚间公告称，其控股子公司会同菜鸟网络以及旗下 6 快家递公司签署了战略合作框架

协议，就速递易业务开展深度合作。 

速递易重塑智能柜格局 

近日，速递易连续与快递和物流业的巨头展开深层次的战略合作。如 7 月 31 日，三泰控股刚与丰巢科技、

顺丰投资、苏州普洛斯签订投资协议，丰巢拟增资认购三泰旗下成都我来啦（速递易）公司 30%-40%的股权；8

月 2 日，速递易就与菜鸟网络以及旗下 6 快家递公司签署了战略合作框架协议，就速递易业务开展深度合作。 

快递业的巨头急着与速递易合作无疑看中了速递易目前在社区智能快件箱领域优异的建设和运营能力，以

及由此建立的物流配送最后一公里的垄断性优势。 

如速递易建设运营至今，积极开拓布局，已经进驻全国 72 个城市，与近万家物业公司合作，并与万科物业、

绿城、中航地产、中海物业等地产物业核心企业深度合作，签订合作小区 7 万个，安装运营速递易小区超过 3

万个，日均快件量超过 50 万件，拥有注册快递员近 25 万个，积累了超过一千万用户，形成了较强的用户黏性，

已经成为国内最大的第三方快递接收平台。 

考虑到物流末端配送成本已经占到物流行业总成本的 30%以上，目前饱受人力、租金等成本快速上涨压力

的快速公司也就有了较强与占据物流末端垄断优势的速递易合作以降低终端配送成本，提高配送效率的愿望。

从两者的合作内容来看，初期主要集中在智能柜的使用方面，如 6 家快递公司根据实际经营的需要，将一部分

包裹交由我来啦自提柜保管，以便收货人自提，并视合作情况向我来啦支付服务费；我来啦负责向 6 家快递公

司提供自提柜资源，并为各家公司包裹提供保管、向收货人发送到货指令服务；菜鸟网络负责双方合作事宜进

行沟通协调，提供相应的技术支持，并可根据两方的需求提供其他服务和支持，如将我来啦速递易自提柜作为

消费者网购可选择的收货地址，同时可提供结算、代收代付服务等。 

 对于速递易来说，通过与这些快递巨头的合作短期将有利于智能柜业务规模的扩大，这也进一步有利于递

易加快全国布点，巩固国内社区智能快递柜的龙头地位。 

如当丰巢科技也开展智能柜业务时，人们会担心快递公司今后有了自己的智能柜后，速递易的智能柜将面

临快递件流失的冲击，当两者合作并表示今后要协同布局智能快件箱之后，速递易智能柜业务面临的竞争环境

也就更有利；以往快递公司快递员出于短期利益的考虑，不愿意付费使用速递易智能柜，这也直接制约智能柜

的使用，如今速递易与 6 家国内领先的速递企业签署总对总战略合作协议之后，今后各个快递公司总部很可能

按照各自公司快递员使用柜子的次数按期支付服务费给速递易，这样快递员对于智能柜收费的抵触就减少了，

速递易智能柜的使用率将提高，虽然单个快递件的收费价格很可能量大优惠因素而下降，但由此激发的快递员

使用速递易智能柜频数的增加最终将有利于速递易增加业务收入。 

速递易社区 O2O 的商业价值更加凸显 

速递易与快递龙头的合作不仅止于智能柜的收取件业务，降低快递公司末端物流配送的成本，双方还拟以

智能柜为切入口，全面布局社区 O2O 业务。而实际上，公司之前已经在此领域取得了初步的成效。 

如公司的智能柜已经不只是快递收发件平台，而开始成为本地商家的末端物流配送平台，运作模式如下：

公司对外开放目前数百万的箱格资源，让所有行业的商家都能自助使用箱格资源的 API 接口对接自己的系统实

现箱格预约、租用等功能，以解决所有有配送需求的 O2O 商家的快递交付问题。 

再如速递易 APP 已于 2015 年 4 月 16 日正式上架， APP 内容中除了包裹到达的通知、寄件、包裹追踪功能

外，还在部分试点地区上线了社区黄页、社区生活服务板块，以整合并连接小区周边 2 公里的精品商户，让用

户足不出户就能获得小区商户的优惠折扣或直接购买生活用品，提高用户生活效率。这意味着速递易 APP 已成
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为公司整合本地生活及服务的平台，而公司为了进一步丰富平台的内容与服务，还正在引入多方面合作伙伴，

以完善社区 O2O 服务生态，如进入 2015 年来，速递易已与富顿医疗、海尔产业金融、扬州汇银、E 袋洗、菲适

量肤等签订了战略合作协议，拟推出更多有特色的增值服务，包括：生鲜与农产品供应、微问诊、洗衣、美容

服务等。 

速递易与快递龙头合作后，无疑多方面有利于加速公司社区 O2O 业务布局的进程。 

第一，合作后公司智能柜作为物流终端的平台优势将进一步体现，这有利于吸引更多的商家主动与公司寻

求业务合作，用户的黏性也将更强，速递易社区卡位优势也将更加突出，由此也将形成社区 O2O 业务发展的正

向循环。 

第二，双方的合作还有利于公司进一步创造更大的社区 O2O 价值。如合作内容谈到，速递易与丰巢将实现

强强联合，实现数据与研发服务能力共享，共同占据社区最后 100 米入口，打造标准化的开放社区便民服务平

台，让更多用户享受更便捷、更智能优质的社区服务。这无疑打开了双方业务合作的空间，如初期双方可能共

享快递件的用户和商品信息，以完整刻画用户“画像”，挖掘用户消费习惯；双方还可能针对社区用户消费需求，

共同引入优质的商家；双方还可能针对广告主精准营销需求，共同向特定用户推广广告内容等。 

公司社区 O2O 业务生态的丰富也为公司利用集聚的人流和数据实现更多渠道的流量变现创造了便利条件，

而由于公司具有较强的互联网金融基因，并已提前在互联网金融领域布局，未来公司通过互联网金融业务实现

流量变现也就更值得期待。 

如“金惠家”是公司 2014 年设立的可为客户提供银行、保险、证券、基金、贷款等综合金融业务一站式咨

询和服务的平台，最近获得互联网保险业务资质和全国专业保险代理牌照，有了社区用户数据的支持，今后保

险业务的销售也将更容易实现；公司最近通过参股中证信用获得了全国性的征信业务牌照，今后公司结合用户

的多维数据，借助中证信用信用风险管理技术，可以更好地为未来开展的各类金融服务（例如消费信贷等）提

供信用管理方面的支持。 

因此，虽然我们认为，公司未来不仅有望依托巨大的用户流量及粘性成为社区全面生活服务及电商的龙头，

还将成为社区金融的龙头。公司作为 O2O 综合业务平台的价值也将得到体现。目前公司 200 多亿的市值还具有

较大的成长空间。 
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财务预测 
 

资产负债表      利润表     

单位：百万元 2012A 2013E 2014E 2015E 单位：百万元  2012A 2013E 2014E 2015E 

流动资产 94,452  126,195  196,287  369,308  营业收入 657  898  1,256  1,508  

现金 43,230  37,003  54,464  223,963  营业成本 436  608  901  1,040  

应收账款 40,229  61,670  104,737  110,640  营业税金及附

加 

14  15  16  20  

其它应收款 1,646  2,259  4,951  5,100  营业费用 82  88  168  271  

预付账款 1,396  2,676  5,367  6,191  管理费用 68  86  89  143  

存货 7,952  15,220  12,702  15,414  财务费用 10  22  34  -21  

其他 0  7,368  14,065  8,000  资产减值损失 1  4  11  6  

非流动资产 28,340  42,414  76,231  170,473  公允价值变动

收益 

0  0  0  0  

长期投资 1,584  5,493  4,208  16,808  投资净收益 -1  0  13  6  

固定资产 10,411  28,086  49,368  53,663  营业利润 45  75  51  54  

无形资产 3,573  4,059  4,053  4,948  营业外收支 25  25  45  60  

其他 12,773  4,776  18,601  95,054       

资产总计 122,792  168,609  272,518  539,781  利润总额 70  101  95  114  

流动负债 37,117  69,438  104,164  75,691  所得税 14  13  0  11  

短期借款 22,580  30,240  49,400  19,400  净利润 56  87  95  104  

应付账款 11,436  22,591  41,678  45,012  少数股东损益 -1  1  1  1  

其他 3,101  16,607  13,087  11,280  归属母公司净

利润 

57  87  94  102  

非流动负债 6,220  11,674  3,700  3,500  EBITDA 97  149  181  176  

长期借款 5,000  8,800  3,700  700  EPS（元） 0.30  0.23  0.21  0.11  

  其他 1,220  2,874  0  2,800  主要财务比

率 

        

负债合计 43,337  81,113  107,864  79,191  单位：百万元 2012A 2013E 2014E 2015E 

少数股东权益 350  1,205  0  110  成长能力     

  股本 18,592  36,986  44,207  90,207  营业收入 49.87% 36.65% 39.85% 20.00% 

资本公积金 34,669  16,663  81,154  325,154  营业利润  68.61% -33.07% 7.65% 

留存收益 22,174  25,845  32,642  39,292  归属母公司净

利润 

5.61% 52.80% 8.64% 8.91% 

归属母公司股东权益 79,106  86,291  164,653  460,480  获利能力     

负债和股东权益 122,792  168,609  272,518  539,781  毛利率 33.6% 32.3% 28.3% 31.0% 

现金流量表         净利率 8.5% 9.7% 7.6% 6.9% 

单位：百万元 2012A 2013E 2014E 2015E ROE 7.2% 10.0% 5.7% 2.2% 

经营活动现金流 -20  -26  -124  91  ROIC 12.2% 12.9% 9.9% 1.6% 

净利润 56  87  95  104  偿债能力     

折旧摊销 1,803  2,751  4,625  8,758  资产负债率 35.29% 48.11% 39.58% 14.67% 

财务费用 1,105  2,273  2,952  -2,139  净负债比率  0 0 0 

投资损失（收益前加-号） 149  357  1,064  600  流动比率 2.54  1.82  1.88  4.88  

营运资金净变动（增加为负） 17,452  13,550  37,422  2,247  速动比率 2.33  1.49  1.63  4.57  

其它 -20,583  -19,043  -46,282  -9,478  营运能力     

投资活动现金流 26  -161  -494  -948  总资产周转率 0.54  0.53  0.46  0.28  

资本支出 14,266  9,378  36,933  88,000  应收帐款周转

率 

1.63  1.46  1.20  1.36  

长期投资 350  11,100  14,745  12,000  存货周转率 5.49  4.00  7.10  6.75  

其他 -14,590  -20,639  -52,172  -100,948  每股指标(元)     

筹资活动现金流 105  211  811  2,552  每股收益 0.30  0.23  0.21  0.11  

短期借款 10,102  7,660  19,160  -30,000  每股经营现金 -0.03  -0.03  -0.16  0.12  

长期借款 4,400  3,800  -5,100  -3,000  每股净资产 1.02  1.12  2.13  5.96  

普通股增加 847  18,394  7,222  46,000  估值比率     

资本公积增加 5,510  -18,006  64,491  244,000  P/E 33.00  145.00  192.00  253.80  

其他 -20,753  -11,636  -84,961  -254,448   P/B 28.16  25.82  13.53  4.84  

现金净增加额 112  24  193  1,695   EV/EBITDA 53.72  71.87  70.37  136.02   

数据来源：贝格数据，民族证券   
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分析师简介 
 

陈伟，毕业于对外经济贸易大学金融学硕士专业，10 年证券从业经验，先后在中国证券报、东北证券、中国证券市场联合设

计中心、民族证券等单位从事行业咨询以及证券研究工作，发表了几百篇各类证券分析评论，并担任多家证券媒体的证券观察员，

对于资本市场政策、宏观经济、金融市场运行有着深刻的理解。 
  

联系人简介 
  

分析师承诺 

负责本报告全部或部分内容的每一位分析师，在此申明：本人具有中国证券业协会授予的证券投资咨询执业资格并注册为证券

分析师，以勤勉的职业态度，独立、客观地出具本报告；本报告清晰、准确地反映了分析师本人的研究观点；本人不曾因、不因，
也将不会因本报告中的具体推荐意见或观点而直接或间接受到任何形式的报酬。 

 
 

 

 

 

 
 

 

 

 

 
 

 

 

 

 
 

 

 

 

 
 

 

 

 

投资评级说明 

类别 级别  

 

行业投资评级 

看好 未来6个月内行业指数强于沪深300指数5%以上 

中性 未来6个月内行业指数相对沪深300指数在±5%之间波动 

看淡 未来6个月内行业指数弱于沪深300指数5%以上 

股票投资评级 

买入 未来6个月内股价相对沪深300指数涨幅在20%以上 

增持 未来6个月内股价相对沪深300指数涨幅介于10%——20%之间 

中性 未来6个月内股价相对沪深300指数波动幅度介于±10%之间 

减持 未来6个月内股价相对弱于沪深300指数10%以上 

免责声明 

中国民族证券有限责任公司具有中国证监会核准的证券投资咨询业务资格（业务许可证编号：Z10011000）。 

本报告仅供中国民族证券有限责任公司（以下简称“本公司”）的客户使用。本公司不会因接收人收到本报告而视其为本公司

的客户。若本报告的接收人非本公司客户或为本公司普通个人投资者，应在基于本报告作出任何投资决定前请求注册证券投资顾

问对报告内容进行充分解读，并提供相关投资建议服务。 

本报告中的信息均来源于公开资料，本公司对这些信息的准确性和完整性不作任何保证。报告中的内容和意见仅供参考，并

不构成对所述证券买卖的出价或征价。本公司及其雇员对使用本报告及其内容所引发的任何直接或间接损失概不负责。 

本报告所载的资料、意见及推测仅反映本公司于发布本报告当日的判断，本报告所指的证券或投资标的的价格、价值及投资
收入可能会波动，在不同时期，本公司可发出与本报告所载资料、意见及推测不一致的报告。 

本公司或关联机构可能会持有报告中所提到的公司所发行的证券头寸并进行交易，还可能为这些公司提供或争取提供投资银

行业务服务。 

本报告版权归中国民族证券有限责任公司所有。本公司对本报告保留一切权利。未经本公司事先书面授权，本报告的任何部
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特别说明 

本公司在知晓范围内履行披露义务，客户可登录本公司网站 www.e5618.com 信息披露栏查询公司静默期安排。 
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