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[Table_Title] 

中文在线：与荣信达进行战

略合作，迈出优质 IP开发

重要一步 
 

[Table_Summary] 事件： 

中文在线(300364.CH/人民币 149.08, 买入)今日发布公告，拟与知名影视剧制作

公司荣信达达成战略合作。 

 

点评： 

1、荣信达获得中文在线文学 IP优先改编权： 

该战略合作协议中约定，荣信达和中文在线就网络文学 IP 的开发、制作、发

行和投资等方面进行多种形式的合作。中文在线平台上的网络文学 IP资源，

荣信达拥有影视项目改编等相关权益的优先采购权。中文在线协助荣信达获

得合理的 IP采购价；荣信达从中文在线采购的 IP项目均分别另行签订项目

合作协议，用以约定 IP 项目的运营方式、双方权责、成本收益等。 

2、中文在线优质 IP开发迈出重要一步： 

此次与荣信达的合作，使得中文在线平台上 100万小说作品有了一个极好的

下游变现出口。 

荣信达是由著名电影人李少红、李小婉、曾念平等人于 1995 年创办，至今

已 20 年。荣信达的历史上曾推出《大明宫词》、《橘子红了》、《人间四

月天》等知名影视剧。尤其是《大明宫词》在 2000年播出时，开创了电视剧

制作的精致华丽风格。包括其诗化的长句、半文半白的语体、类似于舞台表

演式的激情澎湃的台词，都在电视荧屏上是一种开创性的做法。《大明宫词》

的制作、演员等水平与今年火爆的《琅琊榜》有异曲同工之妙。 

近日，马云旗下的云峰基金宣布对荣信达进行投资。投资后，云峰基金成为

荣信达的控股股东。引入云峰基金后，将有利于荣信达利用云峰基金的行业

资源，如优酷土豆、阿里影业、光线传媒、淘宝、天猫等，与其进入深度合

作。在获得投资后，荣信达发布了 12部重磅的 IP计划。未来，荣信达将升

级为综合性的娱乐 IP运营公司，包括影视制作、艺人经纪、IP衍生等。 
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图表 1. 荣信达 12部 IP计划 

IP 类型 合作伙伴 特色 

大唐李白 全 IP项目 腾讯互娱 华语文坛巨匠张大春先生的大成之作 

木槿花西月

锦绣 
全 IP项目 

编剧饶俊（代表

作《花千骨》） 

有“四大穿越奇书之首”、“史上最热穿越

奇书”之称，拥有庞大而忠诚的粉丝基础，

电视剧剧本由凭借《花千骨》晋升为内地金

牌编剧的饶俊执笔。 

神兵谱 全 IP项目 
阅文集团（腾讯

旗下网文品牌） 

从 IP内核与世界观入手，相继产出网络文

学、漫画、动画、影视、游戏、衍生等系列

产品。 

怪力法印 全 IP项目   

剑侠情缘 电影及电视剧 西山居 

借助最新 CG技术，邀请奥斯卡最佳视觉效

果奖获得者道格拉斯·史密斯、最佳服装设计

获得者奈拉·迪克森、最佳艺术指导奖获得者

叶锦添以及奥斯卡最佳摄影奖获得者鲍德

熹合力加盟 

妈阁是座城 电影及电视剧 世纪伙伴 严歌苓首部当代题材小说 

卧底归来 电视剧 
公安部金盾影

视文化中心 
源于 38个真实故事，题材敏感，剧情悬疑 

吉时医到 电视剧 
云霓（起点中文

网白金作家） 
讲述古代华佗式女医传奇，题材新颖 

妇仇联盟 电影 光线影业 
金牌编剧束焕历时两年打磨而成的高质爱

情喜剧 

恋曲 90后 电影 
中国长城艺术

文化中心 
 

春宴 电影 中汇影视 与“国内 IP第一人”侯小强合作 

莲花 电影 中汇影视 与“国内 IP第一人”侯小强合作 

资料来源：网络、中银国际研究 

 

3、荣信达与中文在线注重“中神”作品运营更加契合 

在目前火爆的 IP资源争夺战中，优质作者，尤其是大神级作者的身价水涨船

高。中文在线在作者的培育中，并不强调以高额的价格去挖大神级作者，或

购买大神级作者的作品。而是更强调在中文在线的平台上进行作者的培育，

并挑选出其中一些已经具有一定知名的作品或有潜力的新人去培养，达到

“新人成神”的目的。 

我们认为，荣信达优质的制作能力，将有助于帮助中文在线的潜力作品进行

打造。 

1）以今年火热的《花千骨》、《琅琊榜》为例，两部网络小说过去并非大神

级作品。通过精良的制作，反而成为了当前影视剧产品中的“爆款”。 

2）荣信达获得云峰基金的投资，也将有利于荣信达与优酷土豆、阿里影业等

阿里相关资源进行合作。中文在线的网络文学 IP也拥有了更广阔的下游分发

渠道。 

公司当前市值 163亿元，我们预计公司 2015-2017年全面摊薄每股收益分别为：

0.45、0.52、0.59 元。看好公司与荣信达合作后，对影视产业链的持续介入，

帮助公司旗下大量网络文学 IP进行变现。 
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图表 2. 荣信达优秀电视剧作品概览 

剧名 导演 主演 出品时间 剧情梗概 

雷雨 李少红、曾念平 鲍方、归亚蕾 1996年 

通过周、鲁两家复杂的血缘

联系，讲述了时代不同阶层，

平民鲁家和资本家周朴园，

两个家庭之间的恩怨情仇、

复杂的悲剧故事，生动地反

映了两个不同阶层家庭之间

的矛盾。 

大明宫词 李少红 归亚蕾、周迅 1999年 

该剧以武则天与太平公主这

一对母女一生权力和情感的

矛盾争斗为主线，讲述了一

个充满传奇色彩又饱含人生

力度的故事，展现了一幅恢

弘的唐宫史诗。 

橘子红了 李少红 归亚蕾、周迅 2001年 

该剧改编自台湾作家琦君同

名小说，讲述的是一个发生

在中国清朝末年的江南小镇

上，由容家大太太和佃农秀

禾为代表的传统女性，以自

身的经历反抗封建婚姻制度

的动人故事。 

人间四月天 曾念平、丁亚明 黄磊、周迅 1999年 

该剧讲述了徐志摩与林徽

因、陆小曼、张幼仪三人感

情纠葛的故事。 

麻辣婆媳 曾念平 归亚蕾、吴军 2005年 

该剧为中国首部以婆媳矛盾

冲突为重心的家庭伦理剧，

通过“麻辣”这个口味，从

婆媳天敌，麻辣过招，最终

成为和谐家庭的一曲变奏。 

荣归 曾念平 郑少秋、焦晃 2007年 

以一对兄弟之间血浓于水的

骨肉亲情为主线，展示了一

段从碰撞到融合的人物命

运，反映了大时代背景下人

们对生活、情感的抉择。该

剧为中国电视剧史上唯一一

部“一剧六星”同步播出的

作品。 

新版红楼梦 李少红、曾念平 归亚蕾、周采芹 2010年 

根据曹雪芹同名小说《红楼

梦》改编，第一次完整的、

原汁原味的，将人民文学出

版社出版的一百二十回小说

《红楼梦》搬上屏幕。 

花开半夏 曾念平 林申、李沁 2011年 

改编自九夜茴同名小说，讲

述了孤儿如画与如风兄妹两

人的爱情悲剧。 

资料来源：网络、中银国际研究 

 

附录：公司近日举行投资者交流会，会上，公司董秘张帆、证代王京京对公

司两大布局“文学+”、“教育+”进行深入解读。 

1、【文学+】 

Q:和作者的分成机制？ 

A:各个作者之间差异较大。有的开始就采取了买断的模式；而有的大神级 IP

会采取分成模式。整体都会有比较大的差异。 
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Q: 这几年 IP价值的上涨的看法？上游 IP火爆，中下游影视剧公司持续购买。 

A:从 2012年开始，版权价格一直在上升，中文在线的 IP成本在业内还是偏低

的。整体 IP市场的热度由于中国社会氛围的转型，对文娱、精神消费的投入

增长，预期 3-5年还是热点。 

Q:文学，大神级的 IP是否已经都卖出去了？明年重点推出运营的项目？ 

A:所谓大神级作品是浮出水面的作品，但是我们认为还有很多名声没有那么

大，但是也有价值的作品，今年开始系统性梳理这块。另一方面，原创性文

学增加了很多发现突破性价值 IP的机会。抢一些很热门的大神 IP不如自己孵

化。一些现象级的产品不一定是我们公认的大神级 IP，我们的平台量足够大，

今年就有游戏上线、影视开播等，像《龙血战神》、《吞噬苍穹》、《罪恶

之城》游戏上线，《我的美女老师 2》开播等。 

Q:合作模式，只是收分成还是授权？投资影视剧团队？ 

A:在影视、游戏、动漫的三种模式：1）一次性授权；2）版权参与分成；3）

直接现金投资。我们会三种模式多元运用。《我的美女老师 2》采取的是现金

投资。2012年开始有专门的人做影视娱乐的授权，今年加强了团队的建设。 

Q:公司的独家签约作者，签约的标准是什么？ 

A:一般会新人写了几万字之类左右。再根据中文在线作品评价体系、作品点击

量以及编辑发掘作品的专业能力等签约机制选择签约与否。17k不仅是作品采

集平台，也是作品筛选平台。 

Q: 衍生品的研发是什么模式？ 

A: 中文在线独创的全媒体出版商业模式，是一个开放的平台，除了自有渠道，

合作渠道也很广泛。从阅读来看，包括三大电信运营商、BAT、掌阅及门户网

站等等合作渠道。从 IP下游开发，采取的也是广泛合作开发的模式。 

Q:作者在 17K上的平均收入？ 

A: 整体作者的收入，差别非常大。最高有百万级的。 

Q:17K签约模式？ 

A: 在 17k上的作品，基本上签署的都是全版权，还有一些作品签署的是衍生权

的代理合同。 

Q:给作者提供培训？ 

A:对作者的服务都有。独有的培训，中文在线网络文学大学是独家，莫言是校

长，请名家和知名的编辑进行线上线下的培训，把作者送到文学的殿堂鲁迅

文学院去培训。我们的网络文学大学已经培养了超过 5,000名网络文学编辑，

超过 10万名网络文学作家。 

Q：玄幻类、都市类小说，往下游影视变现，偶然性很强，是否会推动 IP持续

热？ 

A：第一，中文在线不止玄幻都市小说，还有很多类型小说，如男性读者喜欢

的玄幻奇幻、仙侠武侠、都市小说；女性读者喜欢的都市言情、古装言情、

幻想言情等；还有一些个性化的，悬疑小说、二次元、爆笑小说、自述小说

等；第二，影视游戏动漫公司我们是以合作为主，联合出品但是不参与制作

多渠道广泛合作为主。中文在线的 IP优势是量大海量内容、并且具备大量粉

丝，可以把粉丝量转化成影视、游戏受众。 
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2、【教育+】 

Q:教育平台，与清华 MOOC怎么协作，将来发展规划？ 

A:中文在线本身具备清华基因，学堂在线 MOOC 目前在逐步发展成第三方平

台，发展速度高于预期，截至今年 10月份，已上线课程 504门；注册人数 129

万；选课人次达 267万；全球第三，课程覆盖了国内外的高校。拿学分和注册

等在政策上的进展高于我们预期。中文在线参股清华 mooc，目前在渠道推广

上是目前唯一的战略合作方。我们的两个身份：股东、渠道合作。 

Q:在教育的整体思路？ 

A:中文在线教育基因一直很浓厚。现在从产品发展有三个路径：第一，阅读平

台，我们具备较好基础；第二，数字教材教辅平台，已经在上海和北京有开

展，上海上周完成验收；第三，MOOC模式。学堂在线发展速度高于预期，世

界排名第三。 

Q:慕课的推广？ 

A:清华的慕课课程，学校的推广，都在做。我们书香中国的客户覆盖了 1,500

所高校。占全国高校的 66%。未来的推广肯定是面向全国的高校。线上推广、

地面推广我们都在同步进行。 

Q:公司在教育业务上的战略想法？ 

A:我们增发项目之一就是在线教育平台及资源建设项目，面向课堂教育的在线

教育平台。 
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