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战略聚焦“生猪养殖+食品终端” 打造中

国龙头食材品牌 
■“养殖基地+终端”双聚焦，战略转型食品供应商。公司提出三年计

划，进军生猪养殖及转型终端食品供应商。基于从源头保证食品供应

以及食品安全监管，公司从原来“公司+农户”的模式转向进行“养殖

基地+终端”双聚焦，养殖基地端从源头紧抓种源、营养、养殖技术提

升和动保防疫，增加养猪的专业能力的打造，对食品安全做体系化的

设计和提升，保证肉制品品质、安全及有效供应。基地端，禽、猪养

殖基地同步推进，重点开展养殖规模和养殖效率的打造；食品终端，

打通产品渠道，获取品牌溢价，逐渐从食品提供商变成解决方案的提

供商。 

■新希望战略转型互联网模式，福达计划打造开放式养殖云服务平台。

养殖云服务平台是公司福达计划创新业务的载体及移动互联网流量入

口。平台以开放为核心理念，引进互联网合作伙伴，并向产业链中的

运营商开放。为产业链企业提供类淘宝的商机平台，通过“滴滴打车”

的抢单模式来撮合交易，并追加了类似“大众点评网”的评价系统，

打破信息不对称。 

1）对养殖户而言，获得了相对最优的一揽子养殖综合解决方案，获得

更好的服务体验以及养殖效率。 

2）对产品服务提供商而言，则提供了与客户的直接对接渠道。其中的

优秀企业，将通过互联网口碑效应获得加速壮大的机会。 

3）对新希望公司本身而言，以撮合交易为切入点获取用户数据，为对

接希望金融实现流量变现积累信用数据。同时还以平台规则制定者的

身份打开养殖黑匣子，实现养殖全程的可监控和可追溯，为下游消费

端的产品品牌形象的树立奠定了质量基础。 

■禽链景气全面回升，公司养殖及屠宰业务全面受益。国内祖代鸡引种

受限，供给下滑。2015 年全年引种规模在 71 万套，预计 2016 年在 50

万套左右。禽链产能持续大幅收缩具有高确定性，对应禽链产品价格

在 2016-2017 年上涨具有高确定性。另外，当前禽产品需求已见底，伴

随着供给剧减，16 年的禽链供求矛盾远比 2011 年紧张。鸡肉产品前期

需求已到最底部，猪肉和鸡肉的比价会推动接下来鸡肉产品需求的回

升。从价格上看，现在禽链的产品价格都还在历史低位，禽价还有较

大的涨价空间。公司的盈利弹性主要来自于养殖及屠宰业务，将充分

受益于禽产业链价格上涨。 

■投资建议： 

传统农牧业务估值：2015-2017 年是将畜禽行业加速反转大年，在行

业向上周期中，养殖及屠宰业务将具备较大业绩弹性。预计 2015-2017
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年公司农牧业务净利润约为 7.57 亿、16.31 亿、19.01 亿元，同比增

长 374.44%、115.48%、16.55%。给予农牧业务 2017 年 20 倍 PE，

对应市值约 380 亿元。 

综上，预计 15-17 年，公司实现净利润约为 27.19 亿、36.77 亿、40.49

亿元。EPS 分别为 1.30、1.76、1.94 元 ，给予 2017 年 13.5 倍市盈

率，对应 6 个月目标价 26.11 元，加上公司所持有的其他银行股权价

值，对应市值 550 亿，给予“买入-A”评级。 

   
(百万元) 2013 2014 2015E 2016E 2017E 

主营收入 69,395.2 70,012.2 68,999.0 76,677.3 85,355.9 

净利润 1,898.5 2,019.8 2,719.7 3,677.5 4,049.9 

每股收益(元) 0.91 0.97 1.30 1.76 1.94 

每股净资产(元) 6.25 8.44 9.55 10.91 12.41 

 

盈利和估值 2013 2014 2015E 2016E 2017E 

市盈率(倍) 20.8 19.6 14.6 10.8 9.8 

市净率(倍) 3.0 2.2 2.0 1.7 1.5 

净利润率 2.7% 2.9% 3.9% 4.8% 4.7% 

净资产收益率 14.6% 11.5% 13.7% 16.2% 15.7% 

股息收益率 1.1% 1.3% 1.4% 2.1% 2.4% 

ROIC 1.7 1.4 1.6 2.1 2.3    
数据来源：Wind 资讯，安信证券研究中心预测      
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1.公司概况 

1.1.公司简介 

新希望六和股份有限公司（原名四川新希望股份有限公司）于 1998 年由原绵阳希望饲料有

限公司变更成立，并于 1998 年在深圳证券交易所上市，是我国中西部最大的饲料生产商之

一。公司传统业务立足于农牧产业，主要业务包括饲料、养殖、屠宰、肉制品和金融投资等。

2011 年，为实现公司农产业一体化经营和解决同业竞争，公司与山东六和集团等资产重组上

市，饲料板块的生产规模大幅度提高。 

2015 年是公司为期三年“产品领先、服务驱动、全球经营”三大战略主轴新规划实施的第

二年，公司制定以“强基固本，创新转型”为核心的经营策略，致力于打强分（子）公司、

打强区域、打强产品、打强服务，推动商业模式创新、推动事业平台创新、推动分享机制创

新。公司先后出资设立新希望慧农（天津）科技有限公司，面向农村互联网金融业务；北京

新道路农业科技有限公司，定位专业化养猪托管；天津鼎橙智子投资有限公司，面向农牧食

品产业链创业孵化；金橡树投资控股有限公司，面向食品服务与分销流通领域的。2015 年 7

月，公司与法国猪产业链一体化运营龙头科普利集团签署战略合作协议。 

 

表 1：2011 年重大重组交易方案 

 
交易对象 

 

资产臵换 
以持有的新希望乳液控股有限公司 100%股权与四川希望实业有限公司持有

的四川新希望农牧有限公司 92.75%股权进行资产臵换 

发行股份购买资产 

向南方希望、青岛善诚投资咨询有限公司、青岛思壮投资咨询有限公司、青

岛和之望实业有限公司、潍坊众慧投资管理有限公司发行股份购买该等公司

合计持有的山东六和集团有限公司 100%股权。 

向成都新望投资有限公司发行股份购买其持有的新希望农牧 7.25%股权，通

过资产臵换及发行股份购买资产，公司持有新希望农牧 100%股权。 

向自然人李巍、刘畅发行股份购买其合计持有的成都枫澜科技有限公司 75%

股权。 

向青岛高智实业投资有限公司、山东惠德农牧科技有限公司发行股份购买其

合计持有的六和饲料股份有限公司 24%股份（剩余股份有六和集团持有）。 

资产出售 
将公司持有的成都新希望实业投资有限公司 51%股权、四川新希望实业有限

公司 51%股权出售给四川新希望房地产开发有限公司。 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

 

完成重组以前，公司（新希望股份）、新希望农牧和六和集团为新希望集团下属农牧业务主

体公司，三家公司在农业产业链中和不同的区域市场中有各自优势。2011 年重大资产重组完

成后,公司持有六和集团 100%股权和新希望农牧 100%股权，成功构建“饲料加工—养殖—

屠宰—肉制品加工”完整产业链，在产业链模式下，公司把原料供应商、良种培育、畜禽养

殖、食品生产加工和终端销售组织起来，向国内最大、产业链最完整、产品覆盖面最广的农

牧类上市公司发展。 

目前，公司已成功构建肉鸡、肉鸭、生猪三条产业链，在山东、河南、东北多地已建设种禽

基地。 

█饲料产业：公司在国内外建设了 200 多家现代化饲料加工厂，品种包括肉鸡、肉鸭、生猪、

蛋鸡、水产等种类的上百个品种，年饲料生产能力超过 2000 万吨。 

█种畜禽产业：公司以建立包括种鸡、种鸭、种猪的祖代、父母代养殖场并与国外多家企业

合作推广优良种禽品种的繁育。 
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█养殖产业：公司大力发展现代化养殖模式，配臵自动化料线、水线、风机、湿帘、暖风炉

等设备。2009 年公司设立普惠农牧投资担保有限公司为农民提供金融担保贷款服务。目前，

公司在山东、河南、河北多地设立 100 多个办事处，为农民提供担保贷款累计 129 亿元，年

扶持农户 1.8 万户。 

█食品加工产业：公司构建了禽肉、猪肉两大板块，发展了冷冻、冰鲜、熟食等 200 多个肉

食品种，并打造了可追溯食品安全体系，产品覆盖上海、北京、武汉、广州、南京等十几个

重点市场，六和熟食更出口至日本。 

█终端产业：公司设立多种终端互动方式，包括冷鲜禽供应链、熟食品连锁店、快餐合作等。 

 

饲料业务是公司的传统核心业务，2014 年公司制定“饲料生产体系发展战略计划”积极打

造饲料品牌，旨在创建“中国饲料行业生产体系标杆”。在屠宰及肉制品业务上，公司采取

“冻转鲜、生转熟、贸易转终端”转型战略，加大食品深加工业务，并推行“新希望六和+”

销售模式加强多种渠道加强和销售终端对接。 

 

1.2.“养殖基地+终端”双聚焦，战略转型食品供应商 

近年来，公司不断进行战略调整，致力于从原来的饲料提供商转型终端食品提供商，在此次

战略转型中，基于从源头保证食品供应以及食品安全监管，公司从原来“公司+农户”的模

式转向进行“养殖基地+终端”双聚焦，养殖基地端从源头紧抓种源、营养、养殖技术提升

和动保防疫，增加养猪的专业能力的打造，对食品安全做体系化的设计和提升，保证肉制品

品质、安全及有效供应。 

█养殖基地端：禽、猪养殖基地同步推进，重点开展养殖规模和养殖效率的打造。在农牧产

业链条中，养殖的核心是养殖基地，而食品的核心则取决于供应，所以在探讨食品终端的过

程中要先做好养殖，因此养殖基地的概念变得非常重要。养殖基地建设公司将从 4 个重点要

素着手，包括种源、营养、养殖技术、动保。公司在这四方面一直做很大的努力并取得成果，

种猪、营养本身也是公司原有传统的优势。 

█食品终端：打通产品渠道，获取品牌溢价，逐渐从食品提供商变成解决方案的提供商。首

先，改变渠道，把原来批发市场为主的 B2B 模式向 B2C 上更多的延伸。第二，打造自有品

牌，获得品牌溢价，继而为下游企业提供更多地解决方案。品牌与渠道的结合向终端解决方

案提供商转变。 

 

1.3.“福达计划”：打造开放式养殖云服务平台 

2015 年 4 月 22-23 日，公司在中国猪业“山河”论坛暨第二届山东猪业发展大会上正式发

布互联网转型战略，依托福达计划（农场成长计划 Farm Development Plan）建立“希望金

融——云养殖——云学堂——云服务——云动保——云平台”一体化互联网运营平台，构建

“福达在线”、“福达在线学院”、“福达云养殖”等信息系统。 

但是，六大创新业务缺乏线上流量入口，为了推动转型战略的落地，公司在发展战略进一步

梳理之后，明确了打造养殖云服务平台的目标。该平台为产品、服务提供商提供类似于淘宝

网的商机平台，通过“滴滴打车”的抢单模式来撮合交易。其商业模式本质及目标是以高频

信息和服务，引导百万养殖户流量，以农业“滴滴打车”新增 600 亿流水，以“移动互联+

金融”变现平台化销售收入。同时，在解决养殖户获取养殖金融、技术、产品服务痛点的同

时，通过平台的监控与追溯实现对生产端的标准化，以此树立平台产品的品牌形象，打造出

“中国好食材”，帮助公司终端肉产品实现品牌溢价。 
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表 1：福达计划项目 

 
主要内容 

云金融 
定向服务于三农的互联网金融平台，利用信息技术创新手段开展农村互联网金融业务，解

决农村地区农业从业者融资难等问题。 

云养殖 

由公司首席科学家、国内最早运用农场数据管理的闫之春博士带队，在云技术平台上开发

的一套规模猪场数据管理系统。该系统从 2015 年 2 月已正式推广，两个月以来已上线猪

场有几十家。 

云教育 

利用 O2O 双重培训体系，创建猪场现场生产培训的养猪大学和福达云学堂。旨在为农牧

企业规模化和标准化培训养殖人才和标准化产业工人，改变养殖产业技术力量缺乏的现

状。 

云服务 
云服务系统—福达在线，采用漏斗式营销管理模块，提升业务人员、技术人员和养殖户的

信息沟通，及时传达客户对公司产品和服务的需求、意见和建议等。 

云动保 

动保实验室云系统，公司设立 2 个中心实验室和多个卫星实验室，通过中心实验室和卫星

实验室灵动，构建动保技术“云系统”，提升技术体系的动保服务能力，能够实施疫病远

程咨询、远程诊断、疫情预警和动态追踪等。 

云平台 

以北京新道路农业科技有限公司为载体，在全球范围内聚合养猪行业优秀人才、技术、产

品、资金等资源，打造养猪运营升级平台。主要服务模式包括经营服务、生产服务、技术

服务、融资服务、咨询与培训等，通过上下游产业资源的链接和优化组合，搭建“投资基

金+种猪+养殖场+营养饲料+兽药疫苗+肉食加工”的产业运营合作平台。 

资料来源：公司公告  安信证券研究中心 

 

1.4.经营概况 

2015 年，受国内宏观经济持续下行的压力，加之国内劳动力成本的提升、更为严格的环保

政策的实施，我国饲料、畜产品和肉食加工产业进入产能调整、结构优化的阶段。自公司建

立全产业链以来，公司业务覆盖饲料、屠宰及肉食品加工、养殖和贸易几大板块。其中，饲

料业务占公司主营业务收入 70%以上，屠宰及肉制品加工业务占总业务收入 30.53%，养殖

业务和贸易业务各占 1.27%和 12.01%。 

2014 年，公司实现主营业务收入 700.12 亿元，同比增长 0.89%；归属于母公司所有者净利

润 20.19 亿元，同比增长 6.39%。2015 年，公司在营业业务饲料业务上继续推进产品瘦身、

优化产品结构、关闭部分低效率工厂、加强研发与优化配方等，提高饲料工厂竞争力和盈利

能力；并形成以一定半径区域内公司自营的饲料厂、屠宰厂与养殖规模户或养殖合作社结合，

打造一体化聚落的新模式。 

 

图 1：公司主营业务构成  图 2：公司主营业务收入情况 

 

 

 
资料来源：公司公告 安信证券研究中心  资料来源：公司公告 安信证券研究中心 
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多年来，公司业绩平稳。2015 年上半年共销售各类饲料产品 665.34 万吨，同比下降 5.5%；

2014 年共销售饲料产品 1570.33 万吨，同比增长 2.202%，实现业务收入 493.98 亿元，同

比增长 7.15%。屠宰及肉制品业务收入 213.73 亿元，同比增长 6.55%，近几年以来首次扭

转业务收入下滑。 

 

图 3：公司饲料业务收入情况  图 4：公司屠宰及肉制品业务收入情况 

 

 

 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心  资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

 

图 5：公司主营业务收入构成情况  图 6：公司各业务毛利率情况（%） 

 

 

 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心  资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

 

图 7：公司归属母公司股东的净利润与同比增长情况  图 8：公司盈利能力情况 

 

 

 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心  资料来源：公司公告 安信证券研究中心 
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图 9：公司农牧业务净利润情况 

 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

 

 

1.5.股权结构 

 

图 10：公司股权结构 

 

资料来源：公司公告  安信证券研究中心 

 

2.“饲料+养殖基地+食品终端”齐布局 

2.1.国家大力扶持生猪规模化养殖 标准化规模养殖将成主流 

我国是世界上最大的生猪养殖大国，从 2012 年起，生猪养殖产业已成为我国畜牧业的支柱

产业，据统计局数据，2013 年生猪年出栏量突破 7 亿头，占世界总生猪出栏量 50%，2015

年生猪出栏量 7.08 亿头。2015 年，全球猪肉产量 1.14 亿吨，同年我国猪肉产量 5637 万吨，

占全球猪肉产量超过 49%。占我国肉类总产量的 65%。我国也是猪肉消费大国，猪肉产品

是我国陈向居民肉类消费的主要来源，2015 年我国国内猪肉消费量达到 5720 万吨，占全球

猪肉总消费量 50.8%，稳居世界第一。 

我国猪肉消费空间依然广阔。根据美国农业部数据统计，我国居民每年人均消费猪肉 41.8

公斤，排名世界第一；美国每年人均消费猪肉量 26.5 公斤，排名世界第二。虽然近年来猪

肉在居民肉类消费结构中的比重有所下降，牛羊肉及禽肉累消费比重在增多，但猪肉作为我

-100%

-80%

-60%

-40%

-20%

0%

20%

-50000

0

50000

100000

150000

200000

2010 2011 2012 2013 2014

农牧业务净利润（万元） 增速（%） 



 

10 

公司深度分析/新希望 

本报告版权属于安信证券股份有限公司。 

各项声明请参见报告尾页。 

国居民主要肉类消费的地位难以撼动，并且在长期也将处于主导地位。 

 

图 11：中国生猪出栏量   图 12：中国猪肉产量 

 

 

 
资料来源：Wind  安信证券研究中心  资料来源：Wind 安信证券研究中心 

我国目前生猪养殖行业市场集中度依然偏低，养殖户以家庭散养方式为主，产业基础薄弱，

养殖技术落后，年出栏 500 头以下的养殖规模占比约 59%，年出栏 500 头以上的养殖规模

占 41%。个体散养的模式导致养殖户养殖技术难以提高，养殖水平落后，中小养殖场的饲养

管理水平落后，从而养殖成本不断攀升，养殖效益低下。生猪产业的良种化水平、单产水平

等生产性能均落后于发达国家水平。养殖户对市场供需、价格信息把握滞后，养殖户无法及

时把握市场行情，从众养殖导致生猪价格波动较大，对养殖户盈利水平也影响较大。另外，

近年来国家对养殖场的环保标准不断提高，《畜禽规模养殖污染防治条例》对生猪养殖场的

污染防治提高更高的环保要求，“禁养区”、“水十条”等法案出台，大量养殖规模与资源承

载能力不匹配的养殖场被关闭，多个地区生猪养殖行业进行拆迁和退养，养猪门槛越来越高。 

近年来，国家出台各项政策扶持生猪养殖模式从家庭散养模式向规模化标准模式升级。根据

2010 年，农业部颁布《农业部关于加快推进畜禽标准化规模养殖的意见》支出畜禽标准化

规模养殖是现代化畜牧业发展的必经之路。2009-2010 年国家共提供 30 亿元支持生猪标准

化规模养殖小区的建设。2011 年，农业部颁布《全国畜牧业发展第十二个五年规划

（2011-2015）》，提出在全国畜禽规模养殖比重提高 10-15 个百分点的目标。中国畜牧协会

数据显示，1996 年我国生猪养殖规模化水平仅为 13.6%，2002 年为 27.2%，2010 年达到

65%。生猪规模化养殖水平明显提高，提高速度加快。2015 年，我国全国约有 500 万养猪

户退出，主要为中小规模养殖散户。 

图 13：我国生猪规模养殖比重 

 
资料来源：中国畜牧业信息网 安信证券研究中心 
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根据《国务院关于促进生猪生产发展稳定市场供应的意见》，国家对生猪养殖生产提出扶持

保障体系，第一，畜禽标准化养殖扶持项目对年出栏生猪 5000 头以上的标准规模养殖场给

以以奖代补的形式进行扶持，支持养殖场的圈舍改造和标准化生产。第二，生猪良种补贴方

面，为了提高生猪良种使用水平，推广人工授精技术，在全国 28 个项目省向眉头能繁母猪

每年使用 4 份优质种猪精液，每份补贴 10 元，2014 年项目补贴资金共 6.6 亿元，覆盖能繁

母猪 1652 万头。国家重视生猪遗传改良和良种培育，鼓励推进国家生猪核心育种场的建立

和推进种猪联合育种。第三，2014 年国家大县奖励资金 35 亿元，调动地方政府鼓励生猪生

产积极性，专项用于扶持规模养猪场猪舍改造，良种引进，粪污处理，生产资料和种猪引进

的贷款贴息，能繁母猪、育肥猪保险保费补贴和生猪防疫等。 

 

表 2：我国生猪养殖相关政策 

政策 内容 

扶持家庭农场发展

政策 

家庭农场作为新兴农业经营主体，以农民家庭成员为主要劳动力，以农业经营收入为主要

收入来源，利用家庭承包土地或流转土地，从事规模化、集约化、商品化农业生产，是适

度规模经营、发展现代农业的新力量。2014 年 2 月，农业部下发《关于促进家庭农场发展

的指导意见》促进家庭农场发展。主要措施包括：建立家庭农场档案、开展示范家庭农场

创建活动；引导和鼓励家庭农场通过多种方式稳定土地流转关系；推动落实涉农建设项目、

财政补贴、税收优惠、信贷支持、抵押担保、农业保险、设施用地等相关政策。 

生猪大县奖励政策 

2013 年中央财政安排奖励资金 35 亿元，专项用于发展生猪生产，具体包括规模化生猪养

殖户（场）圈舍改造、良种引进、粪污处理支出，保险保费补助、贷款贴息、防疫服务费

用支出等。依据生猪调出量、出栏量和存栏量权重分别为 50%、25%、25%进行测算。 

畜牧良种补贴政策 

国家畜牧良种补贴政策开始于 2005 年。2013 年国家投入畜牧良种补贴资金 12 亿元，主要

用于对项目省养殖场够没优质种猪（牛）精液或者种公羊、牦牛种公牛给予价格补贴。生

猪良种补贴标准为每头能繁母猪 40 元。 

动物防疫补贴政策 

我国动物防疫补助政策包括：一、重大动物疫病强制免疫补助政策，国家对高致病性禽流

感、口蹄疫、高致病性猪蓝耳病、猪瘟、小反刍兽疫（限西藏、新疆和新疆生产建设兵团）

等重大动物疫病实行强制免疫政策，强制免疫疫苗由省级政府组织招采；二、畜禽疫病扑

杀补助政策，国家对高致病性禽流感、口蹄疫、高致病性猪蓝耳病、小反刍兽疫发病动物

及筒裙动物和布病、结核病阳性奶牛实施强制扑杀；对因重大动物疫病扑杀畜禽给养殖户

造成的损失予以补助；三、基层动物防疫工作补助政策；四，养殖环节病死猪无害化处理

补助政策，国家对年出栏生猪 50 头以上，对养殖环节病死猪进行无害化处理的生猪规模化

养殖场给予每头 80 元无害化处理费用补助。 

畜牧标准化规模养

殖扶持政策 

自 2007 年起，中央财政每年安排 25 亿元在全国范围内支持生猪标准化规模养殖场建设；

2008 年中央财政安排 2 亿元资金支持奶牛标准化规模养殖小区（场）建设；2912 年中央

财政支持新增资金支持内蒙古、四川、西藏、甘肃、青海、宁夏、新疆以及新疆生产建设

兵团肉牛肉羊标准化规模养殖场开展标准化改扩建。支持资金主要用于养殖场水电路改造、

粪污处理、防疫、挤奶、质量检测等配到设施建设。 

土壤有机质提升补

助政策 

2014 年中央财政安排专项资金 8 亿元，通过物化和资金补助等方式调动种植大户、家庭农

场、农民合作社等新兴经营主体和农民积极性，鼓励和支持应用土壤改良、地力培肥技术，

促进秸秆等有机肥资源转化利用，提升更低质量。 

资料来源：《2014 年中国养猪业发展年度报告》 安信证券研究中心 

 

2008 年以来，我国许多养殖行业上下游的大型企业纷纷进入到生猪养殖行业中，积极布局

生猪养殖。进入生猪养殖的上游的饲料生产企业包括中粮集团、正虹科技、天邦、正邦、正

大、百世腾等；进入生猪养殖的下游屠宰和食品生产企业包括双汇发展、雨润食品、高金食

品等。 

 

2.2.收购本香农业 70%股权 布局西北地区养殖业务 

为完整产业链中公司一直缺失的原料这一块，2015 年 11 月，公司公告以现金方式收购美国

蓝星贸易集团有限公司股权。蓝星公司成立于 1922 年，是北美地区一家处于领导地位的大

宗粮食贸易商，年交易量超过 2400 万吨粮食和饲料原料及 1900 万桶能源产品。蓝星公司
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业务包括粮食（玉米、大豆、小麦）贸易，饲料原料贸易（DDGS、棉籽、菜籽、豆粕等）

以及能源产品贸易，分别占利润总额的 45%、32%、23%。 

实际上，公司传统饲料义务是农牧养殖产业链源头的补充，原料成本占饲料成本 90%，而饲

料成本又占养殖成本的 60%。因此，通过与蓝星合作，公司可以把控原料贸易的风险，降低

汇率等因素对公司原料成本的波动，未来公司饲料业务会越来越稳健。 

2016 年 2 月 17 日，公司公告拟采用发行股份和支付现金的方式购买本香农业 70%股权，并

宣布拟投资 88 亿元在 3-5 年内，以“公司+家庭农场”等方式从饲料生产企业转型生猪养殖，

发展至 1000 万头生猪，通过“技术托管和技术服务”覆盖 2000 万头生猪，并向国内肉制

品提供商转型。 

本香农业成立于 2001 年，注册资本 50 万元，是我国国家级农业产业化重点龙头企业，生猪

养殖业务主要集中在陕西省，目前公司以猪肉食品为核心，已形成了“饲料生产—种猪繁育

—商品猪养殖—猪肉深加工”的全产业链一体化经营模式，已具备商品猪 30 万头产能，种

猪产能 1.75 万头，2015 年本香农业商品猪出栏量超过 21 万头。 公司共有 6 个育肥猪场、

5 个种猪场和 1 个屠宰车间，其中一个种猪场与全球先进种猪企业 PIC 合资，产能 4500 头

（PIC 在中国仅有 3 个种猪场，其中 2 个是自有的，第三个与本香合作），4500 万头的种猪

能够满足公司 1000 万头的出栏量所需种猪量，本香公司在两年前已开始布局猪肉终端的布

局，屠宰车间具备 30 万头的屠宰能力，猪肉品牌已在陕西地区家喻户晓。 

收购本香农业是公司生猪养殖布局迈出实质性的一步，首先，本香农业区位优势明显。本香

是以生猪养殖业务为主的企业，在西北地区占据很大的市场份额，而公司的生猪养殖业务主

要分布在河北省、四川省、山东省。收购本香农业后，公司可享受西北地区明显的土地资源

优势、生物安全优势和大宗原料资源优势，并且公司可借此在缩短前期投入便可打开西北市

场； 第二，由于西北地区生猪养殖密度角度，进入门槛较低，政府支持力度大，公司此次

率先布局西北地区生猪养殖，抢占市场资源，若以后能承接东部地区养殖业转移将明显受益；

第三，本香农业已发展成产业链一体化经营，形成了从养殖端到终端，从源头到肉制品的猪

肉产业链，与公司“基地+终端”的发展战略相一致。本香农业拥有庞大的肉食终端店，并

在西北地区已有成熟的渠道以及家喻户晓的肉食品牌。 

公司公告提出三年发展规划，预计利用 3-5 年时间实现 1000 万头生猪出栏量，包括自有种

猪储备已经外延式的发展，覆盖环渤海区域及长三角区域，前期第一个规划目标为 300 万头

生猪出栏量。公司提出成为全国第二规模的生猪养殖企业的目标。 

 

2.4.“渠道+品牌”双轮驱动 转型终端食品供应商 

饲料行业产能严重过剩，大批饲料厂开工率不足 5%，严峻的市场形势倒逼大批大型饲料生

产加工企业从原来的单一产业结构向上游饲料兽药生产、中游养殖、下游屠宰、终端食品加

工扩展，打通产业链上下游，形成“饲料生产—种猪繁育—商品猪养殖—猪肉深加工”的一

体化产业链发展模式，分散经营风险，实现产业整合。 

而在整个农牧产业链中，食品安全问题成为国家和消费者越来越关心的话题，食品安全问题

越来越重要也成为农牧企业不断向下游终端食品环节扩展的重要因素。首先，养殖与食品终

端是分不开的，养殖的核心在于养殖基地，而食品终端的核心取决于肉猪的供应，这也是双

汇发展与金锣近年来进入生猪养殖环节的原因。抓住养殖端能够从源头保证肉猪的供应，也

能够保证肉制品的安全性和质量。而相反，打通食品终端渠道和建立食品品牌，不仅能够分

散农牧企业的经营风险，提高上游产品的销售率，还能够提高产品的附加值，获得品牌溢价。 

在公司“基地+终端”战略发展中，食品终端将在第二阶段中凸显。公司原来是全国最大的

禽肉产品供应商，以“新希望六和+”的模式，拓展餐饮、商超、电商多种销售渠道。为了
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做好食品终端，公司在 2013 年调整禽产业链，完成了产销分离，农牧产业链一体化，食品

产业链一体化，让肉具有附加值，完成从终端回到终端的闭环。第二，为了发展终端食品，

公司致力于发展控制有效的渠道，包括批发、商超、餐饮和 2C 终端。过去批发占公司禽类

肉制品的 95%，2015 年批发部分已降至 60%以下，未来公司将会继续开发和中控餐饮、团

购两个渠道。第三，因为只有具有食品研发能力，才能有机会提高产品的附加值，因此公司

设立了美食发现中心，专门进行食品研发。第四，能否拥有自己的终端决定了食品终端能够

延伸多远，决定了渗透率的高低。对于终端建设公司两步同时进行，第一是激活原有的 4000

家门店，第二是高端店建和近距离店的建设，目前公司也与苏宁易购、永辉超市等有合作。

第五，打造食品品牌，公司原有“美好”、“千喜鹤”、“六和”等品牌，未来将会继续收购食

品品牌和自主制造品牌，包括细分的直接被消费者认知的品牌如久久丫、本香等，第二层是

制造新希望六和自主出品的品牌，这也是公司一直要做好“养殖基地”的目的。 

2016 年 1 月，公司公告与久久丫集团签署战略性投资协议，久久丫是一家以连锁门店方式

销售酱卤制品为主的专业食品加工销售公司。久久丫在上海、北京、成都、广州完成了全国

的布局，目前门店超过 800 家，主要业务模式是把以鸭脖子为主（80%来自于鸭副产品）的

休闲类食品推向全国，从销售规模来看，目前久久丫在同行业中排名第四，仅次于周黑鸭、

绝味和煌上煌。久久丫目前正在进行转型，一是做全品类，实现鸭脖子品类的多样化，二是

做全渠道，除了现有的门店销售外推广至超市等。公司通过与久久丫合作，能够实现与消费

端直接对接。 

 

图 14：久久丫连锁门店 

 
资料来源：公司官网 安信证券研究中心 

 

2.3.公司“生猪养殖+食品终端”的竞争优势 

养殖产业是公司的传统业务，也是公司最重要的业务之一，而中国作为最大的畜牧养殖大国，

发展生猪养殖在公司养殖业务发展路径中势在必行，多年养殖业务技术培养、经验积累和储

备以及近几年公司转型过程中资源调整，公司已具备大力发展生猪养殖业务的基础以及竞争

优势： 

（一）生猪养殖专业人才储备和系统的管理模式 

2012 年，公司聘请闫之春博士任新希望六和首席科学家，负责公司生猪养殖板块，对生猪

养殖业务人员及管理人员进行新式养猪理念和养殖技术培训。闫之春博士曾任美国谷物协会

北京办事处技术主任，负责现代养猪企业的生产效率和健康管理，现代饲料生产的加工过程
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控制和质量管理。闫之春博士对于生猪养殖具备十几年的系统学习并提出实质性的生产过程

解决方案，包括帮助猪场建立生产和疾病监测记录，进行猪场生产记录分析、生产条件下疾

病鉴别诊断、实验室技术、场内选育、繁殖管理和精准营养等。目前，闫之春博士结合公司

情况为公司提出 4 种生猪养殖模式：新好模式、新六模式、新道路托管模式以及福达模式，

其中新六模式是公司主要针对饲料片区的创新模式，新道路托管模式中公司不投资固定资产，

针对独立的小型母猪场，福达模式主要是针对一些中小型客户，通过精准营养类服务、数据

服务把这些中小型客户联系起来。公司养猪模式看准高效化母猪场在未来的主导地位，以未

来母猪场再也不是小规模零星发展的前瞻规划。 

目前公司已组成 20 多个管理团队，为公司后续养猪模式发展“筛选优质公司”储备了人才，

养猪事业部在财务、生产、兽医、营养、放养的 5 大路线已形成专业的系统管理团队，未来

公司将在人才队伍的打造方面和“公司+农业”的“筛选公司”方面采取激励机制，推动股

权改革，吸引更多地养猪产业专业人才。 

（二）高效率、低成本、严疾控的生产管理能力 

通过调度母猪场、解决主要猪病问题、合理淘汰母猪、把控生产流程和提供人员培训，经过

两年的调整当前公司已成为具备生产母猪群 PSY 达到全国最有水平之一的企业，并超过欧

洲的平均水平。公司饲料业务经过三十多年发展，已具备了领先的饲料制造能力和饲料产品，

饲料是行业内综合成本较低的，并且注重养殖过程中营养问题，料肉比在行业内具有比较优

势，原料成为最低。 

（三）具有打通下游终端食品渠道及塑造品牌能力 

“基地+终端”是公司战略中不可分割的两端，在生猪屠宰和肉制品加工业务方面，公司“美

好”和“千喜鹤”的品牌已成型多年，“千喜鹤”是北京奥运会的独家供应商，“美好”品牌

经过多年发展以后成熟的渠道网络，拥有固定的消费群。公司还有 4000 多家原有原有门店，

是未来猪肉食品渠道开发的资源，这些下游终端的能力为公司发展生猪养殖业务提供了保障。 

 

3.福达计划：打造开放式养殖云服务平台 

3.1.福达计划概述 

公司从 2013 年开始推进福达计划，以服务养殖户为核心，覆盖了业务人员工作管理、养殖

户信息、猪场管理、财务分析、养殖培训等几乎所有养殖相关环节。福达计划旨在整合资源，

打造云服务平台，帮助养殖户提高养殖效率，实现公司自有养殖场效益行业最佳、饲料客户

养殖水平区域最高、食品安全可溯、吸引容纳优秀技术人才四大目标。 

 

 

 

 

 

 

 

 

图 15：福达养殖成长计划 
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资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

公司在福达计划下目前已规划进行六大创新项目，分别为云金融（希望金融）、云养殖、云

教育（云学堂、养猪大学）、云服务（福达在线）、云动保、云平台，分别着眼于金融、生产

管理体系、养殖人才培养、养殖技术支持、养殖疫苗指导、养殖全面服务的角度，致力于帮

助养殖户提高养殖效率。 

 

图 16：福达计划 

 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

六大战略虽然囊括了养殖全过程以及养殖户的全部痛点，但是其本质上还是依托于公司的线

下业务，还缺少最重要的线上载体及流量入口。因此，在对公司互联网战略思路的进一步梳

理之后，公司推出了打造开放式的云养殖服务平台规划，这也是推动六大创新业务落地的必

然选择。 

 

3.2.福达计划：养殖云服务平台 

云养殖

云金融云教育

云服务 云动保

 福达云学堂

 养猪大学

 福达在线

 福达云养殖

 金融与担保

 福达云动保
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3.2.1.养殖云平台的核心理念在于开放 

1）公司以开放心态与其他投资者合作，以互联网思维搭建平台 

公司的互联网转型不是自己闭门造车，而将与和创科技、复星资本、小米投资等企业进行深

度合作。和创科技是国内著名的营销策划企业，致力于利用移动终端解决企业销售管理问题，

已经先后获得雷军、申银万国风险投资、复星集团等五轮资本投资。新希望通过引进互联网

行业专家，为平台的构建、运营、推广注入互联网思维，保证公司战略的落地与最终的成功。 

2）公司的平台是向所有产业链运营商开放 

云养殖平台上的产品、服务提供商不只是新希望一家，而是同时向其他产业链运营商开放，

共同为养殖户提供产品和服务。成为产业链运营商面对养殖户，寻找商机的又一重要交易渠

道。在这个过程中，新希望作为平台商，提供的交易撮合的机会 

 

3.2.2.养殖云服务平台是采用类“滴滴打车”派单模式的电商平台 

当前市场上主流的 O2O 平台，不外乎两种模式，一是由商家发布服务信息，消费者网上选

择商家并下单，平台根据客户选择向商家派单。如上门类 O2O 华佗来了、饿了么、河狸家

等。另一种则是由消费者发布需求信息，平台将该信息发送给商家，商家根据自己条件抢单

实现交易。典型如滴滴打车。不论何种模式，均加载点评系统，对商家的历史服务信息进行

记录与公示，为消费者下次消费或者其他消费者消费提供信息参考。 

而新希望的云养殖平台采取的正是后者抢单式运营模式。最终采用这种模式，我们猜测，一

是出于降低养殖户操作门槛的考虑；二是由于开放式大平台下，派单模式无法保证接单商家

能够提供合乎标准的服务，客户体验难以保证。 

简单而言，养殖云服务平台就是通过“滴滴打车”式抢单来撮合交易，再通过“大众点评”

式评价体系来保证产品、服务提供商的服务质量。通过打破信息不对称和缩短交易流程来提

高生产效率。 

具体运作流程上，公司先整合行业资源到平台上，做为产品和服务的提供商。然后公司通过

地推团队，将养殖户拉上平台，获取初步用户。用户上线后，由用户来发起需求，如饲料、

兽药、资金等需求。平台根据用户需求的时间、区域等条件匹配性，将需求信息推送给相应

服务商。接着由收到信息的服务商抢单响应，在约定时间及地点内提供服务，实现交易。交

易完成后，再由用户对服务商的服务做出评价并公示。 

在交易过程中，新希望作为平台商，制定统一的交易规则和技术服务标准，保证养殖户的消

费体验。同时，通过对养殖户交易行为的记录，监控养殖户的养殖过程。  

在这套平台体系下： 

1）对养殖户而言，获得了相对最优的一揽子养殖综合解决方案，获得更好的服务体验以及

养殖效率。 

2）对产品服务提供商而言，则提供了与客户的直接对接渠道。其中的优秀企业，将通过互

联网口碑效应获得加速壮大的机会。 

3）对新希望公司本身而言，则以撮合交易为切入点获取用户了数据，为对接希望金融实现

流量变现积累了大数据基础。同时还以平台规则制定者的身份打开养殖黑匣子，实现养殖全

程的可监控和可追溯，为下游消费端的产品品牌形象树立奠定质量基础。 

 

 

3.2.3.公司打造开放式养殖云服务平台的优势 
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1）公司在产业内处于领导地位，线下资源丰富 

新希望是国内农牧企业龙头，2013 年公司饲料销量约 1500 万吨，排名行业第一。公司线下

营销员工、技术员工超过 1 万人，覆盖全国各个地区养殖户，巨大的线下资源是公司在转型

中的核心竞争力之一。 

2）公司提供养殖综合服务 ，帮助养殖户提高效率，粘性强 

公司转型的目标是通过构建养殖平台，提供一揽子养殖综合解决方案，包括融资、信息化、

教育培训、防疫等，帮助养殖户提高效率。公司打造的互联网服务平台将整合各方资源，包

括产业资源提供商、技术服务人员、生产单元等，公司的平台将成为各方资源的集聚地，通

过平台帮助养殖户提高效率，所有养殖活动参与者都能从中获益，且较难复制，对各方均有

足够粘性。 

3）管理层具备互联网思维，行业内率先谋求转型 

公司对行业认识深刻，行业内率先谋求转型。从 2013 年开始推进的福达计划，并相继成立

惠农科技推进云金融、云养殖推进养殖信息化、养猪大学等项目。 

组织方面，过去两年年新希望的改革是拆组织，将组织从以职能和绩效导向的结构向以客户

为导向的结构，以适应公司转型方向。 

 

图 17：公司打造互联网平台核心竞争力 

 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

 

 

3.3.平台变现模式：对接希望金融，实现平台变现 

 

3.3.1.农村金融市场空间大，原有体制弊端多 

 

农村市场金融需求旺盛，资金匮乏，农村存在融资难、融资贵的问题。原有体制有以下问题： 

1）农村资金流入城市。农民理财意识薄弱，原有体制下，农民大多将手头不多的流动资金

存入农行、邮储行等，而银行再将资金集中放贷给城市需要资金的需求方，农村资金流入城

市。 

2）农户财务不透明，融资效率低。银行贷款需要有风险审核等流程，一般时间较长，而农

户因财务不透明，贷款流程更为漫长，在急需资金的情况下，银行贷款往往不能满足农户资

金需求。 
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3）农户经济单元小，融资成本高。对于银行，农户经济单元太小，单笔贷款综合成本高 ，

另一方面，农户抵押物少，风险也较大。因此，农户大多通过亲戚朋友或高利贷等贷款，利

率普遍较高，20%以上利率较为常见。 

4）融资难。因农户大多无抵押物，银行覆盖农户面较小。而其它融资渠道较为匮乏，多数

农户融资需得不到满足。 

 

图 18：我国农村金融问题 

 

资料来源：安信证券研究中心整理 

 

3.3.2.希望金融：打造融资、理财、农资服务三大平台 

公司是业内推进养殖金融服务的农牧企业。从 2007 年开始，通过 “担保养殖”模式累计

为养殖户提供了超过 100 亿元贷款，过去公司担保业务主要是线下运作，公司承担征信服务

平台角色。随着互联网的普及，福达计划的推进，公司农村互联网金融业务开始提速，挖掘

公司采集、累积的大量养殖产业数据、养殖户资源的价值。 

公司开展农村互联网金融的优势： 

1）线下资源丰富：公司通过担保模式已经建立起了成熟的银行合作网络；背靠集团资源，

线下人员丰富；海外融资平台已经搭建完毕，能融入更低成本的海外资金。 

2）产业链完备，掌控力大：公司拥有屠宰环节，对养殖终端的话语权大。 

3）平台战略有利公司快速推广业务：公司互联网综合服务平台战略，特别是公司生猪养殖

类托管模式有助于在生猪养殖业快速覆盖和推进，有利于公司金融业务的拓展。 

4）公司管理层全力投入。成立惠农科技，原公司财务总监任惠农科技董事长，全力投入做

农村互联网金融。 

 

 

 

 

 

 

 

图 19：公司做农村互联网金融核心优势 

农村资金流入城市，
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资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

公司目标：打造融资、理财、数据综合服务三大平台 

目前，“希望金融”以提供农村产业金融为主，为养殖户融资。未来，公司将围绕客户、规

模、数据、提供平台化服务，打造成三大平台： 

 

图 20：打造融资、理财、数据服务综合平台 

 

资料来源：公司公告 安信证券研究中心 

 

 

4.禽链景气度超预期公司业绩将受益 

 

4.1.养殖及屠宰业务是公司业绩波动的主要原因 

 

从毛利结构来看，农牧业务板块中，饲料业务是公司的盈利主力。根据过去三年年报，公司

饲料业务增长平稳，毛利 40 亿左右，单吨盈利 190 元左右，毛利率约 6.5%。公司饲料业务

产能 2000 万吨，接近 1600 万吨产量的体量下，预计未来公司饲料业务基本保持稳定，是

公司的现金牛业务。扣除各项费用，饲料业务每年提供净利润约为 8-10 亿元。 

 

 

 

图 1：饲料毛利规模稳步增长  图 2：饲料业务盈利能力基本稳定 
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数据来源：公司公告、安信证券研究中心  数据来源：公司公告、安信证券研究中心 

 

公司的盈利的波动主要来自于养殖及屠宰业务。公司现有 3-3.5亿羽禽苗、60万头生猪出栏。

养殖业务收入占比虽然不到 5%，但是其对公司净利润的影响却较大。2011 年景气高峰时曾

占到公司盈利的约 30%。在 2013 年行业低谷时，亏损了约 2 亿元。与养殖行情紧密相关的

屠宰业务，受此影响，业绩波动也较大，2013 年亏损了约 1 亿元。 

 

图 3：养殖业务毛利情况  图 4：屠宰及肉制品毛利情况 

 

 

 

数据来源：公司公告、安信证券研究中心  数据来源：公司公告、安信证券研究中心 

 

因此，公司的盈利弹性主要来自于养殖及屠宰业务。这两块业务均属强周期业务，主要受养

殖周期的影响。如果进入向上周期，公司盈利能力将得到显著提高。 

 

 

4.2.春节后禽链价格上涨  

2015 年是畜禽养殖景气周期反转开启的一年。经过一年的反复验证，这轮周期中，宏观经

济低迷，国内消费需求疲软，价格传导机制其实是从供给端开始的。供给收缩是推动产品价

格上涨。 

 

国内祖代鸡引种受限，供给下滑。国内白羽祖代鸡引种全部依赖于进口，90%以上引自美国。

2015 年 1 月份因为美国禽流感，商务部禁止从美国进口一切禽肉及禽蛋制品。国内企业被

迫转向从法国引种，引种量相对去年也出现明显下降。而 2015 年 11 月底，法国禽流感的爆

发以及美国禽流感的再次爆发，使得国内祖代鸡的引种再次受限。当前国内祖代可引种源只

剩下新西兰一处，但新西兰祖代年产量仅 20 万套，完全无法满足国内需要。从产业处了解

到的情况，进口复关的一个前提条件是必须 6 个月内无新增禽流感病例，这意味着 2016 年

国内祖代鸡产能去化进一步加速。根据我们禽产业链调研，预计 2015 年全年引种规模在 71
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万套，2016 年在 50 万套左右。禽链产能持续大幅收缩具有高确定性，对应禽链产品价格在

2016-2017 年上涨具有高确定性。年初，在产父母代存栏加速下滑，禽链产品开始全线上涨，

鸡苗价格加速上涨。 

 

图 21：祖代鸡引种规模持续下降 

 

资料来源：中国畜牧业协会 安信证券研究中心 

 

图 22：鸡苗价格加速上涨 

 

资料来源：Wind  安信证券研究中心 

 

另外，当前禽产品需求已见底，伴随着供给剧减，16 年的禽链供求矛盾远比 2011 年紧张。

鸡肉产品前期需求已到最底部，猪肉和鸡肉的比价会推动接下来鸡肉产品需求的回升。 2015

年猪鸡走势的背离，根本原因在于供给收缩主导下，两者产业周期的不一致，而非两者毫无

替代效应。当前禽链的产能去化已经从祖代开始传导到商品代，鸡肉与猪肉的消费替代也必

将重新发挥作用。实际上，在我们此次调研中就发现，双汇等大型肉制品企业中，鸡肉对猪

肉的替代正在发生。在此推动下，1 月以来，山东某肉禽一条龙企业的鸡肉价格已经连续调

价 8 次，鸡胸肉也去年底的一吨 8000 元出头提高到 9100 元/吨，涨幅超 10%。 

从价格上看，现在禽链的产品价格都还在历史低位，禽价还有较大的涨价空间。长期，禽链

价格上涨周期大幕刚刚拉开，16 年 7 月份即使复关，引种量也不会在短期内激增。行业景气

有望贯穿 17 年全年，甚至延续到 18 年。从大趋势上看，16 年下半年供应量会比上半年少，

17 年会比 16 年更少。17 年才会是真正供应极为短缺的时候。16 年上半年只是个序幕。短

期，毛鸡上涨有望持续到 4 月份，在产父母代存栏量是白羽肉鸡价格提前 10 周的先行指标。

而在产父母代存栏规模从 2015 年 8 月初开始高位回落，一直持续到 1 月中旬。因此，短周
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期来看，毛鸡价格的上涨预计至少将持续到 4 月初。 

 

图 23：在产父母代存栏是白羽肉鸡价格的先行指标 

 

资料来源：中国畜牧业协会 安信证券研究中心 

屠宰和肉制品业务占公司业务收入的 30%，目前禽养殖约 4 亿只，目前鸡鸭肉食品加工供应

已建成中央大厨房体系，中央大厨房体系集中生产、集中研发、集中管控质量，在青岛、北

京、成都建立新型的美食发展中心，生产的半成品直接配送至机关、学校、超市的比例将越

来越大，公司面对市场终端的占有率也会越来越大，未来养鸡业务目标是成为中国名列前茅

的养鸡企业，世界第一的养鸭企业。因此，禽链价格全面反转将有利于公司业绩提升。 

 

5.投资建议 

根据公司业务性质的不同，我们予以分部估值。具体测算如下： 

传统农牧业务估值：2015-2017 年是将畜禽行业加速反转大年，在行业向上周期中，养殖及

屠宰业务将具备较大业绩弹性。预计 2015-2017 年公司农牧业务净利润约为 7.57 亿、16.31

亿、19.01 亿元，同比增长 374.44%、115.48%、16.55%。给予农牧业务 2017 年 20 倍 PE，

对应市值约 380 亿元。 

综上，预计 15-17 年，公司实现净利润约为 27.19 亿、36.77 亿、40.49 亿元。EPS 分别为

1.30、1.76、1.94 元 ，给予 2017 年 13.5 倍市盈率，对应 6 个月目标价 26.11 元，加上公

司持有的其他银行股权价值，对应市值 550 亿，给予“买入-A”评级。 

 

 
  

900

1000

1100

1200

1300

1400

5

6

7

8

9

10

11

12
20

11
/0

6

20
11

/0
8

20
11

/1
0

20
11

/1
2

20
12

/0
2

20
12

/0
4

20
12

/0
6

20
12

/0
8

20
12

/1
0

20
12

/1
2

20
13

/0
2

20
13

/0
4

20
13

/0
6

20
13

/0
8

20
13

/1
0

20
13

/1
2

20
14

/0
2

20
14

/0
4

20
14

/0
6

20
14

/0
8

20
14

/1
0

20
14

/1
2

20
15

/0
2

20
15

/0
4

20
15

/0
6

20
15

/0
8

20
15

/1
0

20
15

/1
2

20
16

/0
2

白羽肉鸡价格（元/公斤） 在产父母代种鸡存栏量（万套） 



 

23 

公司深度分析/新希望 

本报告版权属于安信证券股份有限公司。 

各项声明请参见报告尾页。 

 

财务报表预测和估值数据汇总 

利润表  财务指标  
(百万元) 2013 2014 2015E 2016E 2017E  (百万元) 2013 2014 2015E 2016E 2017E 

营业收入 69,395.2 70,012.2 68,999.0 76,677.3 85,355.9  成长性      
减:营业成本 65,311.4 65,860.0 64,253.7 70,456.7 78,689.2  营业收入增长率 -5.2% 0.9% -1.4% 11.1% 11.3% 
营业税费 23.5 21.4 21.7 24.5 26.7  营业利润增长率 15.2% 2.5% 34.2% 33.4% 10.0% 
销售费用 1,314.3 1,424.1 1,104.0 1,303.5 1,280.3  净利润增长率 11.2% 6.4% 34.7% 35.2% 10.1% 
管理费用 1,511.4 1,567.2 1,380.0 1,571.9 1,621.8  EBITDA 增长率 15.4% 2.1% 20.3% 23.4% 7.2% 
财务费用 500.0 417.4 286.2 145.5 59.6  EBIT 增长率 17.7% -0.2% 25.3% 27.7% 8.1% 
资产减值损失 40.6 98.3 98.3 79.1 91.9  NOPLAT 增长率 18.0% 1.0% 25.9% 27.7% 8.1% 
加:公允价值变动收益 0.3 1.3 61.4 31.8 -41.7  投资资本增长率 20.6% 15.9% -6.0% -0.4% -5.4% 
投资和汇兑收益 2,135.2 2,281.2 1,962.7 2,046.2 2,148.5  净资产增长率 15.7% 30.6% 13.9% 15.1% 14.4% 
营业利润 2,820.3 2,890.8 3,879.2 5,174.2 5,693.2        
加:营业外净收支 -10.5 17.3 10.9 5.9 11.3  利润率      
利润总额 2,809.8 2,908.1 3,890.0 5,180.0 5,704.5  毛利率 5.9% 5.9% 6.9% 8.1% 7.8% 
减:所得税 318.3 294.7 394.2 524.9 578.1  营业利润率 4.1% 4.1% 5.6% 6.7% 6.7% 
净利润 1,898.5 2,019.8 2,719.7 3,677.5 4,049.9  净利润率 2.7% 2.9% 3.9% 4.8% 4.7% 

       EBITDA/营业收入 5.9% 6.0% 7.3% 8.1% 7.8% 

资产负债表       EBIT/营业收入 4.8% 4.7% 6.0% 6.9% 6.7% 

 2013 2014 2015E 2016E 2017E  运营效率      

货币资金 3,130.6 3,295.7 5,790.1 9,922.5 15,055.9  固定资产周转天数 29 33 34 28 22 
交易性金融资产 277.8 58.1 120.5 152.1 110.2  流动营业资本周转天数 9 12 12 12 12 
应收帐款 968.7 957.0 924.6 1,177.3 1,161.1  流动资产周转天数 51 56 61 74 89 
应收票据 57.7 61.9 33.8 82.3 48.9  应收帐款周转天数 5 5 5 5 5 
预付帐款 862.4 619.6 742.8 817.6 909.7  存货周转天数 22 24 22 22 22 
存货 4,535.2 4,613.6 3,844.5 5,604.7 5,009.4  总资产周转天数 141 162 177 173 174 
其他流动资产 988.5 1,202.4 1,202.4 1,131.1 1,178.6  投资资本周转天数 97 114 120 105 91 
可供出售金融资产 29.3 348.3 348.3 348.3 348.3        
持有至到期投资 - - - - -  投资回报率      
长期股权投资 10,539.0 12,314.9 12,314.9 12,314.9 12,314.9  ROE 14.6% 11.5% 13.7% 16.2% 15.7% 
投资性房地产 0.5 0.5 0.5 0.5 0.5  ROA 8.4% 7.8% 10.2% 11.8% 11.9% 
固定资产 5,977.2 6,691.1 6,266.6 5,594.0 4,797.3  ROIC 17.3% 14.5% 15.7% 21.4% 23.2% 
在建工程 696.2 874.2 437.1 218.5 109.3  费用率      
无形资产 819.2 937.9 907.7 877.5 847.4  销售费用率 1.9% 2.0% 1.6% 1.7% 1.5% 
其他非流动资产 653.0 1,426.1 1,396.8 1,115.6 1,254.8  管理费用率 2.2% 2.2% 2.0% 2.1% 1.9% 
资产总额 29,535.1 33,401.2 34,330.5 39,356.9 43,146.2  财务费用率 0.7% 0.6% 0.4% 0.2% 0.1% 
短期债务 6,092.1 5,140.6 4,000.0 4,000.0 4,000.0  三费/营业收入 4.8% 4.9% 4.0% 3.9% 3.5% 
应付帐款 3,578.0 3,572.5 2,867.1 4,428.1 3,764.3  偿债能力      
应付票据 207.4 30.1 410.6 25.4 411.4  资产负债率 43.2% 34.5% 27.4% 27.1% 23.9% 
其他流动负债 2,376.6 1,555.9 1,955.4 2,030.3 1,962.3  负债权益比 76.2% 52.6% 37.7% 37.1% 31.4% 
长期借款 325.2 1,037.2 - - -  流动比率 0.88 1.05 1.37 1.80 2.32 
其他非流动负债 190.0 176.0 160.5 175.5 170.7  速动比率 0.51 0.60 0.95 1.27 1.82 
负债总额 12,769.3 11,512.2 9,393.6 10,659.4 10,308.7  利息保障倍数 6.66 7.96 14.56 36.57 96.60 
少数股东权益 3,744.9 4,291.2 5,028.5 5,957.2 6,979.9  分红指标      
股本 1,737.7 2,084.1 2,084.1 2,084.1 2,084.1  DPS(元) 0.21 0.25 0.26 0.41 0.45 
留存收益 11,388.1 15,656.5 17,824.2 20,656.2 23,773.5  分红比率 22.9% 25.8% 20.3% 23.0% 23.0% 
股东权益 16,765.8 21,889.0 24,936.8 28,697.5 32,837.5  股息收益率 1.1% 1.3% 1.4% 2.1% 2.4% 

             

现金流量表  业绩和估值指标 

 2013 2014 2015E 2016E 2017E   2013 2014 2015E 2016E 2017E 

净利润 2,491.5 2,613.4 2,719.7 3,677.5 4,049.9  EPS(元) 0.91 0.97 1.30 1.76 1.94 
加:折旧和摊销 817.6 906.5 892.2 921.6 936.2  BVPS(元) 6.25 8.44 9.55 10.91 12.41 
资产减值准备 40.6 98.3 - - -  PE(X) 20.8 19.6 14.6 10.8 9.8 
公允价值变动损失 -0.3 -1.3 61.4 31.8 -41.7  PB(X) 3.0 2.2 2.0 1.7 1.5 
财务费用 502.7 457.6 286.2 145.5 59.6  P/FCF 1,554.4 -19.1 18.0 10.4 7.7 
投资损失 -2,135.2 -2,281.2 -1,962.7 -2,046.2 -2,148.5  P/S 0.6 0.6 0.6 0.5 0.5 
少数股东损益 592.9 593.6 776.1 977.6 1,076.5  EV/EBITDA 7.9 8.4 8.3 6.3 5.2 
营运资金的变动 -527.1 -1,722.7 594.3 -561.8 111.1  CAGR(%) 23.2% 25.2% 16.8% 23.2% 25.2% 
经营活动产生现金流量 1,583.6 1,344.0 3,367.2 3,145.9 4,043.2  PEG 0.9 0.8 0.9 0.5 0.4 
投资活动产生现金流量 -2,750.3 -1,024.2 1,838.0 1,982.9 2,232.3  ROIC/WACC 1.7 1.4 1.6 2.1 2.3 
融资活动产生现金流量 1,320.8 -154.8 -2,710.7 -996.4 -1,142.0  REP 0.9 1.0 1.2 0.8 0.7  
资料来源：Wind 资讯，安信证券研究中心预测 

  



 

24 

公司深度分析/新希望 

本报告版权属于安信证券股份有限公司。 

各项声明请参见报告尾页。 

 公司评级体系 
  

收益评级： 

买入 — 未来 6 个月的投资收益率领先沪深 300 指数 15%以上； 

增持 — 未来 6 个月的投资收益率领先沪深 300 指数 5%至 15%； 

中性 — 未来 6 个月的投资收益率与沪深 300 指数的变动幅度相差-5%至 5%； 

减持 — 未来 6 个月的投资收益率落后沪深 300 指数 5%至 15%； 

卖出 — 未来 6 个月的投资收益率落后沪深 300 指数 15%以上； 

风险评级： 

A — 正常风险，未来 6 个月投资收益率的波动小于等于沪深 300 指数波动； 

B — 较高风险，未来 6 个月投资收益率的波动大于沪深 300 指数波动； 
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券或期权并进行证券或期权交易，也可能为这些公司提供或者争取提供投资银行、财务

顾问或者金融产品等相关服务，提请客户充分注意。客户不应将本报告为作出其投资决

策的惟一参考因素，亦不应认为本报告可以取代客户自身的投资判断与决策。在任何情

况下，本报告中的信息或所表述的意见均不构成对任何人的投资建议，无论是否已经明

示或暗示，本报告不能作为道义的、责任的和法律的依据或者凭证。在任何情况下，本

公司亦不对任何人因使用本报告中的任何内容所引致的任何损失负任何责任。 

本报告版权仅为本公司所有，未经事先书面许可，任何机构和个人不得以任何形式翻版、

复制、发表、转发或引用本报告的任何部分。如征得本公司同意进行引用、刊发的，需

在允许的范围内使用，并注明出处为“安信证券股份有限公司研究中心”，且不得对本

报告进行任何有悖原意的引用、删节和修改。 

安信证券股份有限公司对本声明条款具有惟一修改权和最终解释权。 
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