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[Table_Summary] 投资要点： 

调研背景 

2016 年上半年公司实现营收 1.82 亿元，较去年同期增长 36.02%，归属

于上市公司股东的净利润-1170.8 万元，较去年同期亏损减少 4.35%。 

一、公司简介 

1 公司概述 

公司致力成为信息资源管理专家，于 2015 年 6 月上市，主要从事面向食

品流通追溯、档案、政法等信息开发和服务，可以为客户提供信息化的咨

询、软硬件的产品开发、系统集成、运营维护和推广等等相关解决方案。

凭着 19 年的行业积累已经在三大领域里成为领军企业，公司拥有自己的

决策中心，包括股东大会、董事会等，也拥有自己的保密委员会、职能管

理中心、研究院，包括研发中心、档案研究院、食安研究院和政法研究院。

公司有三大事业群：食安、档案和政法。拥有 26 家分公司，两家控股子

公司。 

发展历程 

于 1997 年成立，有 19 年的历史，发展历程分为三个阶段：第一阶段，

97-02 年为初创阶段，03-08 年为稳步成长阶段，09 年至今是快速发展阶

段。成立初期只是组装电脑零部件，98 年获得上海高新技术奖，2000 年

正式进军档案室领域。稳步发展阶段：03 年初步开拓了分公司，04 年推

出特色服务品牌- S1 服务品牌，08 年完成了股份制改革。快速发展阶段：

10 年光典产品获得上海市注册商标，把档案事业发扬光大，2015 年 6 月

在深交所上市，同时获得了信息系统集成的一级资质，并获得了 2015 年

度上海市质量金奖。16 年全资子公司--光典信息发展有限公司获得 3 项涉

密甲级资质，今年也成立了信息发展研究院。 

市场占有率 

档案行业领域在中央级省级占有率高达 62.8%，食品流通追溯全国 57 个

招标城市中中标 23 个，市场占有率高达 40%，监狱信息化领域在上海和

江苏达到了 100% 全覆盖。 

公司优势 

拥有 2000 余家庞大客户群，包括档案局、高级人民检察院重点项目，除

此之外拥有 19 年的行业积累，在行业内排名领先的位臵，以及专业的服

务机制、强大的市场开拓能力，雄厚的研发能力，优秀的管理能力，成为

整个行业里最前沿的企业。 
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主要数据 

52 周最高/最低价(元) 167.87/49.99 

上证指数/深圳成指 3023.00/10544.53 

50 日均成交额(百万元) 100.89 

市净率(倍) 17.20 

股息率 0.23% 

 基础数据 

流通股(百万股) 28.35 

总股本(百万股) 68.30 

流通市值(百万元) 2436.96 

总市值(百万元) 5870.39 

每股净资产(元) 5.00 

净资产负债率 99.51% 

 股东信息 

大股东名称 上海中信电子发展有限公司 

持股比例 31.80% 

国元持仓情况  
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2 公司产品及解决方案 

推出的战略目标：一箭两翼，食安、档案和政法，拥抱互联网+的时代，目前累计的客户

数截止到 8 月底为 2402 家，每年都会精进自己的研发能力需求不断突破。公司有三大

主营业务：软件开发、系统集成和技术服务，将这三大业务应用到四大领域，分别为档

案局、食安流通追溯、企事业单位和政法职能部门，四大领域拥有 21 大解决方案，系统

化、规范化和安全化。主要要三类软件产品：工具类产品、平台类产品、应用类产品，

形成产品森林。 

服务团队拥有 11 年的服务经验，提供高品质高价值咨询、产品、外包等全方位的服务，

优势在于服务体系规划，设计可以达到全面落地，运营服务可以全程管理，可以进行 24

小时的全程监控，最后实现大数据辅助决策，为客户带来实际收益和价值。 

成功案例 

第一，档案局馆包括国家档案局、中央档案局等重要的档案管理局，机关单位等包括东

华大学、上海师范大学及一些医院等。 

第二，食品流通追溯领域，全国 57 个招标城市，中标 23 个，市场占有率高达 40%，也

拥有一些省级试点和非试点的单位。 

第三，政法，包括公检法司，其中包括了最高人民检察院、最高人民法院、上海市公安

局等。企业集团的客户目前有 600 余家，涉及的行业比较广泛。 

  

二、公司产品介绍 

档案业务 

公司业务整合成为三个事业群，围绕档案 O2O，以事业群为单位进行整合，事业群围绕

档案业务开展，事业部原来是相互独立运作的，未来相互资源整合和协作，整合为事业

群，事业群可以统一调动，由数字档案馆、数字档案室、档案研究院、档案托管中心等

组成，事业群的发展和事业部的发展不同。公司原来是公司级的研发中心，成立事业群

之后，有自己的研究院，专注于市场研究、基础研究、业务研究和产品研发，发展 19 年，

从档案软件和产品做起到服务和集成，逐步完善产业链，有的是成熟有的是发展中的有

的是探索的业务，成熟业务已扩展到全国各地，发展中的业务—档案托管，探索中的业

务—档案平台建设。档案和大数据、物联网都是相关的，政策方面，依据十三五规划，

新馆建设满足不了市场需要，催生了档案托管业务。 

档案产业链从软件开发-产品销售-数字化加工-档案整理、咨询、托管等服务，档案管理

云建设，销售模式布局到服务器上，政府布局到局域网，企业可以布局到档案云平台上，

档案云平台满足了档案管理要求，为企业服务，也可以服务于政务领域。 

新的业务档案托管，把实体档案托管到库馆档案中，大大降低成本。另一方面，档案托

管离不开档案调阅，利用研发优势开发云平台为远程调阅提供服务，有产业链支撑，提

供全产业链服务。 

智慧档案云 

以实现智慧档案管铺路，如青岛、昆山等 ，各个职能部门进行衔接，提供一站式服务，

是以后发展的一个方向。 

与其他相关企业的区别提供了 O2O 解决方案，线上线下相结合的服务。总体思路，托管

业务为基础，线上线下相结合，客户根据自己的业务模式实行档案单独托管，也可以选

择全程外包等方式。 

五大服务，托管、运送、保管、整理规划、在线利用，最大的好处为企业节约大量的资

金。围绕档案服务建立档案托管网站—爱存档，宣传及档案云平台的入口，也提供了微

信的服务。 

最后是档案文化产业的发展，围绕传统的档案业务来发展档案馆，博物馆，档案室，未

来建立一个平台整合边沿，进行边沿创作。 
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档案托管 

已经开发了档案运营系统，客户远程通过网站调阅申请等，微信公众号，了解服务等。 

特群服务云 

关注重点社会稳定和和谐安全，政法业务已有十多年的发展历史，很多内容都有深层次

的扎根。范围：法院、公安、检察院、公安事业、司法等，已经深入各个层级，几乎涵

盖了所有正常的司法领域设计的各种业务。互联网+政法为特群服务云提供了平台和基

础，进行了行业细分，提供不同的服务。 

特群服务公有云：针对狱务以外特群提供服务 

服务对象：社区矫正、安臵帮教、未成年罪犯、戒毒人员、司法人员、志愿者、社区工

作人员等特群服务。 

特群服务私有云：专为监狱内服刑特群提供服务 

服务对象：服刑犯人、服刑犯人家属、监政管理人员、其他住监政法人员等 

 

食安追溯云 

中信食安追溯云，从由政府主导转向社会化运营，从传统肉菜扩大到食用农产品和食品，

从提供信息化服务向提供数据服务转变，从流通追溯到全程迭代追溯。 

中信食安追溯云面向企业提供三大块业务，第一块业务是食品安全追溯业务，提供基于

SaaS 应用的食品安全追溯云服务及相关环节专业应用；第二块是食品可追溯认证服务，

与专业的第三方食品安全检测机构合作，逐步深入到食品安全认证咨询及可追溯认证服

务；第三块业务大数据服务。 

淘菜猫 

三个架构，第一主营业务架构，生鲜商品具有保质期，需求是即时的，是其他电商平台

很难解决的；第二淘菜优品，全程追溯+产地直供；第三食安追溯云。商户进货信息通过

客户端备案上去，自动到追溯云上，商户和用户都能看到相关信息，形成菜市场 O2O 购

买模式。好处：完善了最后一公里追溯，提高了市场运营效率，帮助商户者向周围用户

提供 O2O 生鲜运营服务。淘菜猫目前的重点：以体验为关键的“便捷”、以品质为核心的

“安全、新鲜、健康”、以价格为基础的“实惠”。 

  

三、半年报解读和未来规划 

资本市场定位三块业务--一箭两翼，食品流通追溯发展迅猛，档案持续增长，政法收入稳

定，上半年紧扣市场重点布局食品安全。净利润亏损同期略有减少，原因是因为行业和

市场蓬勃发展，从长远发展看增大投入研发，收入增长没有体现在利润增长上，投入大

量财力物力人力研发，新技术的应用到创新性的上。 

大数据上投入了研发，食品追溯有大量交易数据，基于交易数据，从进入流通环节开始

的交易大数据，档案是大数据，政法上也积累了大量的数据。 

物联网技术在追溯领域应用到生产环节的追溯，通过空气，土壤，水等监控从而实现农

产品生产环节的追溯，在其他方面做了很多尝试，如追溯平台设备监控，监狱罪犯的定

位等。在老客户的基础上，深挖老客户开发新客户，6 月 18 号信息发展产业园奠基，位

于青浦虹桥商务区，重点放在云计算，物联网，信息技术与产业结合点上。 

上半年成立了食安事业群布局种养殖环节与消费环节的追溯，并进行追溯品类的拓展，

业务有了较大的提升和延伸，食品追溯延伸到食安，第一生产智能追溯，第二流通追溯

业务，食安追溯以食药监业务为核心的消费端。国家主导的食安追溯体系，目前有 58 个

城市肉菜食安追溯体系建设，18 个省份开展了中药材流通追溯体系建设，8 家企业建立

酒类流通追溯体系，截止目前共有 1.35 万企业建成体系，覆盖经营商铺二十几家。 

做法 



 

请务必阅读正文之后的免责条款部分                                                                                                   4 

在生产环节介入农业互联网，提供解决方案促进农业物联网的建设，农产品加工等前端

系统来抓取生产环节的数据，上传到食安追溯平台，形成生产环节的数据。在食品流通

追溯方面，进入流通环节，食安流通追溯城市平台建设，除了肉菜扩展到水质品，乳制

品等品类，形成以城市为中心的食安追溯流通平台。在消费环节，着力打造淘菜猫，实

现农产品最后一公里的追溯，通过互联网+的技术实现最后一公里的精确追溯。通过三个

环节，从生产到流通到消费的全产业链，所有数据通过食安追溯云平台服务体系，最终

形成贯穿全程的云平台。 

第一实现全产业链全程追溯，第二实现多品类追溯，第三实现 2G2B2C。 

在档案信息化领域，加快推进数字档案馆的建设目标，加快档案信息共享平台建设，结

合市场推出托管服务、远程应用的 O2O 云平台。 

政法领域，法院推出了信息化产业 3.0，司法推出了智慧监狱，以监所业务为核心，向全

国扩展，已经推广到上海、安徽、江苏、江西、湖南、陕西、青海等。 

发展布局：一是项目与产品模式向服务模式转变，第二政企并重，第三内生增长向内生

加外延的模式。 

 

四：问答环节 

Q：食品溯源在烟酒药材方面有没有涉足？跟农业部有没有相应的一些合作？ 

A：已经有涉足了，山东，宁夏这些药材品追溯都是我们实施的，包括上海的酒类追溯都

是我们在做。这几个品类我们也在积极拓展。 

  

Q：淘菜猫今后的配送团队是怎么样的？ 

A：现在都在讲 O2O，其实 O2O 的本质不在线上在线下。现在很多做生鲜的为了解决品

质的问题去自建了配送团队，但是我们目前没有采取自建的模式。 

  

Q：大股东为公司担保 4.5 个亿，前期募集资金的使用情况，接下来资金会用在哪里？ 

A：这是银行给我们企业的一个授信额度，在企业需要流动资金的情况下，需要向银行去

申请这个额度。企业资金自有充足的情况下，是不需要用这个额度的。目前三个项目在

固定资产的投入，在人员研发的投入、包括现有项目使用中的设备、技术等都已经做了

大量的投入，半年报中应该能看到达到 70%的使用情况。 

 

Q:各个事业部目前的进展怎么样以及收入预期？ 

A:新成立事业部从三个方面考虑去设立事业部，目前来看 3 个群各个指标的完成情况基

本上都达到了之前预期的情况。 

Q：淘菜猫跟食行生鲜、京东到家等相类似的平台的竞争力以及区别是怎么样的？ 

A：不管是食行生鲜还是点评甚至于京东到家，我们看到生鲜领域至今都没有出现一个非

常好的产品。我们在做之前进行了实打实的 1 年的调研。到目前为止我们觉得要做这个

事情的原因有两个，第一个我们有追溯市场的占有率资源，这不仅仅是市场占有率的问

题，我们有客户有技术，甚至在政府推动的项目中有政府资源。这是一个很重要的优势，

我们不可能放弃这个优势。第二点是 O2O 的业务没有任何的捷径可走，O2O 业务就是

本地化运营，比谁的运营能力强比谁的执行力强。很多认为移动互联网就是烧钱，但是

仔细看看做成功的企业就是本地化运营做的好的，比如最近美团把点评吃了。 

 

Q：淘菜猫的盈利模式？淘菜猫之前是 3 大股东共同出资设立的，未来 3-5 年的规划是

怎么样的？ 

A：不应该太多关注模式，模式到最后都一样，不是赚商户的钱就是赚用户的钱或者赚第

三方的钱。我们的理念是为商户和用户创造价值，先创造价值，如何商户和用户认可我
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创造的价值，再考虑赚钱。目前不是太看重盈利，主要把服务质量和用户体验做好，这

两点是现在最重要的工作。关于未来的规划，先阶段还未到披露的阶段。 
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国元证券投资评级体系： 

 
(1) 公司评级定义 

二级市场评级  

买入  预计未来 6 个月内，股价涨跌幅优于上证指数 20%以上 

增持  预计未来 6 个月内，股价涨跌幅优于上证指数 5-20%之间 

持有  预计未来 6 个月内，股价涨跌幅介于上证指数±5%之间 

卖出  预计未来 6 个月内，股价涨跌幅劣于上证指数 5%以上 

 

 

分析师声明 

作者具有中国证券业协会授予的证券投资咨询执业资格或相当的专业胜任能力，以勤勉的职业态度，独立、客观地出
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(2) 行业评级定义 

推荐 行业基本面向好，预计未来 6 个月内，行业指数将跑赢

上证指数 10%以上 

中性 行业基本面稳定，预计未来 6 个月内，行业指数与上证

指数持平在正负 10%以内 

回避 行业基本面向淡，预计未来 6 个月内，行业指数将跑输

上证指数 10%以上 

 


