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基础数据 

[Table_BaseData] 总股本(亿股) 9.45 

流通 A 股(亿股) 7.62 

52 周内股价区间(元) 8.16-23.72 

总市值(亿元) 95.16 

总资产(亿元) 35.55 

每股净资产(元) 2.47 
 

 

相关研究 

[Table_Report]   
 

 

[Table_Summary]  光缆需求持续受益宽带中国，量价齐飞带动业务增长。永鼎股份是国内领先的

光纤光缆厂商，已经连续 9 年被评为“中国光纤光缆最具竞争力企业十强”。公

司今年在中国移动特种光缆集采中份额位居第二（22%），同时在贵州、黑龙江

等地相继中标广电的光缆集采。随着光纤拉丝二期项目的投产以及工艺水平的

提高，公司的光缆毛利率将会有显著提高。我们认为，在“宽带中国”战略、运

营商 4G 持续建设以及国内光纤预制棒供不应求等多重因素的影响下，2017 年

我国光纤光缆量价齐升的逻辑依旧，公司光缆业务将持续受益。 

 接连签署海外 EPC 大单，一带一路带来新机遇。2016 年，公司接连签署了多

个海外 EPC 项目合同，合计规模超 100 亿人民币，对公司 2017 年至 2020 年

的营收有重大积极影响。目前东南亚、非洲等地区对基础设施建设特别是电力

工程建设有着刚性需求，公司承揽项目能力广受认可，国家“一带一路”战略

的进一步实施将为公司海外 EPC 业务带来新的机遇。 

 新能源汽车注入活力，线束业务可期。公司是唯一一家获得沃尔沃、通用和大

众线束供应商资质的内资企业，客户资源稳定。今年新能源汽车的兴起为汽车

市场注入新的活力，汽车产量的增长带动了公司线束产品的需求，同时公司也

开始新能源汽车高压线束的研发工作，为未来线束业务打开新市场，增长可期。 

 布局大数据，力争超导市场产业化突破。根据当前进度，预计本会计年底将完

成对永鼎致远的收购，第四季度业绩有望参与并表，从而增厚公司利润。公司

或借助永鼎致远迅速切入大数据领域市场，并在销售资源上进行整合，充分发

挥协同作用。在超导材料方面，公司自主研发生产的超导带材的载流能力以及

长度等关键技术指标上处于世界领先水平，未来有望快速切入超导市场。 

 盈利预测与投资建议。预计 2016-2018 年 EPS 分别为 0.25 元、0.38 元、0.44

元，对应 PE 分别为 40 倍、27 倍、23 倍。考虑到公司的成长性，以及通信（申

万）全行业 57.5 倍的估值，首次覆盖，给予“买入”评级，目标价 12.50 元。 

 风险提示：光通信行业竞争激烈；海外工程承揽不确定性；金亭线束业绩承诺

不确定性；超导材料市场不确定性。 

 

[Table_MainProfit] 指标/年度 2015A 2016E 2017E 2018E 

营业收入（百万元） 2255.62  2547.55  3852.01  4618.97  

增长率 16.94% 12.94% 51.20% 19.91% 

归属母公司净利润（百万元） 180.74  237.92  355.61  411.46  

增长率 26.00% 31.64% 49.47% 15.70% 

每股收益 EPS（元） 0.19  0.25  0.38  0.44  

净资产收益率 ROE 8.77% 10.54% 13.90% 14.24% 

PE 53  40  27  23  

PB 4.22  3.85  3.40  3.01  

数据来源：Wind，西南证券 
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1 内生外延，业绩优化 

永鼎股份是国内领先的光纤光缆厂商，已经连续 9 年被评为“中国光通信最具综合竞争

力企业十强”和“中国光纤光缆最具竞争力企业十强”。从主营业务结构来看，光缆、电缆

及通讯设备是公司核心业务，2015 年单项业务实现收入 13.43 亿，占比超 60%；汽车线束

业务是 2015 年公司通过收购金亭线束而新增的并表业务，15 年实现收入达 5.45 亿，占比

接近 25%；海外工程业务是公司贯彻“走出去”战略的核心业务模式，通过承揽海外基础建

设工程来丰富公司业务收入，15 年由于在建工程较少，全年仅实现收入 2.9 亿，占比 13.2%，

而在 16 年上半年该项业务就实现收入 2.58 亿，占比 25.3%，随着下半年公司几个累计超百

亿的特大合同的签署，未来 17、18 年公司海外工程业务有望实现更大幅度的增长。 

公司计划收购永鼎致远方案现已通过董事会决议，公司方面表示年底能完成收购，永鼎

致远的第四季度收入将参与公司并表。随着收购的完成，公司将布局大数据业务，内生外延，

进一步优化业务结构。 

图 1：公司 2016 年 H1 主营业务收入结构  图 2：公司 2015 年主营业务收入结构 

 

 

 

数据来源：公司半年报，西南证券整理  数据来源：公司年报，西南证券整理 

2 光缆需求持续受益宽带中国，量价齐飞带动业务增长 

今年五月份中国移动进行特种光缆集采，永鼎股份中标份额高达 22%，位列第二，总量

高达 325.9 万芯公里。除了三大运营商外，今年中国广电在拿到固网宽带业务的牌照后也在

加速进行宽带网络建设，公司在贵州、黑龙江等地均有相应的光缆集采中标。同时因为去年

的光棒反倾销以及国内光棒产量不足两大原因，光缆光纤的价格也有比较大幅度的增长。现

在各大光纤光缆厂都在加速扩大产能，我们认为，近几年内光纤光缆量价齐飞的逻辑仍存在。 

“宽带中国”战略的目的是鼓励投资宽带网络建设，投资升级现有的城域网及接入网，

实施光进铜退的改造。根据工信部的统计，随着宽带中国战略的深化，我国 16 年有望实现

接入网 FTTH 超过 75%的光进铜退改造。同时，国内光缆总长度将超过 3000 万公里，同比增

速超 20%，其中接入网总长度达 1552 万公里，同比增速 25.7%，于 2015 年超过中继网总长

度，占国内光缆总长度的 50%以上。 

 

48.7% 

25.1% 

25.3% 

0.9% 

光缆、电缆及通讯设备 汽车线束 
海外工程 宽带网络工程 

61.1% 

24.8% 

13.2% 

0.9% 

光缆、电缆及通讯设备 汽车线束 
海外工程 宽带网络工程 



 
永鼎股份（600105）调研报告 

请务必阅读正文后的重要声明部分  2 

图 3：国内光缆总长度（万公里）  图 4：国内 FTTH 占比 

 

 

 

数据来源：工信部，西南证券整理  数据来源：工信部，西南证券整理 

公司在 2015 年启动的光纤二期项目建设，已于 2016 年 4 月份正式投产，缓解了光纤

供应的紧张局面，同时提高了光缆业务的毛利率；2015 年公司投入资金，对光缆产能进一

步扩充和智能化改造，也在 2016 年一季度全面完成投产，改造后光缆的新增产能部分，生

产效率更高，制造成本也更有优势。我们认为，公司一期光纤拉丝项目的工艺技术尚不成熟

导致 15 年公司光缆的毛利率没有明显好转，随着二期项目的投产以及工艺水平的提高，光

缆业务的毛利率将在未来几年有显著提高。 

图 5：公司光缆销量（万芯公里）  图 6：公司<光缆、电缆及通讯设备>业务毛利率 

 

 

 

数据来源：公司年报，西南证券整理  数据来源：公司年报，西南证券整理 

从光纤光缆的需求端来看，移动、电信、联通共同贡献中国光缆总需求约 85%，其中互

联网光缆需求占电信行业光缆需求 1/3，移动通讯网络光缆需求占电信行业光缆需求约 2/3。

而中国移动这两年的集采主要是固网宽带建设，联通及电信的集采主要是 4G 的铺设。4G 基

站的建设，射频与基站的连接，基站之间的互连，都对光纤产生了大量的需求。 

根据 Freedonia 的预测，2016 年光纤光缆需求将达到 2.42 亿芯公里，超过全球光纤光

缆总需求的 50%，17 年将达到 2.6 亿芯公里，同比增长 7.4%。 

根据我们对全国几大自产光纤预制棒厂商的产能统计，2017 年光纤预制棒仍处于供不

应求的状态，再加上光棒反倾销的因素，我们认为，2017 年光纤光缆量价齐升的逻辑依旧，

公司光缆业务将继续受益。 
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图 7：国内光纤光缆需求（亿芯公里）  图 8：国内光纤预制棒产能和需求预测 

 

 

 

数据来源：Freedonia，西南证券整理  数据来源：西南证券整理 

3 接连签署海外 EPC 大单，一带一路带来新机遇 

2016 年下半年，公司相继和孟加拉方签署了两个 EPC 项目合同，合计 14.46 亿美元，

核算为人民币高达 100 亿。现在两国政府正在积极对话，协商银行贷款协议等事项，全面推

动项目进程。公司方面认为，项目最后有非常大的希望落地实施，流产风险较小。因为海外

工程业务的收入主要根据项目进度陆续支付，我们认为这两个 EPC 合同的签订主要会对公

司 2017 年至 2020 年的营业收入造成较大的积极影响。 

公司自 2007 年开始承揽海外工程项目，团队非常成熟，之前积累的 EPC 项目工程经验

使公司工程的综合能力受到外方的普遍认可。从下半年签署的两个海外工程项目来看，永鼎

股份是唯一一家进入的民营企业，也足以说明公司项目工程的实力。 

图 9：中孟领导人见证永鼎 EPC 签约文本交换仪式 

 

数据来源：公司官网，西南证券整理 
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目前国际市场特别是东南亚、非洲等地区的发展中国家对基础设施建设特别是电力工程

建设存在着刚性需求，预计国际工程市场包括电力工程总承包市场依旧会呈现出高速增长的

态势，而随着国家“一带一路”战略的逐步实施以及亚投行的发展，我们相信中国企业在国

际工程市场竞争力将会越来越强，在未来几年的时间，将为公司的 EPC 海外电力工程总承

包业务的拓展带来更多的机遇。 

表 1：公司近年来的重大项目合同 

日期 项目名称 合同情况 金额 工期 交付款情况 

2016.11 
孟加拉国库尔纳 200-300MW 双燃料联合循环 

电站项目(EPC) 
签订 3.05 亿 USD 2.5 年 

 

2016.10 扩建、改建和升级孟加拉全国电网系统项目 签订 11.41 亿 USD 4.5 年 
15%预付款+75%进度款+5%

竣工款+5%运营验收款 

2016.3 孟加拉国输变电项目(EPC) 中标 0.33 亿 USD 2 年 15%预付款+85%信用证付款 

2016.1 老挝电业局输配电系统扩建和升级项目(EPC) 签订 1.18 亿 USD 3 年 
25%预付款+65%进度款+5%

竣工+5%质保 

2015.10 
孟加拉国家电网公司建设 

和完成希库巴哈 230/132kv GIS 变电站项目(EPC) 
中标 0.25 亿 USD 2 年 

 

2015.6 设计、建造及安装 33KV 地下电缆系统项目(EPC) 签订 0.26 亿 USD 1.5 年 
 

数据来源：公司公告，西南证券整理 

4 新能源汽车注入活力，线束业务可期 

公司于 2015 年 8 月完成收购金亭线束 100%的股权，收购标的承诺 2015-2017 年扣非

净利润不低于 6300 万元、7900 万元和 9100 万元，并且在 2015 年实现业绩承诺。金亭线

束主营汽车线束的研发、生产、检测与销售，主要客户为上海通用、上海大众、沃尔沃等汽

车厂商以及一些汽车零部件厂商。截至 2015 年底，同时进入大众和通用汽车供应商名录中，

内资企业仅金亭线束一家，彰显其业务竞争实力；此外，金亭线束还是国内唯一一家获得沃

尔沃线束供应商资质的内资企业，并于 2014 年获得“沃尔沃最佳量产供应商”称号。 

随着国家将新能源汽车列为战略性新兴产业，新能源汽车正逐步替代传统的燃料汽车，

公司从未来发展战略出发，秉承一贯的开拓创新精神，抓住新能源汽车的发展机遇，已开始

着手新能源汽车高压线束的研发工作，目前已参与了上汽汽车、乐视汽车、蔚来汽车等多家

主机厂新能源车的前期研发工作。而高压化、轻量化、标准化的汽车线束相比普通线束价格

和毛利都要高，这将会给公司的业务注入新的活力。 

汽车产量快速增长和升级，带动汽车线束需求。根据汽车行业协会统计，今年我国汽车

产量有望超过 2700 万辆，同比增速超 10%，相比于前两年国内汽车销量的放缓，今年由于

新能源汽车需求的增长带动了汽车市场的活力。汽车产量的增长带动了汽车线束的市场需

求，因此我们对公司业绩的增长持乐观态度，预计今年有很大希望达成业绩承诺。 
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图 10：我国汽车产量  图 11：我国新能源汽车需求预测（万辆） 

 

 

 

数据来源：汽车工业协会，西南证券整理  数据来源：汽车工业协会，西南证券整理 

表 2：公司主要客户 

序号     客户名称 车型 签订时间 量产时间 有效期限 

1 上海大众 昕锐 2013 2014 

协议的有效期限与

汽车车型的寿命周

期一致，一般自新车

型面试后的 4-6 年 

2 上海大众 明锐 2013 2014 

3 上海大众 波罗 2013 2014 

4 上海大众 野帝 2013 2014 

5 延锋江森 汽车座椅线束 2013 2014 

6 沃尔沃 XC60 2013 2014 

7 上海大众 凌渡 2013 2015 

8 上海大众 朗逸家族 2014 2015 

9 上海大众 晶锐 2014 2015 

10 上海大众 桑塔纳 2014 2015 

11 上海大众 速派 2014 2015 

12 上海通用 迈瑞宝 2013 2015 

13 上海通用 凯越 2013 2015 

14 上海大众 帕萨特 2014 2016 

15 上海大众 涂安 2014 2016 

16 上海通用 SGM258 legacy 2013 2016 

17 上海佛吉亚汽车座椅 Omega 座椅线束 2014 2016 

18 康明斯 Badger 6.7L 发动机线束 2015 2016 

19 沃尔沃 SPA L541 2015 2017 

20 沃尔沃 SPA V426 2015 2018 

21 沃尔沃 SPA V431 2015 2018 

数据来源：公司公告，西南证券整理 
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5 收购永鼎致远，布局大数据 

公司于 2016 年 8 月 29 日发布公告，拟以现金 1.197 亿元收购永鼎致远 21%股权，同

时向标的公司增资 2.28 亿元，收购及增资完成后公司将持有永鼎致远 43%的股份，成为其

第一大股东，并取得其实际控制权。方案现已通过董事会决议，根据当前进度推算，永鼎致

远的第四季度收入有望参与公司并表，从而增厚公司利润。永鼎致远承诺 2016-2018 年净利

润不低于 4500 万元、5560 万元和 6550 万元。 

永鼎致远主营业务为基于运营商移动互联网的信令采集、DPI、网络安全、大数据精准

营销等的软件开发、解决方案与服务的提供，其提供的大数据分析独具优势，是中国电信和

中国联通的核心合作厂商之一。收购永鼎致远后，公司将迅速切入大数据领域市场，也将在

销售资源（运营商客户）上进行整合，充分发挥协同作用。 

图 12：永鼎致远主要产品 

 

数据来源：公司官网，西南证券整理 

根据工信部的统计，16 年 11 月我国移动据联网月均接入流量达到 10.2 万 G，相比去年

同比增长 126.7%，移动互联网用户规模达到 10.7 亿，同比增长 12.6%。用户数的增加以及

人均流量使用的增加同时带动了互联网流量的需求，导致互联网数据呈指数级增长。 

上网流量的激增对运营商带来的最直接影响就是相关数据采集系统、分析系统、查询系

统的扩容。随着流量的增长带来持续的扩容需求，预计公司未来业绩将有可观的增长。 
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图 13：我国移动互联网月均接入流量（万 G）  图 14：我国移动互联网用户规模（亿） 

 

 

 

数据来源：工信部，西南证券整理  数据来源：wind，西南证券整理 

6 布局超导，力争行业机会 

超导技术被认为是 21 世纪最具国家战略意义的高新技术，公司作为民营企业，研发第

二代高温超导带材，开创了民企研发国家战略产品的先例。 

目前，公司第二代高温超导带材成功实现了成品销售，虽然实现的成品销售收入不大，

但这却是由实验室研发到成品销售的重大突破。公司自主研发生产的超导带材的载流能力以

及长度等关键技术指标处于世界领先水平，国家 863 计划中超导材料的课题也由公司牵头。 

2015 年公司完成了江苏省产学研项目的验收、国家 863 项目的中期检查，并成功申报

了包括江苏省成果转化项目、苏州市成果转化项目、海鸥计划等 10 多个项目。 

我们认为，公司在超导材料上有显著的技术优势，处于超导行业产业链中游，是技术壁

垒最高的一环，公司方面表示一旦超导市场开启，将有极大可能性发展下游产业，拓展产业

链。根据 Transparency Market Research 的预测，到 2020 年，超导材料的全球市场规模将

达到 13 亿美元。 

图 15：超导行业产业链  

 

 

数据来源：西南证券整理  
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公司下一步计划一方面切入国内现有超导客户市场，另一方面以新项目拓展新市场，积

极推动包括电力、军事、航天和医疗等潜在超导应用部门进行超导项目立项及进行政府采购，

争取拓展新的材料市场需求，力争取得产业化的重大突破。 

图 16：超导应用 

 

数据来源：西南证券整理 

7 盈利预测 

假设 1：公司签订的海外工程项目能顺利实施并且在工期内完成。 

假设 2：公司对永鼎致远的收购能够在年底前顺利完成，同时永鼎致远的第四季度报表

参与母公司并表。 

假设 3：金亭线束能够顺利完成业绩承诺。 

假设 4：公司生产的光缆能够继续中标三大运营商以及广电的集采。 

根据以上说明和假设，我们预计公司 2016-2018 年营业收入分别为 25.48 亿元、38.52

亿元和 46.19 亿元，归属母公司所有者的净利润分别为 2.38 亿元、3.56 亿元和 4.11 亿元。

估算 2016 年、2017 年和 2018 年每股收益分别为 0.25 元、0.38 元和 0.44 元。 
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表 3：分业务收入及毛利率 

单位：百万元 2015A 2016E 2017E 2018E 

光缆、电缆及通讯设备 

收入 1,343.42 1,477.76 1,595.98 1,691.74 

增速 27.97% 10.00% 8.00% 6.00% 

毛利率 11.59% 13.50% 14.00% 14.00% 

汽车线束 

收入 545.11 610.52 671.58 725.30 

增速 NA 12.00% 10.00% 8.00% 

毛利率 14.85% 14.50% 14.00% 13.50% 

海外工程承揽 

收入 290.07 406.10 1,421.34 1,989.88 

增速 -64.96% 40.00% 250.00% 40.00% 

毛利率 14.93% 15.00% 15.00% 15.00% 

宽带网络工程 

收入 18.53 23.16 30.11 39.14 

增速 -16% 25.00% 30.00% 30.00% 

毛利率 26.88% 25.00% 25.00% 25.00% 

移动网络优化、 

大数据挖掘 

收入 NA 30.00 133.00 172.90 

增速 NA NA 343% 30% 

毛利率 NA 70.00% 70.00% 70.00% 

总营业收入 

收入 2,255.62 2,547.55 3,852.01 4,618.97 

增速 16.94% 12.94% 51.20% 19.91% 

毛利率 13.18% 14.75% 16.39% 16.54% 

数据来源：公司公告，西南证券 

8 风险提示 

 光通信市场竞争激烈及过度依赖三大运营商风险 

 海外工程承揽项目不确定性风险 

 金亭线束完成业绩承诺不确定性风险 

 超导新材料面临因市场不确定导致未能实现产业化及规模生产的风险 
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附表：财务预测与估值 

[Table_ProfitDetail] 利润表（百万元） 2015A 2016E 2017E 2018E 

 

现金流量表（百万元） 2015A 2016E 2017E 2018E 

营业收入 2255.62  2547.55  3852.01  4618.97  净利润 198.88  261.80  391.30  452.75  

营业成本 1958.42  2171.82  3220.73  3854.91  折旧与摊销 54.44  93.05  93.05  93.05  

营业税金及附加 4.16  5.05  7.46  9.02  财务费用 -5.06  -8.51  -12.87  -15.43  

销售费用 65.65  74.81  112.78  135.37  资产减值损失 10.37  0.00  0.00  0.00  

管理费用 137.60  140.84  220.30  261.23  经营营运资本变动 -184.87  -143.21  -190.73  -140.86  

财务费用 -5.06  -8.51  -12.87  -15.43  其他 -23.49  -122.51  -99.33  -101.85  

资产减值损失 10.37  0.00  0.00  0.00  经营活动现金流净额 50.27  80.62  181.43  287.67  

投资收益 110.47  110.00  110.00  110.00  资本支出 -140.53  0.00  0.00  0.00  

公允价值变动损益 0.00  0.00  0.00  0.00  其他 130.53  110.00  110.00  110.00  

其他经营损益 0.00  0.00  0.00  0.00  投资活动现金流净额 -9.99  110.00  110.00  110.00  

营业利润 194.95  273.53  413.61  483.87  短期借款 85.00  -135.00  0.00  0.00  

其他非经营损益 20.92  26.67  27.61  26.18  长期借款 0.00  0.00  0.00  0.00  

利润总额 215.88  300.20  441.22  510.05  股权融资 334.74  0.00  0.00  0.00  

所得税 17.00  38.40  49.92  57.30  支付股利 -57.14  -45.18  -59.48  -88.90  

净利润 198.88  261.80  391.30  452.75  其他 -415.82  8.51  12.87  15.43  

少数股东损益 18.14  23.88  35.69  41.30  筹资活动现金流净额 -53.22  -171.68  -46.61  -73.47  

归属母公司股东净利润 180.74  237.92  355.61  411.46  现金流量净额 -1.66  18.94  244.82  324.20  

          

资产负债表（百万元） 2015A 2016E 2017E 2018E 财务分析指标 2015A 2016E 2017E 2018E 

货币资金 643.37  662.31  907.13  1231.33  成长能力         

应收和预付款项 822.20  1081.50  1512.20  1837.64  销售收入增长率 16.94% 12.94% 51.20% 19.91% 

存货 380.04  424.40  631.04  755.75  营业利润增长率 19.00% 40.31% 51.21% 16.99% 

其他流动资产 26.62  30.06  45.45  54.50  净利润增长率 11.05% 31.64% 49.47% 15.70% 

长期股权投资 869.91  869.91  869.91  869.91  EBITDA 增长率 21.26% 46.55% 37.90% 13.71% 

投资性房地产 4.57  4.57  4.57  4.57  获利能力         

固定资产和在建工程 504.70  416.32  327.95  239.57  毛利率 13.18% 14.75% 16.39% 16.54% 

无形资产和开发支出 79.80  75.50  71.21  66.91  三费率 8.79% 8.13% 8.31% 8.25% 

其他非流动资产 49.49  49.10  48.72  48.34  净利率 8.82% 10.28% 10.16% 9.80% 

资产总计 3380.69  3613.69  4418.19  5108.54  ROE 8.77% 10.54% 13.90% 14.24% 

短期借款 135.00  0.00  0.00  0.00  ROA 5.88% 7.24% 8.86% 8.86% 

应付和预收款项 877.62  1023.66  1470.01  1780.59  ROIC 19.13% 20.82% 28.09% 29.03% 

长期借款 0.00  0.00  0.00  0.00  EBITDA/销售收入 10.83% 14.06% 12.82% 12.16% 

其他负债 101.14  106.50  132.82  148.73  营运能力         

负债合计 1113.77  1130.15  1602.83  1929.33  总资产周转率 0.75  0.73  0.96  0.97  

股本 472.50  945.00  945.00  945.00  固定资产周转率 5.06  5.78  10.94  17.50  

资本公积 778.42  305.92  305.92  305.92  应收账款周转率 3.65  3.31  3.75  3.44  

留存收益 938.93  1131.67  1427.80  1750.35  存货周转率 6.66  5.33  6.06  5.53  

归属母公司股东权益 2189.86  2382.59  2678.72  3001.28  销售商品提供劳务收到现金/营业收入  109.96% — — — 

少数股东权益 77.07  100.95  136.64  177.94  资本结构         

股东权益合计 2266.93  2483.54  2815.36  3179.21  资产负债率 32.94% 31.27% 36.28% 37.77% 

负债和股东权益合计 3380.69  3613.69  4418.19  5108.54  带息债务/总负债 12.12% 0.00% 0.00% 0.00% 

     流动比率 1.76  2.04  2.00  2.07  

业绩和估值指标 2015A 2016E 2017E 2018E 速动比率 1.41  1.65  1.59  1.66  

EBITDA 244.34  358.08  493.80  561.49  股利支付率 31.62% 18.99% 16.73% 21.61% 

PE 52.97  40.24  26.92  23.27  每股指标         

PB 4.22  3.85  3.40  3.01  每股收益 0.19  0.25  0.38  0.44  

PS 4.24  3.76  2.49  2.07  每股净资产 2.40  2.63  2.98  3.36  

EV/EBITDA 17.27  24.72  17.43  14.75  每股经营现金 0.05  0.09  0.19  0.30  

股息率 0.60% 0.47% 0.62% 0.93% 每股股利 0.06  0.05  0.06  0.09  

数据来源：Wind，西南证券 
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