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让企业更出众，让投资更省事 

易维科技（430261）调研纪要：水务行业迎风口，龙头企业再腾飞 

作者：董晓艺 

 

调研方式：实地调研 

调研地点：湖北省武汉市东湖高新技术开发区武大园思路武大航域二区 A1 栋 

调研对象：易维科技董事长郑仕华、董秘李彬彬、证券代表张莲 

调研时间：2017-01-12 

 

易维科技简介 

易维科技成立于 2005 年 1 月 24 日，是一家专业为水行业客户提供“智慧水

务”整体解决方案的高新技术企业，主要为水务公司提供应用软件产品、配套硬

件、信息化建设整体解决方案以及运维服务。 

 

公司财务数据透视 

图表 1 公司主要财务数据（单位：万元） 

时间 2016.6.30 2015.12.31 2014.12.31 

营业收入 2,584.42 5,904.23 2,602.42 

营收同比增长 54.04% 126.87% 68.30% 

毛利率 56.58% 56.30% 61.69% 

净利润 353.33 938.66 601.65 

资料来源：WIND、新三板智库 

 

核心要点： 

1、前瞻性布局水行业整体解决方案，顺势切入国家重点流域治理，坐享政

策红利。易维科技一直以来立足于为水行业客户提供整体解决方案，产品和服务

覆盖水源地---水务公司---管网---用水人群---排污口等水行业全产业链。2016 年 9

月国家发改委颁布的《“十三五”重点流域水环境综合治理建设规划》指出：地方

政府以水质改善为目标，推行“控源、治污、修复、管理”综合施策。易维科技在

巩固营销管理系统、智慧供水系统、水务监测系统、采集器、智能远传水表和现

代化管理管理系统等优势业务的基础上，正在全力布局水行业全产业链，顺势切

入国家重点流域治理。预计未来几年易维科技凭借着先发优势，将继续巩固行业

龙头地位，坐享政策红利。 

2、星罗布阵，华丽转型，实现“软件+硬件”双轮驱动，业绩高速增长无虞。
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为满足项目中客户对硬件的需求，易维科技在保证原有软件业务稳步增长基础上，

通过设立易维电子子公司、收购武汉世盟科技、掌握智能水表芯片核心技术等布

局通用硬件设备领域，软硬件业务将协同发力，2015 年硬件收入占总营业收入

的 17%，预计 2016 年硬件收入占比将达到 25%，公司已由软件服务提供商转型

为软硬件相结合的水行业现代化管理全面解决方案提供商。加上易维科技准确把

握行业动向，迅速适应行业新模式，积极与政府以及大型国有控股合作参与 PPP

项目，凭借软硬件结合的战略、丰富的行业经验、全面的服务以及覆盖了 11 个

省会城市和 160 家水务公司的影响力，将全面参与多个城市的智慧水务项目，预

计未来几年大额订单将持续落地，易维科技的业绩将保持高速增长的势头。 

3、融资落地，助力水务行业全产业链布局。2016 年 10 月，易维科技以 11

元/股价格发行 469.1815 万股，募集资金 5160.9965 万元，此次融资，除了 2014

年公司引入的战略投资者硅谷天堂参与此次股票发行事宜外，新引入与公司没有

关联关系三位自然人股东和四家机构投资者，彰显外界投资者对易维科技的良好

预期。此次融资落地为其 1）拓展大客户与其成立合资公司，建立集团化的管理

运营平台；（2）智慧水务及管网业务的研发及实施（3）子公司拓展智能硬件及

系统集成业务扩张（4）自来水产业链和产品线等相关业务的并购，包括 GIS 技

术平台和智能水表模块的并购。此次融资落地将推动易维科技迅速实现在水行业

的产业链整合，加速实现公司业务模式向“软件+硬件+集成系统工程+技术服务”

综合性服务平台的快速升级，巩固行业龙头地位。 

 

调研纪要如下： 

Q1：请问公司对行业的发展趋势有何看法？公司将顺势采取什么战略应对呢？ 

A1：目前水务行业的发展形势很好，国家对水务行业的投入要远超过电和气的

投入，资金量大，综合性强，比如国家重点流域治理包括污染治理、灯光和道路

建设、水体监测等等，需要由各方面资质齐全的大型企业来进行具体施工，因此

市场更加集中化和集团化，同时今年起很多项目的实施通过 PPP 的模式，面对

行业的新模式新业态，一方面易维科技目前的“立足于为水行业客户提供整体、

全面的解决方案”的定位与国家的政策相吻合，因此公司未来几年凭借着先发优

势将继续保持良好的发展势头，另一方面，公司也将积极适应行业的新模式新业

态，更加注重于大型水务集团合作，同时注重通用硬件产品的研发、生产和销售，

由项目型公司转型为综合型公司。 

 

Q2：根据 2016 年半年报披露显示，公司的营业收入达到 2584 万，同比增长

56.58%，净利润为 353 万，与上年同期相比，反而略有下降，主要原因是什么？
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公司 2016 年的业绩是否会达到管理层之前的预期？ 

A2：（1）因为由于所处行业特点，项目大，工期长，落地时间也较长，因此在

前半年没有确认收入，但是今年后半年部分项目已经落地，因此 2016 年的业绩

相比 2015 年仍将高速增长，同时仍有大部分项目将在 2017 年落地，2017 年公

司将仍然保持快速增长的发展势头。 

（2）公司主营收入大幅增长较快，主要得益于国家良好的行业政策及公司

对市场发展趋势及发展需求的准确把握，并凭借自身在行业内的市场影响力，积

极开拓新客户和新的市场，保证了业绩的稳步增长；3）净利润下降的主要原因

是一方面，公司开始布局硬件业务，硬件产品的毛利率略低于软件产品，另一方

面，公司与 2015 年 12 月成立沈阳分公司，2015 年 10 月收购世盟科技，分公司

成立初期以及子公司业务刚刚整合入易维科技，都需要不断去拓展市场，因此销

售费用与上年同时相比增长了 269%，导致净利润较低。  

 

Q3：根据 2016 年半年报，公司的应收账款较多，是否存在坏账损失的风险？ 

A3：因为公司主要的客户是水务公司，公司客户多为战略合作伙伴和国内知名

企业，信用很好且具有很强的付款能力，且多数和公司有着长久的合作关系，90%

应收账款基本是在一年以内，根据往年经验发生坏账的风险很小。此外客户结算

时间一般在春节前后，因此账面上显示有大量的应收账款，同时我们也会继续采

取相关措施，做好应收账款的催收工作。 

 

Q4：2016 年 10 月公司定增，提到此次融资的资金将用于并购 GIS 和智慧水表

模块，请问并购具体实施情况怎样？ 

A4：公司已经着手寻找合适的并购标的，智能水表领域的并购事宜也在不断推

进，并购标的的选择将遵循并购整合入易维科技之后实现“1+1>2”的原则。 

 

 

风险提示：经营业绩波动风险；应收账款余额较大的风险； 
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重要声明  

本报告信息均来源于公开资料，但新三板智库不对其准确性和完整性做任何

保证。本报告所载的观点、意见及推测仅反映新三板智库于发布报告当日的判断。

该等观点、意见和推测不需通知即可作出更改。在不同时期，或因使用不同的假

设和标准、采用不同分析方法,本公司可发出与本报告所载观点意见及推测不一

致的报告。  

报告中的内容和意见仅供参考，并不构成新三板智库对所述证券买卖的出价

或询价。本报告所载信息不构成个人投资建议，且并未考虑到个别投资者特殊的

投资目标、财务状况或需求。不对因使用本报告的内容而引致的损失承担任何责

任，除非法律法规有明确规定。客户不应以本报告取代其独立判断或仅根据本报

告做出决策。 

本报告版权归新三板智库所有，新三板智库对本报告保留一切权利，未经新

三板智库事先书面许可，任何机构和个人不得以任何形式翻版、复制、发表或引

用本报告的任何部分。如征得新三板智库同意进行引用、刊发的，需在允许的范

围内使用，并注明出处为“新三板智库”，且不得对本报告进行任何有悖原意的

引用、删节和修改，否则由此造成的一切不良后果及法律责任由私自翻版、复制、

刊登、转载和引用者承担。 

 


