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基本数据 

2018 年 7 月 4 日  

收盘价(元)   

总股本(万股) 1111 

流通股本(万股) 207  

总市值(亿元)  

每股净资产(元) 2.05  

PB(倍)   

              

 

 

 

 

 

财务指标 

 2015A 2016A 2017A 2018E 2019E 

营业收入(百万

元) 7.77 15.99 16.80  22.85  27.87  

净利润(百万元) 0.58 0.54 1.15  1.67  1.96  

毛利率（%） 63.36 69.67 79.66 41.58 42.33 

净利率（%） 7.42 3.39  6.87  7.32  7.03  

 ROE（%） 6.03  2.54  5.20  6.84  7.92  

EPS(元) 
0.06 0.05 0.10  0.15  0.18  

  

北京融信通金服科技股份有限公司，通过自主研发的融信通
金融服务平台，利用互联网和企业经营信息大数据，为金融机构
与企业提供交互平台服务。公司主营业务是将银行金融服务嵌入
企业日常经营，帮助银行更有效率的审核贷款企业的信息，助力
银行快速实现互联网+；同时帮助企业实现在线融资、在线全额或
者部分还款、随借随还、授信额度循环使用，提高中小微企业的
融资便利性，有效提高企业的资金使用效益。 

公司业务收入来自于公司客户使用融信通平台所支付的平台
接入费和信息服务费。其中平台接入费为客户使用融信通平台所
支付的接入费用；信息服务费为按照客户月日均贷款余额按照一
定百分比收取的服务费和使用期间每年支付的年费。 

线上供应链金融平台通过大数据了解企业的运营情况，给予
信用支持，相比传统金融信贷不仅只看财务表面。传统的风控只
注重对资产负债表、现金流量表、利润表的审查，而现在风控部
门必须综合研究“四流”，即商流、资金流、物流、信息流，可以
说供应链金融平台的发展是市场的必然需求。 

截止 2018 年 5 月，融信通金融服务平台商业化运营 7 年多，
已为超过 1200 多家核心企业提供在线电子金融服务。完整覆盖
了供应链的各个环节，为核心企业、上下游客户、银行、物流仓
储企业、交易市场、平台商圈提供一揽子的电子金融解决方案；
融信通金融服务平台已涵盖三农、钢铁、服装、家居、建材、商
场超市、食品医药、在线旅游、电子商务、化工等 20 多个行业。 

 

 

盈利预测 

预测公司 2018~2019 归属于上市公司股东的净利润分别为
0.017 亿元、0.02 亿元，每股收益分别为 0.15 元、0.18 元。 

风险提示 

同行竞争的风险；新技术对行业变革的风险。 

融信通(871114)        大数据应用的金融服务平台 

研究员 周川南 

zhouchuannan@wtneeq.com 

010-85715117 
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    风险分析 

 与实际控制人相关分析 

  报告期内，张法明直接持有公司 32.994%的股份且通过融科投资间接持
有公司 4.50%的股份，陈军通过聚成投资间接持有公司 35.856%的股份且通过
融科投资间接持有公司 3.825%的股份，熊海平直接持有公司 12.15%的股份且
通过融科投资间接持有公司 0.675%的股份。2015 年 5 月 5 日，以上三位股东
签署一致行动人协议。报告期内，公司无股权质押情况。 

 与经营相关分析 

1、公司于 2015 年获得了北京市科学技术委员会、北京市财政局、北京市
国家税务局和北京市地方税务局联合颁发的《高新技术企业证书》，（证书编号 

GR201511001774），有效期三年，2015 年至 2018 年享受减按 15%的税率征
收企业所得税的优惠。未来，若公司不能持续被评为高新技术企业或国家调整
相关 税收政策，公司将无法再享受 15%的所得税税率，这将会增加公司税负
并对公司盈利带来一定影响。 

2、新技术发展带来的风险。 

   深耕行业多年，发展金融服务平台 

 北京融信通金服科技股份有限公司，成立于 2001 年 7 月。公司通过自主
研发的融信通金融服务平台，利用互联网和企业经营信息大数据，为金融机构
与企业提供交互平台服务。公司主营业务是将银行金融服务嵌入企业日常经营，
帮助银行更有效率的审核贷款企业的信息，助力银行快速实现互联网+；同时
帮助企业实现在线融资、在线全额或者部分还款、随借随还、授信额度循环使
用，提高中小微企业的融资便利性，有效提高企业的资金使用效益。报告期内，
公司业务结构如下： 

图表 1      公司业务构成情况 

 

 

资料来源：choice 

 报告期内，公司业务收入来自于公司客户使用融信通平台所支付的平台接
入费和信息服务费。其中平台接入费为客户使用融信通平台所支付的接入费用；
信息服务费为按照客户月日均贷款余额按照一定百分比收取的服务费和使用期
间每年支付的年费。  

公司的平台价值是通过客户的日常经营信息数据存储在融信通金融服务平
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台，并根据不同的性质分配管理在销售订单管理模块、采购订单管理模块等。
融信通金融服务平台可以对中小微企业 3 到 5 年甚至更长时间的历史经营信息
数据进行挖掘、分析，使企业的真实的生产经营状况、成长发展状态，通过数
据真实客观的反映出来，形成可以让金融机构为企业发放贷款的数据信息。  

业务流程情况： 

图表 2      公司业务流程 

 

资料来源：公开转让说明书 

报告期内，公司主要股东情况如下： 

图表 3      股东及持股情况 

 

资料来源：choice 
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    供应链金融持续发展 

 政策引导小微企业信贷 

近年来随着政策引导，小微企业信贷市场持续发展。据了解，2017 年，银
行业金融机构紧紧围绕服务实体经济这一重点任务，对实体经济发放的人民币
贷款余额为 119.03 万亿，同比增长 13.2%，为实体经济健康发展提供资金支持。
截至 2017 年末，银行业涉农贷款余额 31 万亿元，同比增长 9.64%，其中农户
贷款余额 8 万亿元，同比增长 14%。小微企业贷款余额 30 万亿元，同比增长
15%，比各项贷款平均增速高 2.67 个百分点；小微企业贷款余额户数 1500 多
万户，同比增长 159 万户；申贷获得率 95%，同比上升 1.67 个百分点，自 2015

年以来，连续三年实现了小微企业贷款增速、户数、申贷获得率“三个不低于”

目标。 

 线上供应链金融平台快速发展 

线上供应链金融平台通过大数据了解企业的运营情况，给予信用支持，相
比传统金融信贷不仅只看财务表面。传统的风控只注重对资产负债表、现金流
量表、利润表的审查，而现在风控部门必须综合研究“四流”，即商流、资金流、
物流、信息流，可以说供应链金融平台的发展是市场的必然需求。 

从实践应用来看，以上描述可以理解为将核心企业、供应商、经销商的经
营数据提供给银行，供商业银行进行数据分析，以完成对企业直接授信关键信
息的核定，使得融资流程更加简单、快速，风险预警更加及时。从这个角度来
看，线上供应链金融平台的发展，目前正逐步取代“ERP+银行供应链金融系统”
的模式，而向“供应链协同平台+线上供应链金融服务平台”和“产业电商平
台+线上供应链金融服务平台”这两种模式发展。同时，线上供应链金融平台
解决了银企双方系统升级更新速度不匹配问题，一般来说银行升级慢、企业升
级快，匹配程度差。通过在线供应链金融平台可以实现双向连接，双向匹配；
线上供应链金融平台打破了传统金融机构生硬组合产品的模式，可按需将金融
服务渗透到商务活动各环节，在提高服务水平的同时，缩短了服务响应时间。
解决银企信息对称问题，为中小企业信用提供依据。传统模式下，银行主要查
看核心企业以及上下游企业的财务报表，都是过去、静态的数据；而通过瑞通
供应链金融平台，动态数据得到了有效收集，使金融机构实时掌握了企业的经
营情况，提高了决策的灵敏性。线上供应链金融平台打破了地域限制，更好地
为核心企业上下游提供服务。传统供应链金融由于业务归属区域特征，一般只
能和当地分行或支行合作；而线上供应链金融平台通过线上合作，可以为不同
区域的上下游企业提供贷款支持。 

   提升贷款效率，助力平台在多行业中应用 

公司的业务使银企“直联”模式变成了“间联”模式（即银行系统与客户
系统通过 IT 平台实现对接），银行端专注于完善自身系统功能，提升核心技术，
通过专业 IT 平台作为桥梁和系统接口“转换器”对接各类核心客户，发挥 IT 

公司的技术灵活性，减少在银行和企业内部 IT 开发及管理流程上的时间和成
本，极大提升客户营销效率，快速扩大营销成果，实现银行、核心客户、上下
游企业三方共赢，创新业务合作模式。我们认为这里面有两点价值：一是提升
了银企系统对接的效率，银行系统不需要再针对不同行业调整，提高了运行的
效率；二是提升了企业经营的大数据应用。由单一不连贯的数据或时点数据，
变成了连贯的经营数据，便于银行了解企业更真实的经营情况。  
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图表 4   公司平台在业务中发挥的作用 

  

 

资料来源：公开转让说明书 

 不断积累各行业客户 

公司的销售主要采取直销模式。通过近几年的市场开拓，公司已经建立了
日趋完善的营销体系，有着良好的客户关系、较完善的客户服务和技术支持。
鉴于公司主要服务的消费群体是对企业经营信息大数据有分析需求的银行以及
有融资需求的企业，公司主要采取以下两种方式进行业务开拓和服务推广： 一
是公司积极推进和银行的战略合作，公司和银行对收集的客户资料进行分析，
初步识别出目标客户，对目标客户进行公司产品及服务内容的宣传和介绍，并
不断跟进，如果客户对公司的产品及服务产生兴趣并想进一步了解，由公司咨
询人员同银行相关人员一起与客户联系，并安排拜访计划，通过见面沟通了解
详细需求后，公司咨询部与技术部共同制定解决方案及成本预算，确定收费方
式，与客户签订合同。二是公司通过网站推广、参加展会及行业会议、举办（或
合办）论坛等宣传方式，推广品牌理念，塑造品牌形象，培育潜在用户，提高
公司知名度，从而让有意向的客户主动与公司联系，实现接单。 

截止 2018 年 5 月，融信通金融服务平台商业化运营 7 年多，已为超过 1200 

多家核心企业提供在线电子金融服务，完整覆盖了供应链的各个环节，为核心
企业、上下游客户、银行、物流仓储企业、交易市场、平台商圈提供一揽子的
电子金融解决方案；融信通金融服务平台已涵盖三农、钢铁、服装、家居、建
材、商场超市、食品医药、在线旅游、电子商务、化工等 20 多个行业。 

 

 

 

 

 

 

 

 



新三板证券研究报告 

                                                                      5 

 

图表 5    公司涉及的行业 

 

 

资料来源：公司官网 

  

   2017 年收入小幅增长 
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图表 6    公司财务及盈利能力情况 

 

  

资料来源：choice 

  2017 年公司收入增长 5.05%，净利润 115.41 万元，同比增长 112.97%。
报告期内，营业成本 341.61 万元，去年同期减少 29.56%，主要是降低了平台
接口外包服务费支出，更多利用公司现有研发队伍，提高运营效率的同时有效
降低业务成本。 管理费用 985.79 万，较去年同期增长 18.97%，其中 71.67%

为管理、研发人工成本开支，管理费用 整体较去年同期增长的原因主要是增员、
人员调薪、社保和公积金调整缴费基数，相应人工成本开支增加；另外公司为
改善办公环境进行了办公面积扩充和装修，相应房租、物业和装修开支增加。
销售费用 282.27 万元，同比增长 32.58%，其中 80.46%为销售人员的人工成本
开支，增长的主要原因是销售增员、人员调薪、社保和公积金调整缴费基数，
相应人工成本开支增加；按年度市场推广规划加大营销深度和营销服务下沉到
一线的推广策略，差旅费、市场推广费、交通费等费用开支增加。 

  

   盈利预测 

 

 

 

图表 7     盈利预测 

 2015A 2016A 2017A 2018E 2019E 

营业收入(百万元) 7.77 15.99 16.80  22.85  27.87  

净利润(百万元) 0.58 0.54 1.15  1.67  1.96  

毛利率（%） 63.36 69.67 79.66 41.58 42.33 

净利率（%） 7.42 3.39  6.87  7.32  7.03  

 ROE（%） 6.03  2.54  5.20  6.84  7.92  
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EPS(元) 
0.06 0.05 0.10  0.15  0.18  

  

资料来源：梧桐公会，choice 

 

预测公司 2018~2019 归属于上市公司股东的净利润分别为 0.017 亿元、0.02

亿元，每股收益分别为 0.15 元、0.18 元。 
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