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[Table_Title] 
可选消费 汽车与汽车零部件 

传统燃油车节能与新能源车技术提升双考核  

 

 
[Table_Summary] 
事件：工信部发布新的燃料油耗限制及双积分征求意见稿，新政有

不少变动。 

 

1、新的双积分政策主要是为了应对前期政策带来的两个问题：1）

企业为应对双积分，大力发展新能源汽车，提升新能源汽车销量占

比，但传统汽车动力总成能耗下降并不明显；2）目前生产的新能

源车能量消耗不达预期，单车电量消耗太大，技术水平并不高。 

 

2、新政策核心改变一：对低油耗车（油耗低于其对应燃料油耗限

制标准的车型）在计算乘用车企业新能源汽车积分达标值时按照其

数量的 0.2倍计算，这相当于变相提升了低油耗车对整车企业达标

的重要性，迫使车企提升传统动力总成技术水平。 

 

3、新政策核心改变二：降低新能源车单车积分制：1）按照续航里

程纯电动车型单车下降在 30-50%左右（高续航下降较少），插电

混下降 20%，2）引入电耗调整系数 EC值，EC值提升比较明显的话，

可以在原有积分指标上提升 50%。 

 

4、新的政策对对车企在传统动力总成和新能源车整体能耗两个方

面提出了更严格的要求，迫使整车企业在这两方面加大的投入，利

好拥有真正核心技术的企业。 

 

5、进一步利好行业集中度提升，在行业经历了一年以上的需求下

滑后，能够继续在传统动力、新能源两方面都继续大手笔投入的企

业只剩下领先合资和部分头部自主，边缘企业将会更加捉襟见肘。 

 

投资建议：在新政策下，太平洋汽车建议关注：插电混动技术领先

企业：比亚迪、上汽集团；拥有新能源车电耗优势的欧拉汽车（长

城汽车）；拥有传统车节能优势的广汽集团；核心零部件方面，拥

有多种节能技术解决方案的华域汽车。 

 

风险提示：双积分新政实施与执行力度低于预期 
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投资评级说明 
1、行业评级 

看好：我们预计未来 6个月内，行业整体回报高于市场整体水平 5%以上； 

中性：我们预计未来 6 个月内，行业整体回报介于市场整体水平－5%与 5%之间； 

看淡：我们预计未来 6个月内，行业整体回报低于市场整体水平 5%以下。 

2、公司评级 

买入：我们预计未来 6个月内，个股相对大盘涨幅在 15%以上； 

增持：我们预计未来 6个月内，个股相对大盘涨幅介于 5%与 15%之间； 

持有：我们预计未来 6个月内，个股相对大盘涨幅介于-5%与 5%之间； 

减持：我们预计未来 6个月内，个股相对大盘涨幅介于-5%与-15%之间； 
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